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Resumen:

El sector manufacturero es uno de los mas importantes dentro del Ecuador; sin
embargo, existen empresas que han cesado sus actividades por diferentes factores , por
tal razdn, el presente estudio analiza el desempefio financiero a traves de indicadores
de liquidez, rentabilidad, endeudamiento yactividad de las empresas en estado de
disolucidn, liquidacidn, inactividad y cancelacion, es decir, empresas que se encuentran
en proceso de cierre; ademas, la carga impositiva tributaria a la que se exponen a través
del TIE (Tipo Impositivo Efectivo) en el periodo 2016 — 2020. La informacion para
realizar el estudio fue obtenida mediante la pégina de la Superintendencia de
Compafiias, Valores y Seguros, ente regulador. Los principales resultados obtenidos
fueron que las firmas han disminuido su actividad, han perdido liquidez y su
rendimiento es negativo, en cuanto a la TIE, se evidencia que el 73% de las empresas
presentaron una mayor base imponible de impuesto.

Palabras clave: cierre empresarial, desempefio financiero, disolucion, sector
manufactura,tributacién

Abstract:

The manufacturing sector is one of the most important in Ecuador; however, some
companieshave ceased their activities due to different factors; for this reason, this study
analyzed the financial performance through indicators of liquidity, profitability,
indebtedness, and training of companies in a state of dissolution, liquidation, inactivity,
and cancellation, that is, companies thatare in the process of closing; in addition, the
tax burden to which they are exposed through the TIE(Effective Tax Rate) in the
period 2016 - 2020. The information for the study was obtainedthrough the web
page of the regulatory body, the Superintendence of Companies, Securities, and
Insurance. The main results obtained were that the firms had decreased their activity,
had lost liquidity, and their performance was harmful; in terms of the TIE, it is evident
that 73% of the companies presented a higher taxable tax base.

Keywords:business closurefinancial, dissolution, manufacturing sector,
performance,taxation
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INTRODUCCION

El sector manufacturero es el principal motor econémico del pais, en comparacion a los otros
sectores, segun el INEC (2016), el sector aporta el 35.61% de la produccion nacional. En el Ecuador se
considera una tasa promedio anual de natalidad del 18.7% en las empresas de este sector y de mortalidad
del 8.7%, lo que significa que la mayoria de empresas se quedan operando en el mercado mientras que otras
dejan sus actividades debido a diferentes factores, en este estudio, se da a conocer factores que inciden en
la quiebra como la falta de planificacidn fiscal y la mala administracion de los rendimientos financieros lo

cual perjudica en la toma de decisiones futuras.

La presente investigacion pretende dar a conocer los factores por los que las empresas del sector
manufacturero cesan sus actividades, profundizando en su desempefio financiero en y el anlisis del Tipo
Impositivo Efectivo (TIE). Este estudio tiene como objetivo analizar la diferencia contable y tributaria que
se da en cada afio por rangos establecidos y de esta manera conocer si uno de los factores por los que cierran
es la falta de planificacion fiscal, de igual manera determinar la situacion financiera que presentan las
empresas manufactureras que han cerrado en el Ecuador en el periodo 2016-2020, por lo que es necesario

analizar las definiciones de diferentes autores y relacionarlos con el estudio.

bl

Para el andlisis de la quiebra empresarial se considera la “teoria de los indicadores financieros’
(Caiza & Chango, 2021). Determina que a mayor liquidez y rentabilidad las empresas no se encuentran en
riesgo, mientras que las empresas que no cumplen con lo mencionado se consideran en un estado insolvente
y no pueden operar con facilidad en sus actividades, debido a que, les imposibilita cumplir con el pago de

sus obligaciones

Dentro del analisis propuesto anteriormente, también se emplea el calculo del TIE, el cual hace
relacion a la utilidad antes del impuesto a la renta, base imponible y los activos dentro de las empresas que
anualmente declaran en el formulario 101 constituido por el Servicio de Rentas Internas (SRI) llamado
“Impuesto a la renta sociedades”, el cual, se relaciona a uno de los factores por lo que las empresas se
encuentran en proceso de cierre, considerando que las empresas han tenido que afrontar problematicas
tributarias, puesto que, existen empresas que obtienen una pérdida en el ejercicio fiscal, sin embargo,

realizan el pago de los impuestos anualmente.

La investigacion esta formada por cuatro capitulos. El primer capitulo, discernimiento del sector
manufacturero, el segundo capitulo compuesto por el marco teérico y estado del arte de los conceptos méas
importantes sobre el desempefio financiero de las empresas en proceso de cierre y el tipo impositivo
efectivo. El tercer capitulo se relaciona a la metodologia, por lo que se realiza un analisis mediante ratios
financieros y conciliacion tributaria y en cuanto al TIE, finalmente, los resultados, discusion y conclusiones.

1.1 Objetivos
Analizar la situacion financiera y tributaria de las empresas del sector manufacturero en el periodo
2016 - 2020 en estado de cierre.

Objetivos especificos:

1. Determinar las empresas del sector manufacturero que han cerrado en el afio 2020.



2. Analizar el desempefio financiero en el periodo 2016 - 2020, para las empresas que han cerrado.

3. Evaluar la carga impositiva que soportan estas empresas, que se encuentran en estado de cierre.

1.2 Marco tedrico

1.2.1 Sector Manufacturero

El estudio sectorial “La eficiencia de las empresas manufactureras en el Ecuador 2013 —
20187, de la Superintendencia de Compaiias Valores y Seguros (2020), manifiesta que el sector
manufacturero es considerado como una de las industrias con mayor produccion, seguido de los
sectores de la construccion y comercio, por ende, aporta significativamente al desarrollo de la
economia del pais, con una participacion promedio en el PIB del 14.09% segun el mismo estudio;
ademas, el aumento constante de la poblacion, la produccién del sector va a tener mayor demanda,
lo que hace que el sector continte siendo relevante. De la misma forma, el aporte de la industria
manufacturera en relacién de empleo, representa en términos de ventas y sueldos y salarios, mas del
20% del sector societario. Esta industria es una fuente importante de generacion de empleo debido

a que la mano de obra es indispensable para su funcionamiento (Cobos & Armijos, 2020).

Para Almosabbenh & Almoree (2018), la comercializacion de productos de la industria
manufacturera es capaz de liderar el crecimiento de una economia. Ecuador se destaca por ser un
pais exportador de materias primas, especialmente de recursos naturales, conforme con la historia
econdmica del pais, los productos primarios se han posicionado como un factor determinante en la
economia del mismo, esta caracteristica del Ecuador ha dado paso a un escaso desarrollo tecnoldgico
principalmente en el sector industrial; de acuerdo con cifras del Banco Central del Ecuador (2020ab,
2021a) reporta un crecimiento del 2.4% en el primer trimestre del 2021, en vista a la favorable
evolucion en los subsectores de procesamiento y conservacion de pescado, fabricacion de otros

productos minerales no metalicos y elaboracion de bebidas (Zapata et al. 2022).

1.2.2 Desempefio financiero

La manufactura, es un sector fuerte; sin embargo, algunos subsectores son menos relevantes
que otros, para conocer la condicién financiera del sector en general, se tendra en cuenta la
herramienta del desempefio financiero. Segiin Marcillo et al. (2021), conocer la condicion financiera
y econémica de las empresas, permite identificar problemas existentes, variaciones y factores que
lo provocan. Cuando se hace referencia a un estudio financiero, indica Barreto (2020), que se puede
utilizar varias metodologias con el fin de que permitan ordenar, clasificar, sintetizar e interpretar los

resultados, los mismos que sean beneficiosos para el gerente al momento de la toma de decisiones.

Un anélisis financiero se lo hace en relacién con los estados financieros que realiza la
empresa en su proceso contable, para Ollague et al. (2017), los estados financieros son elementos
importantes, sin embargo, la informacion reflejada en los mismos resultar ser insuficiente para emitir
una amplia opinion para la toma de acciones preventivas o correctivas, en base a esto se realiza un
andlisis mas profundo denominado analisis financiero, en el cual destacan los indicadores

financieros, mismos que ayudan a una adecuada valoracion de la gestion de las empresas. Los



indicadores financieros que usan todas las cuentas del Balance General y Estado de Resultados son las

razones de liquidez, endeudamiento, actividad y rentabilidad.

Tabla 1

Indicadores y referencia segun diferentes autores.

Indicadores

Definiciones

Liquidez

De acuerdo con Orellana et al. (2020), esta relacionada con la
capacidad con la que cuentan las empresas para hacer frente al
posible impago de obligaciones al corto plazo. También Marcillo et
al. (2021) menciona que con los andlisis de liquidez se puede deducir

si laempresa incumple con sus obligaciones antes de su vencimiento.

Endeudamiento

Estas razones miden el nivel de participacion de personas
externas a la empresa, para el financiamiento de la misma, ademas
detecta el riesgo al realizar transacciones econémicas por parte de la
gerencia, es decir, medir el grado de endeudamiento sea a corto o
largo plazo, donde participa solamente el pasivo corriente o el
endeudamiento total, en el cual, se analiza con el total de pasivos
(Martinez et al. 2020).

Rentabilidad

Evidencia el resultado que han conseguido los inversionistas
de acuerdo a la aportacion al capital por medio de ganancias o
pérdidas. Una baja rentabilidad de la empresa no permite que esta se
capitalice, por ende, no puede realizar inversiones con capital propio
(Barreto, 2020). Por otro lado, al contrastar la utilidad versus la
inversion y obtener el porcentaje de rentabilidad, el cual indica si el
negocio es favorable de acuerdo con los objetivos establecidos por

la organizacion (Segura, 2019).

Actividad

Mediante este indicador, estan enfocados en determinar el
tiempo con la que algunas cuentas especificas se convierten en
ventas o efectivo; es decir, valores que muestran la efectividad con
la que son manejados los activos totales, activos fijos, inventarios,
cuentas por cobrar, el proceso de cobranzas y cuentas por pagar
(Nava, 2009).

Nota: Esta tabla muestra los criterios de diferentes autores en relacion a los Indicadores

financieros.

1.2.3 Tipo Impositivo Efectivo

Con el desempefio financiero se puede analizar con més profundidad las cuentas y la situacion en la

que se encuentra la empresa segln un periodo seleccionado, otro factor es el Tipo Impositivo Efectivo

(TIE), estas tasas son aquellas que muestran la carga real tributada por las empresas en cuanto al impuesto

a la renta mediante las disposiciones de la legislacion, el cual, estd determinado por la base imponible, la

misma, que determina la carga tributaria efectiva; la diferencia entre las tasas efectivas antes y después de



los beneficios tributarios Ilegan a ser un indicador indirecto de la efectividad de los mismos (Roca, 2010).
El Tipo Impositivo Efectivo (TIE) se estima como un indicador, a partir de las declaraciones del Impuesto
a la Renta (IR) que so entregadas al ente regulador, Servicio de Rentas Internas (SRI) de las empresas en
Ecuador (Deza et al, 2019).

La base imponible se calcula a través de la conciliacién tributaria, misma que segin Velasco
(2016), es un proceso que tiene como proposito realizar ajustes a las cuentas del contribuyente para
establecer al final la base imponible sobre la que se aplica la tarifa del impuesto cuando se trata de

sociedades o la tabla para las personas naturales.

1.2.4 Estados de las empresas

Con la estimacién de los calculos de los indicadores financieros y el analisis de la carga
impositiva real que soportan las empresas, explicaria porque algunas empresas tienden a cesar su
actividad econémica, las empresas en territorio ecuatoriano, segin la Superintendencia de
Compafiias, Valores y Seguros (2018), al cesar sus actividades pueden clasificarse en tres estados:

inactivas, disueltas o en liquidacion.

Tabla 2
Reglamento de disolucion, liquidacion, reactivacion de compaiiias
Capitulo Descripcion
Capitulo 11 Se declarardn en este estado, cuando la Superintendencia de
Inactivas Compaifiias, Valores y Seguros, verifique que la empresa no ha cumplido

por dos afios consecutivos con la presentacién de documentos ya
prestablecidos en el articulo 20 de la Ley de Compafiias, una vez
establecida la resolucion, y si persiste la inactividad del periodo
establecido por la Ley de compafiias, la empresa, mediante oficio de

disolucion entraré en estado de liquidacion.

Capitulo 111 - Disolucion de pleno derecho
Disolucién - Decision del Superintendente de Compafiias, Valores y
Seguros

- Disolucion por acuerdo de los socios 0 accionistas.

Capitulo IV Una vez que las empresas entren en estado de liquidacién, esta
Liquidacion deberd nombrar un liquidador, el mismo que llevara el proceso
establecido en el Reglamento de Disolucion, Liquidacion, Reactivacion

de compafiias.

Capitulo VI Después de haber concluido con el proceso de liquidacion,
Cancelacion conforme con la ley y el Reglamento ya mencionado, el Superintendente
0 su delegado, a pedido del Liquidador, dictara una resolucion para que
ordene la cancelacion de la inscripcion de la escritura de constitucién en

el Registro Mercantil.

Nota: Esta tabla resume el reglamento de los estados de las compafiias.



Fuente: Basado en el reglamento de Disolucion, Liquidacion, Reactivacion de Compafiias (2018).

Las empresas que entran en un proceso de cierre dependeran de la situacién en la que se encuentren,
cada empresa optara por un cierre diferente establecido en el reglamento antes descrito, sin embargo, las

empresas en este estado reportaran informacion a la Superintendencia de Compafiias, Valores y Seguros.

2. Revision de literatura

Salazar (2017), estudia factores como la del desempefio financiero analizando el componente de
rentabilidad dentro de las empresas manufactureras registradas en la Superintendencia de Compafiias,
Valores y Seguros, con el fin de que se pueda realizar una planificacion, evaluar su crecimiento y
variabilidad de desempefio que se tiene dentro del sector, de esta manera pronosticar si existe capacidad
para generar flujos de efectivos mediante calculos reales. Como lo indica Buele et al. (2021), las empresas
estan sujetas a diferentes factores que pueden intervenir en su inestabilidad dentro del mercado, por tanto,
se evalla el desempefio mediante indicadores financieros con el fin de identificar su liquidez, rentabilidad,
solvencia y eficiencia, asi, por augurar si la empresa se encuentra en estado de insolvencia, por ende, un
futuro quiebre empresarial o determinar métodos que ayuden en la supervivencia y se puedan tomar
decisiones correctas.

Aleksanyan & Huiban (2016), realiz6 un estudio en Francia para analizar el efecto econémico y
factores financieros que conllevan a una quiebra, estimando que el tamafio y la antigiiedad son uno de los
factores que mas repercuten al momento de un cierre empresarial, mientras mas joven es la empresa es mas
expuesta a declararse en quiebra, la falta de crédito bancario o el costo excesivo puede ser otro de los
motivos de mortalidad de las empresas; la productividad de las empresas se deterioran en un periodo de 3
afios es por eso que las que tienen menos productividad se encuentran en riesgo, de igual manera la empresas
tienen dificultades 3 afios antes de la quiebra en sus ganancias. Las empresas que se encuentran en esta
situacion tienen mayor demanda de crédito solo para cubrir las necesidades temporales no las de inversion,
generando asi mayor deuda sin poder ser solventada ya que los cargos financieros y obligaciones son

elevadas.

De la misma manera, Grzegorz (2020), manifiesta que las empresas dependen de factores como la
rentabilidad y la seguridad financiera, los cuales, si llegan a gestionar adecuadamente los resultados seran
positivos, sin embargo, existen empresas que no toman importancia y empiezan a generar pérdida de
liquidez y en el futuro quiebran, es por eso, que en este estudio analizan la reduccion de costos y el aumento
de ventas con la adquisicidn de un crédito comercial y de esta manera se puedan financiar las operaciones
utilizando la economia de escala las cuales trabajan en grupos de compra favoreciendo a las empresas y

aumentando la seguridad financiera y mejorando la liquidez.

Por otro lado, Caiza & Chango (2021), en su estudio aborda los principales factores que influyen en
la quiebra de empresas ecuatorianas del sector manufacturero. Se utilizan teorias, analisis financiero y
métodos estadisticos para poder pronosticar el estado en el que se encuentran las empresas, dentro de los
pardmetros se encuentra la teoria de los indicadores financieros, teoria de la liquidez, rentabilidad y riqueza
empresarial, la cual, muestra que si estos indicadores son positivos y altos la empresa se encuentra sin

riesgo a la quiebra. En cuanto al estudio se llega a la conclusién que el porcentaje apropiado de cuentas por



cobrar sobre el nivel de activos es del 33% ya que es una cuenta importante por la capacidad de

volverse liquida a corto plazo.

De la misma forma, Bermudez & Bravo (2019), incluyen factores como la edad, el tamafio,
tasa de crecimiento del sector, tasa neta de creacién y la ubicacién geografica que inciden en una
quiebra. Se utilizan distintos ratios financieros como el endeudamiento y apalancamiento los cuales
ayudan a gestionar el estado de las empresas, mientras mas grandes sean las utilidades y el costo de
la deuda sea menor la probabilidad de quiebra disminuye. EI ROA, deudas a corto y largo plazo,
gastos en publicidad y cuentas por cobrar son indicadores que ayudan a mitigar el riesgo de quiebra,
considerando que estas no tienen que ser excesivas. El salario es un gasto que incide en la quiebra
cuando no es eficiente y es elevado, en el estudio se evidencia que las empresas que estan en su
estado saludable tienen mayores obligaciones financieras corrientes sobre el pasivo ya que las
empresas recaudan sus operaciones a un nivel mayor de deuda por lo que no se les limita a un crédito

como en el caso de las empresas en riesgo.

Por otra parte, segin Cervantes & Byron (2019), en su estudio se considera a la manufactura
como un sector que aporta altos ingresos e influye dentro del desarrollo econémico; sin embargo,
existen empresas vulnerables que estan sujetas al riesgo financiero por tanto se determina que la
falta de control, toma de decisiones y un constante analisis financiero pueden llegar a ser factores
gue generen multiples consecuencias dentro de las empresas y un posible cierre empresarial si no se
llegara a establecer parametros que ayuden en la situacién financiera de la empresa. De igual manera,
en el estudio realizado por Caiza & Chango (2021), se determinan los agentes econémicos que llevan
al cese de actividades de las empresas ecuatorianas del sector manufacturero, para evitar que exista
riesgo de quiebra, pérdida de puestos de trabajo y bienestar social. Como resultados obtenidos
muestran que las ratios favorecen a la toma de decisiones y genera una visién mas amplia de la

situacion de la empresa.

Lastauskas (2021), en su articulo, constata que dentro del confinamiento que surgio por la
pandemia en el afio 2020 el sector manufacturero como demas sectores sufrieron diferentes cambios,
sin embargo, las pequefias, medianas y grandes empresas de manufactura se vieron afectadas en las
obligaciones tributarias haciendo que disminuyan empleados anticipadndose para el proceso de
cierre, mediante este estudio toman como un indicador de demanda al pago del impuesto al valor
agregado; por lo que la mayoria de las empresas cubrieron sus obligaciones tributarias antes de la
pandemia, mientras que otras empresas que fueron afectadas en la pandemia no pudieron realizar el

pago de este impuesto ya que no generaban su actividad de manera regular

Egger et al. (2008), en su estudio, en el cual, calculan las tasas impositivas marginales y
promedio prospectivos, de empresas de Europa mediante el cual relacionan el impuesto sobre las
ganancias de la empresa con el impuesto de las ganancias operativas nivel pais y empresa, de esta
manera se puedan tomar decisiones futuras en funcién a la planificacién fiscal. De la misma manera,
existen estudios que estiman el calculo del tipo impositivo y realizan una comparacion con el
impuesto a la renta de sociedades real, el cudl es considerado como un factor que influye en la cuenta

del pasivo en el punto de vista empresarial, causando obligaciones tributarias que tienen que ser



canceladas, por otra parte para el SRI con la estimacion del tipo impositivo efectivo se puede conocer el
condicional beneficio recaudatorio mediante la eliminacion de los incentivos tributarios segin Deza et al.
(2019), realiza una analisis comparativo entre el impuesto causado y la utilidad del ejercicio, se
consideraron las declaraciones anuales del Servicio de Rentas Internas, como resultado el TIE en las
medianas empresas se encuentra cerca de la tasa nominal, mientras que para las pequefias y microempresas
no existe una extremada variabilidad ya que no incurren con mayor frecuencia en el uso de los incentivos

tributarios.

Segun Cano (2016), considera las declaraciones de impuesto sobre la renta personal del Ecuador
utilizando célculos de progresividad y técnicas de microsimulacion en cuanto a la Tasa Impositiva Efectiva
(TIE) obteniendo como resultado que las personas que mantengan altos ingresos tienen mayores
posibilidades de disminuir los ingresos imponibles a través de los incentivos ficales legales en comparacion
con las personas que contengan bajos ingresos. Mediante este estudio se considera que el porcentaje 6ptimo
sobre la TIE es del 63%. Por otro lado, Drake et al. (2020), da a conocer sobre los factores que influyen en
la tasa impositiva efectiva y de esta manera poder comprender la importancia que tienen los impuestos
dentro de las empresas, de Estados Unidos con datos de la conciliacion de tasas enfocado al impuesto sobre
la renta, mediante el cual se calcula la desviacion de componentes con el fin medir la participacion en la
conciliacion de las tasas y relacionar con las tasas legales obteniendo como resultado en este estudio que
los beneficios tributarios se reconocen en el impuesto a la renta y ayudan de gran medida en cuanto al pago
de impuestos, de igual manera en cuanto a las estadisticas obtenidas se considera que existe evasion de

impuestos corporativos

3. Métodos

Para analizar la situacidn financiera y tributaria de las empresas del sector manufacturero en estado
de cierre, se realiz6 un estudio descriptivo, explicativo y comparativo, para el periodo 2016 — 2020 de
informacion tomada de la Superintendencia de Compafiias, Valores y Seguros. La metodologia aplicada se
conforma de manera cuantitativa, asi se obtendran resultados y conclusiones para comprender la situacion
del sector manufacturero, cuya codificacion establecida por la Superintendencia de Compafiias, Valores y

Seguros se encuentra en el nivel C.

Para el apartado cuantitativo se obtuvo informacion a través de la base de datos de las empresas que
reportan a la Superintendencia de Compafiias, Valores y Seguros, actualizados al 2020. Mediante esta
informacion, se consiguié una base total de ochenta mil setenta y dos (80.072) empresas del Ecuador,
mismas que se filtraron para obtener Unicamente empresas del sector manufacturero, las cuales
representaron un total de cinco mil seiscientos setenta y nueve (5.679) empresas, de las cuales se
consideraron a las empresas que presentaron balances al afio 2020 en la Superintendencia de Compaifiias,

Valores y Seguros, dando un total de tres mil setecientos cincuenta (3.750).

El analisis se basa en la situacion legal de las empresas que se encuentran en proceso de cierre al
2020; de tal forma que su estado se encuentre en liquidacion, inactividad y cancelacién, de esta manera se
establecieron doscientas nueve (209) empresas que cumplian el estado para el estudio dentro del periodo

2016 - 2020. Una vez delimitado el objeto de analisis se depuro la base de datos mediante la eliminacion



de empresas que no contaban con ingresos, costos y gastos, debido a que son cuentas necesarias para
el calculo de ratios. Finalmente, la base de datos para la elaboracidn del estudio es de ciento treinta

y uno (131) empresas.

Se procedié al calculo de las razones financieras descritas a continuacion: liquidez,
endeudamiento, rentabilidad y actividad, mismos que mostraron la situacidn de las empresas a través
del periodo seleccionado, 2016 — 2020. Para una adecuada valoracion y calidad en la informacién,
a los resultados se aplicé criterios estadisticos, como es el Criterio de Chauvenet, con el fin de
eliminar datos atipicos, es decir, aquellos datos que estan alejados de la media, mismos que pueden
afectar el resultado del analisis, este criterio ha sido utilizado en los articulos publicados en la revista
Ciencia por Camargo et al. (2020) mismos que usan el criterio de Chauvenet para la eliminacién de

datos atipicos en los diferentes estudios.
Tabla 3

Variables del andlisis financiero

VARIABLE TIPO OPERACIONALIZACION

Liquidez |ndependiente . Activo Corriente
Pasivo Corriente

(Activo Corriente—Inventario)

Pasivo Corriente

Actividad Independiente R Costo de ventas
Inventario Promedio

Ventas
Total Activos
Compras
Cuentas por pagar promedio

Ventas a crédito

Cuentas por cobrar promedio

Endeudamiento Independiente o  [otalPasivo
Total Activo
Rentabilidad Independiente N Utilidad Bruta

Ventas
Utilidad Operacional
Ventas
Utilidad Neta
Ventas
Beneficio después de impuestos
Activo

Beneficio después de impuestos
Capital Propio

Nota: La tabla muestra el calculo de las diferentes razones financieras.
Fuente: Basado en (Superintendencia de compafias valores y seguros, 2010)

Después de obtener la base de datos depurada, para el anlisis tributario, Tipo Impositivo
Efectivo (TIE), se estudia en base a los resultados, considerando las empresas que presentaron tanto
ganancias como pérdidas; posteriormente, se analiza la base imponible para poder conocer si las
empresas que se encuentran en proceso de cierre sostuvieron una carga fiscal a lo largo de sus
actividades. Para determinar la carga fiscal que declaran las empresas se utiliz6 la ecuacién

propuesta por Gémez & Gaio (2019), mediante su estudio consideran que un mayor nivel de TIE es



eficiente para las empresas ya que tienen una buena planificacién tributaria y no se imposibilitan a pagar
sus obligaciones por lo que su base imponible es menor, mientras que las empresas que muestren un nivel
de TIE menor se considera que no son planificadoras ya que su base imponible es mayor que su resultado

antes de impuesto; es decir soportan mas pago de impuesto que tiene que ser liquidada.

Las variables que se utilizaron para el calculo del TIE fue el resultado antes de impuesto “Es la
diferencia de enfrentar los ingresos con los gastos del ejercicio, pudiendo presentarse dos variables: un
saldo favorable y por lo tanto un beneficio, una ganancia o utilidad; o un saldo desfavorable y por lo tanto
un detrimento, una pérdida” (Morinigo, s.f.). Base imponible “es la diferencia entre el total de los ingresos
gravados se resta las devoluciones, descuentos, costos, gastos y deducciones, imputables a tales ingresos”
(Servicio de Rentas Internas , 2022). Por tanto, conocer el valor que las empresas tenian que haber pagado
restando el porcentaje de la participacion de trabajadores comparando la renta imponible que aplica los
beneficios de la ley es decir deducciones o reducciones que obtienen las sociedades generados en el afio
fiscal. Mientras que para el calculo del activo total se obtuvo de la suma de los activos corrientes “Una
entidad clasificara un activo como corriente cuando espera realizar el activo, o tiene la intencion de venderlo
o consumirlo en su ciclo normal de operacion” y no corrientes “Una entidad clasificara a un activo no
corriente (o un grupo de activos para su disposicion) como mantenido para la venta, si su importe en libros
se recuperara fundamentalmente a través de una transaccion de venta, en lugar de por su uso continuado”
(Norma Internacional de Informacién Financiera 5 Activos no Corrientes Mantenidos para la Venta y

Operaciones, 2014). La férmula mencionada se muestra a continuacion:

TIE = (Utilidad antes de impuesto a la renta — Renta imponible)
B Activo Total

De esta manera, el TIE calculado se divide por rangos, siendo el primer rango valores de TIE
menores al 1%, el segundo rango hace relacién a un TIE entre el 1% y el 50%, finalmente el cuarto rango
valores de TIE entre el 50% y superiores al 100%. La investigacion de la “Imposicion efectiva a las
empresas en Ecuador” (Deza, Carrillo, & Ruiz, 2019) sefiala una estimacion de rangos mencionados con
paises avanzados, relacionando el TIE menor a 1% con empresas que obtienen ingresos menores es decir

en la declaracidn obtiene una pérdida y tienen menores beneficios lo cual hace que el TIE sea menor.

En cuanto al segundo rango se relaciona al crecimiento de los ingresos y utilidades a la par con los
beneficios lo que hace que el TIE eleve su porcentaje y su cambio en relacién al primer rango no generé un
efecto negativo en las empresas. El tercer rango surge cuando se refleja a mayor medida los beneficios de
ley capturando cambios importantes en el porcentaje del TIE en comparacion con los rangos anteriores,
explota una variacion fiscal entre la utilidad antes de impuesto y la base imponible lo cual causa un

desempefio inferior en la carga fiscal por el uso intensivo de deducciones generadas para las sociedades.

Tabla 4

Determinacion del TIE
Determinantes Célculo Conciliacion
del TIE Tributaria




Utilidad antes del UAIR = Utilidad o pérdida del ejercicio Ingresos

impuesto a la renta — 15% trabajadores
(-) Costos y Gastos
= Utilidad o
Renta Imponible Renta imponible = Utilidad gravable pérdida del ejercicio
(-) Participacién
trabajadores
) Ingresos
Activo Total Activo Total = activo corriente + activo no corriente
excentos

Deducciones

(+) Gastos no

deducibles

= Utilidad
gravable

Reinversion

= Impuesto causado
(-) Anticipo
Retenciones

= Impuesto a pagar

Nota: La tabla muestra el calculo del TIE.

Fuente: Basado en (Servicio de Rentas Internas , 2022).

En base a la informacidn presentada se rige en la normativa del formulario 101 que es
presentada cada afio y contiene informacién financiera de las empresas que ayudan en la medicion
de los activos, pasivos, patrimonio, ingresos y gastos que son aplicados en la contabilidad, de igual
manera el formulario identifica las partidas no deducibles o impuestos diferidos y de esta manera

conocer el pago del impuesto. (Servicio de Rentas Internas , 2022).

4. Resultados

4.1. Desempefio Financiero
Las empresas que se encuentran en proceso de cierre van a reflejar una disminucion evidente en sus
ingresos y, por ende, en su utilidad neta también, lo que refleja la siguiente tabla del promedio de activos,

ingresos y utilidad neta.
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Tablas

Promedio de activos, ingresos y utilidad neta de las empresas en proceso de cierre del
sector manufacturero, periodo 2016 — 2020.

Afios Activos Ingresos Utilidad Neta
2016 946.790,38 643.260,22 22.679,84
2017 865.147,38 515.085,87 22.806,24
2018 485.749,23 379.604,41 13.330,75
2019 309.213,37 173.519,09 7.999,95
2020 346.408,51 41.036,63 -36.121,66

Las empresas que estan en estado de cierre, en relacion a los ingresos desde el afio 2016 al 2020 se
evidencia una disminucion afio a afio, estas empresas al cesar sus actividades, tienden a tener menores
ingresos. La utilidad neta para el Gltimo afio presenta un valor negativo, es decir, las empresas han
presentado perdida para este afio, en el 2019 ya se evidencié una baja considerable de la utilidad, sin

embargo, el 2020 fue el resultado mas afectado provocando el cierre de las empresas.

Tabla 6

Dias requeridos para la venta, periodo promedio de cobro y de pago de las empresas en
proceso de cierre del sector manufacturero, periodo 2016 — 2020.

ANO DIAS REQUERIDOS PERIODO PERIODO
PARA LA VENTA PROMEDIO DE COBRO PROMEDIO DE PAGO

2016 102 192 151

2017 194 112 281

2018 114 147 130

2019 62 56 108

2020 34 32 107

En la tabla 6, durante el periodo estudiado, conforme llega al afio 2020, que son las empresas que
estan por finalizar sus actividades, disminuye notablemente los dias requeridos para la venta, es decir, al
estar en un proceso de cese de sus actividades, su inventario ya no se encuentra abastecido, por lo que vende
maés rapido los Gltimos productos que mantiene disponibles. En cuanto al periodo promedio de cobro, las
empresas optan a que los clientes cancelen sus deudas en un menor plazo, ya que se encuentran en
liquidacion, tienden a saldar las deudas pendientes con sus clientes para desprenderse de posibles pérdidas
0 cuentas incobrables.
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Las empresas en el 2017 tardaban mas para realizar el pago a sus proveedores, es decir que

posiblemente mantenian mejores fuentes de financiamiento con proveedores, lo que afio a afio fue

disminuyendo, ya que, al decidir cerrar como empresa, también tienen que cerrar sus deudas, asi mismo

dejan de adquirir mercaderia y, por ende, tardan menos en pagar sus obligaciones.

Tabla7

Ciclo de operacion y ciclo de efectivo de las empresas en proceso de cierre del sector
manufacturero, periodo 2016 — 2020.

ANO CICLO DE OPERACION CICLO EFECTIVO
2016 294 143
2017 306 25
2018 260 130
2019 118 10
2020 66 -41

En la tabla 7 se presenta resumido los indicadores de actividad, mediante el ciclo operativo
y efectivo. Se evidencia que, en el periodo analizado, el ciclo de operaciones disminuye de manera
drésticas en el 2020, si bien el ciclo de operacién se basa hasta que el producto final se venda, y en
el tltimo afio de estudio disminuye ya que las empresas optan por fabricar en menores cantidades y
solamente lo demandado por el mercado. El ciclo de efectivo muestra una cantidad negativa para el
Gltimo afio de estudio, lo que indica que la inversidn para ejecutar su actividad se recupera con mayor
capacidad para este afio, ya que al cesar sus actividades la empresa requiere que su efectivo no rote

con frecuencia ya que no necesita realizar gastos adicionales como en afios anteriores.

Gréfico 1

Liquidez corriente y rotacion de cuentas por cobrar de las empresas en proceso de cierre
del sector manufacturero, periodo 2016 — 2020.
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La figura 1 muestra como las empresas van perdiendo liquidez, sin embargo en el 2018 tiene un
incremento pero vuelve a caer para los afios posteriores del estudio, este puede ser un factor por el cual las
empresas tienden a cerrar, debido a que su liquidez baja, y su capacidad de pago frente a sus obligaciones
disminuye, mismo indicador esta relacionado con la rotacidn de cuentas por cobrar, el cual, en el afio 2020
tiene una elevacion significativa, el mismo que indica que las empresas tardan més en cobrar las

obligaciones del publico, es decir, que son ineficientes en recuperar sus cuentas por cobrar.

Gréfico 2

Liquidez corriente y razén rapida de las empresas en proceso de cierre del sector
manufacturero, periodo 2016 — 2020.
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En la figura 2 se puede observar que en su capacidad de pago corriente las empresas han tenido su
nivel de liquidez mas alto en el afio 2018, pero tiende a bajar en los afios posteriores del estudio, con
respecto a la razon rapida, no cuenta con recursos suficientes para hacer frente a sus obligaciones a corto
plazo, la brecha evidenciada es minima entre los valores de liquidez corriente y razon rapida, sobre todo en
el afio 2017, sin embargo, la brecha en los afios posteriores crece, lo que representa que las empresas tienen
una alta dependencia del inventario para cumplir con sus obligaciones, es decir, el activo corriente no es
suficiente para cubrir sus pasivos corrientes a corto plazo, razon por la cual se ve en la opcidn de cerrar al
ser menos liquida sin la venta de inventarios.

Tabla 8

indice de endeudamiento, endeudamiento a corto y largo plazo de las empresas en
proceso de cierre del sector manufacturero, periodo 2016 — 2020.

ANO INDICE ENDEUDAMIENTO ENDEUDAMIENTO
ENDEUDAMIENTO A CORTO PLAZO A LARGO PLAZO
TOTAL
2016 54% 36% 18%
2017 51% 34% 17%
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2018 36% 24% 12%

2019 31% 19% 12%

2020 29% 20% 9%

En el periodo 2016 - 2020 las deudas que tienen las empresas ha disminuido el porcentaje de
participacién de terceros, como muestra la tabla, en el afio 2016 el endeudamiento de las empresas
en promedio es del 54% y va disminuyendo hasta el 2020 con el 29%, es decir, las empresas van
adquiriendo menores obligaciones y por ende menos deuda, al ser empresas que estan en proceso
de cierre, necesita pagar sus obligaciones, ya no tienen mayor actividad, sus ingresos disminuyen al
igual que su deuda con terceros para continuar con su funcionamiento hasta el cierre efectivo de las
empresas. Ademas, se evidencia que las empresas optan por un tipo de financiamiento de corto
plazo, ya que al ser empresas que estan cerrando sus actividades optan por este tipo de deuda y en
menor proporcidn a largo plazo, debido a que son empresas que van a cesar sus actividades tienden
a pagar en menor tiempo sus deudas.

Grafico 3

ROA Y ROE de las empresas en proceso de cierre del sector manufacturero, periodo
2016 — 2020.
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La rentabilidad sobre el patrimonio neto muestra su pico mas alto en el afio 2017, es decir que su
rendimiento con recursos o patrimonio, provocado un eficaz movimiento sobre los activos, sin embargo
decae hasta el dltimo afio 2020, las empresas pierden su rendimiento, llegando al 1% junto con el
rendimiento de activos, que se muestra constante en los afios 2017 y 2018 con igual caida que el ROE en
el 2020, por lo que las empresas tienden a cesar sus actividades porque no les resulta rentable, estan
expuestas a una quiebra por la falta de ingresos y mala administracion del dinero.
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4.2. Tipo Impositivo Efectivo

Las tablas 9, 10 y 11 se clasifican de acuerdo a los rangos establecidos, lo cual ayuda en una aproximacion

razonable para comparar los impuestos y analizar el TIE segun el periodo 2016-2020.

Tabla 9
Analisis del TIE con un rango menores a 1%
ARO PAI BI ACTIVOS RESULTADOS
TIE
2016 $ (8.213,99) $ 26.341,63 $  827.966,02 -4%
2017 $ (4.263,11) $ 55.282,55 $  900.076,11 7%
2018 $ (12.854,64) $ 15.317,41 $  518.541,39 -5%
2019 $ (9.642,56) $ 5.216,99 $  424.028,02 -4%
2020 $ (22.077,95) $ 56.222,14 $  500.257,01 -16%

Como se muestra en la tabla 10, dentro del periodo existié una pérdida en el 73% de las empresas
del sector manufacturero en proceso de cierre, sin embargo, las empresas en promedio tuvieron una carga
impositiva. En el afio 2019 la base imponible llega a ser la mas baja en cuanto a los demas afios por lo que
el TIE representa un -4% lo cual sigue afectando a las empresas pero no de manera tan significativa como
en el afio 2020 que la TIE llega a ser el mayor porcentaje del -16% ya que la base imponible en relacion a
la pérdida del ejercicio fiscal aumenta es por eso que las empresas en este afio terminan generando una
mayor base imposible lo que se podria asimilar a la pandemia que se generé dentro de este afio haciendo
gue muchas empresas no realicen sus actividades y obtengan una gran pérdida fiscal. Este tipo de empresas
han logrado ser menos planificadoras fiscalmente, lo cual se evidencia en su proceso de cierre ya que

generan una base de pago de impuesto incluso después de tener un resultado negativo.

Tabla 10

Analisis del TIE con un rango del 1% al 50%.

ANOS PAI Bl ACTIVOS RESULTADOS TIE
2016 $ 112.736,23 $ 4.278,88 $ 427.034,36 25%
2017 $ 18.328,15 $ 16.495,33 $ 9.862,15 19%
2018 $ 12.296,91 $ 802691 $ 22.022,22 19%
2019 $ 19.540,30 $ 1512222 $ 33.225,48 13%
2020 $ 10.120,22 $ 7.43577 $ 20.226,28 13%

En la tabla 10, existe el 25% de empresas con utilidad antes de impuesto, las cuales se encuentran
clasificadas en un rango del 1% al 50%. En el afio 2016 se obtiene un promedio del 25% en el TIE lo cual
se interpreta que aun teniendo mayor ganancia que todos los afios la base imponible fue menor por lo que
se puede dar cuenta que en este afio las empresas planificaron y administraron de mejor manera su situacion
fiscal, sin embargo, en los siguientes afios las empresas han sido menos planificadoras puesto que siguen

pagando un elevado valor de impuesto a la renta.
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Tabla 11
Anélisis del TIE con un rango mayores o igual al 50%.

ANO UAIR Bl ACTIVOS RESULTADOS
TIE

2016 $ 16.439,47 $ 12.433,20 $ 6.988,77 57%

2017 $ 41.271,42 $ 17.254,41 $ 28.598,66 84%

2018 $ 89.577,36 $ - $ 39.656,36 226%

2019 $ 15.533,80 $ - $ 9.954,27 156%

2020 $ - $ - $ - -

En latabla 11, existe el 2% de las empresas mayores al 50%, lo cual se interpreta que dentro de este
periodo existen empresas que han tenido un resultado positivo, sin embargo, en el afio 2018 y 2019 las
empresas no registran una base imponible por lo que fueron méas planificadoras ya que no generaron una

base de pago beneficiando a las empresas dentro de estos afios.

Los resultados obtenidos demuestran que las empresas con gran beneficio son las que al comparar
la base imponible y la utilidad o pérdida del ejercicio, se muestra en cero o existe una disminucion
considerable dentro de su base imponible ya que no pagan un elevado valor de impuesto por lo que son
consideradas empresas planificadoras, en el estudio el 73% de las empresas muestran un TIE negativo que
afecta a las empresas por lo que tienen que cancelar un impuesto a pesar de que obtengan pérdida dentro

del ejercicio fiscal.

5. Discusion

De acuerdo con el articulo de Grzegorz (2020), las empresas dependen de factores como la
rentabilidad, seguridad financiera y gestion adecuada, sin embargo, al desatender estos factores la
empresa pierde liquidez y tiende a la quiebra, segun los resultados obtenidos coincide con el analisis
de Grzegorz, debiado a la mala gestion las empresas pierden rentabilidad, afio a afio se refleja una
dismunicion, en el 2019 muestra el promedio de utlidad baja y el afio 2020 presenta un valor

negativo.

En relacion con el estudio de Caiza & Chango (2021), se utilizan teorias de analisis financiero
y métodos estadisticos para pronosticar el estado que se encuentran las empresas, muestra que Si
estos indicadores son positivos las empresas se encuentran sin riesgo a quiebra, con los resultados
del analisis de las industrias manufactureras se asemeja, al ser resultados bajos las empresas
muestran desestabilidad empresarial y se encuentran en riesgo de quiebra y por ende optan por

cerrar.

Los resultados encontrados en el estudio confirman lo planteado por Lastauskas, (2021),
quien manifestd que en el afio 2020 las empresas del sector manufacturero sufrieron cambios en
cuanto a las obligaciones tributarias por el factor pandemia incidiendo en la conciliacidn tributaria
y obteniendo un TIE negativo que causa un perjucio dentro de ellas, asi mismo Deza et al. (2019),
expusieron una comparacion entre el impuesto causado y la utilidad del ejercicio lo cual es necesario

para el calculo de la carga fiscal que obtienen las empresas al final de cada afio.
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De la misma manera Cano, (2016), manifiesta que las empresas que tienen mayores ingresos son las
que tienen un mayor TIE por lo que estan sujetas a obtener mayores incentivos y beneficios de ley, en
comparacion con las empresas que tienen una pérdida y baja planificacion fiscal, como lo manifiesta Drake
et al. (2020), quienes consideraron que una planificacién fiscal es importante dentro de las empresas, por
lo que tienen una base imponible menor a la utilidad antes de impuesto presentando aportes significativos
en la conciliacion tributaria para que genere una disminucion en el pago del impuesto. Asi mismo Egger et
al. (2008), plantearon que con una eliminacion de los incentivos tributarios las empresas llegarian a cancelar

un valor elevado del impuesto por lo que algunas de las empresas abusan del beneficio que la ley ampara.

6. Conclusiones

Los indicadores financieros son necesarios para la toma de decisiones y determinacion de la
situacion de la empresa, la efectiva gestion y analisis de indicadores mostrara una visién empresarial mas
amplia, la falta de aplicacion de razones financieras llevara a una inadecuada gestion, generando pérdidas

en las empresas, 0 bien, baja liquidez, lo que a corto o largo plazo estas optaran por cerrar.

En el periodo 2016 — 2020 las empresas seleccionadas para el estudio han tenido un bajo rendimiento
en sus actividades, lo que se evidencia en los resultados de cada ratio analizado anteriormente, mismas que
optaron por un proceso de cierre, ya que no son lo suficientemente rentables para seguir en el mercado,
dentro de mismo analisis se determino la cuestion tributaria que las empresas, después de la conciliacion

tributaria, han soportado.

El andlisis del TIE en empresas del sector manufacturero incluye informacion de las conciliacones
tributarias por lo que de esta manera demuestra sus diferencias contables y tributarias con el fin de verificar
si existen empresas planificadoras fiscalmente o carecen de agresividad fiscal, sin embargo, el trabajo se
enfoca en el sector manufacturero en especifico de empresas que han ccerrado sus actividades por lo que

se limitan sus resultados.

Mediante el analisis realizado a las empresas del sector manufacturero que se encuentran en proceso
de cierre se demostré que la mayor parte de las empresas generan pérdida y presentan menor TIE por lo
que se establece que se paga los impuestos a pesar de que tienen pérdida en el ejercicio ya que no tienen
una agresividad fiscal y carecen de planificacion, por otra parte al momento de obtener un TIE positivo se
considera que las empresas tienen menor base imponible en cuanto a su utilidad antes del impuesto a la
renta, demostrando que estas empresas mantienen una carga fiscal menor lo que se considera factible para

la empresa.
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