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RESUMEN

Al ser el contrato de compraventa el mas utilizgdosabiendo que la venta de
mercaderias no se limita al mercado interno sine g8 muy comdn que sea
celebrado con personas de distintos paises es r@ente conocer las reglas que
ciertos organismos internacionales han creadofpailétar el comercio internacional

creando asi una legislacion que resulte conocidia @nactica internacional y que
sera analizado en el presente trabajo.

También se mencionan a los Incoterms que son disugue se incorporan dentro
del contrato de compraventa internacional que permstablecer las obligaciones

tanto del comprador como del vendedor.
Se incluye el Arbitraje Internacional que es un imedternativo para la solucion de

controversias entre las partes de una manera piéla Kaque brinda mas seguridad a

las partes, o que no ocurre con la justicia omna
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ABSTRACT

Being the sales contract the most used contradtkaowing that the sale of goods is
not limited to the internal market, but it is commhodone with people from different
countries, it is convenient to know the rules ttextain international organizations

have created in order to facilitate internationatle through a legislation intended to

be known in international practice and which w#l #nalyzed in this paper.

The concept of Incoterms and International Arbitratare also included. Incoterms
are clauses that are incorporated into the intenmaitsales contract and which allow
to stablish obligations for both the buyer andgséler. On the other hand,
International Arbitration is an alternate meandiofling solution for the disputes
between parties in a faster and safer way for themch is not the case with

ordinary courts.



REGLAS PARA LA INTERPRETACION DE LOS TERMINOS
INTERNACIONALES DE COMERCIO

INTRODUCCION

La globalizacion de los mercados internacionalesrplsado de manera dinamica
la venta de mercancias en mas paises y en mayanrdacles, y es asi como este
gran mercado se ha convertido en el lugar de \dmtada clase de productos, lo que
ha hecho que el mercado nacional sea relegadessagumdo plano y que los paises
busquen abrirse a los mercados mundiales tratamdender sus productos en este
mercado mundial, y a medida que aumenta el voluynén complejidad de las
ventas, también crecen las posibilidades de mattsnéidos y litigios costosos
cuando no se especifican de forma clara y preasalbligaciones y riesgos de las
partes, ya que es comun que las diferentes pagtes ccontrato internacional no
estén al tanto de las diversas practicas comesaikddos otros paises, dando lugar a

disputas entre los proveedores y sus clientes.

Es por eso que para tratar de reducir la incidetheiaste tipo de problemas ha sido
necesaria la creacion de organismos internaciogalese dediquen a la elaboracién
de reglas uniformes para lograr un mayor entenditmieen las negociaciones
internacionales.

Dentro de dichos organismos tenemos la Cadmaranbadiemal de Comercio y la

Organizacion de las Naciones Unidas que se haargamo de crear reglas que
sirvan para facilitar la Compraventa Internaciot@lMercaderias, la Interpretacion
de los Términos Internacionales de Comercio (INCRWVIS) y las reglas existentes
para el Arbitraje Comercial Internacional que atoumacion seran analizadas en el

presente trabajo.



CAPITULO |
LA COMPRAVENTA INTERNACIONAL

1.1.Nociones Generales:

La compraventa es el mas comercial de los confrgtad ser la operacidon mas
frecuente cada pais tiene una legislacion espacifiee rigen los derechos y
obligaciones de las partes, la forma del contratointerpretacion, resolucién, etc.,

gue cada parte conoce y aplica en la actuaciodiané de su pais.

Tales diferencias legislativas se vuelven un aodtdcuando la compraventa se
celebra entre partes que tienen sus establecimientadiferentes paises, por este
motivo se han creado organismos internacionaleargados de elaborar normas
uniformes como un medio para facilitar el comeioi@rnacional, proveyendo una

legislacion comun que resulte conocida en la pradtiternacional.

Fruto de esta tarea es la Convencién de las Naxidn&las sobre la Compraventa
Internacional de Mercaderias que contiene regldisadfes a la formacion del

contrato y a la regulacion de los derechos y obiigees de las partes.

1.2. Origen de la Convencion de las Naciones Unidasbre los Contratos de

Compraventa Internacional de Mercaderias:

La evolucion hacia un derecho comun para la congotavinternacional se inicia en
el afio de 1929 cuando el Instituto Internacionabda Unificacion del Derecho
Internacional Privado (UNIDROIT) a propuesta detigia Enrst Rabel, decide
establecer un comité para que elabore un proyeettey uniforme sobre dicho

contrato.

Dicho comité presentdé un proyecto en el mismo afibyego de ser conocido y
comentado por los estados miembros de la Sociedadagiones se presenté un
segundo proyecto en 1939, el cual no pudo ser titiscdebido a la interrupcion de
la Segunda Guerra Mundial. Pasada la guerrabéigm holandés convocé a una

conferencia a la que asistieron representantearies\gobiernos y luego de analizar
el Udltimo proyecto, decidid crear una comisién eggdeque se encargara de

reelaborarlo.



Esta comision presentd dos nuevas versiones: mi8%6 la cual fue analizada por
gobiernos y organismos internacionales interesgdaspartir de ésta se hizo una

segunda version la cual se dio a conocer en 196&alatuvo una buena aceptacion.

Por otra parte, mientras se discutian los proyeptra una ley uniforme sobre
compraventa internacional, el cual solamente hasfi@rencia a los derechos y
obligaciones del comprador y vendedor, el UNIDR@bBteriormente elabord otro
proyecto de ley uniforme sobre la formacion del t@io de compraventa
internacional dado a conocer en 1959.

Habiendo una amplia aceptacién en cuanto a loprgy®ctos, el gobierno holandés
convocd nuevamente a una conferencia en el afic96é don el fin de que se
aprobaran los dos proyectos mencionados anterident&amo leyes uniformes. A
dicha conferencia asistieron representantes deéevgiocho estados, observadores de
cuatro estados mas y representantes de seis orgmnisternacionales, obteniendo
como resultado la aprobacion de dos convenciomesen la que se establecia una
Ley Uniforme sobre la formacion de contratos paavénta internacional de
mercaderias, y otra en la que se establecia unaUo#prme sobre la venta

internacional de mercaderias firmadas el primerdutie de 1964.

Dichas convenciones entraron en vigencia en ebafitf72, entre los nueve estados

gue la ratificaron que eran todos de Europa Octadlesn excepcion de Israel.

Cuatro afios mas tarde, la Comision de las Nacidfdas para el Derecho
Mercantil Internacional (UNCITRAL por sus siglas ewglés), pidid a los Estados
Miembros de la ONU que opinaran sobre las conveesi@probadas en La Haya y
expresaran su intencion de ratificarlas o no. Coespuesta a las observaciones
recibidas la Comisién decidio establecer un grupdrdbajo dirigido por el jurista
mexicano Jorge Barrera Graf, para que elaborafayecto de ley, que de acuerdo
a las diferencias en cuanto al desarrollo entr@édses miembros, pudiera tener una

aceptacion mas amplia.



Este grupo de trabajo realizé dos nuevos documestwmgidos de los textos

aprobados en La Haya, uniéndolos después en umpsmntecto el cual se presento a
la asamblea de las Naciones Unidas el 16 de Diceemd 1978, posteriormente la
asamblea convoca a una conferencia diplomatica giacattir el proyecto, la cual

tuvo lugar en Viena del 10 de Marzo al 11 de A&l 1980 en la que estuvieron
presentes representantes de sesenta y dos estadepregsentantes de ocho
organismos internacionales. El proyecto fue rewisadr dos comisiones que
discutieron articulo por articulo hasta que fueobpdo por unanimidad el 11 de
Abril de 1980, con versiones oficiales en arabeénashespafiol, francés, inglés y

ruso.

La Convencion ha sido aceptada por paises de tasldsadiciones juridicas, desde
las legislaciones romanistas y el Common Law, pdsgror aquellas con fuerte
influencia del derecho islamico. Ha sido adoptada paises de economia
planificada y centralizada, como asi también perdque propagan un capitalismo

liberal puro sin intervencion estatal.

Tal grado de aceptacion representa una vigen@anitional significativa para una
Convencién que incorpora normas de derecho unif@meateria mercantil. Esta
presencia de la Convencién no tiene casi comparama otros tratados elaborados
por la UNCITRAL, a excepciéon de la Convencion deeia York de 1958 sobre
Reconocimiento y Ejecucion de Laudos Arbitralesréieros y que ha sido

adoptada por casi noventa paiges.

Actualmente los paises que forman parte de la Gmidne de las Naciones Unidas

sobre la Compraventa Internacional son:

Estado Firma Ratificacion, adhesién, Entrada en

! www.bibliojuridica.orglibroslibro.htmi=88ADAME GODDARD Jorge. Introduccién a la
Convencidn de las Naciones Unidas sobre los Castdg Compraventa Internacional de
Mercaderias.
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Guinea
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Nueva Zelanda
Paises Bajos 29 mayo 1981
Paraguay (a)

Perd

28 septiembr

Polonia
1981

Republica Arabe Siria
Republica Checa (h, i)
Republica de Corea
Rumania

San Vicente y la

Granadinas (i)

Serbia (q)

Singapur (i) 11 abril 1980
Suecia (j) 26 mayo 1981
Suiza

Ucrania (a)

Uganda

23 enero 1991 (b)
10 octubre 2002 (b)
16 junio 1983

5 marzo 1990 (b)
10 mayo 2001 (b)
22 enero 2002 (b)

11 diciembre 1986

11 mayo 1999 (b)

18 junio 1981

31 julio 1997 (b)

16 septiembre 2005 (b)
18 enero 1995 (b)

30 enero 1997 (b)

20 agosto 1999 (b)

29 diciembre 1987 (b)
13 octubre 1994 (b)
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1° octubre 2006
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1° marzo 2005
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1° octubre 2001
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Uruguay 25 enero 1999 (b) 1° febrero 2000
Uzbekistan 27 noviembre 1996 (b) 1° diciembre 1997

Venezuela 28 septiembr

(Republica Bolivariana de) 1981
Zambia 6 junio 1986 (b) 1° enero 1988

FUENTE: www.cisg.law.pace.edu/cisg/biblio/perales.html

1.3. Descripcion General del Contenido:

La Convencion comprende en total 101 articulosini®&a con un predmbulo en el
gue se expresan sus objetivos y motivos de apr@bactermina con la clausula de
autenticidad que expresa la fecha, las versiongsdédas y precede las firmas de los

representantes.

Su articulado se divide en tres partes:

- La primera parte se refiere al Ambito de aplicagidtisposiciones generales,
gue comprende los trece primeros articulos. Sbleste que la Convencion
se aplicara exclusivamente a los contratos de arepta internacional, se
definen los criterios para juzgar cuando un cootreé internacional, se
excluyen cierto tipo de compraventas por razénudi®sna o su objeto, y se
establecen también las reglas para interpretaegrar la Convencién y para
interpretar los contratos de compraventa.

- La segunda parte se refiere a la Formacion delr@ontabarca los articulos 1
al 24, contiene todas las reglas relativas adqgisitos para hacer la oferta,
la posibilidad de revocarla o retirarla, la forma lacer la aceptacion el
momento de perfeccionamiento del contrato.

- La tercera parte que es la mas amplia, comprendartieulo 25 al 88 y se
titula la “Compraventa de Mercaderias”, se subdivad su vez en cuatro
capitulos y éstos en secciones. El primer capitftts.25-29), establece
reglas generales sobre el contrato de compravestablece que toda
comunicacioén entre las partes surte efecto en slento en que se expide, el
contrato se modifica por mero acuerdo entre lagepar los casos en que es
posible reclamar el cumplimiento especifico deltain. El segundo capitulo
(Arts. 30-52) “Obligaciones del Vendedor”, precish contenido de la



obligaciéon de entregar las mercancias, el lugamahento y forma en que
debe hacerse, define la responsabilidad del vemdeaiola calidad de las
mercancias y por los derechos y pretensiones deérte sobre ellas,
especialmente los derivados de la propiedad iritelecy establece los
recursos que tiene el comprador en caso de incomepito del vendedor. El
tercer capitulo (Arts. 53-65) hace referencia adblgaciones de pagar el
precio y recibir las mercancias, asi como los sm@udel vendedor en caso de
incumplimiento. El cuarto capitulo (Arts. 66-78g dedica exclusivamente
al problema de transmision de riesgo con el catgue ésta opera en general,
cuando el vendedor especifica y pone a disposa@bicomprador. El quinto
capitulo (Arts. 71-88) da reglas comunes para lidigaciones del comprador
y vendedor: define los recursos que tienen en aBsdancumplimiento
previsible de la otra o de incumplimiento de un&rezya en un contrato de
entregas sucesivas, indica los criterios para avatis dafios y perjuicios y
para cobrar intereses moratorios, asi como losscdsoexoneracion de
responsabilidad por incumplimiento y los efectos lderesolucién del
contrato.

- La cuarta parta se refiere a las Disposicionedésmgue comprende los Arts.
89 al 101, en los que se establece que el secréaitas Naciones Unidas es
el depositario de la Convencion, se precisan ervas que pueden hacer los
estados, la forma en que deberan ratificarla, @pl@lm adherirse a ella, y el

momento en que iniciard su vigencia.

1.4. Reglas de la Convenci6n de las Naciones Unidas

1.4.1. Ambito de Aplicacion:

La Convencion se aplica a los contratos de comptawde mercaderias entre partes
gue tengan sus establecimientos en estados ddsretiando se trate de Estados
contratantes, es decir, que hayan suscripto la €wmién, o cuando las normas de
derecho internacional privado prevean la aplicactin la ley de un estado

contratante.

2 Tomado del libro “Comercio Exterior y Crédito Dasentario” VILLEGAS, Carlos Gilberto,
EDITORIAL ASTREA, Buenos Aires, 1993



La existencia de establecimientos en Estados dilesedebe surgir del contrato o de
la informacion precedente a su celebracion. Noieseeten cuenta, en cambio, la

nacionalidad de las partes ni el caracter civibmercial de los contratantes.

A los efectos de la Convencion se consideran cmstrde compraventa los de

suministro de mercaderias que hayan de ser mauntddes o producidas.

La Convencion regula exclusivamente sobre la forbmagel contrato y los derechos
y obligaciones de comprador y vendedor, y no raspee la validez del contrato ni
de ninguna de sus estipulaciones, ni de los efeptesésta pueda producir sobre la

propiedad de las mercaderias vendidas.

1.4.2. Reglas de Interpretacion:

El principio rector que debe guiar la interpretacde la Convencion es su caracter
internacional, la necesidad de promover la unifdedi de su aplicacion y de
asegurar la observancia de la buena fe en el careternacional. La misma regla,
prevé que las cuestiones relativas a las matenese| rigen por la Convencion, que
no estén expresamente resueltas en ellas, se rdinindie conformidad con los
principios generales que se basan en la Convenaidalia de tales principios, las
cuestiones se resolveran segun la ley aplicablarer de las normas del Derecho
Internacional Privado. De esta manera se bustar gvbblemas como consecuencia
de que se presente alguna situacion que no apaesagata en la letra de las reglas

de la Convencion.

En cuanto a las reglas derivadas de los contraesdeberan interpretar de
conformidad con la intencién de las partes, cudaduira parte haya conocido o no
haya podido ignorar cudl era esa intencién. De fotraa, las declaraciones y actos
de las partes se deberan interpretar segin eblsemtie les habria dado, en igual
situacion, una persona razonable, de la misma cidmdique la otra parte. Para
establecer la intencién o el sentido que le hatdadtra persona razonable, se debe

tener en cuenta las circunstancias del caso, emw msgecial las negociaciones, las



practicas que las partes hubieran establecido eati@s, los usos y el

comportamiento ulterior de las partes contratantes.

Respecto a los usos y practicas, el Art. 9 de lav&ucion preveé la obligatoriedad de
aquellos que hayan establecido entre ellos, coexfaesa aclaracion de que se
aplicaran con relacion a usos muy difundidos, declmles las partes, cabe suponer,

tienen debido conocimiento, salvo que éstas corareegpresamente otra cosa.

1.4.3. Domicilio:

Cuando una de las partes tenga mas de un estaielettinse considerara tal a aquel
gue guarde relacion mas estrecha con el contratan® de las partes no tiene

establecimiento, se tendré en cuenta su residbabitual.

1.4.4. Forma.:

La Convencién consagra la regla general de querdgtato de compraventa no esta
sujeto a forma alguna, pero deja a salvo el casocodératantes pertenecientes a
paises que haya declarado, al adherirse a la Coldwenque la celebracion,

modificacion o la extincion por mutuo acuerdo, mfarta, aceptacion o cualquiera
otra manifestacion, se deban hacer por escritdrtEll3 establece que la expresion

“por escrito” comprende al telegrama y al télex.

1.4.5. Perfeccionamiento del Contrato:

En la parte Il, “Formacion del Contrato”, en logArl4 a 24, la Convencion regula
sobre la oferta, revocacibn de la oferta, la acéma su retiro y el

perfeccionamiento del contrato.

La oferta, para ser tal, debe estar dirigida a amads personas determinadas, ser
suficientemente precisa e indicar la intencion afetente de obligarse en caso de
aceptacion; surtird efecto cuando llegue al ddstiita y podré ser retirada aunque
fuere irrevocable, siempre que su retiro lleguad@dtinatario antes o al mismo

tiempo que ella.



La oferta podra ser revocada hasta que se perfecebcontrato, si la revocacion
llega al destinatario antes que éste haya enviadéptacion. Pero no podra ser
revocada, si otorga un plazo fijo para la aceptaaési expresa que es irrevocable o
si el destinatario podia razonablemente suponeregadrrevocable y ha actuado

basandose en esa oferta. Esta queda extinguida sarrdchazo llegue al oferente.

La aceptacion debe ser expresa y debe indicaegptiasento a la oferta, sea por una
declaracién o un acto del destinatario que swefeéto desde el momento que llegue

al oferente.

Si el oferente ha fijado plazo en su oferta, lgptar@dn debe llegarle antes que venza
ese plazo. Si no hubiere plazo, debe llegar desgrain plazo razonable, habida
cuenta de las circunstancias y de la rapidez demesdios de comunicacion

empleados por el oferente.

Si la respuesta a la oferta contiene adicionestaaones u otras modificaciones, se

considerard como un rechazo de la oferta y coirétita su vez, una contraoferta.

Se consideran elementos sustanciales de la ofegee@o, la forma de pago, la
calidad y cantidad de la mercaderia ofrecida,gddly la fecha de entrega y el grado
de responsabilidad de una parte con respecto drdacoa la solucion de las
controversias.

La aceptaciéon puede ser anulada si su retiro Bégéerente antes que ella produzca

efectos o en ese momento.

La Convencién consagra la presuncion de que lasgprman conocimiento de las
declaraciones cuando le son entregadas por cualgei@io, en el establecimiento o
direccién postal o en su residencia habitual, dum@re establecimiento ni direccién

postal.

1.4.6. Modificacion del Contrato:

10



La Convencion fija la regla general de que el @iotrpuede modificarse o
extinguirse por mero acuerdo de las partes. Destattmdos, si el contrato exige que
se lo haga por escrito no podra hacerse de otram@bmo dijimos anteriormente
al hablar de la forma del contrato, los Estadosaayios o adherentes tienen la
posibilidad de establecer al momento de su adhegiéresos actos, como los de la

oferta, aceptacion y otras declaraciones de intensie debian hacer por escrito.

1.4.7. Obligaciones del Vendedor:

Son obligaciones del vendedor: a) entregar las aderéas; b) transmitir su
propiedad; c) entregar los documentos relacionamws ella en las condiciones
pactadas en el contrato o establecidas en la Coidven

a) Entrega de las Mercaderias: el vendedor delreganlas en el lugar
convenido, y si no se hubiese convenido ese lugahen distinguirse tres
situaciones:

1.- Cuando el contrato de compraventa impliquetrehsporte de las
mercaderias, el vendedor debe ponerlas en poderidedr porteador para que las
traslade al comprador.

2.- Cuando se trate de casos no comprendidos @uréd anterior, y el
contrato verse sobre mercaderias ciertas o noifidadas que deben extraerse de
una masa determinada o que deban ser manufactwamtaducidas, y al momento
de la celebracién del contrato las partes sepanagueercaderias se encuentran en
esa situacion, en un lugar determinado, el vendeéebe ponerlas a disposicion del
comprador en ese lugar.

3.- En los demas casos, el vendedor debe ponardesaderias a disposicion
del comprador en el lugar donde tenias su estatiltio al momento de celebrar el

contrato.
El vendedor debe entregar mercaderias cuya cantididad y tipo correspondan a

lo pactado, y deben estar envasadas o embalad#s ferma establecida en el

contrato.
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Cuando las mercaderias se remiten por intermediond@orteador, deben estar
suficientemente identificadas. De otro modo eldeztor debera enviar al comprador
un aviso de expedicién donde las especifique.

Cuando el transporte estd a cargo del vendeder,défterd concertar los contratos
necesarios para que el traslado de las mercaderigesalice hasta el lugar indicado,
utilizando los medios de transporte adecuados aciesinstancias y en las

condiciones usuales.

Si el vendedor no esta obligado a contratar unreede transporte, a peticion del
comprador, le debera proporcionar a éste todadanracion que sea necesaria para
contratar ese seguro.

Respecto del plazo de entrega, la Convencién fpibesque la entrega de las
mercaderias se debe hacer en la fecha fijada, woddel plazo fijado, si asi se
hubiere convenido. En cualquier otro caso, la gatise debera hacer dentro de un
plazo razonable.

b) Entrega de los Documentos: cuando hubiera dentos que deben ser
entregados al comprador, la entrega debe hacersgam fecha y forma fijados en
el contrato. Cuando el vendedor entregara anteip@nte los documentos, podra
subsanar cualquier falta de conformidad con éstoga del plazo fijado.

c) Examen de las mercaderias y conformidad delpcaaor: el comprador
debe examinar en el plazo mas breve posible, cmefa las circunstancias. Si las
mercaderias son transportadas por cuenta del vendddcomprador puede realizar

su examen hasta que ellas hayan llegado a destino.

La Convencion fija un plazo maximo de dos afostrdedel cual el comprador debe
manifestar su falta de conformidad, pero deberérf@dentro de un plazo razonable
desde el momento en que descubra o debiera hadmrhierto que las mercaderias
no correspondian a la cantidad, calidad o tipordetados en el contrato. El plazo

se cuenta desde que la mercaderia se pone endebdemprador.
El deber de examinar puesto al comprador es umg @atablecida como condicion

de su derecho de manifestar su disconformidad asmnrlercaderias entregadas o

remitidas, de todos modos, el vendedor no podnéafeese del vencimiento de esos
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plazos, cuando la falta de conformidad se refier@@hos que conocia o no podia

ignorar y que no hubiera revelado al comprador.

d) Derechos y acciones de incumplimiento del etatpor el vendedor: en
caso de incumplimiento por el vendedor de las ablanes que le impone al
contrato, el comprador podra:

1.- Exigirle el cumplimiento de sus obligacionese@ando la entrega de
otras mercaderias en sustitucion o requiriendesgaa reparadas las entregadas.

2.- Fijarle un plazo suplementario para que cum@lacuyo caso mientras
corre dicho plazo no podra ejercitar accién algumaincumplimiento.

3.- Declarar resuelto el contrato siempre que ate tde incumplimiento
esencial, es decir, cuando cause a la otra part@equicio tal que le prive
sustancialmente de lo que tenia derecho a esperairted del contrato. El
comprador podra declarar la resolucién en casaltke de entrega, si el vendedor no
entrega las mercaderias dentro de un plazo suplarieero si declara que no
efectuard la entrega dentro de dicho plazo; siempeeel vendedor haya entregado
las mercaderias para poder ejercer este derecbomglrador debera hacerlo dentro
de un plazo razonable a contar de esa entrega,tsita de entrega tardia, o a partir
de que tuvo o debid tener conocimiento del incumiginto.

4.- Rebajar el precio, en proporcion con la disridm del valor de las
mercaderias entregadas con relacion a las refeedasl contrato. En caso de
entrega parcial de las mercaderias o cuando lawgoifad del comprador es por una
parte de ellas, el comprador podra aplicar al ritdtacualquiera de las acciones
referidas anteriormente, pero para poder declaraesolucion del contrato podra
hacerlo respecto de la totalidad de éste, séla shtrega parcial o no conforme al
contrato fuera un incumplimiento esencial.

5.- Exigir la indemnizacion de los dafios y perjosci este derecho no lo
pierde el comprador aunque ejerciere cualquier at@én de las enunciadas. La
indemnizacion comprendera el valor de la pérdidiadsu(dafio emergente) y el de la

ganancia dejada de obtener (lucro cesante), sédth 4 de la Convencion.
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1.4.8. Obligaciones del Comprador:

Son obligaciones del comprador: a) pagar el prgt&iprecibir las mercaderias en las
condiciones establecidas en el contrato o en la€amion.

a) Pago del precio: dado que el pago se debe bhaoginmente en moneda
extranjera o recurriendo a la intervencién de uncba la Convencion fija el
principio de que la obligacién del comprador degvasj precio comprende también
la de adoptar las medidas y cumplir los requidifado en el contrato o por las leyes
0 reglamentos pertinentes, para que el pago sdablgpoRespecto de su monto,
cuando no se haya fijado, ni expresa ni tacitamentge haya estipulado una forma
para determinarlo, la Convencién consagra la pm8arde que las partes han hecho
referencia implicitamente al precio generalmentédrado por ese tipo de

mercaderias, vendidas en circunstancias similares.

Cuando el precio se determine en funcion del pestasl mercaderias, se presume,
en caso de duda, que se refiere al peso neto.

El lugar de pago se fija, en principio, en el dahaael vendedor; pero si el pago se
debe hacer contra entrega de las mercaderias ondatos, en el lugar en que se
efectle tal entrega.

Respecto al tiempo de pago, debe ser hecho erha feactada, y s no hay pacto
expreso al respecto, el comprador debe pagar cuehd@ndedor ponga a su
disposicion las mercaderias o los documentos reptas/os conforme al contrato.

El vendedor puede hacer del pago una condicionlpamtrega de las mercaderias o
documentos, Cuando el contrato implica el trangpdetlas mercaderias, el vendedor
puede remitirlas estableciendo como condicién gaearlercaderias o los documentos
representativos sélo seran entregados al compcaddtna el pago del precio.

b) Recepcion: el comprador esta obligado a redixios los actos necesarios
para que el vendedor pueda efectuar la entregeoheencion se refiere a “los actos
que razonablemente quepa esperar del comprador”.

c) Derechos y acciones en caso de incumplimierglo comprador: el
vendedor, en caso de incumplimiento de las obligees del comprador, podra: 1)

ejercer la accion de incumplimiento, es decir, iexigl cumplimiento de su
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obligacion; 2) declarar resuelto el contrato y, ambos caso, 3) exigir la

indemnizacion de los dafios y perjuicios.

Mediante la accién de incumplimiento, el vendedodrp exigir al comprador que
pague el precio, reciba las mercaderias o cumpgladéamas obligaciones que el
contrato pone a su cargo. El vendedor podré fijani@lazo suplementario para que
el comprador cumpla sus obligaciones, a menos gheie recibido comunicacion
de éste de que no cumplira sus obligaciones e giczo.

El vendedor podra declarar resuelto el contratl somprador no ha cumplido sus
obligaciones esenciales (pagar el precio o rel@bimercaderias) y tampoco lo hace
dentro de un plazo suplementario fijado por el eeiual.

En caso de retardo en el pago del precio, el vemdeebera declarar resuelto el

contrato antes de tomar conocimiento de que el pagado efectuado.

En este capitulo de las obligaciones del compradant. 65 de la Convencion prevé
el caso de contratos donde el comprador deba éspeda forma, dimensiones u

otras caracteristicas de las mercaderias y nacierbidentro del plazo convenido, o
dentro de un plazo razonable después de haberidecim requerimiento del

vendedor. En ese caso, se reconoce el dereclem@¢dor a efectuar él mismo esas
especificaciones que correspondan, segun las dadesi del comprador que le
fueran conocidas. Hechas las especificacioneselpagndedor, debera comunicarlo
al comprador y otorgarle un plazo razonable pogusere hacer especificaciones
diferentes; si vencido el plazo no lo hiciere, &specificaciones hechas por el

vendedor tendran fuerza vinculante.
1.4.9. Transmision del riesgo®
Uno de los aspectos tipicos de estos contratosmeraventa a distancia es el de la

transmision del riesgo, esto es, establecer ordatar en qué momento el vendedor

transmite al comprador el riesgo sobre las meréaslerbienes objeto del contrato.

% Tomado del libro “La Transmision del Riesgo e zmpraventa Mercantil. Derecho Espafiol e
Internacional” ALCOVER GARAU Guillermo. EditorialiGitas, S.A.
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El instituto del riesgo en el contrato de compréaeas fuente de frecuentes
paradojas y la primera de ellas surge ya del irdeicsu estudio. En efecto, el tema
del riesgo, pese a haber sido caracterizado ado e su evolucion histérica como
problemético, parece en una primera aproximacié@mtphr una cuestion juridica

sencilla, que se puede esquematizar de la siguigamera:

Puede suceder que en el contrato de compravem&alamerfeccion del mismo y su
cumplimiento o entrega, las mercaderias vendidgsesdan o deterioren sin culpa
del vendedor. Ante este evento, caben tradiciosatendos soluciones: o bien el
vendedor se queda sin la mercaderia, o con la dexieadeteriorada y sin el precio,
0 bien el comprador paga el precio en su integridad recibir a cambio la
mercaderia, o recibiéndola deteriorada. Por tasgopbserva que la cuestién se
centra en el destino final del precio de la comgsiacion: ¢ debe o no el comprador,
pese al incumplimiento no culpable del vendedosada por la pérdida o deterioro
del objeto de su prestacion, pagar en su integetipdecio?

Si la respuesta es afirmativa, se dice que sombrteesgo; si es negativa, que lo
soporta el vendedor. Y lo esencial sera decidiartirpde que momento aquél debe
pagar el precio, pese a no recibir la cosa, o irkitleteriorada, o sea, determinar el

momento de la transmision del riesgo de la esferaehdedor o la del comprador.

La Comision Especial designada por la Confereneida Haya en 1951 para la
revision del proyecto de ley uniforme sobre la @eimternacional de objetos
mobiliarios corporales, manifesté que el tema dealasmision del riesgo constituye
uno de los problemas mas serios y dificiles condoales se enfrentaron los
redactores del proyecto. Las dificultades que tpkbm la cuestibn eran
principalmente dos: la naturaleza intrinsecameatgm\wdel concepto “riesgo”, y la
diversidad de reglas que utilizan los sistemasligos para distribuir la carga de los

riesgos.

La palabra “riesgo” significa “contingencia o proxdad de dafo” (Diccionario de la
Lengua Espafiola). Dentro del contexto del contdgt@ompraventa, el “riesgo” se
refiere al dafio accidental que puede sufrir la aiigeto del contrato, entendiéndose
por dafio, la destruccion, deterioro, robo, etcladeosa. El tipo de menoscabo que

sufre la cosa tiene importancia ya que en casolu® fa cosa se pierde totalmente,
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mientras que en caso de deterioro, existe la piosiide repararla. Si el deterioro
afecta mercaderias intrinsecamente perecederasembscabo puede haber sido
causado por la mora en el cumplimiento de las abianes en cuyo caso convendria

que este tipo especial de riesgo sea soportada parte que incurre en mora.

Si bien en la mayoria de las compraventas inteonatés se prevén clausulas de
Incoterms que regulan las cuestiones relativas taatesferencia del riesgo, no se
dejan de plantear problemas. Aunque la pérdidateridro de las mercaderias se
encuentre debidamente asegurado, las reglas gquefiseen a la transmision del

riesgo son importantes porque determinan aspecdactiqgns del negocio, tales como

a quien le corresponde contratar el seguro o deananth compafiia aseguradora una
vez que el dafio se haya producido o a quién lesponde cargar con la pérdida

patrimonial causada por una cobertura insuficidetecontrato del seguro.

Sin embargo, los criterios adoptados por los dosm@rdenamientos juridicos en
materia de transmision del riesgo se pueden reminatrd:

a) El primero es aquel que, independizando la traestéa de los riesgos del
traspaso de dominio, pone el riesgo a cargo depcasor desde el momento
del perfeccionamiento del contrato. La Conveneidapta este sistema en el
caso de mercaderias vendidas en transito.

b) El segundo es el que asocia la transferencia deelsgos con la transmision
del dominio, sin condicionar la transferencia deinéhio o la entrega de la
cosa. Este es el sistema adoptado por el Codigbfaimceés y el que siguen
una parte de las legislaciones de América Latina.

c) El tercero es el que hace coincidir la transfegerd® los riesgos con la
tradicion, acto bilateral que requiere la participa del comprado.

d) El cuarto es el que dispone que los riesgos skadexs al cumplir el vendedor
los actos de entrega a su cargo, esto es, al pdaemsercaderia a disposicion
del comprador, independientemente de la transferaded dominio y de la
efectiva toma de posesion de la mercaderia poe gattcomprador. Este es
el sistema adoptado por las legislaciones mas madeen materia de

compraventa, tales como el Codigo de Comercio Wmiéode los Estados

* www.proexport.com.co/VBeContent/NewsDetail.asp
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Unidos y algunos cdédigos latinoamericanos. La @anidn también hace
coincidir el traspaso de los riesgos con la entregpecialmente en caso de

intervenir un transportista en la entrega de lacaterias.

El problema fundamental en materia de transmisinridsgo es cronoldgica: ¢en

qué momento el riesgo se transmite del vendedooraprador? La respuesta a esta
pregunta atafie a la obligacion de pagar el pr&itas mercaderias se deterioran o
se pierden, el comprador debe pagar el precio asemmomento el riesgo estaba a su
cargo, salvo, claro estd, que la pérdida o el etesea imputable al vendedor. Este

es el principio general establecido por la Convamein el Art. 66.

Ademas, si las mercaderias se pierden antes deamantision del riesgo al
comprador, éste no sélo no tiene la obligacion agap el precio, sino que también

puede exigir una indemnizacion de dafos y perjsipmr la falta de entrega.

Por otra parte, si el riesgo ya habia pasado apramior al momento de la pérdida o
el deterioro de las mercaderias, y el compradohazx las mercaderias por
considerar que no son conformes al contrato, etlegor puede exigir dafos y
perjuicios por la falta de aceptacion, si dichaafale aceptacion ha irrogado gastos

de conservacion de la cosa al vendedor.

El tema de transmision del riesgo, por lo tantoerseuentra intimamente conectado
con las obligaciones de las partes. La importadelatema en el contexto de la
compraventa internacional es evidente, ya que $bidad de las mercaderias se
pierdan o deterioren aumenta en la medida en quleaslimercaderias deban ser
transportadas entre lugares distantes. De alliagupartes deban saber el momento

preciso en el cual se transmite el riesgo.

La transmisién del riesgo es tratada en la Conéanen un capitulo autbnomo de la
parte dedicada a la ejecucion de la venta: el Glapi¥ de la parte Il (arts. 66 al
70).

El Art. 66 categoriza el riesgo como una excepaibsinalagma: si la cosa perece o
se deteriora después de la transmision del ridsgongprador, éste no se liberara de

su obligacion de pagar el precio, cabe decir, qusomprador no esta obligado a
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pagar el precio si la cosa perece o se deteriarauaa de un acto u omision del

vendedor.

La L.U.V.l establece como regla fundamental que riesgos se transmiten al
comprador a partir de la entrega de la cosa, efedtuen las condiciones previstas
en el contrato y en la presente ley. El concepttedtrega” en la L.U.V.I dio origen

a numerosas criticas, motivo por el cual fue degeldado por la Convencion que
regula la transmision del riesgo con un criteriosnphiagmatico. En lugar de la
entrega de la cosa, el elemento crucial bajo elmgy de la Convencién es el
momento en el cual el riesgo pasa al compradate lEemento es determinado en la
Convencién con referencia a eventos comercialexipalmente la transferencia

fisica de la posesion de las mercaderias.

Para regular el traspaso del riesgo, la Convendigtmgue entre las compraventas
que impliquen el transporte de las mercaderiasaqiellas que no lo impliquen.
También regula en forma especial la transmision riglgo de las mercaderias

vendidas en transito.

El Art. 67 expresa que si el contrato implica elnsporte de las mercaderias y el
vendedor no estd obligado a entregarlas en un ldgi@rminado, el riesgo se
transmite al comprador en el momento en que lascaderias se entreguen al

transportador.

La Convencion distingue cuatro casos para la tresd@m del riesgo sobre
mercaderias transportadas, y los criterios a deradps cuando no entre en juego el
transporte de las mercaderias. Estos casos ssiglisntes:

a) Cuando la compraventa implica el transporte déieses y el vendedor esta
obligado a entregarlos a un porteador en un lugtarehinado, en cuyo caso,
el riesgo se transmite al comprador en el momeantgue los bienes se ponen
en poder del porteador en ese lugar. Si la pérdigad deterioro de las
mercaderias acaece al ser transportadas, serénptador el que descubrira

el menoscabo de las mercaderias cuando éstasrleguestino. Parece

® VILLEGAS, Carlos Gilberto, Comercio Exterior y Cliéo Documentario, EDITORIAL ASTREA,
Buenos Aires, 1993. p. 38-39
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b)

d)

razonable entonces que el comprador sea quienecaagulos riesgos durante
el periodo en las mercaderias son transportadggeyal se encuentra en una
situacion mas ventajosa que el vendedor para raclana indemnizacion del
transportista o de la compafiia aseguradora.

Cuando implicando la compraventa el transporte,seoindica un lugar
determinado de entrega, en cuyo caso el riesgaiseniite al comprador en
el momento en que los bienes se ponen en podgrridetr porteador para
gue los traslade al comprador. El Art. 62 establgee si las mercaderias
enviadas por el vendedor no han sido debidameattdiiidadas, el riesgo no
se transmite hasta que se realice dicha identifinad_a identificacion de las
mercaderias se puede realizar mediante marcasada®en ellas, o en los
documentos de expedicién, o mediante una comupBitaenviada al
comprador, o de cualquier otro modo. EIl requidigola identificacion esta
destinado a proteger al vendedor contra reclamo® soercaderias dafiadas
que no son las que él enviara.

Cuando se trata de bienes vendidos en transitoaamision del riesgo al
comprador se producira en el momento de la celgradel contrato. No
obstante ello, si asi resulta de las circunstanelagesgo sera asumido por el
comprador, desde el momento en que los bienesysa paiesto en poder del
porteador que haya expedido los documentos quelitareel transporte.
Dada la particularidad de este tipo de compravetdaSonvencion prevé el
caso que, al momento de celebrarse el contratoyeatledor tuviera
conocimiento que los bienes hubieran sufrido péslid deterioro y no lo
hubiera revelado al comprador, en cuyo caso laigetm deterioro sera por
cuenta del vendedor.

En los casos no comprendidos en ninguno de losestgsi anteriores, el
riesgo se transmitira al comprador cuando éste aga fcargo de las
mercaderias, 0 si no lo hace a su debido tiemmaledel momento que ellas
se pongan a su disposicion e incurra en incumptitoiedel contrato al
rehusar su recepcion. En tal supuesto puede oque la entrega deba
hacerse en el establecimiento del vendedor o elmgar distinto. En este
altimo supuesto, el riesgo se transmitird cuandmdsectuarse la entrega y
el comprador tenga conocimiento de que los biesgse su disposicién en

ese lugar. Pensamos que es razonable hacer cargat desgo al poseedor
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de las mercaderias, quien puede tomar las precescitel caso para evitar
que se pierdan o deterioren, y se encuentra ademasejor posicion para
contratar un seguro cubriendo el riesgo. Tambiéresa circunstancia la
identificacién de las mercaderias es esencial,ygong se considerara que las
mercaderias se han puesto a disposicidon del compradsta que se

encuentren claramente identificadas.

Las disposiciones que se refieren a la transmidignriesgo no impiden que el
comprador ejerza los derechos y las acciones queoresponden en caso de

incumplimiento esencial del contrato por partevdgidedor.
1.4.10. Situaciones que hacen presumir el incumpliemto: ©

El capitulo V, seccion | de la Convencion, reguldiferimiento o la resolucion del
contrato por una de las partes, cuando resultzetédque la otra no cumplira con el
contrato. Esas situaciones que hacen presumice@iplimiento son: a) la existencia
de un grave menoscabo en la solvencia o0 en la icagh@ara cumplir las
obligaciones a su cargo, y b) el comportamientoibéd por el supuesto

incumplidor, al disponerse a cumplir el contrato.

Cuando el vendedor haya despachado las mercadesthd, oponerse a su entrega al

comprador —posible incumplidor-.

La parte que difiera el cumplimiento de sus obligaes debera comunicarlo de
inmediato a la otra y proceder al cumplimientosgade da suficientes seguridades

de que a su vez cumplira.

Respecto de la resolucion, quienquiera resolveiata al incumplimiento futuro
evidente de la otra parte, debera comunicarselmrdediato, de modo que la otra

parte pueda dar suficientes seguridades de quelicairsss obligaciones.

® VILLEGAS, Carlos Gilberto, Comercio Exterior y Cliéo Documentario, EDITORIAL ASTREA,
Buenos Aires, 1993. p.40.
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1.4.11. Contratos con entregas sucesivas:

La Convencién en su Art. 73 preve la regulaciomeste tipo de contratos, en caso de
incumplimiento de las partes. En principio, conaalgr posibilidad de separar las
entregas y considerarlas autbnomamente, confiriehdterecho de resolucion por
cada entrega o bien para las futuras entregasdaugnncumplimiento precedente
de una de ellas diera a la otra parte fundadosvomtie que no se cumpliran esas

entregas futuras.

Pero si se tratara de entregas sucesivas conameldeiinterdependencia entre ellas,
dado el uso previsto que se va a dar a los bieosgrados, la resolucién del

contrato podra comprender las entregas ya reatZada

1.4.12. Indemnizacion por dafios y perjuicios:

Los principios que la Convencién consagra sobre tsha en su seccién Il del
Capitulo V en los arts. 74-77, son los siguientgs:la indemnizacién debe
comprender el dafio emergente y el lucro cesartipdg todos modos y como regla
de buena fe, la parte que invoque el incumplimiaigb contrato estd obligada a
adoptar las medidas que sean razonables para rdaigiérdidas, incluido o no el

lucro cesante, resultante del incumplimiehto.

1.4.13. Intereses:

En el art. 78, la Convencidén consagra el princigigoque la parte que no paga el
precio o cualquiera otra suma de dinero adeudaeberd pagar los intereses
correspondientes, sin perjuicio de la accién denmiizacion de dafos y perjuicios

que tenga la otra parte.

"VILLEGAS, Carlos Gilberto, Comercio Exterior y Cliéo Documentario, EDITORIAL ASTREA,
Buenos Aires, 1993. p.40

8 VILLEGAS, Carlos Gilberto, Comercio Exterior y Cliéo Documentario, EDITORIAL ASTREA,
Buenos Aires, 1993. p.40

° VILLEGAS, Carlos Gilberto, Comercio Exterior y Cliéo Documentario, EDITORIAL ASTREA,
Buenos Aires, 1993. p.40-41
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1.4.14. Caso fortuito y fuerza mayor:

El art. 79 de la Convencion establece el prinaifgida culpa en el incumplimiento de
las obligaciones como causal de responsabilidad.mbdo que el incumplimiento

involuntario resulta exonerado de consecuencias.

La regla referida contempla también el cado deajuecumplimiento de una de las
partes se deba a la falta de cumplimiento de werner o quien haya encargado la
ejecucion total o parcial del contrato. En tal ¢aeb principal se libera de
responsabilidad si el incumplimiento del tercereg®i considerarse comprendido en
la regla anterior o si el tercero resultaria exade conforme a esa regla. De todos
modos la exoneracién prevista en estas reglasssiitoa efecto mientras dure el

impedimento.

La parte incumplidora tiene la obligacion de notfia la otra parte la existencia del
impedimento y sus efectos, dentro de un plazo &den Si no lo hiciera, la otra

parte tendra derecho a indemnizacion por los dafi@sjuicios que sufra.

Por ultimo, el art. 80 consagra la excepcién nampkbti contractus, al disponer que
una parte no podra invocar el incumplimiento deotea en la medida que tal

incumplimiento haya sido causado por accién u @nisle ella®

1.4.15. Efectos de la resoluciéon del contrato:

Los arts. 81 a 84 de la Convencién regulan sobseelectos que produce la

resolucion del contrato.

El primer efecto es que ambas partes quedan liasrate las obligaciones
emergentes del contrato. No obstante el incumpligtera la indemnizaciéon de los
dafos y perjuicios ocasionados por su incumplimierin embargo, ese principio

general resulta inaplicable respecto a las estipias del contrato referidas a la

VILLEGAS, Carlos Gilberto, Comercio Exterior y Gliéo Documentario, EDITORIAL ASTREA,
Buenos Aires, 1993. p.40-41
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solucion de controversias (arbitrajes o jurisdincddnvenida) o a las estipulaciones

gue regulen las consecuencias de la resoluciérodélato.

La parte que haya cumplido total o parcialmenteoeatrato, tiene derecho a solicitar
a la otra parte la restitucion de la mercaderiaegatia. Si las dos partes estan

obligadas a restituir, la restitucion se deberézaasimultaneamente.

La Convencién establece la regla por la cual el prador pierde el derecho a
declarar resuelto el contrato o a exigir al vendéal@ntrega de otras mercaderias en
sustitucién, cuando le sea imposible restituirtasie estado sustancialmente idéntico
al que se encontraba al recibirlas, salvo que rdlduere imputable a un acto u
omisién suya o la pérdida o deterioro de los kEdnéieran ocurrido en ocasion del
examen de éstos o si antes de descubrir la falt@mfermidad las hubiera vendido,
total o parcialmente, o consumido o transformaddarme un uso normal (Art. 82,
punto 2). No obstante la pérdida de ese derechmmreprador conservara todos los
demas derechos y acciones que le correspondamftteroadad con los términos del
contrato y la Convencion, esencialmente el dereclaindemnizacion por los dafios

y perjuicios causados, que es siempre independienies demas acciones.

Cuando el vendedor estd obligado a restituir etipredebera pagar también los

intereses correspondientes a partir de la fechpaty.

A su vez, el comprador debera pagar al vendedionmirte de todos los beneficios
gue hubiera obtenido de las mercaderias o de gamréas cuando deba restituirlas o
cuando le sea imposible restituirlas en su totdliolgparcialmente por haber sufrido
pérdidas o deterioros, pero haya declarado resekttontrato o exigido al vendedor

la entrega de otros bienes en sustituéton.

1.4.16. Conservacion de las Mercaderias:

La Convencion consagra al respecto la regla decgaluiera que sea el derecho

gue tengan las partes con motivo de la actuacida d&ga, ambas tienen siempre la

1 VILLEGAS, Carlos Gilberto, Comercio Exterior y Gliéo Documentario, EDITORIAL ASTREA,
Buenos Aires, 1993. p.41-42
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obligacion de adoptar todas las medidas que seanahles para la conservacion de

las mercaderias objeto del contrato.

La parte obligada podra depositarlas en un almeeém tercero a cargo de la otra
parte, siempre que los gastos no sean excesivbgnovenderlas por cualquier
medio apropiado.

1.4.17. No aplicacion de la Convencion:

Las reglas de la Convencion no son de aplicacidosacontratos de venta de
mercaderias compradas para uso personal, familiatoroéstico, en subastas
judiciales, de valores mobiliarios, titulos o efectie comercio y dinero, de buques,

embarcaciones, aeronaves, aerodeslizadores yalgaitad’?

12VILLEGAS, Carlos Gilberto, Comercio Exterior y Gliéo Documentario, EDITORIAL ASTREA,
Buenos Aires, 1993. p.43
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CAPITULO Il
LOS INCOTERMS

Uno de los fendmenos de la ultima posguerra ha ksidootable expansion del
comercio internacional, acompafiada por considesadlances tecnoldgicos en el
campo de las comunicaciones y la electrénica quevsdenciaron en la mayor

facilidad de los trdmites y su simplificacion.

Consecuencia del proceso fue que a la par de anekm comercial, crecieran los
recaudos y garantias que deben tomarse para qpartas residentes de otros paises
puedan operar con la conviccion de que las disiangi las diferencias de las
legislaciones, practicas comerciales e idiomasamode ser obstaculo para una fluida

y honesta relacién comercial y financiera.

Esto demuestra que se ha alcanzado un aceptableallesen varios campos, como
por ejemplo: se ha dado un desarrollo de los metfiosicos que permiten el
intercambio de los bienes: transporte, envasestenedores, etc.; comunicaciones
personales, transferencias y liquidacién de lalgationes de pago; bases
homogéneas para llevar a cabo las operacionesa sug@esion de las barreras
idiomaticas y adopcion de definiciones, criteriosreglas comunes a los fines
contractuales y operativos; aceptacion de nornsagoridades comunes para superar

las diferencias incluyendo el arbitraje.

Los temas que trataremos en este capitulo sonlawdncoterms y los Créditos
Documentarios, ya que ambos tienden a satisfaceedasidad de las personas de
distintos paises de contar con una referencia copana entablar relaciones,
efectivizar el intercambio y liquidar las opera@en En otros tiempos, eran las
mismas partes las que debian aclarar estas basesteledimiento, y ello fue
generando a través de los siglos, primero en lesepauropeos y luego en todo el
mundo cierta uniformidad en las practicas comessiglbancarias. Pero esto no era

suficiente, ya que la falta de “codigos” de acepraaeneralizada se ponia en
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evidencia cuando se planteaban conflictos bastesttaentes por la inseguridad del
transporte y los deficientes sistemas de comuriinagostal y posteriormente

telegrafica. Con ello se afirmaba también la faléaorganismos internacionales,
oficiales o privados, que elaboraran normas y degfines a las que todas pudieran

referirse y a las que pudieran recurrir en cascoddictos.

Tal funcién es cumplida actualmente por la Camatarhacional de Comercio (ICC
por sus siglas en inglés), con filiales en casb$dds paises en los que se constituyen
comités nacionales. Sin embargo, sus documentesmanpuestos oficialmente, es
decir, no son revalidados por leyes o derechosodegbbiernos sino que son
adaptados por las organizaciones representativiss dEncos y otras entidades que
intervienen en el comercio internacional, con le tjanen vigencia efectiva vigencia

en el mundo de los negocids.

2.1. Historia y Concepto de los Incoterms:

Los contratos a que da lugar una compraventa deachetias (importacidon-

exportacion) deben contener una cantidad de digposis a fin de puntualizar los
compromisos Yy las responsabilidades de cada utesdgmrtes, por €j. en lo relativo
al lugar de entrega de la mercaderia, al pagoletel y gastos de verificaciéon, a los
riesgos o pérdida o dafio de la mercaderia y logreggetc. Es dificil acordar

clausulas precisas en todos estos aspectos siisterereferencias validadas por el
uso y mejor aun, por un organismo que las resppketepitiendo superar problemas
de interpretacion.

Este ultimo es el caso de los Incoterms, elaborpdoda Camara Internacional de
Comercio. La primera edicion de los mismos se Bizd 936 y con posterioridad se
realizaron enmiendas y adiciones en 1953, 19670,18890 y los Incoterms 2000
gue son los vigentes a la fecha. Esto con el igbjete mejorar y dar apoyo a los
comerciantes, se han incluido constantes modificeés para adaptarlos a las
practicas comerciales actuales y adecuarlos alrdéeadel comercio internacional,

ya que se han presentado nuevos avances tecnal@iow por ej. el creciente uso

13 RODRIGUEZ, Alfredo C., EI Warrant una Instituciqone vuelve, Incoterms y Créditos
Documentarios, Ediciones Macchi, Buenos Aires 19984-85
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del intercambio de datos electrénicos, es decigtilzacion de mensajes a fin de
asegurar, entre otras cosas, el envio de la mefaadgambién los cambios en las
técnicas de transporte. Todos estos cambios hdm Idgar a situaciones que no

estaban bien contempladas por los términos delle®mees anteriores.

Entonces, los Incoterms tienen por finalidad feailiun conjunto de normas
internacionales que permitan interpretar los ppalgs términos empleados en los

contratos de compraventa internacional.

Los Incoterms determinan el alcance de las classtdenerciales incluidas en estos
contratos, solucionando los problemas derivaddagidiversas interpretaciones que
pueden darse segun los paises involucrados y metieilas incertidumbres

derivadas de las multiples legislaciones, usossyuoobres.

Los Incoterms carecen de toda fuerza normativa @al,leobteniendo su
reconocimiento de su cotidiano y constante uswa mundial, por lo que para que

sean de aplicacién a un contrato determinado détera especificarlo a$i.

2.2. Funcién de los Incoterms:

Los Incoterms no son el contrato en si, pero coempat aspectos del mismo que
influyen en su correcta interpretacion. Se ofrecen una presentacién simple y

clara de 13 siglas o abreviaturas de tres letras.

Cada una de ellas encierra el conjunto de obligasiqjue asume cada parte que
participa en la compraventa internacional.
Su finalidad es delimitar con precision los derechabligaciones del comprador y

del vendedor relativos a:

- suministro de la mercaderia 'y pago del precio.
- Obtencidn de las licencias, autorizaciones y foidadles aduaneras relativas

a la exportacion y a la importacion de las meremci

14 \www.iccwbo.org/incoterms/id3037/index.html

28



Contratacion del transporte y el seguro.

Determinacion del tiempo, forma y lugar de trangbmisde riesgos del
vendedor al comprador.

Régimen de repartos de gastos.

Régimen de comunicaciones que deben cursarse Idss pdurante la
ejecucion del contrato.

Prueba de la entrega de las mercaderias y dedaadb del documento de
transporte.

Régimen de comprobacién (de calidad, medida, peszyento), embalaje,
marcado e inspeccion previa al embarque de lasaternas.

Otras obligaciones inherentes a cada término caaterc

Cuestiones del contrato de compraventa qus®Qeguladas por los Incoterms:

Capacidad de las partes

Vicios del consentimiento

Validez del contrato

Responsabilidad del vendedor por la muerte o lesi@orporales causadas a
una persona por las mercaderias vendidas.

Reglas de interpretacion de las manifestaciondssdeartes.

Validez de los usos de las partes.

Régimen de modificacion del contrato.

Supuestos de resolucion total o parcial del canfraiptura)

Acciones del vendedor en el supuesto que el corapsainiegue a recibir la
mercaderia o a pagar el precio.

Acciones del comprador en el supuesto que el vemded entregue la
mercaderia, o la entregue tarde o con faltantesexeeso, o no entregue los
documentos acreditativos de su propiedad y detp@e.

Momento y forma en que se transmite la propiedathslanercaderias del
vendedor al comprador.

Acciones del comprador contra el vendedor en alessip que sea turbado en
la propiedad de la mercaderia.

Tiempo, forma y lugar de pago del precio.

Derecho aplicable al contrato.
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- Jurisdiccion competente en caso de conflicto.

Podemos decir entonces que la finalidad de losténes es establecer un conjunto
de reglas internacionales uniformes para la int¢apion de los términos mas
utilizados en el comercio internacional con objel® evitar en lo posible las
incertidumbres derivadas de las distintas integoiehes de dichos términos en

paises diferentes.

Los Incoterms 2000 regulan exclusivamente los &g obligaciones de las partes
respecto al contrato de compraventa y la entregdaslemercancias vendidas,

controlando y reduciendo el riesgo de complicacidegales?

2.3. Importancia de los Incoterms:

La globalizacion de los mercados internacionalesrpulsado de manera dinamica
la venta de mercancias en mas paises y en mayorgdacles, es asi como a medida
que aumenta el volumen y la complejidad de las agntambién crecen las

posibilidades de malentendidos y litigios costasesndo no se especifican de forma

clara y precisa las obligaciones y riesgos de daep.

Por ello, el adecuado uso y aplicacion de los kBroas en las transacciones
internacionales propenden en gran medida por ti@aclh gestion de toda operacién
en comercio internacional, delimitar claramente tddigaciones de las partes,
disminuir el

riesgo por complicaciones legales, y estableces weglas internacionales para la

interpretacion de los términos comerciales magatibs.

La idea de lograr un lenguaje internacional pasadominos internacionales nacio en
1919, se han modificado en la medida en que el gomg el transporte han
evolucionado, es por eso, que en el curso de sarihisla Camara de Comercio

Internacional ha efectuado siete ajustes, el Ultitacellos se lo realizé en el afio

15 www.iccwbo.org/incoterms/id3037/index.html
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2000, en estos ya se contemplan las transacciomeerciales a través de la

comunicacion electrénica.

Los Incoterms tienen una importancia relevante pacamplimiento del contrato de
compraventa internacional, sin embargo, no abagoaaibsoluto todos los problemas
que pueden conllevar el contrato de compraventagjpmo tratan la transmision de
la

propiedad y de los derechos reales, el incumplitbniede contrato y sus
consecuencias, la concrecion de pago o la situadédia mercancia, entre otros
aspectos. Tampoco reemplazan los términos con#tlastnecesarios en un contrato

de compraventa completo.

Como lo mencionamos anteriormente, los Incotermgndan con precision el

reparto de costes entre exportador e importadodugdr donde se entrega la
mercancia, los documentos que el exportador defygopmionar al importador, la
transferencia de riesgos entre exportador e imgartaen el transporte de la

mercancia.

Los Incoterms se conciben para la entrega de lasameias vendidas mas alla de las
fronteras nacionales, por lo que son términos coiales internacionales, sin
embargo, en la practica también se incorporan esvacontratos de compraventa de

mercancias en ambitos no internaciondies.

2.4. Cuadro Comparativo de los Incoterms 1990 y Idacoterms 2000

En el comercio internacional se ha desarrolladoidioma comun, fruto de las
practicas comerciales internacionales. Determinadhsposiciones se han
normalizado e incorporado a la legislacion de gaais. Como lo hemos diciendo
los Incoterms son un conjunto de reglas internadés) de aceptacion voluntaria por
las partes, que determina el alcance de las cEmisidmerciales incluidas en el
contrato de compraventa internacional. El propa$itdos Incoterms es el de proveer

un grupo de reglas internacionales para la intepi@n de los términos mas usados

18 \wwww.derechocomercial.edu.ey/ContCVincoterms01.html
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en el Comercio internacional. Los Incoterms enrsfotmidad y extension, reducen
la incertidumbre derivada de las multiples intelgc®nes que paises con

legislacion, usos y costumbres diferentes, suederadas transacciones comerciales.

|INCOTERMS 1990 |INCOTERMS 2000 |

Definicion Definicion

Se define el término, indicando las obligacionBgbido a los cuestionamientos presentados por
de las partes y la recomendacion de hacer usaddedrsos comités nacionales con relacion a la
FCA en caso el comprador se vea imposibilitagitension de las obligaciones del vendedor para
de hacer las formalidades de exportacion, sesymir los gastos de cargar la mercancia al

directa o indirectamente. transporte; se ha incluido un parrafo indicando
gue en dichos casos, se debera establecer dicha
B4 Recepcion de la entregaobligacion en el contrato de compraventa. En

Se sefiala Gnicamente que el comprador se KHANtO al uso del FCA, se agrega que se hara uso
cargo de la entrega tan pronto como haya sftfodicho término “(..) siempre que el vendedor
puesta a su disposicién, de acuerdo a CRSienta cargar a su CoOsto y riesgo’.

establecido en A4.
B4 Recepcién de la entrega

Se sefiala que el comprador debe "recibir" la
entrega de las mercancias cuando hayan sido
entregadas de conformidad con A4 y A7 / B7".
Asi, es responsabilidad del comprador hacerse
cargo de la mercancia previo aviso del vendedor,
estando dicha obligacion contenida en A7 (Aviso
al comprador) y B7 (Aviso al vendedor).

|INCOTERMS 1990 |INCOTERMS 2000 |

Definicion Definicion
Se incluian una serie de definiciones guas definiciones de "Terminal de Transporte" y
respondian a las diversas formas de entre@antainer" han sido suprimidas pues se entendia
dependientes del tipo de transporte. Entre el@se limitaba la posibilidad de los usuarios de
aparte de la definicion de "Transportista”, kacer uso de formas distintas a las sefialadas.
indicaba lo que se entendia por "Terminal Asimismo, se ha evitado hacer uso de ejemplos
Transporte", y "Container".con relacibn a "la persona diversa del
transportista” (la versiébn 1990 habla de
A3 Contrato de transporte y seguro "transitorio” o persona "que no sea transportista)
a) Contrato de Transporte No existe obligaci®e eliminan asi los diferentes modos de
sin embargo, si es requerido por el compradotransporte en FCA A4 de los Incoterms 1990
es practica comercial y el comprador no da se repiten en los Incoterms 2000.
instrucciones en sentido contrario con la debida
antelacion, el vendedor puede controlar @4 cContrato de transporte y seguro
transporte en las condiciones usuales, a riesg9eYmantiene la posibilidad de que el vendedor
expensas del compradogontrate el transporte si ello es requerido por el

comprador o es acorde a la practica comercial A4
A4 Entrega
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En cuanto al momento en que se produceElatrega En los nuevos Incoterms se establece que,
entrega, la version 1990 sefialaba en forelala entrega tiene lugar en los locales del

taxativa el punto en que la entrega al transpartistndedor, éste asume la carga. Si la entrega
se completa o concluye, dependiendo del tipoadeirre en cualquier otro lugar, el vendedor no es
transporte utilizado: ferroviario (haciendo le&sponsable de la descarga.

diferencia si la mercancia ocupa o no el vagoén

entero o0 container transportado por ferrocarril),

por carretera (diferenciando si se hace la entrega

en el domicilio del vendedor o del transportista) y

vias navegables interiores (diferenciando si se

hace la entrega en el domicilio del vendedor o del

transportista)
|INCOTERMS 1990 |INCOTERMS 2000 |
Definicion Definicion

En la definicion se alude a "(..) entrega cuandd_& definicion del término ha sido simplificada,

mercancia ha sido colocada al costado del bugeéialandose que la entrega se entiende producida

sobre muelle o en barcazas, en el puerto"@§ cuando las mercancias son colocadas al

embarque convenido"costado del buque en el puerto de embarque
convenido”, no interesando por tanto si la

A2 licencias, autorizaciones y formalidadesentrega se produce sobre muelle o barcazas, la

El comprador es quien asume el despacho dentalalidad dependerd del acuerdo entre las

mercancia en aduana para la exportacion. partes.

A6 Reparto de gastos A2 licencias, autorizaciones y formalidades
Se sefalaba que, de acuerdo al reparto de gd&tosuanto al despacho de las mercancias para la
sefialados en B6, se procedera a pagar todoexg®rtacion, se ha producido un cambio
gastos relativos a la mercancia hasta el momesustancial en consideracion a la practica actual,
en que haya sido entregada de conformidad debido a que el vendedor -y no el comprador
A4, como establecia la versibn 1990- quien
normalmente asumia estos cosfus;, lo que en
los Incoterms 2000 es el vendedor quien se
encargara del despacho de las mercancias para
la exportacién. Este cambio se sefiala también
en el Predmbulo en letras mayudsculas.

A6 Reparto de gastos

Se sefala en el reparto de gastos que los costos de
trdmites y derechos de exportacion corresponden
al vendedor. Esto afiade un costo al FAS antes

inexistente.
|INCOTERMS 1990 |INCOTERMS 2000 |
Definicion Definicion

Se hacia referencia a que, en el caso de qu&"(Sk elimina el uso de los términos "roll-on / roll-

borda no revistiera ningun fin practico, como eff y de "contenerizado"; toda vez que hablar de

el caso del trafico roll-on | roll-off o en efalta de fin practico no era lo méas ajustado a la

contenerizado, es preferible utilizar el térmimoactica usual, sino que mas bien la entrega no se

FCA". producia pasando la borda del bugue porque en el
FCA el punto de entrega es en un lugar anterior a
ésta. Asi, el parrafo relativo a la recomendacion
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del uso del FCA, ha quedado como sitfelas
partes no desean entregar las mercancias a
través de la borda del buque, debe usarse el
término FCA".

|INCOTERMS 1990 |INCOTERI\/IS 2000 |

Definicion Definicion

Al igual que en FOB, se eludia al uso d8k eliminan los términos roll-on / roll off y tréfi

transporte roll-on / roll off o en trafico dele contenedores haciendo una propuesta mas

contenedores para recomendar el uso de CPQemeral para recomendar el uso de CPT en caso

estos casos. que las partes no deseen entregar las mercancias a
través de la borda del buque.

A8 Prueba de la entrega (documento de
transporte mensaje electronico equivalente)A8 Prueba de la entrega, documento de
El vendedor se obliga a proporcionar una cogf@nsporte o mensaje electronico equivalente
de la pdliza de fletamento, siempre que lé practica ha demostrado que la entrega de la
documento de transporte (por lo genera| @Iiza de fletamento ha ocasionado serios
conocimiento de embarque) contuviera uREPblemas, sobre todo cuando el medio de pago
referencia a la p(’)“za de fletamento. utilizado era la carta de créditioa ObligaCién de
hacer entrega de la pdliza de fletamento ha
sido suprimida, a fin de facilitar el tramite
documentario de la operacion para el vendedor.
Aqui entra a tallar el uso del término "usual" para
gque se configure la prueba de la entrega
documentaria.

INCOTERMS 1990 INCOTERMS 2000

Definicion Definicion

Se hacia referencia a las obligaciones en CRTsefiala una definicion mas completa -repitiendo
(que es el término CIP_sin pade seguro) la definicion del CPT e incluyendo la definicion

de "Transportista"- y haciendo referencia a la
parte introductoria en cuanto al pago del seguro
(cobertura minima). Se sefala ademas @ue,
caso el comprador deseara una cobertura
mayor del seguro, necesita acordarlo con el
vendedor o0 contratar Su propio seguro

adicional.
|INCOTERMS 1990 |INCOTERI\/IS 2000 |
Definicion Definicion
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El término fue pensado para "entrega en frontetads nuevos Incoterms precisan en el Ultimo
sefialando que el uso del mismo se daidarafo que 8 uso correspondera Unicamente
independientemente del medio de transpogte caso la frontera sea terrestre

utilizado. correspondiendo hacer uso de los términos DES o
DEQ en caso que la entrega se produzca en el
Ad Entrega Puerto de destino, a bordo de un buque o en un

Se sefiala que ésta se produce colocanddyglle (desembarcadero) Se deja el DAF
mercancia a disposicién del Comprador, en U@'Camente para el transporte terrestre. Esto se

lugar mencionado de entrega en la frontera, efl@g€ @ la practica comercial internacional
fecha o dentro de p|azo estipu|ad0_ adqu|r|da con el uso de la version 1990, en donde

los usuarios no hacian un uso frecuente del DAF;
sin embargo, debido a su uso en Latinoamérica, se
decidi6 mantenerlo pero Unicamente para el uso
de transporte terrestre.

A4 Entrega

Se aclara quéa mercancia debe entregarse no
descargada antes del despacho de importacién.
Si se desea asumir la responsabilidad de la
descarga, incluyendo riesgos y costos, debe
sefialarse en el contrato de compraventa.

|INCOTERMS 1990 |INCOTERMS 2000 |

Definicion Definicion
Se hace alusion Unicamente al contenido de Sashace la precision del uso del DEQ en caso las
obligaciones del término. partes decidan que sea el vendedor quien asuma

los costos y riesgos de descargar las mercancias.
En cuanto al uso del medio de transporte, se
aflade que la entrega se podra realizar "(..) o por
un transporte multimodal a bordo de un buque de

destino".
|INCOTERMS 1990 |INCOTERMS 2000 |
Definicion Definicion

La versién 1990 sefialaba que el VendedorLlss dificultades que se presentaban en el término
encargaba del despacho de las mercancias pafd& también se presentaban en el término DEQ
importacion y que se encargue del pago de todoscuanto a responsabilizar al vendedor de todo
los tramites, derechos, impuestos y demas cag@sto por concepto de la realizacion de la
de la importacion. importacion.

B2 Licencias, autorizaciones y formalidadesB2 licencias, autorizaciones y formalidades

Se sefala que el comprador proporcionardEllcomprador obtendrd, a su propio riesgo y
vendedor, a peticion, riesgo y expensas de éstepktos, la licencia de importacion y realizar los
ayuda precisa para conseguir cualquier licencidrdenites correspondientes. Si se desea que esta
importacion u otra autorizacion oficial necesariessponsabilidad sea del vendedor, se sefalara en
para la importacion de la mercancieal contrato de compra-venta.

B6 Reparto de gastos B6 Reparto de gastos

La version 1990 sefialaba al vendedor coimms nuevos Incoterms establecen que quien se
encargado de los gastos relativos a la realizadiéré cargo de los gastos relativos a la realizacion
del despacho de importacion del despacho de Importacién seré el comprador.
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|INCOTERMS 1990 |INCOTERI\/IS 2000 |

Definicion Definicion
Se circunscribe al uso del término y el contenibids alla de la definicion del término, se busca
del mismo, sefialando el tipo de transporte erogéntar a los usuarios dando pautas de la correcta
que se utiliza y los gastos que se incluyen. aplicacion. En ese sentido, se ha agregado al
ultimo pérrafo lo siguiente: "Este término puede
emplearse con independencia del modo de
transportepero cuando se la entrega deba tener
lugar en el puerto de destino a bordo del buque
o en el muelle (desembarcadero) deben usarse
los términos DES o DEQ"Asi, se desea que el
vendedor realice tramites de importacion
asumiendo costos Yy riesgos, deben sefalarse en el
contrato de compra-venta, no afiadiendo palabras
al término DDU, tal como se indicaba en los
Incoterms 1990.Si se desea que el vendedor
asuma gastos adicionales como IVA (IGV),
deben incluirse en el contrato de compra-venta
y no afiadirse en el término, como se indicaba
en los Incoterms 1990 ("IVA pagado”).

|INCOTERMS 1990 |INCOTERMS 2000 |

Definicion Definicion
Unicamente se da la definicion del término, peBe recurre a la advertencia a los usuarios del
no hace referencia a alternativas en caso lasspaéenino, incluyendo un Udltimo parrafo con
quieran agregar obligaciones a las establecidagelacion al uso del DDU: "Si las partes desean que
el comprador asuma todos los riesgos y costes de
la importacién, debe usarse el término DDBh.
caso se desee excluir al vendedor de algun pago
de la importacion (IVA / IGV), debe sefialarse
en el contrato de compra-venta y no agregarse
al término, como recomendaban los Incoterms
1990 ("IVA no pagado") Se aplica a todo medio
de transporte, pero, si la entrega tiene lugarren u
punto de destino a bordo del buque o en el
muelle, debe usarse DES o DEQ.

Fuente: http://www.scinet-corp.com/asociados/indefitm?inco2000.htm~index2

2.5. Clasificacion de los Incoterms 2000:

Deméas esta mencionar la vital importancia que tevitos Términos del Comercio

Internacional de la Camara de Comercio Internatigasa los operadores del
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comercio exterior, dada su plena utilizacibn conesrdmienta de entendimiento

entre las partes involucradas en un contrato dg@ranta internacional.

Como sabemos, los Incoterms tienen un caractettdéivo en su uso, es decir, que
no son obligatorios, su uso esta expandido amptitangor todas las latitudes y se

han convertido su utilizacién en una costumbreaii@eional.

La dltima revision de estos términos se habia midduen el afio 1990. La
necesidad de su actualizacion deriva de las nugvasticas que se vienen
observando en el comercio internacional, asi corhalesarrollo y creciente
utilizacion de las nuevas tecnologias en las ma&sttomerciales, lo que ha llevado a
los expertos de la Camara de Comercio Internagioaalrevisar los textos
actualmente en vigencia, con el objetivo de afidogamas en su utilizaciéon y

adecuarlos a los tiempos y costumbres imperanme&hinternacional.

Sin embargo, antes de adentrarnos en el andlisestds términos es conveniente
sefalar, tal como se expresa en la Introducci@\etsién de los Incoterms 2000,
gue no hay que cometer ciertas equivocaciones gudrscuentes con relacién a
estos términos comerciales. La primera en cuamfoealos Incoterms se refieren al
contrato de transporte, lo que no es asi, ya queaidad se aplican al contrato de
compraventa internacional ocupandose solo de llosulds que existen entre los
compradores y los vendedores. La segunda equiviotasi creer que los Incoterms
regulan todas las obligaciones de las partes dantes derivadas del contrato de

compraventa, cuando solo se refieren a algunostaspeeterminados.

Si bien los Incoterms se refieren al contrato degraventa, el acuerdo de las partes
contratantes para utilizar un Incoterms concretdri& también consecuencias sobre
otras relaciones contractuales, por ej. si se c®leln contrato de compraventa
internacional bajo la clausula CIF, dicho térmimaplicard que el medio de
transporte utilizado sea el maritimo, y por lo ¢targl documento utilizado sera un
conocimiento de embarque, lo que también tendraien€ia en un contrato de

crédito documentado debido a que el banco exigeaecumento.
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El interrogante que surge entonces es cOmo sepoi@r los Incoterms a un
determinado contrato de compraventa. ¢Qué sucetks ghartes no lo pactan?
¢ Podrian igualmente entrar a regular algunos aspeet contrato de compraventa?
Al respecto se sostiene que las partes contratdietesn la libertad de elegir y
decidir entre ellas la clausula o término comercal arreglo a la cual se llevara a

cabo la operacion.

No obstante, es mejor incluir o especificar a guenino comercial internacional

guedara sujeta la operacion de compraventa y nagjoy debe hacerse referencia
expresa a la version vigente de los Incoterms oagueces ocurre que los contratos
tipo o de formularios utilizados por los importae®ro exportadores contienen una
referencia a la versién anterior a la actual, iysaltge otro interrogante: ¢ Qué version
se aplicara entonces al contrato? La Introduccidmsdncoterms 2000 sefiala que
“los comerciantes que deseen usar los Incoterm@ 86Ben especificar claramente

que el contrato queda sometido a los Incoterms”2000

Otro tema que adquiere importancia es el que serged las variantes que se le
puedan afiadir a los Incoterms, ya que en la pgdctimercial se presentan supuestos
en los cuales las partes, con la finalidad de pae@un mas la significacion de los

términos, afiaden palabras a los Incoterms.

Debido a que los Incoterms no dan pautas parapmetiar dichos afadidos, si los
sujetos contratantes no tienen a su alcance urtando®e del trafico comercial

internacional bien fundada para aclarar el sentidtrance de las palabras afiadidas,
podran presentarse luego inconvenientes si no sdepprobar un acuerdo que

guarde l6gica y adherencia con respecto a los adosly

Los Incoterms 2000 estan agrupados en cuatro cédegdiferentes, ellas son las
siguientes®

Grupo Sigla en Inglés Condicién en Espafiol

“EH
Departure/Salida | EXW Ex Works En Fabrica

7 \www.eumed.net/cursecon/dic/incoterms.htm
18 ALBORNOZ Jorge R., ALL Paula Maria. Crédito Docuntaio. Ediciones Juridicas Cuyo. p.311
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“F FCA Free Carrier Franco transportista
Main carriage FAS Free Alongside Ship Franco al costado
Unpaid/Transporte | FOB Free On board Franco a bordo
del buque Principal
no pagado.
“C” CFR Cost and Freight Coste y Flete
Main Carriage Paidf CPT Carriage Paid To Flete pagado hasta
Transporte CIF Cost, Insurance and FreightCoste, seguro y flete
Principal CIP Carriage and Insurance PaiBlete y seguro pagado
Pagado
DAF Delivered At Frontier Entregada en frontera
D DES Delivered Ex Ship Entregada sobre buque
Arrival/Llegada DEQ DeI!vered Ex Quay ' Entregada en muelle
DDU Delivered Duty Unpaid | Entregada derechos no pagados
DDP Delivered Duty Paid Entregada derechos pagados,

Con respecto al modo de transporte y al Incoter@0 2fue resulta apropiado al
mismo, es necesario tener en cuenta lo siguiente:
1) Cualquier medio de transporte:
a) Grupo “E”, Incoterm EXW, Ex Works/ En Fébrica (...argconvenido)
b) Grupo “F”, Incoterm FCA, Free Carrier/ Franco Thamdista (...lugar
convenido)
c) Grupo “C”, Incoterm CPT, Carriage Paid To/ TranspoPagado Hasta
(...lugar de destino convenido)
d) Grupo “D”, Incoterm DAF, Delivered At Frontier/ Beggada en Frontera
(...lugar convenido).
Incoterm DDU, Delivered Duty Unpaid/ Entregada fwes No Pagados
(...lugar de destino convenido).
Incoterm DDP, Delivered Duty Paid/ Entregada DeoscRagados (...lugar

de destino convenido)

2) Transporte por mar y vias navegables interiorekisx@mente:

a) Grupo “F”, Incoterm FAS, Free Alongside Shipaieo al Costado del Buque
(...puerto de carga convenido)

Incoterm FOB, Free On Board/ Franc A Bordo (...puedaarga convenido)

b) Grupo “C”, Incoterm CFR, Cost and Freight/ Cosgtd-lete (...puerto de

destino convenido)
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Incoterm CIF, Cost, Insurance and Freight/ Coseguto y Flete (...puerto de
destino convenido)

c) Grupo “D”, Incoterm DES, Delivered Ex Ship/ Eegada Sobre Buque
(...puerto de destino convenido)

Incoterm DEQ, Delivered Ex Quay/ Entregada en Muéll.puerto de destino

convenido).

Como acabamos de ver, los términos se dividen atraciigrupos” o categorias
diferentes, empezando con el grupo “E” que es imit® por el cual el vendedor se
limita a poner las mercaderias a disposicion delgrador en sus propios locales; a
este grupo le sigue el “F” con los términos FCA,SHp FOB, por los cuales al
vendedor se le encarga que entregue las mercadarfagransportista designado por
el comprador. El tercer grupo es el “C” y de adoeton sus términos el vendedor
tiene que contratar el transporte, no asumiendggo® por la pérdida o el dafio de las
mercaderias ni los costos adicionales debidos lzoBemcurridos después de la carga
y le despacho; por ultimo, el grupo “D” contempkies términos segun los cuales,
el vendedor tiene que soportar todos los gastassgas necesarios para llevar las
mercaderias al lugar de destino. De esta des@nipeiede sacarse como conclusion
gue el grupo “E” es el que resulta, por un lados m@vechoso para el vendedor v,
por otro, mas caro para él, mientras que el grupb se presenta como el mas

beneficioso para el comprador, exigiéndole mayobdigaciones al vendedodt.

2.5.1. El Grupo “E”

El término “E” es aquel en el cual el vendedor digue poner las mercaderias a
disposicion del comprador en lugar que hayan cadeeel cual serd, generalmente,

en los propios locales del primero.

Dentro de este grupo encontramos un solo términordmadoEXW — Ex Works/
En Fébrica, este Incoterm significa que el vendedor entregana@oizel pone los

bienes a disposicion del comprador en el locavdetledor o en otro local sefialado

19 ALBORNOZ Jorge R., ALL Paula Maria. Crédito Docuntario. Ediciones Juridicas Cuyo. p.312-
314
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(ej. trabajo, fabrica, almacén, etc.) no aclaradmpexportacion y no cargado en

ningun vehiculo recolectdf.

Este término representa la minima obligacion phverdedor y el comprador tiene
gue afrontar todos los costos y los riesgos inokiidn tomar los bienes desde el

local del vendedor.

Sin embargo, si las partes desean que el vendedoglgesponsable por cargar los
bienes en la salida y afrontar los riesgos y tddsscostos de dicha carga, esto
debera ser aclarado afiadiendo frases explicitas gsie efecto en el contrato de
venta. Este término no debe ser usado cuandongbredlor no pueda realizar las
formalidades de la exportacién directa o indireeatre. En dichas circunstancias, el
término FCA (Free Carrier) debera ser usado, carotalicion de que el vendedor

acepte que el realizara la carga a su costo yoriesg

Con respecto a las obligaciones que implica lazatlén de este Incoterm debe
tenerse presente que la primera obligacion deladmdes suministrar la mercaderia
al comprador de conformidad a lo que se haya datpuen el contrato de

compraventa y, de aqui, surge el correlativo commo del comprador de pagar el

precio segun lo que se hubiese acordado en ebtontr

Ahora bien, el vendedor debera poner a disposa@romprador la mercaderia, en
el lugar de entrega que hubiese sido acordaddy fecha o dentro de los plazos de
tiempo que hubiesen establecido, y el compradoerdetecibirla. Si las partes no
hubiesen acordado, el lugar especifico y el tiempgmazo para la entrega, debera
tenerse en cuenta lo siguiente:

a) en el caso de no haber acordado un punto espedal@otro del lugar
convenido y si hay diversos puntos disponiblessegidedor podra elegir el
lugar de entrega que le resulte mas conveniente;

b) si no se ha convenido un tiempo o0 momento, la gatdebera hacerse en la

fecha usual de entrega de esa mercaderia. El cdarmtaberd proporcionar

20 www.rilco.org/es/contenidoespecializado/incoteasp.
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al vendedor la prueba de haber recibido la entrdgala mercaderia

(documento de transporte 0 mensaje electronico/alguite).

Es importante saber qué sucede con la transmiidos riesgos en un contrato de
compraventa internacional en el cual se haya atibzun término EXW. El
momento para determinar cual de las partes asurresgb, es el momento en que se
realiza la entrega de las mercaderias. El vendseolportara todos los riesgos de
pérdida o dafio de la mercaderia, hasta el momentgue la misma haya sido
entregada, y el comprador debera soportar todagekgos desde el momento en que
la mercaderia le haya sido entregada. El momenta éntrega también es preciso
con relacion al reparto de gastos ya que, el vardégebera pagar todos los gastos
concernientes a las mercaderias hasta el momergaesta misma sea entregada, y
el comprador deberé pagar:

- todos los gastos vinculados a las mercaderias @&sdemento en que se le
haya entregado;

- cualquier gasto adicional que se haya tenido queraer, ya sea por no
recibir la entrega de la mercaderia cuando la mifnea puesta a su
disposicion, o por no dar el aviso apropiado, sienypcuando la mercaderia
no haya sido debidamente determinada segun ebatomte compraventa;

- en aquellos casos en que sea pertinente, tododeleshos, impuestos y
demas cargas asi como los gastos para realizatrdostes aduaneros
exigibles a la exportacién. El comprador deber@mdr a su propio riesgo,
las licencias, autorizaciones, tramites aduanermmalidades que resulten
necesarias para la exportacién de las mercadefiasndedor debe prestar al
comprador toda la ayuda que sea necesaria panaeolmigalquier licencia de
exportacion u otra autorizacion para exportar lacaderia, y el comprador
deberd reembolsar, en estos casos, todos los cpstasgas que hubiese

contraido el vendedor al prestarle su ayuda.

Otra obligacion del vendedor es pagar todos lodogade las operaciones de
verificacion (calidad, medida, peso, recuento) mpgilten necesarias para poner la
mercaderia a disposicion del comprador; asi tamkeiévendedor debera facilitar el

embalaje, el cual debera ser marcado en forma adacy que es requerido para el

transporte de la mercaderia, en la medida en gueir@unstancias concernientes a

42



este transporte se le hayan hecho saber antes dentdusion del contrato de
compraventa. El comprador, por su parte, debegarplps gastos que implique
cualquier inspeccion previa que se haga al embaigaida la inspeccion que se

ordenase por las autoridades del pais de expantacio

Finalmente, existen otras obligaciones a cargondeaa partes: el vendedor debera
prestar ayuda al comprador para obtener cualqomrdento, o0 mensaje electronico
equivalente, emitido o transmitido en el pais deeriérega y/o de origen que el
comprador pueda requerir para la exportacion mfzortacion de las mercaderias y
también, si fuese necesario, para el transito slari@mas por cualquier pais. El
comprador deberd pagar todos los gastos y cargasafas por el vendedor y
reembolsar, los gastos en que hubiese incurrigeraledor para prestarle ayuda. El
comprador también puede pedir al vendedor, infoiome@s que resulten necesarias

para obtener un seguro y el vendedor esté obliggmoporcionarselas.

2.5.2. El Grupo “F”

El grupo “F” est4 conformado por los términos FEAS, y FOB; este grupo hace
alusién al término free (francol/libre) y preseragérticularidad de que el vendedor
no asume el pago del transporte principal, coesidt su obligacidén en la entrega de
las

mercaderias al transportista de acuerdo con lasu@ceones dadas para ello por el

comprador.

2.5.2.1 FCA (Free Carrier/ Franco Transportista):

“Free Carrier” significa que el vendedor entrega lbienes, libres para la
exportacion, de acuerdo al transporte sefialadoeparomprador y en el lugar
sefialado. Debe ser sefialado que el lugar escpgrdola entrega tiene un impacto
en las obligaciones de cargar y descargar los dienese lugar. Sila entrega ocurre
en le local del vendedor, el vendedor es respoasat la carga. Si la entrega

ocurre en cualquier otro lugar, el vendedor naepansable por la descarga.
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Este término puede ser usado independientementemdelo de transporte,
incluyendo transporte multimod#.

“Carrier” significa que cualquier persona que en aontrato de transporte, se
comprometa a cumplir o procure el cumplimiento dengporte por ferrocarril,

carretera, aire, mar, canal interior o por una doadion de tales modalidades.

Si el comprador nombra a otra persona ademas ae$portista para recibir los

bienes, el vendedor puede considerar el llevarba sa obligacion de entregar los
bienes cuando éstos son entregados a esa persona.

Con respecto al contrato de transporte el comprddbe contratar, a sus propias
expensas, el transporte de la mercaderia desdgagldonvenido; el vendedor por su
parte no asume, en principio, ninguna obligaciémopeai es requerido por el

comprador o si fuese préctica comercial y el commrano diese instrucciones

contrarias con la debida anterioridad, el vende@ore la facultad, es decir, puede

contratar el transporte en las condiciones usualgssgo y expensas del comprador.

La entrega de la mercaderia constituye un momeate ¢ por lo tanto, el vendedor
estd obligado a entregarla al transportista o a gersona designada por el
comprador o elegida por el vendedor, dicha entoeti®e ser efectuada en el lugar
convenido y en la fecha o dentro del periodo dap® que se hubiese establecido
para la transmision.

El comprador tiene la obligacién de informar al dedor el nombre de la parte
designada para recibir la mercaderia y, en aquedless que fuese necesario, debera
especificar el modo de transporte, la fecha o pthrdro de la cual debe entregarse
la mercaderia, y llegado el caso, el punto dergtdudjar en que las mismas deberan
ser entregadas a aquella parte. La obligacionveetiedor sera la de avisar al
comprador que las mercaderias han sido entregades gl caso de que el
transportista no recibiese la entrega en el momeedodado, le vendedor debera dar

aviso al comprado al respecto.
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Desde el punto de vista de la transmision de lesgds, el comprador tiene a su
cargo todos los riesgos que se deriven de la @ngidl dafio de la mercaderia,
asume los riesgos desde el momento en que la neef@dthya sido entregada y
desde la fecha acordada o desde la fecha de expirde cualquier plazo acordado

para la entrega.

Por su parte el vendedor debera correr con todosdegos de pérdida o dafio de la
mercaderia hasta el momento en que la misma seemgggado. Debido a que el
vendedor debera proporcionar al comprador la prushel de la entrega de las
mercaderias, el comprador debera aceptar tal paela entrega; ahora bien, si el
documento que prueba la entrega fuese el docunntiwansporte, el vendedor
debera prestar al comprador la ayuda para consagudocumento de transporte
para ese contrato de transporte (un conocimienterdbarque negociable, un
documento de navegacioén interior, una carta deepaéteo, etc.) Si las partes se
hubiesen puesto de acuerdo en comunicarse, en felgotmonica, el documento de
transporte puede ser sustituido o reemplazado pomansaje de intercambio

electrénico de datos (EDI) equivalefite.
2.5.2.2. FAS (Free Alongside Ship/ Franco al Costadlel Buque)

“Franco al Costado del Buque” significa que el \enhat realiza la entrega cuando la
mercancia es colocada al costado del buque enrtopde embarque convenido.
Esto quiere decir que el comprador soporta todegyéstos y riesgos de pérdida o
dafio de la mercancia desde aquel momento. Estentérexige al vendedor

despachar la mercancia en aduana para la export&tio

El término FAS en la version anterior exigia quecemprador despachara la
mercaderia en la aduana para la exportacion. Eerg&dn 1990 era el “comprador”
el que debia conseguir por su cuenta y riesgo itandias de importacién y
exportacion, las autorizaciones oficiales necesarias formalidades aduaneras para

la importacion y exportacion de las mercaderiagligndo solicitar al vendedor
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ayuda para obtener cualquier licencia de expomaciéotra autorizacion oficial
necesaria para poder exportar mercaderias. Erd@nu 2000 de los Incoterms, esto
cambia, ya que por una parte, el vendedor se l@go ae obtener (a su propio
riesgo y expensas) cualquier licencia de expontagi@tra autorizacion oficial que
sea necesaria para exportar mercaderias, y por parge, al comprador le
corresponderd (a su propio riesgo y expensas) @btenalquier licencia de
importacion u otra autorizacién necesaria o llewarabo trdmites aduaneros pero

siempre relativos a la importacion de las corredfmries mercaderias.

De acuerdo a este término, el vendedor tiene igadibn de poner la mercancia al
costado del bugue designado por el comprador puesto de embarque convenido;
la entrega debera ser efectuada en la fecha estgpal dentro del plazo acordado y
en la forma acostumbrada en el puerto. El compriggite la obligacion de informar
al vendedor el nombre del buque, el punto de catgdecha de entrega a respetar y
el vendedor, por su parte, avisara al compradordauneercaderia ha sido entregada
al costado del buque designado. Entonces, el denddeberd proveer las
mercaderias de conformidad con el contrato, el cadgy debera recibir las
mercaderias y pagar el precio, debiendo éste Gltontratar, a sus propias expensas,

el transporte de las mercaderias desde el puegmbarque convenido.

Como ya lo hemos mencionado anteriormente, la gatoenstituye un importante
momento para los efectos de la transmisién de aseygdel reparto de los gastos.
Entonces, hasta que la mercaderia haya sido ed&reg@h vendedor asume los
riesgos por pérdida o dafio de los bienes, y el cadop correrd con todos los
riesgos desde el momento de la entrega y desdeta ficordada o desde la fecha de
expiracién del plazo acordado para la entrega, miemue la mercaderia hubiese
sido debidamente determinada segun el contrato.

Es necesario aclarar que el Incoterm FAS estdndelstia ser utilizado en supuestos
de transporte por mar y vias navegables interimmasamenté>
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2.5.2.3 FOB (Free on Board/Franco a Bordo)

“Franco a Bordo”, significa que el vendedor realaantrega cuando la mercaderia
sobrepasa la borda del buque en el puerto de eadagfialado. Esto quiere decir
que el comprador tiene que soportar todos los sgslos riesgos por pérdida o dafio
gue la mercaderia desde ese punto. El término F&gBiere que el vendedor

despache la mercaderia para la exportacion. &stenio solamente puede ser usado
para transporte maritimo o por vias navegablesiongs. Si la intencion de las

partes no es la de entregar la mercaderia cuatmle@wepase la borda del buque, el

término FCA debera ser el usado.

Cuando las compraventas incluyan el término FOBveatdedor proveera la
mercancia y la factura comercial o un mensaje réleico equivalente, y el
comprador debe avisar al vendedor a cerca del rodé#drbuque, el punto de carga y
la fecha de entrega que se debe respetar. Cuamdertaderia haya sido entregada
le correspondera al vendedor avisar esta circucistah comprador. De acuerdo al
uso de este término el vendedor debera entregaeleaderia a bordo del buque en
el puerto de embarque acordado, que habia desigeladomprador, la entrega
debera ser efectuada en la fecha o plazo que lenbéssipulado y en la forma que se
acostumbre en el puerto; el comprador tendra qudratar por su cuenta el
transporte de las mercaderias desde el puerto Barque convenido y recibir la

entrega efectuada por el vendedor.

Cuando la mercancia sobrepasa la borda del buquel @uerto de embarque
sefialado, en ese momento se determina sobre ge#m pos riesgos, hasta ese
momento el vendedor debera soportar todos losasesg pérdida o dafio de la
mercaderia, mientras que el comprador los sopoeapartir de ese momento y
obviamente desde la fecha acordada o fecha deaeipirdel plazo establecido para
la entrega, siempre y cuando la mercaderia hayadgtlidamente determinada de

acuerdo al contrato.
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Las licencias, autorizaciones y formalidades, selveran de igual manera que en el

término FAS mencionado anteriormente.

2.5.3. El Grupo “C”

El grupo “C” (Transporte principal pagado), cond&acuatro términos: CFR, CIF,
CPT y CIP, los cuales requieren que el vendedogsém contrate el transporte a
costo suyo para el envio de las mercaderias Hdsigae convenido de destino. Los
términos CFR y CIF son aptos para ser utilizadatuskvamente en el transporte por
mar y vias navegables interiores, mientras queéiosinos CPT y CIP pueden ser

empleados en cualquier medio de transporte.

2.5.3.1. CFR (Cost and Freight/ Costo y Flete)

Este término significa que el vendedor es el qudize la entrega cuando la
mercaderia sobrepasa la borda del buque en elopdertembarque acordado.
Cuando este término es usado en el contrato de regemda internacional, el
vendedor es quien debe pagar los costes y elrfégtesario para llevar la mercancia
al puerto de destino establecido, pero una veizegt la entrega, el riesgo de
pérdida o dafio de la mercancia, asi como cualqago adicional debido a sucesos
gue ocurran luego de efectuada la entrega, sartitemsdel vendedor al comprador.
El término CFR exige al vendedor el despacho adoade la mercancia para la
exportacion. Pero si las partes no desean quetiega de la mercaderia se efectle

en el momento en que sobrepasa la borda del bdghe,usarse el término CPT.

En este término, es el vendedor quien debe conthteansporte de la mercaderia al
puerto de destino convenido, por la ruta usuabuwque de navegacién maritima o
buque de navegacion interior del tipo normalmentpleado para el transporte de la

mercaderia descrita en el contrato.

El vendedor también tiene la obligacion de entréganercaderia a bordo del buque

en el puerto de embarque y en la fecha o dentrpldeb acordado. Por su parte, el
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comprador debera aceptar la entrega de la mereayleecibirla del transportista en
el puerto de destino convenido. Hasta el momemigue la mercaderia sobrepasé la
borda del buque, cualquier riesgo de pérdida o dafia misma corre por cuenta del
vendedor, y una vez que sobrepaso la borda, esrglrador quien deberé correr con

todos los riesgo.

Con respecto al reparto de de gastos hay que ¢éenenenta que es obligacion del
vendedor pagar todos los gastos relacionados comeldeancia hasta el momento de
la entrega, el flete y todos los gastos que resaitadel contrato de transporte,
incluidos los costos de cargar la mercaderia adopicbialquier gasto de descarga en
el puerto de destino convenido, y cuando fuesasb,ctambién sera obligacion del
vendedor pagar los costos de los tramites aduamerossarios para efectuar la

exportacion, derechos, impuestos y demés carggibkes a la exportacion.

El comprador tendréa que pagar los gastos que aeigeén con la mercaderia desde
el momento en que la misma le haya sido entredasl@astos y cargas mientras la
mercaderia esté en transito hasta que llegue atopde destino, los gastos de
descarga, costes de las gabarras y del muellaie,qze en el contrato de transporte,
esos gastos y cargas le correspondieren al venddtieando sea el caso, también
debera pagar todos los derechos, impuestos, cargasites aduaneros exigibles

para la importacion de la mercaderia y para swsit@por cualquier pais, de igual

manera, se excepcionara de estos ultimos gasius rsismos se incluyen dentro de

los costos del contrato de transpdfte.

2.5.3.2. CIF (Cost, Insurance and Freigh/ Coste, §ero y Flete)

Este término puede ser usado para el transportanaoro por vias navegables
interiores. Si las partes no quieren que la eattEgla mercaderia se efectie o lleve
a cabo en el momento que sobrepasa la borda dakpegtonces el término que

debe usarse es el término CiPb.
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Este término significa que el vendedor realiza tdrega cuando la mercancia
sobrepasa la borda del buque en el puerto de eogdaprdado. De igual manera,
es el vendedor quien debe pagar los costes y & flecesario para llevar la
mercancia al puerto de destino convenido, perougssgdel momento de la entrega,
los riesgos de pérdida o dafio de la mercaderidrassmiten del vendedor al
comprador. Sin embargo, cuando

se emplea este término, el vendedor debe també&ugar un seguro maritimo para
los riesgos del comprador por pérdida o dafio declecancia durante el transporte, y
consecuentemente, el vendedor contrata el segpem® la prima correspondiente.
El comprador debe observar que bajo esta clauslilaendedor esta obligado a
contratar un seguro pero solo con cobertura mini®iael comprador desea mayor
cobertura, necesitara acordarlo expresamente ceeneledor o bien contratar su
propio seguro adicional. El término CIF exige ah#tedor despachar la mercaderia

para la exportacion.

Las obligaciones del vendedor y del comprador,vddas de la utilizacion del
término CIF, son iguales a las del término CFRjrica diferencia en este término,
es la que hace referencia al contrato de transp@gguro, ya que se establece como

obligacion para el vendedor la contratacion deagumo.

De acuerdo a la version de los Incoterms 2000e@l® que se contrate debera ser
con aseguradores de buena reputacién y, a fahaubrdo expreso en contrario, sera
conforme a la cobertura minima prevista por lasistiéas sobre facultades del

Instituto de Aseguradores de Londres o cualquiejucio de clausulas similar.

El vendedor debe proporcionar, a peticidon y expergsl comprador, un seguro

contra los riesgos de guerra, huelgas, motinestyrtiios civiles si fuera asequible.

Es posible observar, que en cada modalidad sendateta presentacion de nuevos
documentos, asi en la compraventa en la cual fegyinel término CIF, ademas de
los documentos sobre embarque y pago de fletegndaparecer también los

documentos que acrediten el segifro.
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2.5.3.3. CPT (Carriage Paid To/ Transporte Pagado &bta)

El Incoterm CPT puede utilizarse con independerdgh modo de transporte,

incluyéndose también el transporte multimodal.

“Transporte Pagado Hasta”, esto significa que ededor realiza la entrega de la
mercancia cuando la pone a disposicion del tratisordesignado por él, pero,

ademas, que debe pagar los costes del transpodsan® para llevar la mercancia al
destino convenido. Esto quiere decir, que el caahgr asume todos los riesgos y
cualquier otro coste contraido después de que teame&ia haya sido entregada, de
igual manera, este término exige que el vendedspatde la mercancia de aduana

para la exportaciom.

En este término se utiliza la expresion transpartip debe entenderse que cumple
esa actividad cualquier persona que, en un conti&ativansporte, se compromete a
efectuar o hacer efectuar un transporte por femihcaarretera, aire, mar, vias

navegables interiores o por una combinacion de resal®s.

Se prevé también que en el caso de que se utiliaasportistas sucesivos para el
transporte al destino convenido, cuando la meréadsr ha entregado al primer
porteador, se transmite el riesgo. Debe tenerseuenta que al emplearse este
término, el vendedor se hard cargo de los riesgstalel momento de la entrega
para, a partir de ese momento, transmitirlos alprador los riesgos de pérdida o
dafio de las mercaderias.

El momento de la entrega también es muy important® que se refiere al reparto
de los gastos, ya que al vendedor le correspongie pados los gastos que tengan
relacion con la mercancia hasta el momento de feega asi como el flete y

cualquier gasto de descarga en el lugar de degtiadueran por su cuenta segun el
contrato de transporte, mientras que el compraeloerd correr con los gastos de las

mercancias desde el momento en que le son entsegadas los gastos y cargas
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relativas a la mercancia mientras esté en trahaita su llegada al lugar de destino
acordado, salvo que estos gastos y cargan fueracupata del vendedor, segun lo

que se haya establecido en el contrato de tramsfort

2.5.3.4. CIP (Carriage and Insurance Paid To/ Trarmorte y Seguro Pagados

Hasta)

“Transporte y Seguros Pagados Hasta”, significaejueendedor realiza la entrega
de la mercancia cuando la pone a disposicion dabportista designando por él
mismo pero, debe pagar, ademas, los costes deptda necesario para llevar la
mercancia al destino convenido. Eso quiere dgeé,el comprador asume todos los
riesgos y cualquier otro coste adicional que sduyxca después de que la mercancia
haya sido asi entregatfaBajo este término, el vendedor también debe guiisan
seguro contra el riesgo que soporta el compradorlp@érdida o dafio de la

mercancia durante el transporte.

Al vendedor también le corresponde contratar elisey pagar la prima del mismo.
El comprador debe observar que de acuerdo al tér@l®, el vendedor tiene la
obligacion de contratar un seguro pero solo coedaertura minima, pero si el
comprador desea tener una cobertura mayor, naéaitardarlo expresamente con

el vendedor o bien concertar un seguro complemnientar

De acuerdo a este término es obligacion del vendéédgpachar la mercancia en

aduana para la exportacion.

Este término puede utilizarse con independenciandelo de transporte, incluyendo

el transporte multimodal.

Respecto a la transmisién de los riesgos en castwadsportistas sucesivos, las
disposiciones son las mismas que para el términd @QRe lo analizamos

anteriormente.
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De la misma manera las obligaciones que deben asasnpartes con este término
tienen mucha similitud con las asumidas en lazatiion del término CPT. Pero

existen algunas que no estan contempladas enatefnt CPT, una de ellas es la que
se refiere a la obligacion del vendedor de contrataseguro, el vendedor debe
obtener a sus propias expensas, un seguro de da sagun lo acordado en el

contrato, que faculte al comprador o a cualquiest persona que tenga un interés
asegurable sobre la mercancia, para reclamar atinecte al asegurador, debiendo
ademas proporcionar al comprador la péliza de seguwtra prueba de la cobertura

de seguro.

El seguro debera ser contratado con asegurada@s vna compafia de seguros de
buena reputacion, y a falta de acuerdo expresooetracio, sera de acuerdo a la
cobertura minima prevista por las clausulas solaultades del Instituto de
Aseguradores de Londres o con cualquier conjuatol&usulas similar. A peticion
del comprador y a sus expensas, el vendedor prioparé, un seguro contra los

riesgos de guerras, huelgas, motines y disturtiiiessi fuera asequibf¥.
2.5.4. El Grupo “D”

El grupo “D” esta integrado por cinco términos: QAMU, DDP, DES y DEQ, de
los cuales los tres primeros pueden ser utilizadosualquier tipo de transporte,
mientras que los dos ultimos pueden ser utilizadtemente en transporte por mar y

vias navegables interiores.

En los Incoterms del grupo “D”, el vendedor respodd la llegada de la mercaderia
al lugar o al punto de destino en la frontera ardedel pais de importacién que se
hubiera acordado, debiendo correr con todos Iggo®y costos para hacer llegar la
mercaderia hasta ese destino. Es por esto qué&roénbs que pertenecen a este

grupo, son considerados “contratos de llegada”.
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2.5.4.1. “"DAF” (Delivered at Frontier/ Entregada enFrontera)

“Entregada en Frontera” significa que el vendedealiza la entrega cuando la
mercancia es puesta a disposicion del compradae dob medios de transporte
utilizados y no descargados, en el punto y lugdadentera convenidos, pero antes
de la aduana fronteriza del pais colindante, delbiesstar la mercancia despachada
de exportacion, pero no de importacién. EIl térniifiontera” puede usarse para
cualquier frontera, incluida la del pais de expoéla Por lo tanto, es de vital
importancia que se defina exactamente la frontei@uestion, designando siempre el

punto y el lugar convenido a continuacién del téoDAF.

Sin embargo, si las partes desean que el vendedesgonsabilice de la descarga de
la mercancia de los medios de transporte utilizgdasuma los riesgos y costes de
descarga, deben dejarlo claro, es decir, afiadiexgoesiones explicitas en este

sentido, en el contrato de compravefita.

Este término puede ser utilizado con independatalianodo de transporte cuando la
mercancia deba ser entregada en una fronteratterr€2uando la entrega deba tener
lugar en el puerto de destino, a bordo de un bogere un muelle (desembarcadero),

deben usarse los términos DES o DEQ.

Es obligacién del vendedor suministrar la mercadeyi por ende, el comprador
debera pagar el precio de acuerdo a lo estableciab contrato de compraventa. En
lo que se refiere a la entrega, deben tenerseeamtacuque el comprador, en primer
lugar, en los casos en que esté autorizado paeamdear el momento dentro del
periodo acordado y/o el punto de recepcién de tieega en el lugar sefalado, debe
dar al vendedor aviso de esto. En segundo lugaverededor debera poner la
mercaderia a disposicion del comprador en los rsediotransporte utilizados y no
descargados; la entrega debera efectuarse eraeldogvenido, en la frontera 'y en la
fecha o dentro del periodo que se hubiese estdblgeara ello, debiendo el
comprador recibir la entrega. En tercer lugar, ehdedor debera notificar al

comprador del envio de la mercaderia al lugar audee asi como cualquier
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informacion que sea necesaria para el compradarggoptar las medidas necesarias
para recibir la entrega de la mercaderia. En cliagir, es necesario recalcar que la
entrega siempre marcara el momento en el cuahesnhitiran los riesgos, es decir,

que el vendedor sera quien soporte los riesgoa lehshomento en que se entregue
la mercaderia, y una vez que la mercaderia sethegado al comprador, éste sera

quien se haré cargo de los riesgos de pérdida@ tafmismo sucede con los gastos.

Cuando se usa este término, el vendedor asumehligaaon en lo que respecta al
contrato de transporte: el vendedor debe contratasus propias expensas, el
transporte de la mercancia al punto convenidm kal, en el lugar de entrega en la
frontera. Si no se ha designado un punto en @rlagfialado en la frontera o la
practica no lo determina, el vendedor podra elebpunto, en el lugar de entrega

acordado, que mejor

se adecue a su conveniencia. Sin embargo, shgbrealor lo solicita, el vendedor
puede concertar el contrato en las condicioneslesua riesgo y expensas del
comprador, para el transporte sucesivo de la meizanas alla del lugar acordado
en la frontera y hasta el destino final en el pEsimportacion designado por el
comprador. El vendedor puede rechazar la concludé contrato, en cuyo caso

debera avisar prontamente al comprador al respecto.

Si las partes hubiesen convenido entre ellas ebp@te sucesivo mas alla de la
frontera, el vendedor tendra la obligacién de propoar al comprador (a peticion,
riesgo y por cuenta del comprador) el documentaralesporte de puerta a puerta

normalmente obtenido en el pais de expedicion.

Por dltimo, si las partes contratantes hubiesenrdado en comunicarse
electronicamente, el documento de transporte padriaustituido por un mensaje de

intercambio electrénico de datos (EDI) equivaléfite.

3 ALBORNOZ Jorge R., ALL Paula Marfa. Crédito Docurtaio. Ediciones Juridicas Cuyo. p.338-
340
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2.5.4.2. DES (Delivered Ex — Ship/ Entrega sobre Bue)

“Entregada Sobre Buque”, significa que el vendedaliza la entrega cuando la
mercancia es puesta a disposicién del compradordo lel buque, no despachada
de aduana para la importacion, en el puerto déndespnvenido. EIl vendedor debe
soportar todos los costes y riesgos inherenteterl la mercancia al puerto de
destino acordado con anterioridad a la descargks Partes desean que el vendedor

asuma los costes y riesgos de descargar la meacaetie usarse el término DEQ.

El término DES puede utilizarse solamente cuandodecancia deba ser entregada a
bordo de un buque en el puerto de destino, desfriés transporte por mar, via de

navegacion interior o por un transporte multimodal.

Cuando en el contrato de compraventa se utilicerehino DES, el comprador,
cuando esté autorizado para determinar el momettyaddel periodo acordado y/o
el punto de recepcion de la entrega en el puertiedténo acordado, esta obligado de
informar al vendedor acerca de todas estas ci@uncists. El vendedor, en cambio,
esté obligado de

poner las mercaderias a disposicion del compradmrdo del buque, en el lugar y
tiempo acordados, de manera que puedan ser leaantked buque por medios de
descarga apropiados para la mercaderia. El ventmdbién esta obligado de avisar
al comprador el momento estimado de llegada deluduasi como cualquier
informacion adicional que sea necesaria para pevcadrecibir la entrega de la

mercaderia, de esta manera, el comprador podiartaci

Como lo hemos mencionado varias veces, el momeania dntrega es sumamente
importante para determinar quien debe asumir lesgds y el reparto de gastos a
cargo de las partes: hasta que la mercaderia nergesgada, los riesgos van por
cuenta del vendedor, debiendo pagar los gastossios;opero una vez que la

mercaderia haya sido entregada, los riesgos dadpéyddafios se traspasan al

37 www.rilco.org/es/contenidoespecializado/incoteasp.
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comprador, asi como todos los gastos desde esmtimsincluyendo los gastos de

descarga.

Es también obligacion del vendedor la de entregeomprador la orden de entrega
y/lo el documento de transporte usual, que autalceomprador a reclamar la
mercaderia al transportista en el puerto de dest8idas partes acordasen que este
documento podra ser sustituido por un mensaje téecambio electronico de datos
(EDI) equivalent€®

2.5.4.3. DEQ (Delivered Ex Quay/ Entregada en Mue)

“Entregada en Muelle”, significa que el vendedoaliza la entrega cuando la
mercaderia es puesta a disposicion del compraitiodespachar de aduana para la
importacion, en el muelle (desembarcadero) deltpuée destino acordado. El
vendedor debe asumir los costes y riesgos ocasienaldllevar la mercancia al
puerto de destino acordado y al descargar la meearsobre muelle

(desembarcadero).

El término DEQ exige que el comprador despachedecamcia de la aduana para la
importacion, asi como el pago de todos los tramidegechos, impuestos y demas

cargas exigibles a la importacidh.

Esta obligacibn impuesta al comprador, represemniacambio completo en
comparacion con las versiones anteriores de lastdnms, que ponian a cargo del
vendedor el despacho aduanero para la importag@mecesario destacar que en la
Introduccion a las Reglas Oficiales de la CCI diicsiguiente: “Tradicionalmente, el
vendedor tenia la obligacién de despachar las meias para la importacion segun
el término DEQ, pues las mercancias debian semieseadas sobre el muelle y asi
llevadas al pais de de importacién. Pero debids aambios de los procedimientos
de despacho de aduanas en muchos paises, ahorasespropiado que la parte

domiciliada en el pais afectado asuma el despagbagye los aranceles y demés

% ALBORNOZ Jorge R., ALL Paula Marfa. Crédito Docurtaio. Ediciones Juridicas Cuyo. p.340-
341
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cargas. Por esa razon, se ha introducido un caanbé término DEQ, a imagen del
cambio realizado en el término FAS. Estas modifar@es se han destacado con
mayusculas en le Preambulo.” (Reglas Oficialesad€CI para la interpretacion de

términos comerciales, pag. 21-22).

Si las partes quieren que se incluyan entre lagasnes del vendedor, todos o
parte de los costes exigibles a la importacion alemiercancia, deben afadir

expresiones explicitas en ese sentido, en el corteacompraventa.

Este término puede ser usado solamente cuandortanoéa sea entregada, después
de su transporte por mar, por vias de navegaciderion o por transporte
multimodal, y descargada del buque sobre muellel gruerto de destino que haya

sido acordado.

Pero si las partes desean incluir en las obligasialel vendedor los riesgos y costes
de la manipulacion de la mercaderia desde el maeaiteo lugar (almacén, terminal,
estacion de transporte, etc.) dentro o fuera dettpudeberan emplear los términos
DDU o DDP.

El término DEQ tiene similitudes en algunos purttos el término DES, por lo que,
nos remitimos a lo anteriormente mencionado respeta entrega de mercaderias y
pago del precio, licencias, transmision de riesgeparto de gastos, aviso al

comprador, documento de transporte 0 mensaje @eodrequivalente.

En cuanto a la entrega, el vendedor sera quienpaier la mercaderia a disposicion
del comprador en el muelle, en la fecha o denttqpldeo establecido para que el

comprador pueda recibir la entrega.

Igual que en los términos anteriores, el vendedajugen soporta todos los riesgos
hasta que la mercaderia haya sido entregada alradorpa partir de este momento,

los riesgos de pérdida o dafio de la mercaderia per&cuenta del compraddr.

“C ALBORNOZ Jorge R., ALL Paula Marfa. Crédito Docurtaio. Ediciones Juridicas Cuyo. p.341-
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2.5.4.4. DDU (Delivered Duty Unpaid/ Entregada Deros No Pagados)

“Entregada Derechos No Pagados”, significa queeetiedor realiza la entrega de la
mercancia al comprador, no despachada de aduama lgpamportacion y no

descargada de los medios de transporte, a su degjddgar de destino convenido.
El vendedor debe asumir todos los costes y riesgosaidos al llevar la mercancia
hasta aquel lugar, diversos de, cuando sea pedinemalquier “derecho” (término

gue incluye la responsabilidad y los riesgos ddizaralos tramites aduaneros, y
pagar los tramites, derechos de aduanas, impugstigas cargas) exigible a la
importacion en el pais de destino. Ese “derechoaes sobre el comprador, asi
como cualquier otro coste y riesgo causados podespachar oportunamente la

mercancia para la importacion.

Si las partes desean que el vendedor realicedostes aduaneros y asuma los costes
y riesgos que resulten de ellas, asi como algumodosl costes exigibles a la
importacion de la mercancia, deben afiadir expresierplicitas en ese sentido en el

contrato de compraventa.

Este término puede ser usado con independencianddb de transporte, pero
cuando la entrega deba tener lugar en el puerttestino a bordo del buque o sobre

muelle, deben usarse los términos DES o DEQ.

Cuando se utilice el término DDU, es obligacion d@ehdedor el contratar el
transporte de la mercaderia al lugar de destinohgya sido acordado. Si no se
acuerda un punto concreto o la practica no lo deter, el vendedor puede elegir el

punto en el lugar de destino convenido que le sE&aaonveniente.

El vendedor cumple su obligacién cunado pone aodisfpn del comprador, o de

otra persona designada por éste ultimo, la meri@adebre los medios de transporte
utilizados y no descargados, al llegar al lugagdeino que se hubiese acordado; la
entrega debera efectuarse en la fecha o dentpedeldo de tiempo establecido para

la misma y el comprador deberé recibir la mercaogéndo ésta se haya entregado

1 www.rilco.org/es/contenidoespecializado/incoteasp.

58



de conformidad. El vendedor soportara todos ksgas y una vez que la mercaderia
haya sido entregada, el comprador es quien cacoerdos riesgos de pérdida o dafio

de la misma.

Para determinar quienes deben soportar los gastorpmento de la entrega es
fundamental, ya que hasta que no se realice lagatel vendedor es quien soporta
los gastos, mientras que el comprador se hard cerdos gastos que se relacionen
con la mercaderia a partir del momento en queléstaya sido entregada. Si el

comprador no cumple las obligaciones de tramitar lieencias, autorizaciones,

formalidades, debe soportar los riesgos adiciondespérdida o dafio de la

mercancia contraidos por tal causa. El compraeloe doportar los riesgos de dafio
o pérdida de la mercancia desde la fecha acordddad® la fecha de expiracion del
periodo fijado para la entrega, siempre que la ameia haya sido debidamente
determinada de acuerdo al contrato, es decir,rolamge puesta aparte o identificada

de otro modo como la mercancia objeto del contrato.

En el caso de que las pastes se hubiesen pueshtgcudedo sobre la forma de
comunicacién electronica, el documento de transppaddra ser sustituido por un

mensaje de intercambio electrénico (EDI) equivaéht

2.5.4.5. DDP (Delivered Duty Paid/ Entregada Derecs Pagados)

“Entregada Derechos Pagados” significa que el vdmdeealiza la entrega de la
mercancia al comprador, despachada para la importgcno descargada de los

medios de transporte, a su llegada al lugar déendesbnvenido.

El vendedor debe soportar todos los costes y reesgotraidos al llevar la mercancia
hasta aquel lugar, incluyendo, cuando sea perénenialquier “derecho” (término

gue incluye la responsabilidad y los riesgos peadizar los tramites aduaneros, y el
pago de los tramites, derechos de aduana, impugsttss cargas) exigibles a la

importacién en el pais de destito.

42 ALBORNOZ Jorge R., ALL Paula Marfa. Crédito Docurtaio. Ediciones Juridicas Cuyo. p.343-
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Este término no debe ser usado si el vendedor @depuni directa ni indirectamente,
obtener la licencia de importacion. Pero si lastggadesean excluir de las
obligaciones del vendedor algunos de los costegibdes a la importacion de la
mercancia, como por €j. el impuesto de valor agied/A, deben hacerlo mediante
expresiones explicitas afiadidas en el contrat@apraventa que lo expresen en ese

sentido.

Si las partes desean que el comprador asuma tadosielsgos y costes de la

importacion, debera usarse el término DDU.

Este término puede ser usado con independencianddb de transporte, pero
cuando la entrega deba tener lugar en el puertteskno a borde del buque o sobre

muelle, los términos que deben ser usados sondoserms DES o DEQ.

Si comparamos las clausulas de este Incoterm saridasulas de los otros términos,
nos podemos dar cuenta que el término DDU es elime@exponente de las
obligaciones asumidas por el vendedor. Como eostéos demas Incoterms, el
vendedor es quien debe suministrar la mercadegh gomprador debe pagar el
precio acordado en el contrato de compraventa.logrcontratos de compraventa
sujetas a este término, es el vendedor quien debseguir, a su propio riesgo
expensa, cualquier licencia de exportacién e inapayh y otra autorizacion oficial,
asi como cualquier otro documento, y llevar a cabando sea pertinente, todos los
tramites aduaneros necesarios para la exportaeida thercancia, para su transito
por cualquier otro pais, y para su importacion,igndb también el comprador
solicitar ayuda para obtener cualquier licenciairdportacién u otra autorizaciéon
oficial necesario para poder realizar la importacide la mercaderia, pero
obviamente, a riesgo y expensa de este Ultimocobtratacion del transporte de la
mercaderia para llegue al lugar de destino quexge acordado, es obligacion de la

parte vendedora.

La entrega de la mercancia en el lugar de destémlg fecha o plazo sefialado, debe
ser efectuada por el vendedor, quien debe poné&pagicion del comprador o de

otra persona designada por este ultimo, debiendonabrador recibirla.
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Antes de la entrega asi como también los gastostepgan relacion con la
mercaderia seran a cargo del vendedor, y cuandoetaaderia sea entregada al

comprador, a éste le corresponderan los riesgpérdiéda o dafio de las mercaderias.

Es también obligacion del vendedor la de dar alprador la orden de entrega y/o el
documento de transporte que pueda requerir el @aopipara recibir la entrega de
la mercaderia, obviamente, el comprador aceptat@adirden o documento si fuese
el apropiado. Al igual que en los términos antesp si las partes contratantes
hubiesen

acordado comunicarse electronicamente, ese docarpedta ser sustituido por un

mensaje de intercambio electrénico de datos (Eqi)valente’*

2.5.4.6. Variantes de los Incoterms:

En la practica, frecuentemente ocurre que las niguages al afadir palabras a los
Incoterms buscan una mayor precision de la quérailino puede ofrecer. Debe
sefialarse que los Incoterms no guian en talead®i Hasta ahora, si las partes no
pueden contar con una costumbre bien establecida cdmercio para la
interpretacién de tales adiciones, pueden encagetem serios problemas cuando los

entendimientos no coherentes de tales adicionesiedan ser probadas.

Si por gj. las expresiones comunes “FOB embarcad&XW cargado” son usados,
es imposible establecer una comprension mundiésiampliaciones de los efectos
del vendedor, no so6lo respecto del costo real dgacdos bienes en el barco o en el
vehiculo respectivamente, sino también el riesgtuido de pérdida fortuita o el
dafio de los bienes en el proceso del embaucamignte, la carga. Por estas
razones, las partes son advertidas firmementeldeaga sea que quieran decir que
el costo de las operaciones del embarcamientcartg deban recaer en el vendedor
0 que también deba afrontar el riesgo hasta qeenleaucamiento y la carga sean

realmente completadas. Estas son preguntas aiddéessdos Incoterms no dan una

“ ALBORNOZ Jorge R., ALL Paula Marfa. Crédito Docurtaio. Ediciones Juridicas Cuyo. p.346-
348
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respuesta, consecuentemente si el contrato falkxm@esar las intenciones de las

partes, las partes pueden ser puestas innecesatgangroblemas y costos.

Aunque los Incoterms 2000 no prevén para estaantas frecuentemente usadas,
los preAmbulos para ciertos términos de comereideal a las partes de la necesidad
de usar términos especiales contractuales, sidagespdesean ir mas alla de las

estipulaciones de los Incoterms.

- EXW: la obligacién afiadida para el vendedor de cargarbienes en el
vehiculo recolector del comprador.

- CIF/CIP: la necesidad del comprador para un seguro adiciona

- DEQ: la obligacion afiadida para que el vendedor paguelqso costos

después de la descarga.

En algunos casos los vendedores y compradoredieeneen la practica comercial
al comercio por transporte aéreo o por buque, pogue es necesario distinguir
claramente entre las obligaciones de las partes ddagontrato de transporte y sus

obligaciones entre ellas.

Las expresiones frecuentemente usadas como “FOBarearhiento, “FOB
embarcamiento y extras”, son usadas de vez en cuamdontratos de venta para
aclarar hasta que punto el vendedor bajo el térfiDB tiene que cumplir con el
embarcamiento Yy las condiciones de los bienesrdobdel barco. Donde las
palabras son afiadidas, es necesario aclarar entedto de venta si las obligaciones

afiadidas se refieren solamente a los costos o asamd decir, costos y riesgos.

Podemos sefialar también que la practica a diarimuehas veces contraria a las
reglas promulgadas por los INCOTERMS, podemos sei@dunos ejemplos sobre
este tema:

En el término FOB, en teoria, el Comprador deberinérle al Vendedor el nombre
del buque y la fecha de su arribo al puerto deacaogvenido. Muchos compradores
no lo ponen en préactica y los vendedores deberegesa sustituirlo para elegir un

naviero y cargar.
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En el término EXW, la carga de las mercancias spmede en teoria al Comprador,
debemos recordar que el Incoterm EXW constituyemiamima obligacion del
Vendedor, que no obliga en modo alguno al Vendadwargar la mercancia vendida
sobre los vehiculos proporcionados por el Compra8or embargo, en la gran
mayoria de los casos es el Vendedor quien, eratdipa, efectla la carga.

Cuando esto ultimo sucede el Comprador tiene, rararde, interés en precisar
contractualmente muy bien que el Vendedor procedel@ carga, asumiendo los
costos y bajo su responsabilidad; entonces en amde la variante se llama
“EXW...Loaded on...” (EXW... cargado sobre)...

En el término CIF, en teoria, la mercancia viajamar a riesgo del Comprador vy, si
se presentan algunas averias, es en principio rpf2alor quien debe gestionar el
reembolso ante la compafiia de seguros. En la gaéesi muy frecuente que sea el

Vendedor quien, a titulo comercial, se encarguestis diligencia¥&

En estos casos el comerciante no debe sorprendersstas divergencias entre lo
que esta escrito y lo que se hace todos los déas,debe recordar que si las cosas
funcionan mal, son los textos escritos los queigarvde base a los jueces de los

tribunales.

Los Incoterms son utilizados por los comerciantes mundo entero, con una
excepcion, como es el FOB norteamericano que spratede de las “Revised
American Foreign Trade Definitions” o “RAFTD” porus siglas en inglés.

(Definiciones Americanas de Comercio Exterior)

Las RAFTD son términos comerciales que aun utiliadgunos exportadores e
importadores de los Estados Unidos y que fuerortidami por la Camara de
Comercio de los Estados Unidos, su primera editiéren 1919 y la Ultima revision

tuvo lugar en 1941. No tiene grupos y consta t&rfinos:

- Ex Works factory: lugar de origen o punto de origen

“5 www.opciones.cubaweb.cu/elasociado/oct10/novedaites
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- FOB: free on board, libre o franco a bordo

- FAS Vessel: free alongside ship vessel, libre ataxdo del buque.
- C&F: cost and freight, costo y flete

- CIF: cost, insurance and freight, costo, seguietg f

- EX Dock: en muelle, en punto de embarque.

Los términos Ex, Fob, C&F, y CIF son a punto acdadg aplican para todo medio

de transporte.

Algunos comerciantes en Estados Unidos aun utiliaartérminos comerciales de
las RAFTD, por lo tanto, si se va a trabajar canrasrcado, sera conveniente definir
con precision los términos de venta a los que tgerefiriendo, es decir, aclarar si se
van a utilizar los Incoterms 2000 o los RAFTD 1921,

Como se ha dicho, todo el esfuerzo que se ha heefieja la mayoria de las
practicas comerciales comunes. Sin embargo emeadgeasos, particularmente
donde los Incoterms 2000 difieren de los Incotet®80, las partes pueden querer
que los términos de comercio operen de maneraediier Ellos son recordados de
tales opciones en el preambulo de los términosladda con la palabra “Sin

embargo™’

Hemos visto hasta aqui los diferentes términospyigelen utilizarse en un contrato
de compraventa internacional de mercaderias y ldigagiones que de ellos se

derivan para cada una de las partes involucraddigka transaccion comercial.

De acuerdo al tipo de Incoterms que se utilice keroatrato de compraventa
internacional de mercaderias, seran diferentesidosmentos que se exijan y que
deban

presentarse al banco para que se opere la veidiicde los mismos y el posterior
pago del crédito abierto a favor del beneficiagmdedor. Es necesario recalcar que
los documentos que se exigen en el crédito docamentariaran de acuerdo al

término al que se sujete la venta, al tipo de naendas objeto del negocio base y al

“6 www.opciones.cubaweb.cu/elasociado/oct10/novedaites
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pais de importacién y de exportacion, ya que castadé establecerd sus propias

reglas en materia de importacion y exportacion decaderias.

Es por eso que dentro de este capitulo se inclayebién los Créditos
Documentarios que se utilizan en la compraventnacional de mercaderia que a

continuacién analizaremos.

2.6. Crédito Documentario

2.6.1. Origen:

El crédito documentario como medio de pago se paga dar seguridad a las partes
intervinientes en una compraventa internacionagsfmu que la distancia existente
entre la plaza del vendedor y la del comprador gera dificultad de la

imposibilidad de una transaccion al contado, meeide ejecucion instantanea del

contrato.

El origen del crédito documentario se relacionareebamente con el trafico

comercial internacional, este sistema de pago, ainos instrumentos empleados en
la actividad mercantil, nacion para suplir la netad de realizar operaciones entre
plazas alejadas y facilitar la venta de productosEstados diferentes, ya que el
vendedor se encontraba en la problemética de tmreercobrar por adelantado o
enviar sus mercaderias y arriesgarse a que swrikmba pagado por el comprador.
El comprador tampoco podia arriesgarse a pagarapticipado a un vendedor

extranjero y confiar en la buena fe de éste enusiptimiento del envio de las

mercaderias compradas. Entonces una posible &olaceste problema podia ser
gue ambos sujetos acudieran a un tercero que sendia ellos o, al menos, en la

persona del comprador para intermediar en la ojgerae pago.

El impresionante crecimiento del comercio interonal trajo aparentemente la
necesidad de poner orden, claridad y seguridadasntrbnsacciones, credndose
organismos privados especializados en la compilacé&studio, sistematizacion,
redaccion, difusion y revision periddica en ordela ainiformidad de la que en las

primeras décadas de este siglo se carecia.
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En esta tarea se destaca la Camara Internacion@buaiercio (CCI) con sede en
Paris, que lanzd por primera vez en 1933 una “lm@thconteniendo las Reglas y

Usos Uniformes en materia de Crédito Documentdgibogadas en Viena.

Con el transcurso del tiempo la CCI ha ido actaalio mediante nuevas
publicaciones que intentan reflejar los cambiogaghes en la practica bancaria del
crédito documentado conforme a las continuas eiwwias que el comercio va
produciendo, llegandose a la actual version codéean la “Brochure 500" de 1993,

gue reemplazoé a la “Brochure 400", aparecida dies antes.

Si bien los bancos de un mismo pais podian lleganifarmar criterios reguladores,
no existia un régimen comun para esta operatoricdo@ propia del medio
internacional, es por eso, que la CCl s empeficoaseguir la unificacion de las
reglas bancarias que con diversas modalidadesuditaadas desordenadamente en

el escenario mundial.

Poco a poco, los bancos de diversos paises fuelaptamdo las reglas de la CCl,
teniendo creciente aceptacion con cada una devasanes y actualizaciones que se
han realizado, pero a pesar de tener una totataxép mundial, no estan apoyadas
por ninguna convencién o tratado internacionalC@ no se encuentra legitimada
para dictar normas de derecho, pero sin embardw sacargado de recopilar reglas
y usos, que son aceptadas en forma universal yoganto, resultan juridicamente

obligatorias para todds.

2.7. Concepto:

Por el contrato de crédito documentario se entienge un banco se compromete
ante su cliente a pagar a un tercero una determinadtidad o a observar otras
conductas solutorias contra la presentacion pdnodiercero de los documentos
estipulados en la carta de crédito previamenteidanfgor el banco y notificada al

tercero en orden a facilitar el cumplimiento debligacién contractual.

“8 ALBORNOZ Jorge R., ALL Paula Marfa. Crédito Docurtaio. Ediciones Juridicas Cuyo. p.84
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El compromiso del banco suele consistir por lo galren efectuar el pago al contado
de una cantidad de dinero. Puede, sin embargcsistionen otras conductas
solutorias, como por ej. un pago diferido, un desta de instrumentos de giro o la

negociacion de idéntico género de documentos.

Como se puede deducir de la definicion anteriocr@dito documentario se apoya en
la existencia de tres sujetos distintos, como noniasi como de dos relaciones
diferenciadas simultaneamente. Ambas relaciones sabre el cliente del banco:
este cliente debe o va a deber en un plazo masosfigo una cantidad de dinero a
un tercero. En orden a que el pago se realicedouaa compruebe realmente la
existencia de la deuda, el banco es comprometidelpmiente a efectuar el pago de
la cantidad adeudada Unicamente si el acreedarlidate justifica su condicion de
tal por medio de la presentacion ante el bancesleldcumentos justificativos de la
deuda del cliente para con él, una vez presentatessdocumentos, el banco pagara
al tercero de acuerdo a las instrucciones delteligcumpliendo con su compromiso

estipulado en la carta de crédito documentario.

La razén de ser de los créditos documentarios tnidado histéricamente, asi pues,
en el simple hecho del desconocimiento y la diséaegistente entre el cliente del

banco y el tercero, su acreedor: dicha distancergncia de conocimiento es suplida
por el banco que, dada su expansion geograficaceoy puede ser conocido tanto
por su cliente como por el tercero. De ahi quecldslitos documentarios hayan
adquirido importancia muy apreciable en el comeiciernacional en un momento

histdrico en el que las comunicaciones no resuttaleala facilidad y rapidez con las
gue contamos en la actualidad. El tercero, codfianas en la reputacion del banco
gue en la solvencia de su contraparte comercialpseertia en acreedor del cliente
del banco en la confianza de que el banco habriagdearle tan pronto como ante tal
banco fuere demostrada su condicidbn de acreedar. edte sentido la funcion

primaria de los créditos documentarios estriba eeniermediacion en los pagos
acompafnada de ciertas seguridades relativas adtemoia de la deuda satisfecha,

seguridades proporcionadas por el propio b&hco.

9 |LLESCAS ORTIZ Rafael, VISCOSILLAS PERALES Pildherecho Mercantil Internacional. El
Derecho Uniforme”. Editorial Centro de Estudios RerAreces, S.A. p. 305-306
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2.8. Partes que intervienen:
En este contrato intervienen cuatro partes:

- El importador, ordenante o tomador de crédito, spiicita la apertura del
crédito documentario.

- El banco emisor, que se encuentra en la plazandebriador y abre el
credito.

- El banco pagador o notificador, que recibe la caoaaidn del emisor y se
encarga de comunicar y pagar al exportador.

- El exportador o beneficiario, a favor de quientse ! crédito y lo cobrz.

2.8.1. El Ordenante:

El ordenante es quien demanda o solicita la agedal crédito, es la parte que se
encuentra obligada a pagar una suma de dinerae s principales obligaciones
gue asume el solicitante se destacan:

1) Dar instrucciones claras y facilitar los datos sec®s para que el banco
proceda a pagar el crédito una vez que el beneficipresente los
documentos que hayan sido exigidos.

2) Pagar la comisién de apertura.

3) Proveer o rembolsar los fondos pertinentes.

4) Otorgar las garantias que correspondan.

5) Pagar los intereses pactados,’&tc.

2.8.2. Banco Emisor:

El banco emisor es aquel que recibe la solicitudpmkrtura de crédito y lo otorga a

favor del beneficiario. Es el banco que procedeaesrdo a las instrucciones de su

0 RODRIGUEZ, Alfredo C., El Warrant una institucigoe vuelve, Incoterms y Créditos
Documentarios, Ediciones Macchi, Buenos Aires 19997
*L ALBORNOZ Jorge R., ALL Paula Maria. Crédito Docuttaio. Ediciones Juridicas Cuyo. p. 179
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cliente, a abrir el crédito, asumiendo el comprondis darle aviso al beneficiario, ya

sea por si mismo o a través de un banco corresponsa

El banco emisor asume la obligacion de pago detiprgue corresponde al
comprador, la cual estd sujeta a la condicibn de bt vendedor presente
determinada documentacién (facturas, conocimientigs embarque, pdlizas,
cerificados, etc.) dentro del plazo previsto paea dtilizacion del crédito

documentadd?

2.8.3. Banco Notificador:

Cuando no existe una sucursal del banco emisa plata donde debe realizarse el
pago, el banco emisor se vale de un “banco cormssiio para que avise al
beneficiario la apertura del crédito. Es este bamtonces quine avisara o notificara
la apertura del crédito a favor del beneficiarizarico pagador”, y que estéd ubicado
en la plaza del

beneficiario. A este banco se impone la obligadail@n verificar con razonable

cuidado la aparente autenticidad del crédito quiican>>

2.8.4. Beneficiario:

El beneficiario es la persona que tiene derechgigreel pago. Es el vendedor,

exportador, a cuyo favor el banco emisor ha emiadearta de crédito, obligandose
a pagar la suma establecida, en la moneda fijadd erédito, contra la entrega de
los documentos comerciales que acredita el enviasiemercaderias descritas en la

carta de crédito’

2 ALBORNOZ Jorge R., ALL Paula Maria. Crédito Docuttaio. Ediciones Juridicas Cuyo. p.180
>3 ALBORNOZ Jorge R., ALL Paula Maria. Crédito Docuttaio. Ediciones Juridicas Cuyo. p.181
* VILLEGAS, Carlos Gilberto, Comercio Exterior y Cliéo Documentario, Editorial Astrea, Buenos
Aires, 1993. p. 192
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2.9. Clasificacion de los Créditos:

2.9.1. Segun la posibilidad de Revocacion:

1) Créditos Revocables:ise considera que un crédito documentario es relemcab
cuando el banco emisor no adquiere el compromistefde sostener su oferta, de
manera que la promesa de pago puede ser retiramaleuier momento y sin previo
aviso al beneficiario®

El banco emisor puede revocar el crédito, porqiseaso ha pedido el ordenante o

por su propia voluntad, ain en contra de la opid&rordenante.

El banco puede hacerlo por su propia decisién auahdrdenante no cumple con él
alguna de las obligaciones emergentes del cordetyédito que los une. Por ej. si
estaba obligado a rembolsar algin importe y noito,ho si estaba obligado a

constituir alguna garantia en un tiempo determinado lo hizo.

Por otro lado, el ordenante puede pedir la revécadel crédito al banco emisor,
cuando el vendedor no ha cumplido frente a él @glbligacion surgida del contrato

de compraventa que los une.

Los créditos documentarios se consideran siemprecables a menos que se

exprese que son irrevocabfés.

2) Créditos Irrevocables: son los créditos comunmente en uso en la actividad
bancaria internacional, puesto que los comerciaetasren al crédito documentario

como instrumento que aporta mayor seguridad quetios medios de pago.

Para que el crédito sea irrevocable debe constanatt® expreso en el texto de la

carta de crédito que emita el banco emisor.

5 ALBORNOZ Jorge R., ALL Paula Maria. Crédito Docuttaio. Ediciones Juridicas Cuyo. p.138
¢ VILLEGAS Carlos Gilberto, Comercio Exterior y CigmlDocumentario, Editorial Astrea, Buenos
Aires, 1993. p. 205-206
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El crédito irrevocable constituye un compromiso ‘fame” por parte del banco
emisor frente al vendedor-beneficiario de pagaeptr o negociar las letras. El
banco emisor en cuanto notifica la apertura derédito irrevocable, adquiere un
compromiso personal, directo y autbnomo frenteeakfficiario, independientemente

de su relacién con su cliente (ordenante del agdit

El emisor contrae asi una obligacion que se Idéicalie directa y principal frente al
beneficiario, para indicar que la asume por si,quamta y en nombre propio y no
por cuenta del ordenante, es decir, que no esadorfni garante del ordenante, sino

un obligado directo y principal.

El compromiso de irrevocabilidad no puede ser nicatio, sino con la conformidad

del banco emisor, del ordenante y del beneficirio.

2.9.2. Segun la obligacion asumida por el Banco Gesponsal

1) Crédito Avisado o Notificado:el crédito es avisado o notificado cuando el banco
corresponsal no asume la obligacion de pagar pitace

La responsabilidad de pagar es asumida Unicamentel fpanco emisor y el banco
corresponsal sélo esta obligado a entregarle ka o crédito al beneficiario o a
transcribirla en sus propios formatos, sin respoilidad de su parte. En este
supuesto el banco corresponsal actia como un simaielatario del emisor del

crédito, no estando obligado al pajo.

El banco notificador no asume frente al benefioiaminguna responsabilidad, salvo
el compromiso de:
- dar fe de la autenticidad de documento de apertoraprobando las claves o
las firmas que lo suscriben.
- comunicar al beneficiario la apertura del crédito.
- hacerse cargo de los documentos que le preseagp@itador en utilizacion

del mismo.

" VILLEGAS Carlos Gilberto, Comercio Exterior y CigmlDocumentario, Editorial Astrea, Buenos
Aires, 1993. p. 207
8 VILLEGAS Carlos Gilberto, Comercio Exterior y CigmlDocumentario, Editorial Astrea, Buenos
Aires, 1993. p. 208
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- enviar esos documentos al banco emisor.
- practicar la liquidacion al beneficiario cuando genlugar el reembolso,

deduciéndole las comisiones y gastos por su imeigr>°

2) Crédito Confirmado: es aquel en el cual el banco corresponsal asume el
compromiso, directo y principal de pagar, sin eixch banco emisor. EIl banco
corresponsal que confirma el crédito se estd aldigaa pagar, aceptar giros o
negociar giros, segun el alcance de la obligacgiméda por el emisor, sin sustituir

a éste, obligadndose junto con el banco emisor.

De esta manera, el banco confirmador pasa a est@tainente obligado frente al
beneficiario, asumiendo los mismos derechos y abianes, que si se tratase del

banco emisor del crédito documentario.

El compromiso de confirmacion no puede ser modificai cancelado, sino con el

acuerdo del banco emisor, del banco confirmadal peneficiarid®
2.9.3. Segun el tipo de obligacién que asuma el RanEmisor:

1) De Pago:es el crédito cuando el banco emisor se obligagarpana suma

determinada a favor del beneficiario, contra lssentacion en tiempo y forma de los
documentos comerciales indicados en la carta dditaré Esta forma de pago
comprende tanto el supuesto de pago “a la visealn “plazo determinado”, cuando

se trate de “pago diferid§™

a) Créditos pagaderos a la vista: son aquellososnglie se estipula que el
beneficiario recibira el dinero en el momento diegyar los documentos exigidos en
la carta de apertura de crédito, con la condic®muke los mismos se presenten en

los plazos establecidos y sean conformes con losinés del condicionado. Es

9 ALBORNOZ Jorge R., ALL Paula Maria. Crédito Docuttaio. Ediciones Juridicas Cuyo. p.145
80 VILLEGAS Carlos Gilberto, Comercio Exterior y CigmlDocumentario, Editorial Astrea, Buenos
Aires, 1993. p. 208
1 VILLEGAS Carlos Gilberto, Comercio Exterior y CigmlDocumentario, Editorial Astrea, Buenos
Aires, 1993. p. 209
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decir, una vez que se presenten a la entidad bardoardocumentos en regla, ésta
procedera a efectuar el pago al contado.
b) Créditos mediante pago diferido: en este casobemeficiario entrega los
documentos solicitados, pero el cobro no se efeetiase momento, sino en una
fecha futura; es decir, que el crédito serd pagagartir de una determinada fecha.
El plazo puede ser:
= A vencimiento fijo: el pago tiene lugar en una f@@xacta fijada en
la carta de crédito desde el momento de la apertura
= A contar desde esta fecha determinada: el vencimn fija en un
determinado nimero de dias a partir de un hecharetunsefialado en
las instrucciones (desde la fecha del despachcaslankercaderias
desde la recepcion de los documentos, desde la Gextsignada en la
factura, etc¥

2) De Aceptacion:es aquel donde el banco emisor o su corresponsablgm a
aceptar letras de cambio que gire el beneficiako. este tipo de créditos el banco
emisor o su corresponsal se obliga frente al beinefy siempre contra presentacion
de los documentos indicados en el crédito, a adepletras que este gire por el
importe del crédito. El banco aceptante asumedrahbeneficiario el compromiso
de pago al vencimiento.

3) De Negociaciénen este caso el banco emisor so6lo se obliga a egdfectos

gue libre el beneficiario. Contra la presentaditinlos documentos en regla, el
beneficiario obtendra el descuento por el bancoraatdo de letras de cambio o
pagarés que emita o presente el beneficiario. t& #po de créditos acuden
comerciantes que mantienen una vinculacién corctearde permanencia 'y como un
medio mas barato de crédito, por el conocimienwmayiste entre ellos. Los bancos
cobran por esta gestion, légicamente, comisiones lpagas que si se tratara de

créditos de pago o de aceptacidn.

62 ALBORNOZ Jorge R., ALL Paula Marfa. Crédito Docurtaio. Ediciones Juridicas Cuyo. p.165-
166

83 VILLEGAS Carlos Gilberto, Comercio Exterior y CigmlDocumentario, Editorial Astrea, Buenos
Aires, 1993. p. 209
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2.9.4. Segun el Banco donde sea utilizable el criedi

La carta de crédito debe indicar en que bancosefprndicho, en las cajas de que

bancos el beneficiario podra obtener el pago @alittr sin aceptacion o negociacion.

1) Utilizables en “Nuestras Cajas” (del Banco Emis®: significa que el crédito
debe ser utilizable en el banco emisor y se haetied en las cajas de ese banco o
alli le seran aceptados las letras de cambio gberadficiario libre contra el banco
(utilizable mediante “giros a nuestro cargo” daécarta de crédito).

El beneficiario debe presentar los documentos ad&nobtener el pago o la
aceptacion, o debe hacérselas llegar ya que elbbamisor estara ubicado en la

plaza del ordenante-importador.

2) Utilizables en “Sus Cajas” (del Banco Corresporad): significa que el crédito
debe ser utilizable en el banco corresponsal. $d@ ®rma, el beneficiario debe
presentar los documentos a este banco, generalmett@nco de su plaza, y contra
esta presentacion obtendra un pago, o la aceptdeitas letras de cambio que gire o
su negociacion.

Aqui la situacién varia de acuerdo a que el bamrcesponsal sea confirmante o

mero avisador del crédito.

3) Créditos Restringidos: cuando el banco corresponsal incorpora la leyenda
“pagadero Unicamente en sus cajas” 0 “para ac@ptachegociacién unicamente en
este banco”, se dice que se esta en presencia ci@dito restringido. También se
denomina asi al crédito cuando el banco emisotditai obligacién de reembolso a

un banco intermediario determinafo.

2.9.5. Segun la forma en que se utilizara el crédit

Segun las condiciones que se estipulen en el tortese y la naturaleza y cantidad

de las mercaderias objeto de dicho contrato, ebréagbor puede convenir con el

% VILLEGAS Carlos Gilberto, Comercio Exterior y CigmlDocumentario, Editorial Astrea, Buenos
Aires, 1993. p.210
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importador que el envio o el despacho de los bieaedidos se hara en un solo acto

o en diferentes actos. De esta manera los crguieden ser:

1) Indivisibles: se llaman asi los créditos cuando éstos han detiSeados de una
sola vez, es decir, cuando el banco se obliga erhactsolo pago, en un solo acto.
Esta situacion se presenta generalmente cuand@tsede un solo embarque, de
modo que el beneficiario debera presentar tamhiéanesolo acto los documentos
gue deberan corresponder a un unico despacho.

En este caso el uso del crédito y el despachosdmégsicaderias se hacen en una sola

oportunidad.

2) Divisibles: el banco en esta modalidad no pagara de una salasiv® que
efectuard varios pagos, debido a que el envio dentxcaderias no se hara en una
sola oportunidad, sino que la operacion comprendarids despachos diferentes,
como consecuencia., el beneficiario presentara ragépmente y en distintas
oportunidades los documentos que acreditan losadhep, por lo tanto, el crédito es
utilizado fraccionadamente por el beneficiario demtel plazo maximo sefialado en
la carta de crédito. Este tipo de crédito es ntiligado, ya que es frecuente que el

vendedor-exportador no pueda despachas las mefaseearun solo acfs.

2.9.6. Segun la posibilidad de transferir o no ekédito

De acuerdo a las modalidades de la transacciénoetoa que da origen al crédito
documentario, puede ocurrir que el beneficiario lalecarta de crédito que no
necesariamente va a ser el exportador, ya que pueéeep/enir un agente o
representante de éste, necesite transferir eltgraditra persona. De acuerdo a ello,

el crédito puede ser transferible o intransferible.

1) Transferible: el crédito sera transferible cuando expresameriteeal® consigne
en la respectiva carta de crédito. Un créditosfienible es un crédito documentario

qgue puede ser traspasado por el beneficiario & tlevana o mas terceras partes

5 VILLEGAS Carlos Gilberto, Comercio Exterior y CigmlDocumentario, Editorial Astrea, Buenos
Aires, 1993. p.212-213
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Esta modalidad se presenta cuando el banco sex@bfggar el crédito a una o mas
personas que indique el beneficiario. Normalmehtzédito se abre a nombre de un
beneficiario, que es quien lo cobra, pero se ptradisferir a un tercero si estuviese
expresamente establecido en el contrato. La #eersfia se hace normalmente por
el endoso de la carta de crédito transferible pbeeeficiario.

El crédito transferible es un crédito en el cudesteficiario puede solicitar al banco
designado (para el pago, aceptacion o negociacjga)ponga el crédito total o
parcialmente a disposicién de otro beneficiariao(ammas segundos beneficiarios).
El crédito documentario transferible se caractepiaajue el beneficiario es un mero
intermediario que, al objeto de obtener la mer@ncomprometida de sus
suministradores o proveedores, utiliza la “cartacdlito” otorgada por el banco,
bien para el pago a tales proveedores o bien carantja de dicho pago. A tales

efectos, el beneficiario puede transmitir el ciédisus proveedoré,

2) Intransferible: es el crédito que no se puede transferir por nersalprevisto en
la carta de crédito, de modo expreso, esta patdabili Esto advierte que la regla es la
no transferencia y la excepcion, que debe ser sapres la transferibilidad del

crédito®’
2.9.7. Segun intervenga o0 no un banco corresponsal

En el crédito documentario puede ocurrir que nerignga un banco corresponsal,
sea porque el banco emisor actia n el pais delrtexioo-beneficiario o porque
consigna en la carta de crédito que emite queéelitores utilizable Unicamente “en
sus cajas”, lo que quiere decir que el beneficidabera hacer llegar por su cuenta
los documentos a ese banco en el pais del ordeyaantgener alli el pago, la

aceptacion o negociacion del crédito

1) Créditos Directos: se denominan asi a aquellos donde no se utilizhameo

corresponsal, sino que el banco emisor es el Wr@noo que interviene.

% ALBORNOZ Jorge R., ALL Paula Marfa. Crédito Docurtaio. Ediciones Juridicas Cuyo. p.153-
154

87 VILLEGAS Carlos Gilberto, Comercio Exterior y CigmlDocumentario, Editorial Astrea, Buenos
Aires, 1993. p.213
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Es el caso de los créditos concedidos por los gsabdncos americanos y algunos
europeos que evitan la actuacién de un banco iet#ario. Esta modalidad tiene el

inconveniente de obligar al beneficiario a llewas Hocumentos y presentarlos en el
pais del banco emisor y obtener alli el pago ockptacion del crédito. Para este
tramite el beneficiario debera recurrir casi nedasgente a la intervencion de un

banco de su plaza que se encargue a través derespmmsal suyo en la plaza del
banco emisor, de presentar los documentos y obtehaumplimiento de la

prestacion prometida por el banco emisor.

2) Créditos Indirectos: se denomina asi a los créditos donde intervienbamto

corresponsal en el pais del beneficiario, sea cgmagador o como banco
confirmante. Ante él, el beneficiario debera pnémelos documentos y el efectuara
el pago, la aceptacion o negociacion, segin seanegpromiso asumido en la carta

de créditd®

2.9.8. Segun haya o no anticipo de fondos al berédirio

Puede ocurrir que el importador desee financiaxpbrtador de modo de facilitarle
el cumplimiento de su obligacion de poder efectebhidespacho de los bienes
comprados, en tiempo y forma. Ello ocurre cuaridmportador necesita “insumos”

para su industria en cantidades importantes.

En estos casos existe la posibilidad de acordarequel contrato base de que el
importador obtenga de su banco la emision de urta da crédito irrevocable con

“anticipo de fondos”, sin necesidad de que el beimio tenga que presentar
documentos o presentando documentos “provisoriogstos anticipos pueden

alcanzar a una parte del crédito o, en casos especal total del crédito.

Por esta razén, existen los llamados créditos Scliuroja” y créditos “clausula

verde”.

1) Créditos “Clausula Roja” (“Red Ink Clause”): esta clausula significa que el

banco sea emisor o confirmador, puede entregacipodi 0 sumas parciales al

8 VILLEGAS Carlos Gilberto, Comercio Exterior y CigmlDocumentario, Editorial Astrea, Buenos
Aires, 1993. p.216
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beneficiario del crédito a su solo pedido. Su psitp y fundamento es ser un medio

de prefinanciacion de embarques.

En estos créditos se otorga el anticipo o varidgigns del crédito al beneficiario,
con la condicion de que éste presente los documeatdsignados en la carta de
crédito en tiempo y forma. Se trata de una firesidén que el comprador otorga al

vendedor y generalmente se basa en una gran czafaistente entre ellos.

Estas clausulas “tinta roja” son usuales cuandxgbrtador es agente al importador
y necesita fondos para fabricar o para compramlaescaderias objeto del crédito
documentario. La clausula roja debe constar eapreate dentro del texto del
crédito documentario, pues esta forma de actuastitoye una excepcién, segun las
cuales los bancos sélo deben pagar si se presestaocumentos solicitados y se
cumplen todas las condiciones, y es evidente quanecrédito con clausula roja, el

beneficiario cobra antes de la presentacion dddoamentos.

2) Créditos “Clausula Verde”: en este tipo de anticipos los fondos se entregan al
beneficiario contra la presentacion de algun tipaldcumentos provisionales, como
los certificados de depdsitos de las mercaderiabjddmente cubiertas por un
seguro, por Ej., o bien contra un recibo de comfiague el beneficiario le firma al
ordenante y por el cual se obliga a custodiar lesaterias hasta el momento de su

dep6sito®®

2.10. Tipos de Documentos que pueden ser utilizaden una operacion de

crédito documentado:

No existen normas o disposiciones en las que sblegtan taxativamente los
documentos que deben exigirse en una operacionrabitcc documentado, sin
embargo a continuacion mencionaremos algunos queitdizados frecuentemente

en el comercio internacional:

%9 ALBORNOZ Jorge R., ALL Paula Marfa. Crédito Docurtaio. Ediciones Juridicas Cuyo. p.149-
152
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2.10.1. Factura Comercial:

Villegas define a la factura comercial como un ‘aoento comercial que emite el

vendedor y que debe contener una relacion porneauaide la operacion comercial
de que se trata, con descripcion de las mercaoncg&esvicios comprendidos, tipo,

calidad, cantidad, precio unitario y precio totalAclara que este documento se
extiende a favor del ordenante del crédito docuattn{comprador-importador); sin

embargo, ello no quita que pueda ser extendidardr®de otra person.

Los datos principales que debe contener la factmaercial son los siguientes:

a) Nombre, domicilio y demés informaciones relativdscamprador y al
vendedor.

b) Descripcion, cantidad y calidad de la mercaderjetolule la compraventa.

c) Tipo de embalaje, marcas y niumeros de bultos

d) Condiciones de entrega (FOB, CIF, etc.)

e) A qué definicion responden las Condiciones de BatrdCamara de
Comercio Internacional, Reglas de los EEUU, etc.)

f) Precio unitario y total. Gastos que incluyen.

g) Forma de pago. Plazos. Medios de Pago.

h) Condiciones generales de la venta (condicionesnttega, cdmo, cuando y

donde se realizara el pago, descuentos, reposicion)

2.10.2. Factura Consular:

Las facturas consulares son aquellas expedidasnpodnsul del pais del importador
0, en su defecto, por el de una nacion amiga oQdraara de Comercio, si la
legislacién interna o el crédito lo permitieran.iclia factura puede consistir en la
visacion de la factura comercial, por parte denb@hcionados funcionarios, sin que
sea necesario, expedir otro documento. En la ractonsular consta toda la
informacion que fuere necesaria para autorizar rdwe@a o fijar los derechos

arancelarios en el pais del comprador (importador).

" VILLEGAS Carlos Gilberto, Comercio Exterior y CigmlDocumentario, Editorial Astrea, Buenos
Aires, 1993. p.240
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2.10.3. Documentos de Transporte:
Los documentos relativos al transporte son, en ayorig, titulos circulatorios
representativos de mercaderias que cumplen varaghes:
a) constituyen el medio de prueba del contrato desprarte celebrado entre las
partes;
b) demuestran la carga de los bienes y,

c) habilitan a su legitimo tenedor a disponer de &flos
Estos documentos pueden ser:
2.10.3.1. Conocimiento de embarque maritimo

El conocimiento de embarque es el documento adrdeé cual se instrumenta el
contrato de transporte de mercaderias por ague,esgiivalente de la carta de porte
en el transporte aéreo o terrestre.

El conocimiento es, por una parte, prueba del atmtde transporte ya que en el
mismo se insertan diversas clausulas que contiéaereglamentacion de las
condiciones bao las cuales se realizara el tratesporpor otra, el conocimiento
prueba | recibo a bordo de los efectos constituyemdverdadero titulo de crédito, a
su vez, un titulo representativo de las mercad@asa su negociacion y retiro n el
puerto de destino. El conocimiento de embarquenam® a favor del tenedor del
mismo, el derecho de hacerlo circular en manosedeetas personas ajenas al
contrato de transporte, a quienes le confieredpipdad de los bienes que representa
y el ejercicio de las acciones correspondientea pardefensa y negociacion. Sin
embargo, es necesario mencionar que el conocimmtembarque deja de ser un
titulo de crédito cuando su tenedor solicita laremga de las mercaderias del

transportador a su depositario.

El conocimiento de embarque debe contener obligem@nte informacion sobre
aspectos tales como el lugar y fecha de emisiédaimento de transporte, nombre

y direccion del expedidor, fecha de toma a carglaslenercancias o puesta a bordo,

"L VILLEGAS Carlos Gilberto, Comercio Exterior y CigmlDocumentario, Editorial Astrea, Buenos
Aires, 1993. p.351-352
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personalizacion del modo de transporte, descripdiérla mercancia (naturaleza,
marcas numeros, tipo de embalaje, nimero de byt bruto, etc.) y pago de
impuestos. Eventualmente, contiene el nombre gcdién del destinatario, el
transitario de origen, los intereses a la entriegdeclaracion del valor, el seguro por

el transportador y a quién se debe notificar igaltk.

2.10.3.2. Documento de Transporte Multimodal

La combinacion de diferentes medios de transpatsstituye una innovacion que
aumenta la seguridad y genera menos costos; estielse en gran medida a la
introduccion de los contenedores que permite elpggniento de mercaderias
simplificando su manipulacién cuando son trasladattaun medio de transporte a

otro.

En el ambito del MERCOSUR se aprobé el “AcuerdoTdensporte multimodal
internacional entre los Estados parte del MERCOSUR. el | Capitulo de dicho
Acuerdo se incluyen varias definiciones, entreseia establece que el contrato de
transporte multimodal es el acuerdo de voluntadegreud del cual un Operador de
Transporte Multimodal se compromete, contra el pgan flete, a ejecutar o hacer
ejecutar, el Transporte Multimodal Internacionalrdercancias. También dispone
gue el documento o conocimiento de transporte mattal es el documento que
hace prueba de la celebracion de un Contrato despoate Multimodal y acredita
gue el Operador de Transporte Multimodal ha tomkdo mercancias bajo su
custodia y se ha comprometido a entregarlas dewooidad con las clausulas de ese

Contrato.

El transporte multimodal ha influido en relaciéoa Incoterms a los que se sujeta
una compraventa internacional de mercaderias; eaméito de los contratos de
seguro se han evidenciado también algunos camp@sel marco de la financiacion
de los contratos de compraventa internacional decaderias. Hay que tener en
cuenta que gran parte de los cambios que ha sufeiside su aparicion, los diferentes
documentos utilizados en el transporte multimoldahan sido por iniciativa y por
recomendacion de un sector bancario que necesisdgurar sus operaciones de

otorgamiento de crédito documentados con documeletdsansporte que tuviesen la
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cualidad de ser ampliamente conocidos y aceptadosmmpente por la comunidad

comercial internacional.

2.10.3.3. Documento de transporte aéreo

El contrato de transporte aéreo es aquel por eluma parte, el transportista, se

obliga a trasladar por un precio, de un lugar @, &n aeronave y por via aérea, una o
varias cosas que el expedidor se compromete a ylayie aquel debe entregar al

destinatario.

El conocimiento aéreo constituye el documento furetgal del transporte por via
aérea y como tal tiene las siguientes funciones:

- es el documento que demuestra la existencia dalatomle transporte;

- da fe del condicionado de dicho contrato ya queeakrso contiene el

clausulado del mismo;

- es carta de instruccién al personal del transpartis

- sirve como certificacién de datos, peso, volumén; e

- sirve como declaracion para el despacho aduanero;

- sirve como acuse de recibo de la mercancia erpuoees

- sirve como factura de transporte.

La guia aérea es un documento que extiende lasafbagpde aeronavegacion en el
cual debe hacerse constar la cantidad, peso, clegea, etc., de la mercaderia, el
nombre del cargador y si el flete ha sido pagaafedha de la emisién del mismo y

el nimero de la guia y el nombre del consignatario.

2.10.3.4. Documento de transporte por carretera, feocarril 0 navegacion
fluvial
Si el crédito exige un documento de transportecparetera, ferrocarril o navegacion
fluvial, los bancos, salvo estipulacién contrarieeé Crédito aceptaran un documento
del tipo exigido, cualquiera que sea su denomimagice:
1) aparentemente indique el nombre del transportesa kBido firmado o
de otra manera autenticado por el transportistan adeterminado

agente, por o en nombre del transportista y/o lleedo de recepcion
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u otra indicacidn de recepcion, por el transpartstun determinado
agente, por o en nombre del transportista.

2) Indique que las mercancias han sido recibidas paraenvio,
embarque o transporte o expresiones similaresfedtza de emision
se considera como la fecha de envio, salvo queo@lndento de
transporte incluye un sello de recepcion, en cuggoda fecha del
sello de recepcién se consideraré la fecha de epnbar

3) Indique el lugar de embarque y el lugar de deststgpulados en el
crédito y

4) En todos los demas supuestos concuerde con lgsilastones del

crédito.

2.10.3.5. Documentos de Seguro

Si bien es cierto que el contrato de compraver&riacional de mercaderias, es un
contrato independiente de la operacion de créditmmhentado, lo cierto es que el
primero sirve de base al segundo y que resultacedgrara el banco emisor de un
crédito documentario que su cliente reciba las atendas en buen estado y que las
mismas estén protegidas de los riesgos que imglictiaslado de un lugar a otro.
Para el banco es imprescindible que exista un amnty cobertura de seguro que
cubra todo el trayecto del viaje, los riesgos gueansmo implica y que esté

convenido por un monto que a su vez tenga cordamn el importe del crédito.

El certificado de seguro es un documento que enaenompafiias de seguros en el
cual se hace constar las obligaciones asumidadigua compafia con relacion a la
posible pérdida, robo, averia y todo otro riesgaveaido que pudiese sufrir la

mercaderia desde el punto de origen hasta el teales

El documento de seguro suele contener datos tafes el nombre, apellido y firma
del asegurador, nombre y apellido del aseguradscrigeion de los riesgos
cubiertos, sumal/s asegurada/s, descripcion deloetw@ar donde se pagard la

indemnizacion, firma del asegurado, etc.
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2.10.3.6. Certificado de peso:

Son aquellos documentos en los cuales se haceac@hgteso (neto y bruto) de los

diferentes bultos o cajas que contienen la mer@adee sera enviada.

2.10.3.7. Certificado de calidad

Son aquellos documentos expedidos por una detedmiaatoridad especificada y
sefialada en el crédito del pais respectivo. Lalifiad de este certificado es dejar
constancia de que las mercaderias posen determimadoisitos de calidad o que
cumplen ciertas normas de calidad que son considersomo minimas. En la carta
de crédito se debe indicar quién es la personalefoe emitir este documento ya que
de lo contrario los bancos deberan recibir cuatqideumento que “aparentemente”

sea de este tipo.

2.10.3.8. Certificado de origen

Son documentos que tienen por fin probar que lascaderias tienen una
procedencia determinada. Contienen la menciépaisl de origen de la mercaderia

gue es objeto de la importacién.

Este tipo de certificado, que puede ser expedidaipa Camara de Comercio o0 por
un organismo oficial del pais del exportador adguielevancia cuando existen
acuerdos o convenios entre dos o mas Estadostad die los cuales los productos
que provienen de algunos de ellos y que tienerdpstino cualquiera de los otros
paises, gozan de ciertas ventajas de tipo aduarerpositivo.

2.10.3.9.Certificado de sanidad

Estos comprueban que se cumplan los requisitos coladiciones que se exigen con

relacion a determinadas materias primas o produatwepecuarios o productos
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quimicos. Se necesita que las autoridades sasitéel pais del vendedor/exportador
expidan certificaciones sanitarias en las cualeosstate que las condiciones de las
mercaderias no son peligrosas o susceptibles derneedades o alteraciones

guimicas, en resumen, que son aceptables.
2.10.3.10 Listas de empaque o relaciones de contini

En estas listas expedidas por el exportador s ibesel contenido de los distintos
bultos o paquetes, indicAndose qué es lo que cemticcontenido), nimeros, marcas
0 etiquetas de cada uno de ellos. Estos documpatasten efectuar un control de
concordancia entre el despacho y el pedido efestdachbién facilitan la revision de
la expedicion en la Aduana, siendo necesarios asl@ai@ efectuar los tramites de

seguros (robos, roturas, efé.)
2.11. Carta de Crédito
2.11.1. Concepto:

Es el documento que emite el banco que abre eliter§dque contiene las
condiciones del compromiso del banco, asi come&masciaciones necesarias para
su disposicion. Se utilizan formularios casi umsades, pues la CCI creé y divulgd
férmulas normalizadas para las emisiones de ceeditwumentarios, desde hace
muchos afios.

De modo que en ella consta el tipo de crédito qué ssado, incluye también los
documentos comerciales que debera presentar eliddane para poder utilizar el

crédito y la fecha en que debera presentarlos.
2.11.2. Contenido de la Carta de Crédito
La carta de crédito debera contener las siguiesigsulaciones:

a) El nombre del banco emisor, es decir, del bancoadpe el crédito contrae

el compromiso de pagar, aceptar o negociar letragge el beneficiario.

2 Tomado del libro “Crédito Documentario” ALBORNOZrge R., ALL Paula Maria, Ediciones
Juridicas Cuyo.
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b)

f)

g)

h)

)

El lugar y fecha de emision y el numero del crédéocual casi siempre
habra de hacerse referencia.

Si el crédito es revocable o irrevocable, reitecande, de acuerdo a las
reglas, si nada se dice, el crédito se considémavéacable”.

Mencién expresa de que el crédito queda sometidasareglas y usos
uniformes relativos a los créditos documentarios.

Nombre y direccion del beneficiario. La indicacide la direccion del
beneficiario es indispensable para que el bancadficaator pueda
comunicarle la apertura del crédito.

Nombre del ordenante, que es el cliente del bantgog que gestiond la
apertura del crédito en su condicion de importadonprador del contrato
base y en consecuencia como “deudor” del exportiaeioeficiario.

Monto del crédito y moneda de pago, expresandcetasl y nimeros con
especificacion de la moneda de pago. Las reglavépr el uso de
expresiones como las de “alrededor de”, “aproximaata@e” u otras similares
que se utilicen para referirse al valor del créditda cantidad o al precio
unitario declarado en el crédito, a la cantidatiprecio unitario declarado en
el crédito, prescribiendo que deben interpretarseek sentido de que
permiten una diferencia hasta del 10% en excesodefecto sobre el valor,
la cantidad o el precio unitario a los cuales fenen.

Nombre del banco corresponsal, ubicado generalmentda plaza del
beneficiario, es el banco que actuardA como “avisadtficador”,
“confirmante”, “pagador” o “negociador”; u el nineede referencia, al cual
siempre habra de referirse el beneficiario cuamrddigja al banco, asi como
el numero del crédito.

La utilizacion del crédito, es decir, si es un @ede pago, de aceptacion o
negociacion y el banco en cuyas cajas sera pagaéptado o negociado.
Dir4 en “nuestras cajas” o0 en “cajas de tal bargiogs “a la vista” o “a
plazo”.

Los documentos comerciales que debe presentamefitiario y contra las
cuales se hara el pago, la aceptacién o negociad@on indicacion de si
habrd expediciones o despachos parciales de measadesi habrd o no

trasbordo.
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k) La fecha ultima de vencimiento para la presentad&ios documentos para
el pago, aceptacion o negociacion, que es en aghétiplazo de validez del
crédito. Si se indica que el crédito esta disdengor un mes o por seis
meses, sin precisar la fecha desde la cual cah® gilazo, se considerara tal,
la fecha de emision del crédito.

l) Ademés, todo crédito que exija uno o0 mas documeteasansporte deberé
también establecer un periodo de tiempo, expresanterfinido, contado a
partir de la fecha de emision de los documentdsathsporte, dentro del cual
se debe efectuar la presentacion de los documemaos el pago, la
aceptaciéon o negociacion. Si no se especifica pstéodo, los bancos
rechazaran los documentos que se presenten coretarda de mas de
veintiin dias contados a partir de la fecha deiémuel o de los documentos

de transporté®

B VILLEGAS, Carlos Gilberto, Comercio Exterior y Cliéo Documentario, Editorial Astrea, Buenos
Aires 1993. p. 231-235
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CAPITULO IlI

ARBITRAJE COMERCIAL INTERNACIONAL

Cualquier procedimiento jurisdiccional, desde landada hasta los alegatos tiene
como finalidad primordial lograr que el juzgadesuelva la controversia sometida a
proceso mediante emision de una sentencia o laid@iflamos de procedimientos
arbitrales) y en caso de que su naturaleza asudtifiue, sea ejecutado para

garantizar la plena eficacia del derecho.

Las partes que participan en la concertacion desdacxiones internacionales,
precisan ser advertidas por quienes les asesomarge eventuales desavenencias
podrds ser forzadas a litigar ante una jurisdic@dbajo una ley que les resulte
familiar, en un idioma extranjero, centro de susivalades y conducidos por
abogados de otros foros. Sin embargo, ello tamliében saber que esta
incertidumbre circunstancial puede disiparse sidostratantes toman la temprana

prevision de acordar la modalidad en que resolvenérdisputas.

Esta posibilidad se les presenta a las partes d@tsdieio mismo de la concertacion,
si bien no el dnico, es el momento méas propiciodel plena armonia, el de
expectativas reciprocas, el de mayor disposici@iébgo, en que mejor satisface la

apertura de los canales de comunicacion para lacregon.

Resulta casi de toda obviedad destacar que lacgituauele cambiar, tornandose
mas aspera, cuando se produjo el estallido de traa@rsia. Aparecida la
desafortunada dificultad de la desavenencia, logra@antes pueden pensar en
recurrir para buscar la solucién a sus problemas an tribunal internacional
encargado de dirimir la disputa o ante los tribesabrdinarios pertenecientes al

Estado de uno de ellos.

Ante la existencia de un abanico de posibilidadessg le presenta a las partes para

superar sus diferencias, los profesionales queicpam en los negocios
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internacionales suelen encontrarse en condicioaesalizar una oportuna eleccion.
Afortunadamente, en esta area de los negociosnatigmnales quienes en ella
participan, en la mayor parte de los casos se atrameen condiciones de saber que
la decision a tomar, puede provocar la comodidad paa, pero la incomodidad

para la otra de las partes.

De modo que los hombres de negocios, bajo cieitagnstancias y debidamente
asesoradas sabran inclinarse por la modalidadeguefiezca mayor confortabilidad
y seguridad. Todo lo dicho parece indicar la é@factconveniencia para los

operadores del comercio internacional en acordanébdo de resolucion de las
diferencias que sea mas ajustado a sus necesidageles permita lograr una buena
solucion. Precisamente el ejercicio de la autoaameila voluntad puede conducirlas
a elegir una via alternativa, de eficacia probacm) méritos reconocidos, de
tradicional prestigio y en franca expansion en eailbifo de los negocios

internacionales como es el arbitraje comercialiv@eional.

El arbitraje es una institucion que se remontaa artigiiedad, antes de surgir el
proceso jurisdiccional, ya habia surgido el procedutral. Desde entonces, la
Institucién del Arbitraje ha venido paulatinamentmsolidandose a escala mundial
como el medio idoneo para resolver los conflictasnerciales gracias a sus
caracteristicas absolutamente procesales de @emnaenor costo, confidencialidad
y especializacién. Y ello es asi porque el nuemtoreo globalizado mundial

favorece y necesita de medios alternativos a ldcjasestatal para resolver sus

litigios.

Por un lado se ha producido una evidente internatizacion de la economia que ha
supuesto cambios dramaticos en las filosofias yupas de los Estados que en su
mayoria estan apostando por una liberalizacibnuparapertura de los mercados en
la que el proteccionismo se ve sustituido por lmmetencia y antagonismo a
ultranza por la cooperacion. Fruto de ellos senTitados Regionales que en la
mayoria de los casos nacen con vocacion de abigripse son reconocimiento
expreso a esa situacion cambiante. Como ej. etlouGeneral de Comercio, en
Europa, la Unién Europea y en América el Nafta,t@@ndino y el MERCOSUR,
entre otros.
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Junto a estas realidades coexiste otro igualmewnigerge: las transacciones
comerciales que se realizan no son ya simples dpess de compra y venta, sino
complejas negociaciones como pueden ser los costeaiplazo, de grandes obras
civiles, la transferencia de tecnologia, la radimay fusion de empresas en diversos

estados y multitud de otros casos.

Esta vertiginosa apertura e internacionalizaciomadeconomia y la complejidad de
las transacciones han forzado a los agentes ecoo®nmempresarios, comerciantes,
en definitiva, particulares, a buscar vias altévaat al derecho estatal siguiendo
aquel ejemplo de los paises europeos, que seacesage garantizarles la adecuada
seguridad juridica en sus operaciones sin sobossakorpresas. Por ello, partiendo
del hecho de que en los negocios internacionalespbean ante todos los usos,
terminologias y costumbres establecidas por losecoantes respecto a la materia,
condiciones y forma de sus transacciones, lo desesbque sean ellos mismos los
que establezcan las reglas del mecanismo que spaam resolver eventuales

conflictos, lo que sdlo es posible si se recuri@hbitraje.

El arbitraje comercial es reconocido en el amhitiernacional con aplicacion en
diversos paises del mundo, en especial en losspaisepeos, es la CCl de Paris la
gue impulsa el procedimiento arbitral hacia el riotedel viejo continente y al

exterior en todos aquellos paises inmersos eme¢iio mundial’*

3.1. Concepto:

La palabra arbitraje proviene del latémbitrari que significa juzgar, decidir o
enjuiciar una diferencia. Representa una forma uticial de dirimir conflictos,
mediante la que las personas naturales o juridimagenen en someter a la decision
de uno o varios arbitros las cuestiones litigicsagidas, o que puedan surgir, en

materias de su libre disposicién conforme a derecho

" http://derecho.sociales.uclv.edu.cu/el%20arbithaje
> Diccionario Juridico Espasa, Editorial Espasa €alp
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Todos los dias existe un gran intercambio de bignesrvicios entre proveedores
que se encuentran en un pais y compradores o ehgesr que se hallan en otro.
Con frecuencia, los operadores del comercio real&ss transacciones a distancia
por medio de representantes. La relacion perstmalntafio practicamente se ha
perdido, lo que obliga a las partes a actuar coddmento en principios y objetivos
de buena fe, conforme a las practicas, usos y robsas internacionalmente

aceptadas, necesarios para el buen desarrollomhelrcio.

El proyecto de Convencion de la Camara InternatideaComercio, la Camara
Internacional de Paris, redacté un proyecto de €@urign y un informe en 1953
sobre la “Ejecucién de las Sentencias Arbitral@sriracionales”, documentos que
fueron aceptados por el Comité de Arbitraje de ilgmma. En su informe expresaba
que era “indispensable darle a la autonomia de olantad el valor que le

corresponde”, a pesar de que existe una tendemei@ecte en negarle a la
autonomia de la voluntad el privilegio de constituina fuente de derecho
internacional privado, y a reducir teéricamentste ea la ciencia de los conflictos de
leyes que supone gque toda relacion juridica depeledéa legislacidn nacional.

Consecuentemente con su forma de pensar formut@relepto de laudo arbitral

internacional, es decir, el de una sentencia deskdda de toda legislacion nacional.

El arbitraje moderno se inicioé con la fundacion1&92 de la Corte de Londres de
Arbitraje Internacional, seguida en 1923 por lat€dnternacional de Arbitraje de la

Camara Internacional de Comercio (CClI).

El arbitraje se ha constituido como una forma izada de justicia privada, siendo
un procedimiento para resolver un conflicto o covdrsia mediante la formula de
encomendar la solucién a un tercero (personal ichai¥ 0 comisién de personas),
escogido por acuerdo de los interesados y ajerms antereses de las partes en

conflicto.
Es un medio alternativo de suma importancia paraolaciéon de los conflictos

utilizado frecuentemente en el Derecho Internadipaea resolver las controversias

territoriales o limitrofes entre los estados.
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Lo dictaminado por los arbitros en sus actuacicsesmaterializa en un Laudo
Arbitral que tiene fuerza equivalente a la de umatencia ya que su aplicacién es
obligatoria. Tiene la eficacia de cosa juzgadap@table, pudiendo ser ejecutable de
manera forzosa por los Tribunales Ordinarios déiciasle forma que los arbitros

deciden el conflicto.

Esta herramienta legal permite que se mantengaas das relaciones comerciales,
aun después de que se haya suscitado un conflictemuestra que las empresas

estan actuando de buena fe.

La dnica condicion es incluir en sus contratos eldasula adicional para pactar que
en caso de algun problema en el futuro, se acuwirarbitraje comercial para

solucionarlo. La principal ventaja del arbitraje gue representa un mecanismo
favorable para las relaciones comerciales, ya gt# @isefiado para fomentar la

continuidad de la relacién, no su terminacion.

Existen varios organismos que orientan en formaugaa los empresarios que

desean redactar e incluir en sus contratos alswdi arbitral correspondiente.

Es necesario seflalar que para asegurar un buetrajgrbse necesitan tres
ingredientes: una buena clausula arbitral, un titibanal arbitral y una buena ley

sobre arbitrajé®

3.2. Naturaleza Juridica:

La naturaleza juridica del arbitraje es controadrslebido a que no se puede situar
especificamente en la tradicional division del deecepositivo, ya sea publico o

privado, por lo que su naturaleza atiende a digersarias.

La primera, es la teoria privatista o contracttelisquipardndose el arbitraje a un
contrato privado, como una manifestacion de larsotia y poder de disposicion de

las partes sobre sus relaciones juridicas.

6 www.jus.uio.no/lm/un.arbitration.doc#1
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La segunda, es la jurisdiccional o procesal, quéusdamenta en el caracter del
arbitro, al equipararlo en su funcion decisorigualz asimilando al laudo con la
sentencia, principio aceptado universalmente, s@stdo entonces que la funcion
jurisdiccional otorgada a los tribunales instituijglar la ley, es ejercida de forma

excepcional y temporal por los jueces privadossqurelos arbitros.

Situacion que resulta contradictoria, es cierto guarbitraje es un proceso, mas no
un juicio ante la existencia de una controversiayeado en el error de la

judicializacion del arbitraje.

La tercera, es la teoria mixta, el arbitraje ese@rorigen un negocio de derecho
privado, como creacion de la voluntad de los palgies, pero procesal por las
sujeciones y las limitaciones a que esta voluntda@netida, ante el auxilio del

poder judicial por la carencia de coercibilidadraimde ejecucion forzosa se tréta.
3.3. Clases de Arbitraje:

La doctrina en el &mbito internacional sostienelebate con relacion a las clases o
tipos de arbitraje, basandose en criterios diverea® las personas que intervienen,
la normativa que los regula, por sus formalidages,el modo de resolver, por la
funcién de los arbitros, por su origen, por su facin, entre otras, sin embargo,
podemos definir que dos son las predominantesardoisrajes de derecho, y los de
equidad y de forma secundaria por la administraciérios mismos, el arbitraje
institucional o el ad hoc, ambos a su vez puedendsederecho o de equidad,

identificAndose en estos el derecho procesal bitae.

Los arbitrajes de derecho, serdn aquellos cuandoneknio arbitral sefiala de forma
especifica la aplicacion de una norma conforme easo concreto, y el arbitraje de
equidad sera aquel basado exclusivamente en laiexga de las partes, de igual

manera conforme a un caso concreto. Ambos tiposadstraje pueden

" http://derecho.sociales. uclv.edu.cu/el20%arbithaje
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fundamentarse en la lex mercatoria integrada ousos y costumbres del comercio

mismo, son considerados normas en el derecho dercm internacional.

El arbitraje institucional es aquel que es admiaikt por una institucion (CCl,
CIAC, etc.) sometiéndose las partes a su reglameatoalgunos casos a su lista de
arbitros, generando un costo especifico por eidenasi como el pago de aranceles

fijados para cubrir los honorarios de los arbitros.

El arbitraje ad hoc, es aquel en que las parteslelesu propio proceso, regulado
por una ley nacional o internacional, en alguna®sacreando sus propias reglas,
dejando a los arbitros la carga de la administrad&l mismo, sin embargo, este tipo

de procedimiento se encuentra en destiso.

3.4. Designacion de los arbitros

Generalmente el niumero de arbitros es impar, 1ad8ptandose en este caso las
decisiones por mayoria. En ocasiones, las pgrtgsmimetismo respecto de otras
cldusulas arbitrales, designan un tribunal dedrb#ros, cuando quiza el calibre del
contrato no lo justifica, lo que aumenta considieralente los costes del litigio. Se
sugiere, en consecuencia, que las partes o suaagmgonsideren cuidadosamente
dicho extremo. No es por otra parte frecuentelagipartes se pongan de acuerdo en
la designacion del arbitro Unico del Presidentelesaso de un tribunal formado por
tres arbitros, por lo que la institucion adminidbea procedera en este caso a su
designacion. Igualmente lo hard cuando las padese ponen de acuerdo en torno
al numero. Dependiendo ademas de las instituci@mescasiones la eleccién de los
arbitros se encuentra constrefiida a las propits Igor ellas elaboradas, lo que es

visto como un impedimento a la libre seleccionatbitro por las partes.

Por otra parte, al arbitro se le invisten de lasside imparcialidad e independencia
aunque haya sido elegido por alguna de las pare®emas, y en relacion con la
competencia de los arbitros rige el denominadocjpio “Kompetenz-Kompetenz”

(art. 16.1 de la Ley Modelo de la CNUDMI sobre @ie)e comercial internacional,

'8 http://derecho.sociales. uclv.edu.cu/el20%arbithaje

95



1985) mediante el cual el arbitro tiene competeng@éa dirimir su propia
competencia en relaciébn con el asunto que se lIsept& incluso sobre las
excepciones relativas a la existencia o a la vali# acuerdo de arbitraje. De esta
forma, si presentada la demanda de arbitraje réapzrte niega la competencia del
tribunal, éste no habra de diferir la decision @ jleeces nacionales, sino que ellos
mismos poseen la competencia necesaria para decstin competentes o no para

resolver el litigio entre las partés.

3.5. Reconocimiento y Ejecucion del Laudo:

El laudo es la sentencia que pone fin al proceditoiee arbitraje. Son varios los
principios que rigen en esta materia, siendo el imagsrtante el de congruencia, lo
que significa que el &rbitro o el tribunal arbitd&gberan dictar el laudo resolviendo
los puntos conflictivos sometidos por las partesppinicamente ellos, por lo que no
podré extralimitarse. Si los arbitros o el arbmextralimitasen decidiendo puntos
no sometidos por las partes, el laudo podra set®lie rechazo en el momento de

ejecucion.

En el laudo, también se resuelven otras cuestiooe® el pago de intereses y los
costes de arbitraje, que incluye tanto los honosade los arbitros como los costes de
la defensa legal. Generalmente en el &mbito defraje mercantil internacional,
rige el principio general de que “los costes sigeemesenlace del evento”, esto
quiere decir, que la parte perdedora se hace dartfs costes.

El laudo habra de dictarse por escrito y serd fiongor el arbitro o los arbitros. En
caso de se cuente con mas de un arbitro bastagirnes de la mayoria de los
miembros del tribunal arbitral, siempre que se @ejastancia de las razones de la
falta de una o mas firmas. El laudo se notifiadada una de las partes mediante
entrega de una copia firmada por los arbitroslalido habra de estar redactado en el

idioma del arbitraje.

"9 ILLESCAS ORTIZ Rafael, VISCASILLAS PERALES Pilaberecho Mercantil Internacional. El
derecho Uniforme. Editorial Centro de Estudios Ramdeces, S.A. p. 479-480
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El resultado del laudo, que es obligatorio parapkages, suele ser acatado por las
partes voluntariamente, aunque en ocasiones |l& petdedora se resiste a su
cumplimiento. En este caso, y dado que los asbitevecen de poder de ejecutar el
laudo, se ha de solicitar dicha ejecucion a losrdog jurisdiccionales competentes,
frecuentemente los de un pais distinto al que sdidtado el laudo, esto es, el pais
donde la parte reticente al cumplimiento del lapdeee bienes o tiene su principal
establecimiento. Es por eso que los Estados pmatimnocieron la necesidad de
contar con instrumentos multilaterales que facdita la ejecuciéon de laudos

extranjeros, siendo uno de los mas importanteoel/€hio de Nueva York de 1958

sobre la ejecucién de laudos extranjeros.

El Convenio se aplica a los laudos extranjero®y est laudos dictados en un pais
distinto a aquel en que se solicita la ejecuci@rebe recordarse, que se refiere al
lugar designado como lugar de arbitraje y no ghtudonde se celebraron las
reuniones o donde se firmé el laudo. La Convendambién se aplica a las
sentencias arbitrales que no sean consideradas sentencias nacionales en el
Estado en el que se pide su reconocimiento y gfatuprobablemente para acoger
en su seno la posibilidad de laudos dictados erdeterminado foro que, sin
embargo, no son considerados nacionales por halsoseetido a una ley

procedimental extranjera.

Una vez que se determina la aplicabilidad de lav€ocion, entrara en escena el
mecanismo previsto para la ejecucidon de los lauddstrales extranjeros,

sujetandose a las condiciones que se estableatiohenconvenci6f’
3.6. Los Beneficios del Arbitraje Comercial:

El arbitraje es un método de solucion de desavéaenaracterizado por la ausencia
de rigorismos procesales, por la busqueda de &idatl en los resultados por la
idoneidad de quienes reciben la mision de decidiEstas caracteristicas son
compartidas por el arbitraje interno como el aagtrcomercial internacional, pero

en el plano internacional poseen una virtud adaiahconstituir, por antonomasia la

80 |LLESCAS ORTIZ Rafael, PERALES VISCASILLAS Pilaberecho Mercantil Internacional. El
Derecho Uniforme. Editorial Centro de Estudios RarAéeces, S.A. p. 480-483
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via de solucion de las disputas. Las partes trdeammpedir verse sometidas a
tribunales estatales que perciben hostiles o in@hdes sintiéndose inclinadas a
resolver sus diferencias mediante el acatamientta a@kecision de personas de su
eleccion, estar asistidos por abogados conocides hgblen su mismo idioma,

evitando enfrentar los trdmites y gastos excesiyok) que es muy importante,

aliviando la sobrecarga de las abrumadas juristhedes estatales.

En casi todos los paises del mundo, se han empetasadircunstancias acuciantes
por las que atraviesan las cortes estatales, ¢tal®® su estancamiento, retroceso,
insuficiencia, ineficiencia o disfuncionalidad nats, que no solamente dificultan,
sino que frecuentemente impiden a los justiciabdésacceso efectivo a la

jurisdiccién.

Por estas razones, se ha reavivado el interéstarstpieda de otras vias alternativas
que coadyuven a la solucion de las desavenencims % que destaca en el

reestablecimiento de la paz social, el arbitrajaexaial internacional.

3.6.1. La Neutralidad

Quizas uno de los mayores beneficios del arbitajeercial internacional resida en

la posibilidad de elegir un foro neutral.

Esta decision contribuye para que las partes atigesus mentes la percepcion que
les hace creer que si litigan ante los tribunastatales, de la otra parte, se sentiran

menos protegidas en sus derechos.

Muchas son las circunstancias que puedan colapararque una de las partes sienta
que atraviesa por una situacion de inseguridadiedeonfianza, de resquemor o de

desventaja ante la otra.
De manera que si las partes en sus transacciotersaoionales, prefieren ellas

mismas elegir una modalidad para las desafortunadiesavenencias que

eventualmente se les presenten y que les perrsitdveglas en un ambiente que los
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sientan equilibrado, abordable, equidistante, auto deben mas que optar por el

arbitraje comercial internacional.

La bdsqueda de la necesaria neutralidad del edailittotado, es una decision que
tomada oportunamente contribuira a ambas a la rsejacion. Las desavenencias,
si bien, ineludibles, tienen la virtualidad de pyoar complicadas molestias, gastos
excesivos, pérdida de tiempo, que no son bienadéer por quienes operan en el
ambito de los negocios internacionales. Antes ,biesulta imprescindible que

cuanto antes se reanuden las relaciones interrasypior la aparicion de la disputa,

mas rapidamente se reestablecera la armonia pétdida

3.6.2. La Confidencialidad:

La confidencialidad implica que las partes en agedcasiones, si lo desean, pueden
inclinarse como cuando las desavenencias se pagsentel area de la tecnologia, de
la propiedad intelectual, por resultarles no sol@meinteresante sino hasta
justificado, intentar mediante la recurrencia dlitaaje, proteger los secretos, las
formulas, los inventos, los disefios industriales, sema ciertos conocimientos

tecnolégicos que pueden percibir como mas vulnesadrh otros ambitos.

Si las partes lo desean en ésta como en otras debeadas, el arbitraje comercial
internacional, pos sus especiales caracteristeancuentra en optimas condiciones
de ofrecerles un ambiente de confidencialidad déseade plena seguridad,
desempefando el importante rol que tiene resemadd elenco de los métodos mas

aptos para resolver las disputas.
3.6.3. La Flexibilidad:
Se trata de una de las modalidades de resolucidamsddisputas mejor adaptadas y

mejor dotada de flexibilidad para desenvolversisfsatoriamente en el area de los

negocios internacionales.

8. FELDSTEIN DE CARDENAS Sara L.
www.servilex.com.pe/arbitraje/colaboraciones/besie$i_arbitraje_comercial_internacional.html#obj
eto
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El arbitraje les permite a las partes en ejeraleida autonomia de la voluntad, elegir
desde el tipo de arbitraje que prefieran, sea blrestitucionalizado, como a quienes
en su calidad de arbitros seran los encargadosddidlas diferencias; asi como
también el procedimiento en que sera conducidalelraje, el lenguaje en que se
desarrollaran las instancias, la sede del arbjtregsta el derecho sustantivo que se
aplicara para resolver la disputa. Por cierto, lagepreferencias guardan estrecha
vinculacién con el ejercicio del principio de la@omia de la voluntad de las partes

que impera la materfa.

3.6.4. La Libertad de las Partes:

El arbitraje, tanto a nivel interno como internaeh permite el pleno ejercicio de la
autonomia de la voluntad de las partes. Estadibebarca entre otras posibilidades,
la eleccion de la modalidad, de la sede, del derpobicesal y del derecho sustantivo

aplicable al arbitraje internacional.

3.6.5. Eleccion de la Modalidad de Arbitraje:

¢,Cual modalidad de arbitraje conviene a las partea?que mejor se adapte a la
naturaleza del conflicto y del nivel de las relaeis entre las partes. En tal sentido,
conviene sefalar que las partes pueden en prin@ptar por un arbitraje de los

denominados ad hoc o libre, o por el administradivostitucionalizado.

La principal ventaja del arbitraje ad hoc o libegnsiste en su facilidad de
adaptacion a los deseos de las partes como anastarésticas especiales de cada

conflicto.

Sin embargo, no puede olvidarse que para maximégm beneficio, resulta
imprescindible contar con la cooperacion entrepiges como la de sus asesores.

De modo que, acordadas las reglas como logradestalacion del tribunal arbitral,

8 FELDSTEIN DE CARDENAS Sara L.
www.servilex.com.pe/arbitraje/colaboraciones/besie$i_arbitraje_comercial_internacional.html#obj
eto
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este tipo de arbitraje puede alcanzar la fluidezcadda, constituyéndose en una
suerte de traje a medida para quienes lo eligerro Bi desciende a nivel de
cooperacion inicial entre las partes, simétricaméiginden a disminuir, a disiparse

sus virtudes.

El arbitraje institucionalizado o administrado Benomo mayor beneficio el de
ofrecer un reglamento, cuya incorporacién resultiraatica. Precisamente, esta
ventaja tiende a facilitar el desenvolvimiento aldditraje cuando una de las partes se

muestra reacia para proseguirlo.

De modo que para optimizar los resultados esperdddastitucion suele ofrecer
ademas un conjunto de normas, desde una variedatbdelos de clausulas tipo a
incorporarse en los negocios internacionales, Ipestonal de apoyo entrenado para

administrar el arbitraje.

En el area de los negocios internacionales comanargcion dedicada a facilitar, a
promover, a supervisar el arbitraje comercial maeional destaca la Corte de
Arbitraje de la Camara Internacional de Comercin sede en Paris, Francia. El
nombre del centro de arbitraje no debe llevar@fdusion que se esta en presencia
de un tribunal arbitral dedicado a resolver difdes) a arbitrar, a dictar laudos. Por
el contrario, su delicada funcion consiste en aposma facilitar, en supervisar, en

servir a los usuarios en los arbitrajes que serdisa bajo sus auspicios.

Por cierto que la decision ideal, es aquella tompda las partes cuando se
encuentran en 6ptimas condiciones para poder eyalesde los elementos en juego
como la naturaleza hasta la magnitud de la conms@ze Sin embargo, no es menos
cierto que nacida la controversia, esta posibilideslita de dificil concrecion en la

practica.

De lo dicho se infiere, que si el asesoramients@iitado al momento de la

celebracion del negocio internacional, convengalotonsejo prudente que explique
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los beneficios que puedan encontrar las parteptangoor recurrir a los centros de

arbitraje, especialmente dedicados a prestarsalwicios®
3.6.6. Eleccion de la Sede:

Cabe observar que cuando se trata de una contewkrorden interno, las partes
intervinientes se encuentran limitados para lacedecde foros disponibles, situacion
gue cambia radicalmente cuando las partes pani@panegocios internacionales en

la que el espectro de posibilidades aumenta caaidenente.

En este sentido, conviene tener en cuenta quealdssp tienden a privilegiar para
desarrollar sus arbitrajes, aquellas sedes que leammor o menos con dos
requisitos: el primero, que sus leyes procesassakeguren que los tribunales
estatales se encuentran dispuestos a asistidos diamados a hacerlo, y el segundo,
gue les garanticen interferir en lo menos posible & normal desenvolvimiento del

procedimiento arbitral.

Precisamente como es sabido, quienes interviendraegacciones internacionales
recurren a la via arbitral, porque desean resausrdisputas en un clima apacible,
en un ambito de plena libertad, de asegurada andidlidad, dentro de un margen
acotado de ingerencia, pero absolutamente conssidetla necesaria supervision de

los tribunales estatales.

Esta claro, que la eleccién de la sede se encuestrechamente vinculada con la
neutralidad que ella promete, que en la mayor pigtias ocasiones recaera en un

lugar distinto de las operaciones comerciales sipdates.

Pero de lo que no cabe duda alguna, es que adanas thzones enumeradas que
favorecen la eleccion, la tendencia de las pamesdina por las sedes que se
encuentren situadas en un estado que les gardatiegecucion de las decisiones

arbitrales mediante el cumplimiento de convencioni&snacionales.

8 FELDSTEIN DE CARDENAS Sara L.
www.servilex.com.pe/arbitraje/colaboraciones/besie$i_arbitraje_comercial_internacional.html#obj
eto
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De lo que hemos dicho, se infiere que cuando lec&le de sedes se trata, no esta
ante un tema menor, de modo tal que, cuando ldegonales del derecho son
consultados con relacion a la hora de optar se @t una importante decision,
sobre la que conviene detenerse a pensar seriapamat@ermitir reconocer el lugar
que ofrezca mayores garantias y brinde un entoravordble para el

desenvolvimiento del proceso arbittal.

3.6.7. Eleccion de la Ley Aplicable al Proceso Artoal:

Cualquiera sea el tipo de arbitraje elegido, lategapueden seleccionar las reglas

procesales con arreglo a las que sera conducitlsalrollo del proceso arbitral.

Esta posibilidad de eleccion de la ley aplicablprateso arbitral, que no se presenta
cuando se litiga ante los tribunales estatalespémite a las partes escoger, sin
desmedro de las garantias basicas, aquellas nopnoassales que consideren

apropiadas.

La tarea de las partes y de sus consejeros estaistise trata de un arbitraje libre o
ad hoc o de un arbitraje institucionalizado. Epranera hipétesis, las partes seran
las que deberan disefiarlas o las que deleguersgardpios arbitros esa dificultad,
disponiendo un arbitraje a medida de sus necesidadi® sus circunstancias. Sin
embargo, merece destacarse que ante la necesiqmttde en detalle las reglas, la
eleccion de este tipo de arbitraje, demandara @da®s como a sus asesores, un
esfuerzo mayor. La tarea puede verse simplificadas relaciones entre las partes

contintan siendo amistosas, pero puede entorpengaselo dejen de serlo.

Tal vez, un buen consejo sea indicar a las patessgpiensan en un arbitraje ad
hoc, para evitar molestias complicaciones y pargarvuturas e innecesarias

demoras, pacten las reglas procesales tempranamente

8 FELDSTEIN DE CARDENAS Sara L.
www.servilex.com.pe/arbitraje/colaboraciones/besie$i_arbitraje_comercial_internacional.html#obj
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Algunas de estas dificultades pueden llegar a \dissrinuidas cuando las partes se
deciden por el arbitraje institucionalizado, ya guebeneficio principal consiste en
contar desde el primer momento con un cuerpo daas®de procedimiento, con un
reglamento especialmente elaborado para ser enopteadnte el arbitraje, que esta
disefiado para superar los inconvenientes planigadpartes poco dispuestas como
perseverante’.

3.6.8. Eleccion del Derecho Sustantivo:

El arbitraje comercial internacional les permites partes, no solamente escoger la
ley procesal, sino el derecho sustantivo a appoardos arbitros. Se trata de uno de
los rasgos mas salientes en el ambito de los rmegdoiernacionales que nos

enfrenta a la posibilidad para las partes de presilnar la ley llamada a regular sus

pretensiones.

Esta facultad abierta por el ejercicio del pringige la autonomia de la voluntad, les
autoriza a las partes conocer el régimen juriditogae estan sujetas sus

transacciones internacionales.

El arbitraje comercial internacional al permitir ééeccion del derecho sustantivo,
implica decidir que los arbitros dirimiran las pabies disputas con arreglo a la ley
seleccionada por las partes. Sin embargo, en adgonasiones, los hombres de
negocios cuando pactan el arbitraje suelen dejanaros de los propios arbitros tal
fundamental decision.

Los profesionales del derecho al aconsejar a $eiste$, haran bien en informarles
gue si no pactan el derecho sustantivo aplicalsiesaransacciones internacionales,
los arbitros pueden inclinarse por dirimir las desencias con arreglo a la “lex
mercatoria”. Si bien esta modalidad parece idieatise con la dinamica de los

negocios internacionales y ser preferida por losragores, no lo es menos que

8 FELDSTEIN DE CARDENAS Sara L.
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eto

104



deben ser advertidos que con grandes posibiliddel@ito, la parte que ha perdido

el litigio cuestionara ante los tribunales estataldaudo dictado.

La totalidad del desarrollo anterior, demuestra fuenaturaleza consensual del
arbitraje lo convierte en el método perfecto pataconar las desavenencias ya que
depende de la propia decision de sus destinatarrecisamente en la intima
vinculacién entre el arbitraje con el consentinvedé las partes, con la autonomia
de la voluntad de las partes, es donde radicadeduy la aceptacion de quienes

operan en el area de los negocios internacionales.

Por cierto que si bien el arbitraje como expresiénla libertad acepta el disefio
especial, la confeccion del traje a medida de ®eesidades por las partes, ellas
deben saber que si optan por esta forma de redab/glesavenencias, esta decision
les traerd por lo menos dos consecuencias que emeset destacadas: la primera,
que quienes asi lo han convenido, pueden ser daliga ir al arbitraje si se muestran
renuentes o recalcitrantes, y la segunda, quealadok dictados por los arbitros,
deberan ser cumplidos y son ejecutables. En dést@olsentido conviene recordar
qgue, la mayor parte de las legislaciones de loadest suelen contener marcos
normativos elaborados para garantizar tanto el tomgmto del acuerdo celebrado

entre las partes como el caracter definido dedlodds arbitrales.

Que perfectamente claro, que una de las caragtasisjue se destaca en el arbitraje
comercial internacional, es el amplio campo ofre@das partes en el ejercicio de la
autonomia de la voluntad. Por cierto, que si b@nos conscientes del rol que juega
en esta area, el ejercicio del principio que llagzonstituirse en uno de sus pilares
fundamentales nuestra aceptacién no llega hagtanéd que seamos partidarios, ni
tan ingenuos para defender su alcance absolutoel Bontrario, esta posibilidad que
puede conducir a una inquietante desnacionaliza@étd muy lejos de nuestro
pensamiento. En efecto, adherimos a la linea dsapeiento de quienes consideran,
en el reconocimiento de la autonomia de la volumadsignifica caer en el

voluntarismo absoluto.

Pero lo que no permite dudas, es que el dogmajreigio de la autonomia de la

voluntad como expresion de la libertad de las paptesibilita la existencia de un
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espacio de armonia, de cooperacion y de flexillidan anhelado por quienes

participan en los negocios internaciondfes.
3.7. Convencidén Interamericana sobre Arbitraje Comecial Internacional

Los gobiernos de los Estados Miembros de la Orgaiim de los Estados
Americanos, deseosos de concertar una Convencibre sérbitraje Comercial

Internacional han acordado lo siguiente:

En su articulo 1, establece que es valido de acwrdas partes en virtud del cual se
obligan a someter a decisién arbitral las difer@ncjue pudiesen surgir o que hayan
surgido entre ellas con relacién a un negocio décter mercantil. El acuerdo

respectivo constara en el escrito firmado por lageg o en el canje de cartas,

telegramas o comunicaciones por telex.

De acuerdo a lo establecido por la Convenciorueartéculo 2, los &rbitros podran

ser nacionales o extranjeros. El nombramient@si@tbitros se hara por la forma

convenida por las partes y su designacion podegdede a un tercero que puede ser

una persona natural o juridica.

Las sentencias o laudos arbitrales no impugnalkelgdnsla Ley o reglas procesales
aplicables tendran fuerza de sentencia judiciatutjgiada. Su ejecucion o
reconocimiento podra exigirse en la misma formalgude los tribunales ordinarios
nacionales o extranjeros, segun las leyes prosedalepais donde se ejecuten y lo

gue establezcan al respecto los tratados intemaleis (Art. 4)

Segun lo establecido en la Convencion, en su &tfgu sélo se podra denegar el

reconocimiento y la ejecucion de la sentenciajliaita de la parte contra la cual es

8 FELDSTEIN DE CARDENAS Sara L.
www.servilex.com.pe/arbitraje/colaboraciones/besie$i_arbitraje_comercial_internacional.html#obj
eto
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invocada, si ésta prueba ante la autoridad comigetel Estado en que se pide el

reconocimiento y la ejecucion:

a) Que las partes en el acuerdo estaban sujetasredfgrapacidad en virtud de
la ley que les es aplicable o que dicho acuerdesnalido en virtud de la ley
a que las partes lo han sometido, o si nada sefeuinidicado a este respecto,
en virtud de la ley del Estado en que se hayadbdisentencia o,

b) Que la parte contra la cual se invoca la senteadiral no haya sido
debidamente notificada de la designacién del @rlmtdel procedimiento de
arbitraje o no haya podido, por cualquier otra maz@acer valer sus medios
de defensa, o

c) Que la sentencia se refiera a una diferencia nagpeeen el acuerdo de las
partes de sometimiento al procedimiento arbitrab, ebstante, si las
disposiciones de la sentencia que se refieren auastiones sometidas al
arbitraje pueden separarse de las que no hayas@metidas al arbitraje, se
podré dar reconocimiento y ejecucion a las primeras

d) Que la constitucion del tribunal arbitral o el prdoniento arbitral no se
hayan ajustado al acuerdo celebrado entre lassparten defecto de tal
acuerdo, que la constitucion del tribunal arbitradl procedimiento arbitral
no se hayan ajustado a la ley del Estado dondaysedfectuado el arbitraje,
0

e) Que la sentencia no sea aun obligatoria para lasspa haya sido anulada o
suspendida por una autoridad competente del Egtadjue, o conforme a

cuya ley, haya sido dictada esa sentencia.

También se podra denegar el reconocimiento y zuején de una sentencia arbitral
si la autoridad competente del Estado en que segbiceconocimiento y la ejecucion

comprueba:

a) Que segun la ley de ese Estado, el objeto dedeedifia no es susceptible de
solucién por via de arbitraje, o
b) Que el reconocimiento o ejecucion de la senteseian contrarios al orden

publico del mismo Estado.



La Convencién en su articulo 11 establece quekE#tados partes que tengas dos o
més unidades territoriales en las que rijan dissirgistemas juridicos relacionadas
con cuestiones tratadas en la presente Converpodré declarar, en el momento de
la firma, ratificacion o adhesion, que la Convenci@ aplicara a todas sus unidades
territoriales o solamente a una o mas de ellaslesTdeclaraciones podran ser
modificadas mediante declaraciones posterioresegpecificaran expresamente la o

las unidades territoriales a las que se aplicapédsente Convencion.

Esta Convencion regira indefinidamente, pero cuatqude los Estados Partes podra
denunciarla. (Art. 15y

3.8. Contrato de Compraventa con Clausula Arbitral

A continuacion se presenta un ejemplo de contrat@ampra venta internacional
con el fin de ilustrar de una mejor manera lazadion de los Incoterms que como
habiamos mencionado son clausulas que se incorplam@no de los contratos de
compraventa, de igual manera se mencionan lostasédocumentarios dentro de la
clausula de la Forma de Pago, y por ultimo se kbaostar una cldusula donde las
partes aceptan someterse al arbitraje comerce&iniational para resolver de mejor

manera cualquier controversia que se pueda presemtal presente contrato.

“Este contrato de COMPRA-VENTA se celebra por urate la empresa
Procter & Gamble Internacional Operations, S.A.con domicilio realen
Loma Florida # 32, Lomas de Vista Hermosa 05100xitté D.F. Estados
Unidos Mexicanos; representada en éste acto poili@nciado Jesus
Echevarria Rivadeneyray por la otra la empreda & G PERU S.R.L. con
domicilio real en Av. Arequipa 3250 San Isidro-LinfRepublica de Peru ;
representada pdruis Antonio Ledn Degregori a quienes en lo sucesivo se les
denominard "El vendedor" y "El comprador" respectivamente de acuerdo

con las siguientes declaraciones y clausulas:

8 http: // waww. oas. or g/ j uri di co/ spani sh/ t r at ados/ b- 35. ht ri
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DECLARACIONES

DECLARA "EL VENDEDOR"

I. Que es una sociedad legalmente constituida derooidad con las leyes de
los Estados Unidos Mexicanos, segun consta ercidwga 104255 del Registro

de Sociedades Mercantiles de México D.F.

II. Que dentro del objeto social se encuentran entras cactividades, la
fabricacion, comercializacion, importacion y expaibnes de articulos de aseo

personal, detergentes, jabones y otros.

[ll. Que cuenta con la capacidad, conocimientos, expsa y personal
adecuado para realizar las actividades a que sererefa declaracion que

antecede.

IV. Que el sefior, Jesls Echevarria Rivadeneyra, fidewd con la CURP
(Clave Unica de Registro de Poblacién) N° ERJOS86SRLM7889. es su
legitimo representante y en consecuencia se emaudabidamente facultado
para suscribir el presente instrumento y obligan aepresentada en los términos

del mismo.

V. Que tiene su domicilio legal en Loma Florida # B@mas de Vista Hermosa
05100, México D.F. Teléfono 01-800-717-2413 misnue gsefiala para todos

los efectos legales a que haya lugar.

DECLARA EL COMPRADOR:

I. Que es una empresa constituida de acuerdo coleylas de la Republica
Peruana con RUC.20200127199 y que se dedica etrae actividades a la
comercializacion e importacion de los productagia refiere la declaracion |l

de "El vendedor"



II. Que conoce las caracteristicas y especificacioleésproducto objeto del

presente contrato.

[lI. Que el Sefor Luis Antonio Ledn Degregori, identfio con
D.N.l.(Documento Nacional de Identidad) 06797688 e su legitimo

representante y esta facultado para suscribircesiteato.

IV. Que tiene su domicilio legal en Av. Arequipa 3258an Isidro Lima-Peru.
Teléfonos 2453800 - 2353900,el mismo que sefiata tpdos los efectos legales

a que haya lugar.

AMBAS PARTES DECLARAN:

Que tienen interés en realizar las operacionesrnates a que se refiere el
presente contrato, de conformidad con las anterideglaraciones y asi al tenor

de las siguientes clausulas:

CLAUSULAS.

PRIMERA. OBJETO DEL CONTRATO.- Por medio de éste instrumento "El
vendedor" se obliga a vendery "ElI compradorddguirir 500,000 barras de
antitranspirante y desodorante marca “Secret”Ridrbalanceado tipo powder

fresh barra invisible con contenido neto de 45gs@ada uno .

SEGUNDA. EMBALAJE, MEDIDAS Y PESOS ESPECIFICOS.- El
desodorante en barra marca “Secret” con PH baldodgzo powder fresh barra
invisible, producto Unico materia del presente @&nttiene un peso unitario de
45 gramos cada uno, siendo empaquetado en cajartie e 100 unidades,
cuyo peso neto es de cuatro kilos y cincuenta gsa@&d0 gramos); los mismos
que se hallardn debidamente acondicionados y @sradn precintos de
seguridad en un (1) contenedor de uso general@®'&x 6”) . El peso bruto de

la mercaderia es de veinticuatro mil kilos (24,8@8.)
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TERCERA.- PRECIO.- El precio del producto objeto de éste contrato 'ditle
comprador" se compromete a pagar sera la cantelatedto noventa y siete mil
quinientos délares americanos ($197,500.00) CFRLZ% INCOTERMS 2000
CCI.

Ambas partes se comprometen a renegociar el paegs pactado, cuando éste
sea afectado por variaciones en el mercado intemmelco por condiciones
econdmicas, politicas y sociales extremas enislgmorigen o en el de destino,

en perjuicio de las partes.

CUARTA.- FORMA DE PAGO.- "ElI comprador" se obliga a pagar a "el
vendedor" el precio pactado en la clausula amteglopago se hara mediante
Carta de Crédito irrevocable otorgada por el BANGECREDITO DEL PERU

a favor de PROCTER & GAMBLE INTERNACIONAL OPERATIOB S.A.
Contra la presentacion de los siguientes documentdactura comercial,
conocimiento de embarque, solicitud para apertwaciédito documentario,
factura de Agente de Aduana, certificado de origéliza del seguro maritimo y
comprobante de pago de comision bancaria. Si palqoier razén la carta de
crédito fuera incobrable por causa imputable al @awhor, se le aplicar4d un
interés moratorio del 1.5% mensual sobre saldadutes por el tiempo que dura
el retraso en el pago. El mismo interés aplicana @auellos casos en que
cualquier de las partes tenga la obligacién de rhaoepago en dinero por
concepto de indemnizacién por cualquier otra raztamotra parte.

De conformidad con lo pactado en el parrafo anteri6El comprador”, se
compromete a realizar las gestiones correspondieatién de que se realicen los
tramites necesarios para su cancelacion en raiaones sefialadas.

Los gastos que se originen por la apertura y madejda carta de crédito

convenida seran por cuenta de "El comprador".

QUINTA.- FECHA DE ENTREGA.- "El vendedor se obliga a entregar las
mercancias a que se refiere éste contrato dentos desinta (30) dias contados a
partir de la fecha de la firma del presente y caid@ el sistema de pago
previsto en la clausula tercera. Asi mismo el veondeo podra efectuar entregar
parciales, o a cuenta del pedido, en consecueetiarél despachar el total del

pedido en un solo embarque.
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SEXTA.- CONDICIONES ESPECIALES DE TRANSPORTES.- La
mercaderia objeto de la presente descrita en laswWk segunda, seran
embarcados via maritima desde puerto Manzanilloxi®dd§ a Puerto Callao
(Pert) en la nave bandera mexicana “Guajiro” de CSfCompafia

Sudamericana de Vapores S.A.)El valor del flettuyeslos gastos de descarga.

SEPTIMA. - CONDICIONES ESPECIALES DE SEGUROS:- El seguro corre
por cuenta del comprador y estara a cargo de GENIEERRA DE SEGUROS Y
REASEGUROS Jr. Miroquesada 191 — Lima; quien gamaudt la proteccion de
la mercaderia dando cobertura contra todo tipo iegges hasta por ciento

noventa y siete mil quinientos délares americadk9{7,500.00)

OCTAVA.- PATENTES Y MARCAS. - "El vendedor" declara y " El
comprador" reconoce que el producto objeto de éstdrato se encuentra
debidamente registrado al amparo de la patentéstRedN® 02058099 SSA,
México. Asi mismo "El comprador " se comprometeotificar al "Vendedor",

tan pronto tenga conocimiento, de cualquier vidiacio uso indebido de dicha
patente o marca, a fin de que "el vendedor" pugeiaer los derechos que

legalmente le correspondan.

NOVENA.- VIGENCIA DEL CONTRATO.- Ambas partes convienen que una
vez "El vendedor" haya entregado la totalidad deméacancia convenida en la

clausula primera, y "ElI comprador " haya cumplidon ccada una de las

obligaciones estipuladas en el presente instrumeatda por terminado.

DECIMA.- RESCISION POR INCUMPLIMIENTO.- Ambas partes podran
rescindir éste contrato en caso de que una deietiaspla sus obligaciones y se
abstenga de tomar medidas necesarias para repanaumplimiento dentro de

los cinco (05)dias siguientes al aviso, notificac@ requerimiento que la otra
parte le haga en el sentido de que proceda a regdarecumplimiento de que se
trate.

La cuantia que se le abonara al “comprador” actitld dafios y perjuicios en

caso de retraso en la entrega por razones ajends E “fuerza mayor” sera de
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dos mil dolares americanos (US.2,000)por cada elidethora. Queda entendido
que el termino “fuerza mayor”, solo sera utilizaglo las siguientes situaciones:
Huelga de navieras, panico financiero (intervencidemcaria o quiebra)y

acontecimiento nacional (conmocién civil, terrorssmgolpe de estado)

La parte que ejercite su derecho a la rescisidrerdedar aviso a la otra,

cumplido el término a que se refiere el inciso aote

DECIMA PRIMERA.- INSOLVENCIA.- Ambas partes podran dar por
terminado el presente contrato, en forma anticipgdain necesidad de
declaracion judicial previa en caso de que uneeltls fuere declarada en
quiebra, suspension de pagos, concurso de acreedarealquier otro tipo de

insolvencia.

DECIMA SEGUNDA.- SUBSISTENCIA DE LAS OBLIGACIONES.- La
rescision o terminacion de éste contrato no aféetmanera alguna a la validez
y exigibilidad de las obligaciones contraidas coteaoridad, o de aquellas ya
formadas que, por su naturaleza o disposicién deylao por voluntad de las
partes, deben diferirse a fecha posterior, en coleseia, las partes podran exigir
aun con posterioridad a la rescision o terminadéhcontrato el cumplimiento

de estas obligaciones.

DECIMA TERCERA.- CESION DE DERECHOS Y OBLIGACIONES. -
Ninguna de las partes podra ceder o transfeat toparcialmente los derechos
ni las obligaciones derivadas de éste contratwosatuerdo establecido por

escrito previamente.

DECIMA CUARTA.- LIMITE DE LA RESPONSABILIDAD
CONTRACTUAL. - Ambas partes aceptan que no sera imputable gamende
ellas, la responsabilidad derivada de caso fortufieerza mayor y convienen en
suspender los derechos y obligaciones estableeidad presente contrato, los
cuales podran reanudarse de comun acuerdo en etmmmn que desaparezca
el motivo de la suspension, siempre y cuando se tfa los casos previstos en

esta clausula.
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DECIMA QUINTA.- LEGISLACION APLICABLE. - En todo lo convenido y
en lo que se encuentre expresamente previstoc@sti@to se regira por las leyes
vigentes en los Estados Unidos Mexicanos, particdate lo dispuesto en la
"Convencién de Naciones Unidas sobre los contrales compraventa
internacional de mercaderias" y, en su defecto, Iper usos y practicas

comerciales reconocidas por éstas.

DECIMA SEXTA.- ARBITRAJE.- Para la interpretacion ejecucion vy
cumplimiento de las clausulas de este contratoarg fa solucién de cualquier
controversia que se derive del mismo, las partesienen en someterse a la

conciliacién y arbitraje para el comercio exteearstente en el pais exportador.

Se firma éste contrato en la ciudad de Lima, Penine(01) original y cuatro (3)
copias ,quedando el original y una copia para @htiedor” y las copias restantes

para el “comprador”’;todo esto a los veinticuatrasdilel mes de mayo del dos
88

mil siete.

"EL VENDEDOR" “El COMPRADOR”
Jesus Echevarria Rivadeneyra Luis Antonio LeégrEgori
CURP N° ERJ08091955CM7889 D.N.l. N° 067886

Bhttp://www.luisalbertolatinez.com/PaneldeAdministoa/Programas/AdminContenidos/Descargas/
mo.doc
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CAPITULO IV

CONCLUSIONES

Luego de haber desarrollado varios temas relacamadn las Reglas para la
Interpretacion de los Términos Internacionales den€rcio podemos concluir

que:

- El contrato de compraventa internacional es umtrato que permite resolver
obstaculos tales como el hecho de tener una legfisladiferente y que se
presentan al realizar una compraventa entre pagee tengan sus

establecimientos en diferentes paises.

- La Convencién de Viena regula exclusivamenteuie sg refiere a la formacion
del contrato y los derechos y obligaciones tantd \@mndedor como del
comprador, creando asi una legislacion uniformemuin que resulte conocida

en la practica internacional.

- Los Incoterms son un conjunto de reglas inteorades regidas por la Camara
de Comercio Internacional y que sirven para detamiel alcance de las

clausulas comerciales incluidas en el contratootepcaventa internacional.

- Segun el Incoterm que sea escogido por los coamtes determinard quien
pagarda el costo de cada segmento de transporés gsiresponsable de cargar y
descargar la mercancia, y quien lleva el riesga gerdida en un momento dado

durante el envio internacional.
- El adecuado uso y aplicacion de los Incoterms l&n transacciones

internacionales facilitaran en gran medida la gestile toda operacion en

comercio internacional, delimitando claramente dasigaciones de las partes,
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disminuyendo el riesgo por complicaciones legalessyableciendo reglas

internacionales para la interpretacion de los téosicomerciales mas utilizados.

- El contrato de crédito documentario es un cootext el cual un banco se
compromete ante su cliente a pagar a un terceradeteaminada cantidad de

dinero, presentando los documentos estipulados earia de crédito.

- Los créditos documentarios han sido creadosgeraeguridad a las partes que
intervienen en un contrato de compraventa inteamatj ya que por el simple

desconocimiento y la distancia existente entrdiehte del banco y el tercero, su
acreedor, dichos obstaculos son suplidos por eldoga que dada su expansion

geografica conoce y puede ser conocido tanto poliesate como por el tercero.

- El arbitraje es una forma no judicial de dirimanflictos mediante las que las
personas naturales o juridicas deciden someteretdsidn de uno o varios
arbitros las cuestiones litigiosas surgidas o quexddan surgir en materias de su

libre disposicion conforme a derecho.

- El arbitraje permite que se mantengan sanaselasiones comerciales, aun
después de que se haya suscitado un conflicto yektma que las empresas estan
actuando de buena fe.

- El arbitraje es un método de solucién de desaw@ag caracterizado por la

ausencia de rigorismos procesales, por la busqded#®a celeridad en los

resultados y por la idoneidad de quienes recibemdan de decidir.

11€



BIBLIOGRAFIA

ILLESCAS ORTIZ Rafael, PERALES VISCASILLAS Pilar,dbecho
Mercantil Internacional. El Derecho Uniforme. EDIRGAL CENTRO
DE ESTUDIOS RAMON ARECES, S.A, Tomas Breton, 21-
28045 Madrid.

RODRIGUEZ, Alfredo C., El Warrant una Instituciéruey vuelve,
Incoterms y Créditos Documentarios, EDICIONES Madl,
Buenos Aires 1994.

VILLEGAS, Carlos Gilberto, Comercio Exterior y Cita
Documentario, EDITORIAL ASTREA, Buenos Aires, 1993
www.businesscol.com/comex/incoterms.htm
www.camaracuba.cu/Extranet/Incoterms.asp
www.derechocomercial.edu.ey/ContCVIncoterms01.html
www.eumed.net/cursecon/dic/incoterms.htm
www.iccwbo.org/incoterms/id3037/index.html
www.jus.uio.no/Im/american.arbitration.internatibnales.2000/doc
www.jus.uio.no/lm/icc.arbitration.rules.1998/doc
www.jus.uio.no/Im/un.arbitration.model.law.1985/édc
www.jus.uio.no/lm/un.arbitration.recognition.and@eement.conventi
on.new.york.1958/doc

www.jus.uio.no/Im/un.arbitration.rules.1976/doc



Www.jus.uio.no/lm/wipo.arbitration.rules.1994/doc
www.oas.org/juridico/spanish/firmas/b-35.html
www.opciones.cubaweb.cu/elasociado/oct10/novedaites.
www.proexport.com.co/VBeContent/NewsDetail.asp
www.quiminet.com.mx/public/Incoterms.php
www.rilco.org/es/contenidoespecializado/incoterss.a
www.scinet-corp.com/asociados/index.htm?inco200@-imdex2

www.soyentrepeneur.com

11¢€



