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RESUMEN:

La siguiente investigacion tiene como objetivo determinar la factibilidad y rentabilidad
del proyecto propuesto de la elaboracion de una planta productora de aceites esenciales
para su exportacion hacia Francia. Actualmente, la demanda de aceites esenciales ha
incrementado, por la razén de que es un producto que funciona como componente
principal en multiples industrias. El anlisis del proyecto propuesto va a contribuir con la
actual problemética del pais ecuatoriano que abarca la exportacién de productos
commodities, generando un valor agregado mediante procesos productivos. Al ser un
proyecto enfocado al comercio exterior, se realizara una planificacién que determine el
analisis politico, econdmico, social y tecnoldgico del entorno entre Ecuador y Francia,
para lograr establecer el método de la negociacion a largo plazo. Mediante investigaciones
y andlisis se realizar un estudio de mercado y su entorno que demuestre la viabilidad del
destino establecido y asi lograr determinar el producto que Ecuador va a ofertar,
cumpliendo con los estandares y requerimientos establecidos por el pais demandado. A
través del estudio técnico, se podra establecer el tamafio 6ptimo de la implementacion de
la planta productora, mientras que el estudio econémico serd direccionado hacia los
ingresos y egresos del proyecto, los mismos que daran como resultado el estudio
financiero para concluir con la factibilidad, rentabilidad y viabilidad que aprobara la
creacion de la planta productora de aceites esenciales y logre denotar la influencia de la
inversion en el proyecto. Los métodos que seran aplicados para el analisis de la

factibilidad seran cuantitativos, inductivos y analiticos.

Palabras claves: costes, exportacion, Francia, inversion, produccion, rentabilidad y
utilidad.



ABSTRACT:

The following investigation has as objective to determine the feasibility and
profitability of the proposed project of the elaboration of a production plant of essential
oils for its export towards France. Currently, the demand for essential oils has increased,
for the reason that it is a product that functions as a main component in multiple industries.
The analysis of the proposed project will contribute to the current problem of the
Ecuadorian country that includes the export of commodities products, generating added
value through productive processes. Being a project focused on foreign trade, a plan will
be made to determine the political, economic, social and technological analysis of the
environment between Ecuador and France, in order to establish the method of long-term
negotiation. Through research and analysis a market study and its environment will be
carried out to demonstrate the viability of the established destination and thus be able to
determine the product that Ecuador is going to offer, complying with the standards and
requirements established by the defendant country. Through the technical study, the
optimum size of the implementation of the production plant can be established, while the
economic study will be directed towards the income and expenses of the project, which
will result in the financial study to conclude the feasibility, profitability and viability that
will approve the creation of the production plant of essential oils and achieve to denote
the influence of the investment in the project. The methods that will be applied for the

analysis of the feasibility will be quantitative, inductive and analytical.

Keywords: costs, export, France, investment, production, profitability and utility.
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CAPITULO 1

1. PLANIFICACION

Introduccion

Antes de comenzar a operar una empresa, se tiene que hacer un analisis del macro
entorno y analizar los factores y variables que pudieran beneficiar o perjudicar su
funcionamiento. Para lograr este fin existen diversos sistemas analiticos entre los que se
cuenta el PEST, el cual segin Narvaez y Vergara (2012), es una herramienta que permite
vislumbrar el crecimiento o decreciento de un determinado mercado y de esta manera
poder saber si es factible de instalar un determinado producto o servicio. Esta herramienta
comprende el diagnostico de los factores politicos, econdémicos, sociales y tecnoldgicos
de algun lugar, pais, etc., de manera tal, de saber como afectaria al producto o servicio

que se quiere inicar.

Por lo tanto, en el siguiente capitulo, se realizard un andlisis PEST teniendo en
cuenta que es una herramienta que permite analizar los factores politicos, econémicos,
sociales y tecnoldgicos, para asi tener como resultado una interrelacion entre ellos, y
determinar los aspectos tanto positivos como negativos, que pudieran incidir en el inicio
de una empresa y sobre los cuales no tiene control y que la pudieran afectar directamente.
De hecho, al ser factores externos, la empresa puede utilizar este mecanismo para evaluar
el mercado al que se quiere dirigir con el objetivo de lograr incursionar en el mismo de
manera satisfactoria, con altas posibilidades de efectividad y concretamente en este

trabajo, se pretende incursionar en el mercado francés.

1.1 Factores politicos

Francia, oficialmente Republica Francesa, es el pais mas extenso de Europa
Occidental, con una superficie de 549 087 Km2 y una poblacién de 67 221 943 personas,
con una densidad de poblacion de 122 habitantes por Km2. Su capital es Paris y su
moneda el Euro. Es un pais soberano, constituido como un Estado Social y democratico
de Derecho. Su forma de gobierno esta organizado como republica semi-presidencialista

y su fin es Libertad, lgualdad, Fraternidad (Doing Business, 2019).



La actual Constitucion de Francia (Constitucion de la quinta republica) fue
aprobada por un referéndum publico el 28 de septiembre de 1958. Bajo esta Constitucion,
el Presidente es elegido directamente por un periodo de 5 afios, renovable una vez
consecutiva y cuyo arbitraje asegura el funcionamiento regular de los poderes publicos y
la continuidad del Estado. En la actualidad el presidente es Emmanuel Macron, desde el
14 de mayo de 2017, quien tiene la facultad de presidir el Gabinete, las fuerzas armadas
y concluye tratados (Pedraza, Angulo, Méndez, & Rodriguez, 2014).

Para la firma de los tratados, el Presidente se rige por la Constitucion francesa
especificamente por los articulos 52, 53, 54, y 55; en donde se especifica que el
Presidente de la Republica serd el encargado de negociar y ratificar los acuerdos
internacionales para que éstos puedan tener vigencia dentro del pais y tendran una
autoridad superior a las leyes (Senat, 2008). Este aspecto es muy importante en cualquier
pais ya que los tratados bilaterales de inversion (TBI) permiten la cooperacion econémica
entre las Naciones involucradas en el convenido, ademéas de regular las distintas
relaciones econémicas de inversion e implementan mecanismos de solucion de disputas

y/o controversias entre los Estados.

Asimismo, es importante el hecho de que Francia es miembro de la Union Europea
(UE); Asociacion regional, economica y politica de paises europeos, actualmente
integrada por 28 paises que representa un gran porcentaje del continente. Siendo uno de
los principales principios en los que se basa la Union Europea el lograr el libre comercio

entre sus paises miembros.

De hecho, la Unién Europea al ser una organizacién con gran transcendencia, se
ha formado y ha logrado crecer a través del tiempo y actualmente es reconocida como la
primera potencia comercial en el mundo, con un alto porcentaje en las importaciones y
exportaciones. Ademas, negocian los diferentes acuerdos propuestos basandose en las
normas de la Organizacién Mundial del Comercio (OMC), debido a que buscan mantener
el orden y reglamentos mundiales. Las relaciones comerciales entre terceros paises son
gestionadas a través de acuerdos comerciales con el objetivo de mejorar las oportunidades
comerciales y superar diferentes obstaculos que puedan intervenir en el comercio (Unién
Europea, 2018).



En cuanto a las importaciones, la Unidn Europea tiene diversas estrategias y
normativas que buscan garantizar y asegurar que los productos ingresados por actividades
de comercio exterior, sean distribuidos a un precio justo y equitativo; para ello respalda
la normativa comercial con instrumentos de defensa comercial hacia la proteccion de los
productores de la UE, evitando la competencia desleal como es el tema de dumping
(vender por debajo del precio) y las subvenciones (Unién Europea, 2018).

Asimismo, establecer tratados con Francia, es particularmente interesante debido
a que por pertenecer a la UE, y estar adherida a la Convencion de Viena sobre el Derecho
de los Tratados (Convencion de Viena, 1969); las empresas internacionales tienen la
misma ayuda que las empresas francesas y actualmente, han disminuido los trdmites
administrativos para el establecimiento de empresas internacionales en el pais.
Concretamente, en el tratado bilateral de inversion de Francia a Ecuador, la fecha de
entrada de vigencia fue el 10 de junio de 1996 (United Nations UNCTAD, 2013).

A partir de este tratado bilateral de 1996, entre las diferentes relaciones
internacionales que ha tenido Francia, se puede mencionar que en noviembre del 2013 el
entonces presidente ecuatoriano Rafael Correa realiz6 una visita oficial a Paris en donde,
tras su reunion con su homdlogo, el entonces presidente de Francia, Frangois Hollande;
se publicé una declaracidon en la que acordaron desarrollar cooperacion cultural, cientifica
e intercambios comerciales y por supuesto es la punta de partida, en donde se fomenta la

relacion bilateral, entre Francia y Ecuador (France Diplomatie, 2016).

Anteriormente, se habian producido varias reuniones en donde Francia y Ecuador
realizaron diversas consultas bilaterales, en Paris, en el afio 2012 y presididas por el
Secretario General Adjunto del ministerio de Asuntos Exteriores y por el viceministro de
Relaciones Exteriores, Marco Albuja; el Viceministro de Comercio Exterior, Francisco
Rivadeneira y la ministra de Comercio Exterior, Nicole Bricq y donde se tomaron
decisiones bastante importantes para el comercio entre Francia y Ecuador (France
Diplomatie, 2016).

Asimismo en otros acuerdos, Ecuador se beneficid del Sistema Generalizado de
Preferencias, (SGP-PLUS) que estuvo en vigencia hasta el afio 2014. Sin embargo, en la
actualidad, a partir del afio 2017 se encuentra en vigencia el Acuerdo Multipartes de
Ecuador con la Union Europea el cual consiste en incrementar y fomentar los flujos

comerciales entre las partes involucradas. Por lo tanto los productos que ingresan a la



Union Europea y por ende a Francia pagan el 0% de Ad-Valorem (PROECUADOR,
2017). Este beneficio es renovable indefinidamente y de hecho, el actual presidente de
Ecuador, Lenin Moreno indic6 en una entrevista que se le realiz6 en abril del 2018, que
ratificaba los acuerdos con los miembros de la Asociacion Europea de Libre Cambio
(EFTA) y que permitira que las exportaciones sigan ingresando libres de aranceles a los
paises miembros (Unién Europea, 2018).

Para concluir con el analisis de la politica francesa, se evidencia que realizan
acuerdos y tratados internacionales buscando un beneficio y estabilidad de las partes
comprometidas, sin que atenten con los derechos de los ciudadanos o la Constitucion
establecida. Ademas, por ser Francia miembro de la Unién Europea, ha venido trabajando
en los diferentes temas incrementando la estabilidad y eficacia en el comercio, la politica
y el turismo. También, por pertenecer a una organizacion regional que abarca 28 paises,
se ve involucrada a adaptarse al sistema que se maneja dentro de la UE, organismo que
ha ayudado a regular el comercio justo de los paises miembros, lo mismo que beneficia y
da un mayor control para cualquier practica desleal y de la misma manera, mediante
diferentes tratados que se han celebrado dentro de la UE, ha ayudado a que los sistemas
administrativos comerciales sean mas &giles; facilitando a que los paises de todo el
mundo, entre los que se encuentra Ecuador, puedan establecer relaciones comerciales
entre los paises miembros de la Union Europea teniendo ventaja que fomentan relaciones

a través de tratados internacionales.

1.2 Factores Econdmicos

Francia es un pais ubicado entre las diez potencias mas importantes a nivel
mundial en el aspecto de su economia, una de las razones es debido al ranking de su
Producto Interno Bruto (PIB) en términos de paridad del poder adquisitivo, que consiste
en medir la produccion interna de un pais de bienes y servicios en base a un tiempo
establecido (Callen, 2008). Es importante destacar que el PIB de Francia en el afio 2017
alcanzd un valor de 2.3% (CIA FATBOOK, 2018). Otra de las razones es por su
estratégico lugar en el planeta y por el alto desarrollo de sus industrias principales, donde
su personal de trabajo esta altamente capacitado y calificado para una maxima
productividad. No obstante, la caracteristica mas importante por la cual es reconocida
Francia a nivel internacional es el ambiente de negocio favorable que brindan y el modelo

de transparencia que se maneja dentro del pais. De hecho, segin Vaca (2015), Francia a



pesar de la crisis financiera que se presentd a nivel internacional en el 2009, es una
potencia que esté en la sexta posicion a nivel mundial ya que ha resistido los embates
gracias a una economia variada. Por otro lado, Francia pertenece al Grupo de los Ocho
(G8), el cual engloba a los paises industrializados y con gran relevancia a nivel mundial

en los aspectos politicos, econémicos y militares (Republica de Francia, 2017).

En Francia, los sectores de la economia se dividen en tres, que son primarios,
secundarios Yy terciarios; abarcando el sector primario, la agricultura, que representa en
Francia el 2% del PIB, lo cual no sélo se desarrolla dentro del pais, sino que también lo
hace en toda Europa en donde esté posicionada en el primer lugar como productor. La
mayoria de su exportacién agricola esta dirigida hacia su principal socio comercial el cual
es la Union Europea, siendo uno de los paises con mas beneficios geograficamente, como
se ha indicado en péarrafos anteriores, por la variedad de sus climas, suelos y la
tecnificacion de su produccion, ya que tienen un mecanismo de sus productos en su estado
natural que les agrega valor ya que se pueden preservar y tener un mejor consumo

(Oficina Economica y comercial de Espafia en Paris , 2016).

Dentro del sector secundario, Francia esta ubicada como la cuarta potencia a nivel
mundial, ya que fue uno de los paises protagonistas de la revolucion industrial y de alli
que se desarrollaran diferentes secciones de la industria, de envergadura. Francia siempre
fue uno de los paises pioneros en todas las innovaciones, destacando su conocimiento
empresarial y de alli que desde tiempos remotos Francia ha estado implementando nuevas
maneras e ideologias y diversificando su estructura industrial. Sin embargo, la industria
francesa tuvo un declive dado por la crisis que hubo a nivel mundial y esto hizo que su
produccion se atrasara en 3,1% en el afio 2009 (Oficina Econdmica y comercial de Espafia
en Paris , 2016).

No obstante, del 2010 hasta el 2012 ha estado creciendo en la produccion
manufacturera lo cual ha permitido que crezca un 2,9% su economia y, en el periodo
comprendido del 2014 al 2015 el gobierno francés ha incentivado la produccion teniendo
como resultado que los ingresos de facturacidn estan representados en un 12,4% del PIB,
lo cual claramente no es tan alto como en sus mejores €pocas pero se siente y se nota la
diferencia. Asimismo, la pérdida del sector industrial se ha tratado de incentivar a través
de programas de investigacion e inversion (Oficina Econdémica y comercial de Espafa en
Paris , 2016).



Por ultimo, tenemos el sector terciario, el cual representa el 80% del PIB francés,
se puede realizar una analogia y saber que representa casi tres cuartos de la poblacion
activa francesa. Este sector comprende los servicios que ofrece el gobierno franceés a la
poblacién, los cuales son imprescindibles para que sus necesidades sean satisfechas.
Incluye varias actividades comerciales, las comunicaciones, servicios sociales, transporte
y turismo, entre otros. Concretamente, en cuanto al turismo se puede evidenciar el énfasis
que hacen del mismo ya que para el 2017, Francia fue catalogada como el primer destino
turistico del mundo teniendo una cifra de 89 millones de turistas (Oficina Econdmica y

comercial de Esparia en Paris , 2016).

Por ser el PIB per capita, el cual es un indicador para medir la riqueza interna de
un pais distribuida igualitariamente para cada persona, se utiliza internacionalmente para
expresar el potencial econémico de un pais (Robles VVasquez, 2011); se considera positivo
el nivel de vida francés ya que el estdndar de vida tiende generalmente a incrementarse y
por ende se incrementa el poder adquisitivo; en la misma medida que el PIB per capita
aumenta (Santander TradePortal , 2018).

De hecho, Francia ha sido el pais europeo que después de la crisis se ha recuperado
lentamente, pero ha logrado estabilizar el PIB en el 2010 y 2011, aunque sufrié una caida
en el 2012 debido a que la inversion extranjera y la produccion nacional disminuyo, pero
en el 2013 mejord y de esta manera continud en aumento y pudo seguir adelante y en el
afio 2017 pudo ubicarse como la sexta potencia econémica a nivel mundial, incluso
Ilegando a superar las proyecciones que el FMI tenia hacia Francia, obteniendo asi un
crecimiento del PIB de 1,08% en el afio 2017 (Santander TradePortal , 2018).

Para el afio 2018, el FMI prevé un crecimiento del PIB de 1,08% en base a estos
analisis y logros. Por los momentos, el pais busca atraer la inversion extranjera para
estabilizar la economia, sobre todo en el &mbito de tecnologia e innovacion, por la razén
de que se ha evidenciado que la tecnologia es un tema relevante que nunca va a terminar,
por el contrario, va a seguir aumentando y la innovacion va de la mano para llegar a ser

un mercado atractivo a nivel mundial (Santander TradePortal , 2018).

Tambien, para el 2018, se esperaba que Francia evidencie desafios estructurales
de acuerdo al presupuesto destinado para el afio, ya que se han propuesto recortes fiscales
para los hogares y negocios, intentando reducir el gasto pablico en los diferentes sectores.

Igualmente, es un desafio el ambito internacional, ya que se busca mejorar la



competitividad y ubicarse como un mercado comercial a nivel internacional. De lamisma
manera se prevé estimular la integracion europea, obteniendo una mejor solvencia y
estabilidad. De acuerdo al ambito laboral europeo, en 2017 bajé llegando a obtener un
9,2% de nivel de desempleo a finales de afio 2017, sin embargo, se preve que para el afio
2018 se reducira aun mas, con la reforma aprobada en el 2017, de brindar mayor
flexibilidad al mercado laboral (Santander TradePortal , 2018).

Efectivamente, durante sus primeros meses de gobierno, el presidente Emmanuel
Macron ha logrado pasar reformas fiscales y bajar el déficit publico por debajo del
objetivo europeo de 3% del PIB (2,9% en comparacion con 3,4% en 2016). Sin embargo,
la deuda publica pareciera seguir aumentando: llegd a 98,1% del PIB en el tercer trimestre
de 2017, no obstante, de manera general, el ambiente de negocios en Francia pareciera
mejorar ya que, por su caracter negociador, Macron busca atraer inversiones a Francia a
través de la renovacién de sociedades econdmicas y de alli que el presupuesto de 2018,
financiara especialmente recortes fiscales para los negocios (Santander TradePortal ,
2018).

No obstante, desde diciembre del 2018, Emmanuel Macron, enfrenta diversos
desafios estructurales al reducir el gasto publico para mejorar la competitividad del pais
y a nivel internacional esta estimulando la integraciéon europea, pero esta linea se ve
afectada por el Brexit (salida) del Reino Unido y el dilatado proceso en Alemania para
formar una coalicién de gobierno (Santander TradePortal , 2018).

Con todo, Francia es un pais que ha logrado superar las crisis y ha obtenido un
incremento del PIB sabiendo que éste es un indicador que mide el nivel de vida
obteniendo un buen posicionamiento afio tras afio, concluyendo que los franceses se
encuentran con una buena calidad de vida y, en base a las relaciones comerciales
internacionales, el pais obtiene buenos resultados tanto en sus exportaciones como en sus

importaciones, al ser un gran proveedor de varios paises con diferentes industrias.

Ecuador tiene relaciones comerciales con Francia, ubicandose en el puesto 75°
entre los proveedores para Francia. De hecho, en el afio 2012 el pais francés alcanzd un
récord en el nivel de sus exportaciones destinadas a Ecuador, aumentando, luego, un
52,06 % en dos afos, sin alcanzar adn su récord histérico de 2012 (163,6 M€). Por otro
lado, las importaciones de Francia provenientes de Ecuador han aumentado un 5,5%

hasta los 359 M€, a una velocidad mayor que el total de las importaciones francesas,



llegando a alcanzar un déficit en la balanza comercial en Francia por el alto ingreso de
importaciones en relacion a las exportaciones. De acuerdo a la inversion, en los ultimos
afios, Francia se ha ubicado en el tercer puesto como inversor a nivel europeo.
Aproximadamente se obtienen unas 20 empresas francesas que se han situado en Ecuador
abriendo paso para que mas empresas francesas encuentren oportunidades de negocios en
diferentes &mbitos o plazas de trabajo en Ecuador (France Diplomatie).

Por otra parte, las perspectivas economicas de la Organizacion para la
Cooperacion y el Desarrollo Econémicos (OCDE), organismo encargado de la
coordinacion de las principales politicas de los Estados miembro en lo referente a la
economia y concretamente en lo referente a este trabajo, sobre la economia de Francia;

en un analisis bianual proyecta que el crecimiento se mantendra solido.

Especificamente, este organismo considera que el crecimiento econémico en
Francia, se mantendra en 1,6% en 2019 antes de bajar a 1,5% en 2020. Las reformas
fiscales y de mercado laboral en curso sustentardn la inversién empresarial y las
exportaciones. La inversion publica continuara recuperadndose. Sin embargo, un impulso
internacional méas débil pesara sobre las exportaciones y la inversion empresarial hacia el
final del periodo de proyeccion. Empero, las empresas pueden preferir reducir su deuda,
lo que debilitaria el crecimiento. La renovada turbulencia del mercado financiero y las
crisis econdmicas en las grandes economias europeas también podrian reducir las

exportaciones y la inversién (OCDE, 2017).

A este tenor y segun la clasificacion que hace el Banco Mundial del ranking Doing
Business, que clasifica los paises segun la facilidad que ofrecen para hacer negocios;
Francia se ubicé en el puesto 32 de 190 paises en 2018y, en cuanto al indice de Desarrollo
Humano o IDH, que elabora las Naciones Unidas para medir el progreso de un pais y que
en definitiva muestra el nivel de vida de sus habitantes; indica que los franceses se
encuentran ubicados en un ranking “bueno”. Ademas, y en cuanto al Indice de Percepcion
de la Corrupcion del sector publico, en Francia, ha sido de 70 puntos, lo cual implica que
sus habitantes tienen un bajo nivel de percepcion de corrupcion gubernamental (Doing
Business, 2019).

1.3 Factores Sociales



La internacionalizacion de una empresa requiere un largo proceso que empieza
desde el estudio de la aceptacion de un producto extranjero en la sociedad de destino y
de alli que se debe analizar el factor social y cultural de ese pais que en el caso especifico
que nos compete es Francia, cuyo idioma oficial es el francés y en el cual manejan casi
todas sus negociaciones y transacciones; que se pudieran hacer excepciones en el idioma
inglés, pero si se realizan en francés se logra un mayor acercamiento con el posible

comprador.

De hecho, en importaciones desde Francia, los requerimientos en base a la
diversidad linguistica, las normas de la Unidn Europea, especifica que las lenguas
utilizadas para el etiquetado de productos varian de acuerdo al destino del producto, si el
producto va directamente a consumidores finales, se requiere estrictamente que esté en el
idioma oficial, es decir en francés, caso contrario, si el destino no es hacia los

consumidores, se puede etiquetar con el idioma de origen (Unién Europea, 2018).

En Ecuador, se aprecia mucho la cultura de Francia ya que se tiene los precedentes
de los trabajos de Charles-Marie de la Condamine, que eligio en el siglo XV1II la region
de Quito para medir la longitud de un arco de meridiano en el Ecuador y, el papel
desempefiado por los valores de la Revolucién Francesa en el proceso de emancipacion
de Latinoamérica.  Asimismo, el derecho civil ecuatoriano esta basado en el Cédigo
Civil francés. Ademas, Francia ocupa el 7° lugar en la lista de paises que mas estudiantes
ecuatorianos reciben. Se aprecia un gran aumento de esta movilidad en mas de una
década: 182 estudiantes en 2000, 285 en 2006, mas de 400 en el 2018.

Igualmente, se cuenta en Ecuador con el Instituto de Investigacion para el
Desarrollo de Francia (IRD); el Instituto Francés de Estudios Andinos (IFEA); la
Fundacién INRIA (Instituto francés de investigacidn en ciencias digitales) y, en 2016, la
embajada de Francia lanzd la 3% mision geodésica francesa en Ecuador mediante un
programa de eventos cientificos y culturales. También, se tiene un centro de la
Delegacion de Cooperacion Internacional del ministerio del Interior (creado en 1976, el
mas antiguo de Latinoameérica) el cual lleva a cabo actividades de cooperacion técnica y
operativa en el ambito de la justicia y de la policia. Ademas, se han firmaron acuerdos
sobre turismo, en el &mbito del deporte de aventuras y montafiismo, los cuales despiertan
cada vez mas el interés en los turistas tanto nacionales como extranjeros del Ecuador
(France Diplomatie, 2016).



Asimismo, al analizar y conocer, las caracteristicas sociales y culturales de la
poblacion francesa se ha logrado determinar que el pais intenta inyectar entre sus

ciudadanos filosofias de cooperacion comercial, social, politica y econdmica.

1.4 Factores Tecnoldgicos

En cuanto a los factores de tecnologia, en Francia existen inversiones tecnolégicas
en el dia a dia, es decir, algunas de sus principales fortalezas se relacionan con
tecnologias; biotecnologia, nanotecnologia y desarrollo de software y sistemas. De estas
tecnologias, sin embargo, la de més crecimiento ha sido la biotecnologia la cual se impone
como un motor fundamental del crecimiento econémico del pais, como un eje estratégico
de desarrollo de la industria farmacéutica, medicina, agroalimentacion, quimica y medio
ambiente. Un ejemplo de ello son las 296 empresas que producen o elaboran productos
que mantienen a Francia en el nimero 13 de las regiones del mundo con mayor nimero
de patentes (Uriarte Beitia, 2010).

Por su parte, la mayoria de los habitantes tienen conocimiento y estan
ampliamente conectados a esta era digital, concretamente, en el afio 2016 se destaco que
el 85,6% de los franceses dan uso al internet desde un dispositivo (Knoema, 2016). Esto
ayuda a crecer y poder estar intercomunicados con el mundo, aprender del otro sin tener
la necesidad de ir a ese lugar del que se quiere aprender y conocer para facilitar las
relaciones comerciales. No obstante, también tiene varias desventajas y al tener un
porcentaje alto de la poblacion que usa internet, Francia ve la responsabilidad de proteger
a los ciudadanos ante cualquier amenaza del mundo digital, por esta razon ha creado
organismos de proteccion donde no habilita que la informacion de sus gobiernos,
empresas e informacion privada pueda ser divulgada a nivel mundial. De hecho, a
principios del 2010, el primer ministro Manuel Valls cred la estrategia nacional francesa
para la seguridad del ambito digital con el objetivo de fomentar el manejo de la red, pero
con proteccion y guia a los usuarios a que la utilicen teniendo un respaldo de profesionales

en el sector digital y la ayuda del Estado (Valls, 2015).

Igualmente, Francia destind 39 500 euros para la investigacion y desarrollo de
tecnologia, esta cifra equivale a 2,1% de su PIB; con el objetivo de incentivar los avances
tecnoldgicos dentro del pais (France Diplomatie), dando como resultado la modernidad
tecnoldgica de cada una de sus ciudades y por esta razon Francia se encuentra dentro del

ranking mundial de tecnologia e innovacién en el puesto nimero 15 de 130 economias
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evaluadas en actividades de innovacion y desarrollo teniendo en cuenta que la innovacion
es lo que hace que las economias estén en constante crecimiento y transformacion de un
pais (OMPI, 2017).

Sin embargo, la transformacion no es posible sin la ayuda de organismos solventes
como es la Unién Europea que facilita el que sus paises miembros puedan adaptarse y
se puedan ver los resultados a futuro, los cuales son medidos por el indice de Economia
y Sociedad Digital (DESI), que determina los lideres de digitalizacion y proporciona una
informacion del nivel de crecimiento tecnoldgico de los paises europeos en cada afio,
tomando como indicadores la conectividad, el capital humano y la integracion de la

tecnologia digital en las empresas (Nadal, 2018).

En el siguiente gréfico se puede evidenciar el nivel en el que estan ubicados cada
uno de los paises miembros de la Unién Europea en el indice de Economia y Sociedad
Digital realizado en el afio 2018 con cada una de las variables que se requiere medir para
el analisis del DESI.

llustracion 1 Digital Economy and Society Index

Digital Economy and Soclety Index (DESI) 2018 ranking

DE SE FI WL LY BE UK BE EE ES AT MT LT DE EU S PT CZf FRYLY 58 CF MR WU FL IT BG EL RO

Fuente: (European Commission , 2015)
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De acuerdo a la informacion presentada en el grafico, se puede evidenciar que
existen cuatro paises que encabezan la lista de los clasificados como los mas tecnoldgicos,
que son: Dinamarca, Suecia, Finlandia y los Paises Bajos. Por el contrario, Rumania,
Grecia e Italia, son los que se encuentran en el nivel mas bajo de este indicador. Teniendo

a Francia ubicada en el puesto 18 de los 28 paises que conforman este estudio.

Para el andlisis de los indicadores, se consideré la conectividad, la cual se refiere
a banda ancha fija, movil, de velocidad y precio; en capital humano es el uso de internet
y las habilidades digitales; por su parte, el uso de servicio de internet es el uso de
contenido y comunicacion; integracion de tecnologia digital es digitalizacion empresarial
y comercio electrénico y, los servicios publicos digitales, es el gobierno a través del DESI.
Se calculé con estos indicadores para saber el resultado de cada pais y sus puntajes para
asi poder clasificarlos. Con respecto a estos datos, Francia tiene una puntuacién de 51,5%
en el 2018.

Francia ha logrado un desarrollo tecnoldgico en habilidades digitales basicas y
avanzadas debido a que la mayoria de las universidades e instituciones de investigacion
estan capacitando a jovenes cientificos que pueden establecer la supremacia tecnoldgica
y de alli que la poblacion comprenda gran cantidad de profesionales y por esto su nivel
tecnoldgico ha alcanzado a posicionarse entre el ranking mundial llegando a obtener un

puesto relevante entre los demas paises (Smith, 2015).

Conclusiones

Después de aplicar el analisis PEST en Francia, se ha logrado evidenciar que en
el aspecto politico, se encuentra una estabilidad y armonia dentro de sus leyes, normas,
derechos y obligaciones brindando un bienestar a su poblacién y de igual manera logrando
incursionarse en organismos internacionales, que fomentan una cooperacion
internacional estable a nivel interno y externo. Ademas, y en cuanto a las politicas para
las importaciones, punto de interés de este trabajo, Francia que integra la Union Europea
busca garantizar y asegurar que los productos ingresados por actividades de comercio
exterior, sean comercializados a un precio justo y equitativo, para ello respalda la
normativa comercial con instrumentos de defensa comercial hacia la proteccion de los
productores de la UE, evitando la competencia desleal como es el tema de dumping

(vender por debajo del precio) y las subvenciones (Union Europea, 2018).
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Asimismo, establecer tratados con Francia, es particularmente importante debido
a que por pertenecer a la UE, y estar adherida a la Convencidén de Viena sobre el Derecho
de los Tratados, las empresas internacionales tienen la misma ayuda que las empresas
francesas. Concretamente, en los acuerdos y tratados de inversion de Francia, con el
Ecuador, éste Gltimo ha obtenido diversos beneficios entre los que cuenta el beneficio que
obtuvo Ecuador con el Acuerdo de Multipartes que indica que los productos que ingresan

a la Unidn Europea y por ende a Francia pagan el 0% de Ad-Valorem.

De acuerdo al &mbito econdmico se pudo evidenciar que Francia después de
atravesar varias crisis que atacaron directamente su estabilidad econdmica, logro
recuperarse y obtener la seguridad que se busca como pais, incluso, llegando a superar
proyecciones dadas por organismos internacionales del crecimiento de su PIB, este siendo
de 1,08%. Francia es un pais que busca posicionarse en un mercado global y de la misma
manera intenta ser un pais atractivo para inversiones extranjeras en base a la innovacion
de los tres sectores donde su economia se encuentra enfrascada y se logra evidenciar que
en el sector terciario el turismo proporciona grandes ingresos econémico al pais por su

estratégica ubicacion central.

Igualmente y en base a las relaciones comerciales internacionales, el pais obtiene
buenos resultados tanto en sus exportaciones como en sus importaciones, al ser un gran
proveedor de varios paises con diferentes industrias. Ecuador se ubica en el puesto 75°
entre los proveedores de Francia.

Por otro lado, en cuanto al &mbito social y cultural de Francia, se percibe que se
debe tener ciertos conocimientos previos al momento de pretender fomentar relaciones
comerciales. En Ecuador, el prestigio cultural de Francia es muy importante ya que aln
se recuerdan los trabajos de Charles-Marie de la Condamine, el francés siempre ha estado
presente, siendo asi que el derecho civil ecuatoriano estd basado en el Cddigo Civil

francés.

Finalmente, en el analisis del ambito tecnoldgico, se logré evidenciar que el
avance y la innovacion tecnologica son elementos primordiales para el desarrollo del pais
y Francia tiene un nivel tecnologico que lo ha ayudado a destacarse en el ambito
internacional ya que es un pais desarrollado e incentiva a que su poblacién se adapte a la
era tecnoldgica. De hecho, Francia destind 39 500 euros para la investigacion y desarrollo

de tecnologia, esta cifra equivale a 2,1% de su PIB. Por esta razon Francia se encuentra
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dentro del ranking mundial de tecnologia e innovacion en el puesto nimero 15 de 130

economias evaluadas en actividades de innovacion y desarrollo.

En sintesis, se infiere que Francia es un pais reconocido a nivel internacional por
su buen manejo y procedimientos establecidos en todos sus aspectos y que han logrado la
estabilidad y crecimiento del pais como lo son el aspecto politico, econémico, social y
tecnoldgico; logrando el desarrollo y reconocimiento por métodos industrializados,
tecnificados e innovadores dentro del mundo y que por esto, se hace factible una planta
productora de aceites esenciales de la partida 330129 para exportacién al mercado de

Francia.
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CAPITULO 2

2. ESTUDIO DEL MERCADO FRANCES

Introduccion

Este capitulo se basa en la realizacion de un estudio de mercado para establecer la
demanda potencial del aceite esencial, mediante el andlisis de fuentes secundarias de
informacidn con el objetivo de que permitan obtener informacidn que ayude a la toma de
decisiones basado en el producto y mercado analizado obteniendo resultados reales que
permitan tomar una decision al inversionista de acuerdo a las necesidades que exige el
mercado, de la misma manera determinando la cantidad actual que se oferta en el
mercado. Se analizara la demanda para determinar la demanda insatisfecha de los aceites
esenciales en las diferentes industrias del mercado francés, que utilizan el aceite esencial
como materia prima en la elaboracién de sus productos. De la misma manera, se procede
a realizar el analisis de la oferta para obtener como resultado la cantidad de productores
de aceite esencial que ponen a disposicién su producto dentro del mercado francés a un
precio determinado, prosiguiendo al analisis de los precios ofertados internacionalmente
y dentro del mercado local francés mediante cotizaciones por parte de las diferente
industrias que requieren el producto. Terminando con el andlisis de los canales de
comercializacion del aceite esencial, debido a que nuestro producto esta enfocado a las
industrias que lo utilizan como materia prima dentro de la cadena de produccion. La
informacion que se procedera a analizar sera respaldado por los métodos que ofrece el
autor base de ésta investigacion Gabriel Baca Urbina.

2.1 Descripcion de producto

Es importante expresar con exactitud qué es un aceite esencial para lograr la
compresion de ésta investigacion. Los aceites esenciales son productos que pueden tener
un uso final o como materia prima. De acuerdo a la Agencia Nacional de Seguridad de
los Medicamentos y Productos Sanitarios (ANSM) francés y la Norma 1SO 9235 es un
saborizante que se obtiene por medio de una materia prima de origen vegetal mediante el
procedimiento de vapor de agua, destilacion seca o procedimientos mecénicos (Seccion

Econdémica y Comercial - Embajada Argentina en Francia, 2018). En el Centre for the
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Promotion of Imports from developing countries “CBI” del Ministerio de Intercambios
Extranjeros recalca que los aceites esenciales pueden obtenerse a traves de diferentes
partes que componen la planta, es decir, se puede extraer del tallo, la raiz, hojas, cascara,
frutos, semilla, flores, etc. siempre y cuando se cumpla con el principal requerimiento que
sea de origen vegetal para lograr la obtencion de 100% puro (CBI, 2017). Los aceites
esenciales pueden ser destinados a diferentes utilidades dentro de las industrias de

cosméticos - perfumeria, farmacéuticos - salud y alimentos.

Existe un Sistema Armonizado (SA) que regula a nivel internacional la
codificacion establecida para cada producto que va a ser comercializado, y dentro de los
aceites esenciales tenemos las siguientes codificaciones de partidas arancelarias (CBI,
2017):

Tabla 1 Clasificacion arancelaria

Partida Arancelaria Descripcion
330112 Aceite de naranja dulce y amarga
330113 Aceite de limon
330119 Otros aceites de citricos
330124 Aceite de menta
330125 Otros aceites de menta
330129 Otros aceites esenciales

Fuente: (CBI, 2017)
Elaborado por: Emily Gonzélez, Daniela Ron

Cabe mencionar que los aceites esenciales son apetecidos por los consumidores
por las diferentes ventajas que ofrece éste producto, entre ellas se encuentra la higiene
que al ser 100% puro y natural es exento de bacterias y quimicos, tienen un sabor fuerte,

no colorea al producto (Linares, 2017).

2.2 Andlisis de la oferta

La informacion brindada en un estudio de mercado puede ser de fuentes
secundaria o de fuentes primarias, sin embargo, se utilizara fuentes secundarias debido a
que es un estudio internacional y la informacion es totalmente valida. De acuerdo a lo que
menciona Gabriel Baca Urbina sobre las fuentes de informacién es que son directas y
confiables. No obstante, al momento de analizar la oferta de un mercado se tienen que

determinar los factores externos que influyen al comercializar el producto (2013).
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Se realiza el andlisis de la oferta con el objetivo de determinar las cantidades,
caracteristicas y condiciones necesarias, que los oferentes pueden poner a disposicion de
un bien o servicio, a un precio determinado. Para poder establecer esto se necesita hacer
un analisis de las siguientes variables segun el autor Gabriel Baca Urbina: precios en el
mercado del producto, insumos disponibles y su precio, cambios tecnoldgicos, los apoyos
gubernamentales a la produccién y el entorno econémico en que se desarrolla el proyecto
(2013).

No obstante, se tiene que recalcar que existen diferentes tipos de la oferta que se
pueden analizar teniendo en cuenta el nimero de productores que existen. EI primer tipo
es la oferta competitiva o también llamada oferta de mercado libre aqui es donde los
productores tienen una libre competencia ya que existe un numero amplio de fabricantes
del mismo producto, los consumidores lo catalogan el articulo por la calidad, el precio y
el servicio ofrecido del producto ya que no existe una empresa o fabricante que domine
el mercado, por el contrario, los consumidores son los que dominan debido a la gran oferta
que existe. Por otro lado, tenemos la oferta oligopolica es decir no existe tanta
competencia entre los productores de un mismo producto o servicio, por ende ellos son
los que determinan la oferta y el precio de lo brindado. Sin embargo, es bastante riesgoso
por el hecho de que no siempre se puede tener un control que la demanda va a ser
correspondida a lo oferta que se esta implementando. Por ultimo, existe la oferta
monopolica es decir la oferta del producto se a través de un solo productor del mismo, es
asi como el fabricante tiene un control total del mercado al que se dirige; aqui el
consumidor no impone ni precio, ni calidad, ni cantidad del mismo, ya que solo hay un
productor que lo puede ofertar (Baca Urbina, 2013). La oferta monopolistica hace
referencia a que existen diferentes ofertantes del mismo producto a largo plazo, teniendo
en cuenta que la adquisicion del mismo, va a estar determinado por el precio, calidad y el
valor agregado que se le incluya al producto final. Por ultimo esta la oferta imperfecta
que el precio es determinado por el lugar de origen donde se encuentra el producto, méas
no por los consumidores, debido a la existe de diferentes bienes o servicios en el mismo

establecimiento (Sapag Chain & Sapag Chain, 2011).

Para realizar la planta productora de aceites esenciales se tiene que poner la teoria

en préactica, es necesario determinar el tipo de oferta, segun los oferentes existentes de
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aceites esenciales en Francia, para diagnosticar la cantidad de producto que puede ser
ofrecido por los productores a un determinado precio. De ésta manera, Francia se ha
convertido en el gran exportador de aceites esenciales que es hoy en dia. Por otro lado,
cuenta con una variedad de plantas medicinales y aromaticas en su entorno local, lo cual
facilita la produccién de la misma y hace que exista una mayor oferta del producto a nivel
local (Seccion Econémica y Comercial - Embajada Argentina en Francia, 2018).

De acuerdo al perfil de Aceites Esenciales de Francia realizado en el 2018 por la
Embajada Argentina en Francia, las empresas lideres dentro de la industria de aceites
esenciales en Francia son: Mane, Givaudan, Robertet, Charabot e IFF. Sin embargo, se
tiene que recalcar que la empresa principal dentro del mercado es Pure Essentiel, ya que
ellos exportan sus productos a mas de 40 paises a nivel mundial, por esta razon su empresa
estd ubicada en la region Provenza-Alpes-Costa Azul al sureste de Francia y agrupa
aproximadamente el 58% de los empleos del sector. Es asi como se puede evidenciar que
las empresas que estan ubicadas en la regidn parisina estan mas especializadas hacia las
plantas aromaticas, obteniendo como resultado una variacion de mas de 120 diferentes
tipos de aceites esenciales dentro de Francia. Los principales paises europeos que
producen aceites esenciales son Hungria, Bulgaria, Francia, Alemania, Italia y Espafia

(Seccién Econdémica y Comercial - Embajada Argentina en Francia, 2018).

Después de verificar todas las variables propuestas en la oferta, determinando que
son muy importantes para la creacion y elaboracion de la planta productora de aceites
esenciales se debe considerar la planeacion estratégica para lograr que la empresa pueda
ser competitiva y pueda insertar su producto dentro del mercado francés teniendo en

cuenta la estabilidad entre el precio y la calidad.

2.3 Analisis de la demanda

En la actualidad, la tendencia hacia un estilo de vida mas natural ha incrementado,
los consumidores exigen cada dia la presencia al consumo masivo de productos naturales

y de la misma manera las diferentes industrias buscan incrementar
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sus productos naturales para lograr satisfacer las exigencias del consumidor. En la
industria cosmeética, alimenticia y farmacéutica hay cada vez mayor oferta de productos
naturales debido a la demanda de los consumidores. Francia, al ser el segundo pais de la
Union Europea con mayor nimero de habitantes, ha logrado incrementar su industria de
fabricacion de productos naturales debido a la tendencia de ingredientes naturales
funcionales que son adoptados como materia prima en éstas industrias y por ésta razon el

aceite esencial se ha convertido en materia prima de diferentes industrias.

Es asi como la idea de implementar un aceite esencial dentro del mercado francés
va evolucionando y su consumo se va incrementando a nivel internacional. En la
actualidad, paises como Estados Unidos, Alemania, Espafia y otros han comenzado a
consumir este producto para su vida diaria. ES por esta razon que escogimos a Francia
como nuestro destino final debido a que esta industria estd ubicada en la cuarta mas
importante dentro de los ingresos y egresos de Francia, pudiendo asi ser muy exigente
con la calidad ofrecida de los productores. Es asi como se puede observar que en el
mercado local francés, se obtiene 123 empresas con 4 800 empleados que realizan aceites
esenciales. Segun lo establecido en Francia, una empresa pequefia tiene menos de 20
empleados y estas pequefias empresas representan mas o menos un tercio de ésta

industria.

Consecuentemente, Francia al ser un pais que posee la sexta economia mundial,
ha Ilegado a convertirse en un pais que adopta esquemas de calidad bastante altos en sus
productos; tanto en los productos que entran, como en los productos que salen del pais.
Estos esquemas o estdndares, son mayormente impuestos por las exigencias del
consumidor, quienes tienen un patron de comportamiento establecido, siendo el consumo
responsable uno de los principales factores a la hora de elegir un producto y siendo
Francia uno de los principales paises de la Union Europea, en considerar la agricultura
organica, es bastante comprensible este factor. Otro factor considerado por los franceses
a la hora de adquirir y consumir un producto, es el precio, no obstante, la calidad es el
requisito indispensable. Los consumidores son constantes en este aspecto, ya que
requieren que el producto posea la marca de calidad, que este dentro del comercio justo

y que sean productos organicos (Santander TradePortal , 2018).

Teniendo en cuenta todo este avance dentro de esta industria de aceites esenciales,

ha logrado que su balanza comercial tenga un mayor crecimiento obteniendo una balanza
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positiva, es decir un menor déficit. No obstante, Francia importa una gran cantidad de
aceites esenciales de paises en vias de desarrollo, ya que de acuerdo al perfil de aceites
esenciales de Francia, en el afio 2016 un 46% del total de sus importaciones vienen de los
mismos y cada vez es mayor el porcentaje de importaciones de paises terciarios,
obteniendo un crecimiento del 8% anual (Seccion Econdmica y Comercial - Embajada
Argentina en Francia, 2018). Teniendo en cuenta la gran produccion que existe en
Francia, solamente representa el 20 % de sus exportaciones y es por esta razon que optan
importar y depender del mismo para poder abastecer el mercado que ellos ya tienen

establecido.

Francia es el mayor importador de aceites esenciales de alto valor y calidad
mientras que Alemania es el mayor importador en volumen de aceites esenciales. A
continuacion se analizara el grafico de las evoluciones de las importaciones de Francia
de 10 afios es decir desde el afio 2007 hasta el afio 2016.

lustracion 2 Evolucion de las importaciones francesas de aceite esencial en los
ultimos 10 afios

Evolucion de las importaciones francesas de aceites esenciales en los nltimmos 10 anos
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Fuente: (Seccién Econdmica y Comercial - Embajada Argentina en Francia, 2018)

Elaborado por: Emily Gonzélez, Daniela Ron

Analizando el grafico anteriormente mencionado se puede evidenciar como las
importaciones francesas de aceites esenciales han aumentado y se logra evidenciar el
crecimiento de cada afio, a lo largo de los 10 afios se obtuvo un crecimiento del 38%. Esto
es evidente que la oferta a través de los afios ha tenido un aumento por la razén de que
cada vez el uso de aceites esenciales es importante logrando a ser indispensable en

diferentes industrias y en la vida de los consumidores.
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También, el perfil del consumidor depende bastante de donde viva, ya que en
Francia existe una diferencia muy notable entre las areas rurales y urbanas que poseen
diferentes culturas. Asimismo, Francia es un pais en donde existe un desbalance en la
poblacién ya que envejece como en la mayoria de los paises europeos. La esperanza de
vida es, en hombres 78,6 y en mujeres es de 85,71; existiendo ademas, diferentes
religiones como lo son la catélica, judia, musulmanes entre otras debido a las migraciones
principalmente de los paises de Argelia, Marruecos y Portugal. Cabe resaltar y a tener en
consideracién que la segunda religion méas grande es el Islam debido a la inmigracion de
diversos paises y al hecho de que tenian grandes familias. Por otra parte, hay que acotar
que la mayor preocupacion de la sociedad francesa en general, es el tema ambiental asi

como los productos naturales y organicos.

En cuanto a la cultura especifica en los negocios, los franceses son bastante
formales, por lo que al dirigirse a ellos se tiene que hacer con mucho respeto, cortesia,
seriedad y confianza. Ademas y segin Vaca (2015), para llevar a cabo negociaciones en
Francia, es necesario contar con tiempo y paciencia ya que a los franceses les gusta
tomarse su tiempo para tomar decisiones importantes. No se toman los negocios a la
ligera y por supuesto, al realizar la negociacion debe hacerse con cortesia, seriedad,

confianza y mucho respeto.

Debido a esto, es preferible hacer la cita de la reunion con al menos dos semanas
de anticipacion y se debe ser muy puntual a la hora de cumplir con lo acordado. Ademas,
los franceses son muy detallistas con la manera de presentarse y por esto traducen sus
tarjetas de presentacion de acuerdo con la persona con la cual van a tener la reunion para
que esta sea de su completa comprension. También es muy importante para ellos
especificar sus logros académicos en las tarjetas, asi como parte de su experiencia
profesional. Los procesos de negociacion se llevan a cabo con una base jerarquica y las
decisiones suelen ser tomadas por los funcionarios de mas alto nivel dentro de la empresa
(Santander TradePortal , 2018).

En cuanto a las pretensiones para la planta productora de aceites esenciales de la
partida 330129 para exportacion al mercado de Francia; las exigencias por parte del
consumidor obliga a obtener procedimientos establecidos en la cadena de valor para

lograr producir los aceites esenciales cumpliendo con los estandares de calidad requeridos
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y darle el valor agregado dentro del mercado que el consumidor busca, al adquirir
certificaciones internacionales que testifiquen la calidad de la produccion. Es

decir, al analizar el perfil del consumidor, hace que la empresa se adapte y logre cumplir
con los retos marcados por las expectativas de los consumidores, buscando la éptima
relacion entre calidad y precio que requiere el cliente.

De acuerdo al perfil de aceites esenciales en Francia realizado por Argentina,
establece que la produccion mundial de aceites esenciales llega a las 110 000 toneladas
aproximadamente (Seccion Economica y Comercial - Embajada Argentina en Francia,
2018) y de acuerdo a informacién proveniente de Trademap se logra evidenciar que entre
los aceites que importa Francia estdn los de naranja, limén, agrios citricos, menta y

desterpenados.

Tabla 2 Diferentes clasificaciones de aceites esenciales importados por Francia

Diferentes clasificaciones de aceites esenciales importados por Francia
- Partida Cantidad importada en toneladas
Clasificacion . Total
arancelaria| Afo 2013 | Afio 2014 | Afio 2015 | Afio 2016 | Afio 2017
Naranja 330112 1.498 1.555 1.689 1.764 1.780| 8.286
Limon 330113 380 624 475 440 405 2.324
Agrios citricos 330119 356 406 381 412 417 1.972
Menta 330125 315 330 352 192 368 1.557
Menta piperita 330124 285 296 283 229 132 1.225
Desterpenados 330129 3.877 4.264 3.888 4.407 4.307| 20.743

Fuente: (Trademap, 2017)
Elaborado por: Emily Gonzélez, Daniela Ron

Como se puede evidenciar en la tabla expuesta, el aceite esencial que encabeza la
lista de importaciones de Francia es el desterpenado, el mismo que consiste en eliminar
los terpenos que son una clase de propiedad quimica que se encuentra en el aceite
esencial, éste ayuda a que se concentre el sabor y olor y mejore la solubilidad en el agua
(Arraiza Bermudez); los cuales llegan a convertirse en materia prima para la industria de
aromas y fragancias. Por otro lado, la importacion de aceite de naranja también tiene
representatividad en las importaciones de aceites esenciales de Francia, siguiendo con el

de limén y agrios citricos.

Las principales industrias que requieren el aceite esencial como materia prima

para diversos productos son las de salud, alimentos y perfumeria y cosmeéticos.
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La industria de salud entre los medicamentos que requieren esencias naturales estan en
un rango de 40 a 70% y de la misma manera la aromaterapia estd incrementando su
demanda por los consumidores especialmente franceses y alemanes que buscan acudir a
estas alternativas para solucion de problemas de salud especificos con el uso
exclusivamente de aceites esenciales, debido a que la calidad se exige mucho que sea
100% natural para que pueda ser usado en la aromaterapia incluso pueden ser usados de
manera oral (Seccion Econdémica y Comercial - Embajada Argentina en Francia, 2018).
Por otro lado, la industria de alimentos incrementa el uso de aceites esenciales en diversos
productos, por las exigencias de los consumidores por obtener productos naturales, usan
este producto como aromatizantes que mejoran sus recetas en alimentos. Los aceites
esenciales también se usan en productos de limpieza, productos veterinarios y de
alimentacion animal (Seccion Economica y Comercial - Embajada Argentina en Francia,
2018).

Por ultimo, la industria de fragancias y cosméticos debido a las exigencias en los
ultimos afios de productos naturales, estas industrias han incrementado el uso de
productos naturales en sus ingredientes para la obtencién del producto final. Empiezan a
posicionarse marcas que sus cosméticos son en base a extractos naturales con alto
porcentaje de los mismos. Esta tendencia se intensifica ante la preocupacion de los
consumidores al usar menos quimicos y mas productos naturales. Sin embargo, no todos
los consumidores aceptan pagar elevadas cantidades de dinero por un producto orgéanico,
no obstante, las industrias han alineado sus formulas ante la nueva tendencia que exige el

consumidor (Seccion Econémica y Comercial - Embajada Argentina en Francia, 2018).

Subsiguiente, los principales demandantes de los aceites esenciales son las
grandes industrias que requieren este insumo para la elaboracion de productos finales, es
decir, para aquellos que el aceite esencial funciona como materia prima y parte de su
cadena de suministros. Dentro de la tabla proyectada, se puede denotar que la demanda
de aceites esenciales en el mercado francés por lo general ha aumentado afio tras afio,
Ilegando a ser un producto apetecido por las grandes industrias a causa de las exigencias
del consumidor actual. Cabe mencionar, que los volimenes mas altos son usados por la
industria alimentaria en especial los aceites de especias y hierbas que se prestan para una
funcionalidad importante dentro de la fabricacion de alimentos, de igual manera los
aceites esenciales citricos, de naranja, lavanda, rosa, geranio, romero, jengibre y ajo, se

encuentra en la lista demandada por esta industria de alimentos. De acuerdo a
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publicaciones realizadas por el CBI sobre los aceites esenciales en Europa, se estima que
la demanda de aceites esenciales aumente entre 8,4% y 11,3% anual hasta los afios de
2024-2025, debido a que se comenta que la industria de cosmeticos utilizan el aceite
esencial para fines de brindar fragancias en los cosméticos naturales (CBI, 2017). De la
misma manera se conoce que Europa es uno de los mercados mas grandes de ingredientes
de fragancias naturales y de igual manera, dentro de la industria de alimentos los aceites
esenciales son usados con el objetivo de producir aromas en los diferentes alimentos y

bebidas producidas por estas industrias (CBI, 2017).

Como consecuencia se sabe que el crecimiento es el resultado del aumento de la
demanda de los consumidores hacia productos naturales de cosmeéticos, alimentos y
farmacéuticas incluidos los aromas para alimentos procesados, sin dejar de lado que la
demanda por la aromaterapia esta creciendo a pasos agigantados a nivel mundial (CBI,
2017). La demanda exigida va entre que sea 100% puro y 100% natural; puro hace
referencia a que no sea mezclado con otro aceite similar o de caracteristicas similares y
natural hace referencia a que no haya sido sometido a procesos de adulteracion mediante
la adicion de productos quimicos. Méas adelante, con los datos obtenidos de la oferta y
demanda se lograra establecer la proyeccién de ventas del proyecto.

2.4 Analisis de los Precios

El analisis de los precios sirve para determinar y estudiar la mejor forma de
ingresar y vender el producto o servicio ofertado en un mercado determinado para ver si
es viable o no. Sin embargo, no se puede olvidar el fabricante que la calidad del producto
es un factor principal para darle un precio competitivo dentro del mercado y es lo que

Ileva a que una nueva empresa pueda ser exitosa.

Para seguir con este analisis es importante dar una descripcion de qué es precio,
segun Gabriel Baca Urbina es “La cantidad monetaria a la cual los productores estan
dispuestos a vender y los consumidores a comprar un bien o servicio, cuando la oferta y
la demanda estan en equilibrio” (Baca Urbina, 2013). Este equilibrio no solamente es
regulado por la oferta y la demanda de los productores y consumidores dentro de una
sociedad sino también por entes reguladores gubernamentales. Por otro lado, el precio
también esta regulado por el costo de produccién de la fabricacion del producto para asi

tener un dicho porcentaje de ganancia y ese es supuestamente el precio final un bien
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ofrecido. No obstante, no hay como olvidar que aparte de estas tres concepciones de qué
es precio también hay que tener un costo de produccion., es decir, el precio es
determinado a traves de la materia prima y procedimientos a los que se tiene que regir la
elaboracion del producto para asi saber un coste y determinar el precio, no solo por la
demanda y oferta dada por los consumidores, sino por la calidad y distincién del producto.
Es por esta razdn que en la actualidad las empresas han decidido tecnificar su produccion
y bajar el costo de produccidn al ahorrase mano de obra y ciertos otros factores dentro de

la fabricacion del producto final para asi tener un precio méas competitivo.

Existen distintos tipos de precios, el primero es el precio internacional, éste se
utiliza para productos que estan destinados a ser exportados o importados, usualmente
estan valorados en ddlares estadunidenses, puestos en el pais de origen. Por otro lado,
existe el precio regional externo, éste habla acerca del precio que se le da aun bien o
servicio en un solo continente y es usualmente usado entre acuerdos comerciales dentro
de una region determinada. En cambio el regional interno es el precio que se la a un
articulo pero solo esta vigente para una parte especifica de un pais, esta regulado y
normalizado por leyes internas del mismo y al momento de comercializar el mismo
producto en otra parte sea del mismo pais o de otro, cambia el precio. Subsiguiente
tenemos el precio local que es valido para un grupo determinado de cierta poblacion,
usualmente se aplica en donde esta siendo producido dicho articulo. Por Gltimo, tenemos
el precio nacional el cual incluye un mismo precio para todo un pais, estas son dadas por
empresas grandes, especializadas en un sector, donde pueden tener un manejo mas preciso
del precio, la demanda y oferta del producto. Es por esto que es esencial tener un
conocimiento del precio real dentro del mercado al que nos dirigimos para asi calcular
los ingresos futuros y poder proyectarlos a cinco afios. Sin embargo, esto esta controlado
por el mercado demandado al que va a ser dirigido nuestro producto final (Baca Urbina,
2013).

Es muy importante conocer el precio del producto dentro del mercado ya que es
la base para la proyeccion de las ventas del proyecto que vamos a tener, es decir, de aqui
a cinco afios. El tipo de precio que vamos a utilizar es el precio internacional, de acuerdo
a lo mencionado anteriormente, es el precio de exportacion dentro del mercado extranjero
al que queremos penetrar y para hacer esto, hay que recalcar que no existe un precio

estandarizado de los aceites esenciales ya que existen varios factores que acttan para que
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se de esta variacion. El factor primordial que determina el precio es el porcentaje que se
puede extraer de esencia de la materia prima, es decir cada fruta o vegetal produce un
porcentaje de oscilando y de acuerdo a esto se establece el precio. Sin duda el precio que
el productor de la materia prima ofrece al mercado también es otro factor muy importante
ya que Si compramos una materia prima costosa vamos a tener un producto con un costo
mas elevado y si compramos una materia prima con mas disponibilidad vamos a tener un
producto méas econdmico y éste puede llegar a ser mas competitivo dentro del mercado
internacional. Por otro lado, tenemos que analizar el costo de produccion y la calidad del
producto que vamos a ofrecer dentro de éste mercado, ya que el precio va estrechamente
relacionada con la calidad del producto ofertado (CBI, 2017).

Segun el CBI el aceite de naranja es uno de los aceites mas econoémicos dentro de
esta industria y tiene un costo de 7-8 € por kg. Sin embargo, los precios de los aceites
esenciales desde el afio 2014 hasta la actualidad han aumentado mas o menos en tres
ddlares por kg (2017).

Es importante recalcar que nuestro producto final, es la materia prima y base para
la creacion de diferentes productos en las distintas industrias mencionadas anteriormente.
Lo cual, el precio esta determinado en base a nuestra materia prima y procedimientos para
la obtencion del aceite esencial requerido. Como ejemplo se puede establecer que el aceite
esencial se requiere para la elaboracion de un perfume, llegando a ser un producto final
con valor elevado en comparacion al nuestro, debido al valor agregado que ha aumentado

al aceite esencial.

2.5 Comercializacion del producto

La comercializacion del producto es un punto importante dentro del analisis, por
la raz6n de que se determina cuél va a ser el medio 6ptimo para que el producto llegue a
manos del consumidor o usuario industrial. Gabriel Baca Urbina define que los canales
de distribucidn es el sistema organizado que transmite la comunicacion del producto hasta
que llegue a manos de quién lo va a consumir. En el caso de los aceites esenciales se usara
el canal de distribucién hacia un usuario industrial que son los que requieren el producto

como insumo (Baca Urbina, 2013).
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Los aceites esenciales al ser un producto que al momento de ser exportado no
llegara directamente a manos de consumidores, por el contrario, llegaran a las grandes
industrias que demanden de éste producto que requieren dentro de su cadena de
suministros para la elaboracion de distintos productos. Se estima que el canal de
distribucion serd establecido de manera que nosotros como la empresa que exportaremos
el aceite esencial a las diferentes industrias fabricantes de saborizantes de alimentos,
cosméticos, aromaterapia, farmacéuticas y té de Francia, por la razén de que cada uno de
estos fabricantes de cada area son los encargados de investigar y desarrollar nuevos
aromas para distribuir a las diferentes industrias. Es por ésta manera que se llegara
directamente al fabricante importador de saborizantes de una éarea establecida debido a
que ellos son los que se encargan de dar el valor agregado de acuerdo a las diferentes
investigaciones y nuevas esencias que realicen, mientras que nosotros como exportadores
nos encargamos de dar el valor agregado de acuerdo al producto transformado, es decir

en si el aceite esencial.

lustracion 3 Cadena de comercializacion del producto

Importador:
Fabricantes de
saborizantes en

Francia
Exportador: Planta
d d -
productora de » Ik,
aceites esenciales 5 ..!—1.‘.‘#
de naranja en “ @

Ecuador

Elaborado por: Emily Gonzélez, Daniela Ron
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2.6 Producto escogido

Al concluir con el andlisis del estudio de mercado de los aceites esenciales en
Francia, se determind que en la planta productora de aceites esenciales para su exportacion
al destino de interés, el insumo que se realizara sera el aceite esencial de naranja, por las
razones que se ha visto en el andlisis de demanda que es uno de los productos que Francia
mas importa y de la misma manera obteniendo un resultado positivo ante el crecimiento de
los ultimos 5 afios. Por otro lado, en el anlisis de la oferta nos deja como resultado que la
produccién local de Francia no abastece la demanda de las grandes industrias existentes
dentro del pais, es por esta razon que tienen socios de varios paises de los que importan
para poder abastecer la materia prima requerida de las industrias de Francia como lo son
de salud, alimentos y cosméticos y perfumeria. De igual manera, se ha podido evidenciar
en el andlisis de los precios que el aceite de naranja se encuentra entre los aceites mas
econdmicos al producir y comercializar; lo cual permite que Ecuador, al poseer la
produccion de naranja en grandes cantidades, es la materia prima para la elaboracion del
aceite esencial del producto de interés, se pueda empezar con la produccién del aceite
esencial de naranja con el objetivo de comercializar a las industrias francesas siendo

competitivos a nivel mundial en cuanto a calidad y precios.

A continuacioén se podré evidenciar el crecimiento porcentual de los Gltimos 10

afios de la importacion en toneladas del aceite esencial de naranja.
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llustracion 4 Porcentaje de crecimiento del aceite esencial de naranja importado en
toneladas.

Porcentaje de crecimiento del aceite esencial de naranja importado en toneladas
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Fuente: (Trademap, 2017)
Elaborado por: Emily Gonzélez, Daniela Ron

En éste grafico se logra visualizar el crecimiento porcentual de las importaciones
de Francia del aceite esencial de naranja en los ultimos 10 afos, teniendo como resultado
que a pesar de la inestabilidad en cuanto a su crecimiento, se denota que tiene la tendencia
al crecimiento positivo dentro del mercado francés, lo cual nos da como consecuencia
que el aceite esencial de naranja ha sobresalido dentro de las importaciones de aceites
esenciales en general. Se puede determinar de esta manera qué clase de aceite esencial es
el que mayor demanda tiene y que la tendencia hacia el crecimiento sea positiva en el

mercado de interés al que se quiere incursionar.

2.7 Proyeccion de Ventas

En los datos obtenidos de la demanda y oferta del aceite esencial de naranja, se
elabor6 la proyeccion de ventas de la planta productora de aceites esenciales con el fin de
exportar a Francia. Esta proyeccién se realiz6 para determinar los 5 afios futuros a través
de un anélisis de los tltimos 10 afios de las importaciones de Francia acerca de los aceites
esenciales de naranja. La politica establecida en la empresa en base a las ventas es que el
60% de la venta el pago sera al contado y el 40% sera a crédito de 45 dias. Por esta razén

se procedio a recolectar informacion del Trademap que contribuya para lograr obtener el
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valor unitario en toneladas, es por esto que se realizo una tabla que incluya el peso en
toneladas de las importaciones de Francia y el precio FOB del aceite de naranja en los

ultimos 10 afios; esto lo podemos evidenciar en la siguiente tabla realizada.
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Tabla 3 Importaciones de Francia de aceites esenciales de naranja

Importaciones de Francia de aceites esenciales de naranja

2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 Total
Peso - tonelada 1.888 1.484 1.361 1.614 1.504 1.457 1.498 1.555 1.689 1.764 1.780 17.504
FOB $ $10.776,00 | $ 12.747,00 | $8.532,00 | $12.459,00 | $17.791,00 | $12.354,00 | $12.142,00 | $13.925,00 | $15.635,00 | $ 20.662,00 | $ 26.616,00 | $ 163.639,00
Porce”tajge‘:z' [kl 10,73% 8,43% 7,74% 9,17% 8,55% 8,28% 8,51% 8,84% 9,60% 10,03% 10,12%|  100%
Porce”tajlfgg it 6,59% 7,79% 5,21% 7,61% 10,87% 7.55% 7,42% 8,51% 9,55% 12,63% 16.27%|  100%
Valor unitari
valoruntarioen | o 520763 | 8.580,62 | $6.268.92 | $ 7.719,33 | $11.829,12 | $ 874907 | $ 810547 | $ 8.954,98 | $ 9.256,96 | $ 1171315 | $ 14.952,81
délares por tonelada
Valor unitari
alorunitarioen | o g4 | g 859 s 6273 772|s 118|$ 848|s 811|$s 895|$ 926|% 1171|$ 1495
dolares por kg

Fuente: (Trademap, 2017)
Elaborado por: Emily Gonzélez, Daniela Ron
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Al finalizar con la elaboracion de esta tabla se pudo obtener como resultado que
el valor unitario del aceite de naranja en los Gltimos 10 afios ha logrado un crecimiento,
a pesar de que en el afio 2007 el valor unitario por kilogramo era de $5,71 incrementando
poco a poco hasta lograr llegar al afio 2011 con el valor de $11,83 siendo este uno de los
afios mas representativos de la tabla y de acuerdo en los ultimos 10 afios el valor mas alto
fue en el afio 2017 con $14,95. Estos valores unitarios confirman el rango de precio de
venta obtenido del perfil de aceites esenciales. Es asi como se puede evidenciar que los
aceites esenciales hasta la actualidad han tenido un crecimiento notorio en la cantidad y

precio importado por Francia.

A continuacion se evidenciara en la siguiente tabla la base proyectada realizada a
través del método de la media movil el cual consiste en adjuntar los datos para lograr
obtener una serie de promedio. En este caso, tenemos 10 afios que seran agrupados de 3
en 3 para asi obtener el afio 11 proyectado, utilizando éste mismo método hasta llegar al
afio 19 con la formula de Excel: =PROMEDIO(AN02007; AN0O2008; ANO2009).

Teniendo esto como resultado nuestra base proyectada la cual se realizé a través de la
formula de Excel: =PROMEDIO (ANO11; ANO12; ANO13; ANO14; ANO15) lo cual

representa los 5 afios a futuro.
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Tabla 4 Proyeccién de ventas

Proyeccion de ventas
Peso
Afio proyectado en
toneladas

Afio 11 1577,67
Afo 12 1486,33
Afio 13 1493,00
Afio 14 1525,00
Afio 15 1486,33
Afo 16 1503,33
Afio 17 1580,67
Afo 18 1669,33
Afio 19 1744,33
Base Proyectada 1562,89

Fuente: (Trademap, 2017)
Realizado por: Emily Gonzélez, Daniela Ron

Se puede determinar que nuestra base proyectada de ventas en toneladas para
nuestro primer afio futuro es de 1 562,89. La cantidad del afio 1 proyectado nos da una
vision del tamafio de la planta productora de aceites esenciales que se requiere para el
futuro. Es asi como en el siguiente grafico se elaborara la proyeccién de ventas de los
siguientes 4 afios para establecer el tamafio 6ptimo de la planta productora. Como primera
instancia es importante recalcar la participacion de los paises en las importaciones de
Francia, con el objetivo de lograr obtener las proyecciones de la participacion del
proyecto en el mercado de Francia como pais. Lo cual podemos evidenciar en las

siguientes tablas y grafico.
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Tabla 5 Participacion en las importaciones de Francia

Participacion porcentual por toneladas en las
importaciones de Francia afio 2017
Paises ZZ':?SL?; c’?r? Toneladas

Brasil 28,00% 813
Alemania 12,68% 217
Espafia 11,75% 122
Reino Unido 7,01% 113
Italia 5,66% 95
Estados Unidos de América 4,96% 86
M éxico 4,19% 75
Irlanda 3,49% 70
Suiza 3,43% 35
Argentina 3,42% 29
Canada 1,15% 18
Grecia 0,81% 18
Bélice 0,70% 15
Paraguay 0,57%

Tlnez 0,33% 5
Promedio 2,31% 36

llustracion 5 Participacion en las importaciones de Francia

Fuente: (Trademap, 2017)
Elaborado por: Emily Gonzalez, Daniela Ron
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Fuente: (Trademap, 2017)
Realizado por: Emily Gonzalez, Daniela Ron
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Como se puede denotar entre el grupo de los 15 paises elegidos con una
participacion clasificada de la siguiente manera: los 5 primeros paises corresponden al
grupo con mayor participacion en las importaciones de Francia, subsiguiendo con los
otros 5 que corresponden al grupo de mediana participacion y los ultimos 5 con el grupo
de pequefia participacion. Es asi que después se realizd un promedio del grupo de mediana
y pequefia participacion para obtener el porcentaje de participacion de la planta
productora. El porcentaje que se obtuvo fue del 2,31% es decir que éste sera el porcentaje
de participacion de ventas hacia el mercado francés que adquirira el proyecto para
empezar en el afio 1. Reafirmando con la informacion anteriormente dicha se puede

evidenciar la tabla con la proyeccion de ventas de los 5 afios futuros.

Tabla 6 Prondstico de las ventas del proyecto

Prondstico de las ventas del proyecto
Afio 1 Afio 2 Afio 3 Ao 4 Afio 5
Cantidad de ventas totales en toneladas 1.562,89 1.687,92 1.822,95 1.968,79 2.126,29
Porcentaje de ventas del proyecto 2,31% 3,31% 4,31% 5,31% 6,31%
Cantidad de ventas del proyecto en toneladas 36,10 55,87 78,57 104,54 134,17
Precio unitario (US$) $ 923428 | $ 9.34509 | $ 945723 |$ 9.570,72 | $ 9.685,57
Ingresos totales $333.382,70 | $522.111,60 | $ 743.048,03 | $1.000.549,10 | $1.299.503,67

Fuente: (Trademap, 2017)

Realizado por: Emily Gonzalez, Daniela Ron

Se realizo el andlisis del prondstico de las ventas del proyecto a 5 afios a futuro,
denotando que el afio 1 es en donde la planta productora de aceite esenciales de naranja
determina el porcentaje de ventas del proyecto, el precio unitario por tonelada y los
ingresos totales de ese afio para lograr proyectar a los siguientes afios futuros hasta llegar
al afo 5 el cual es nuestro objetivo. Hay que recalcar que la cantidad de ventas totales
hacia Francia, 1 562,89, se obtiene a través de la base proyectada de las importaciones de
Francia del aceite esencial de naranja. El porcentaje de ventas del proyecto para el primer
ano, 2,31%, se obtuvo a través de las medianas y pequefias participaciones de diferentes
paises que son los proveedores de Francia. Por otro lado, la cantidad de ventas del
proyecto en toneladas se consigui6 a través de la multiplicacién de las ventas totales por
de del El

$9 234,28 por tonelada, fue determinado por el promedio del valor unitario en toneladas

el porcentaje ventas proyecto. precio unitario,

expuestas en la tabla #3. Por ultimo, los ingresos totales del proyecto, $333 382,70, se

dieron por la multiplicacion del precio unitario por la cantidad de ventas del proyecto.
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Para obtener la proyeccion del afio 2, la cantidad de ventas totales hacia Francia se obtuvo
multiplicando la cantidad de ventas totales del afio 1 por el crecimiento anual de la
industria de aceites esenciales en base a los estudios realizados por el CBI, el cual
determina que su crecimiento sera de un 8%, teniendo un resultado de 1 687,92 toneladas.
En base al mismo procedimiento, se realiza la proyeccion hasta el afio 5 del proyecto. Se
determiné que el porcentaje de ventas del proyecto tendrd un crecimiento anual del 1%,
por la razén de que el CBI anuncio en su pagina que los aceites esenciales van a tener un
crecimiento anual del 8 al 11% hasta el 2024-2025, lo cual fue una decision conservadora
para presionar el escenario normal del proyecto, ya que haciendo un analisis de riesgo
beneficio nos damos cuenta de que Ecuador no tiene representatividad en las
importaciones de aceite esencial de naranja en Francia por esta razén se toma un
crecimiento minimo dentro de lo proyectado. El precio unitario se determino para el afio
2 en base a lo proyectado para el afio 1 por la inflacion de Francia la cual seguin el
CIAFACTBOOK, tiene una representacion del 1,2% (2018), esto teniendo como
resultado un valor de $9 345,09 por tonelada , de la misma manera se realizé para los
siguientes afios. Sin embargo, Ecuador teniendo los recursos ante un mercado creciente
por la demanda, no se ha sabido aprovechar la materia prima y ofertar este producto a
nivel mundial. Debido al anélisis de las tablas realizadas, se ha podido evidenciar el
crecimiento de las importaciones de aceite esencial de naranja en Francia, por lo tanto,
las exigencias del mercado de la planta productora de aceites esenciales buscara
introducirse en esta tendencia global de una manera positiva. Logrando que las
cantidades, el valor unitario y los ingresos totales vayan incrementando a través del

tiempo de acuerdo a las necesidades y exigencias de los consumidores.

Conclusiones

Al finalizar con la elaboracion del estudio sobre el mercado francés realizado en
este capitulo, se ha logrado obtener resultados que permitieron tomar decisiones correctas
a los interesados. Es asi como se confirmd que Francia sera el destino final de las
exportaciones del proyecto por la razén de que la industria de aceites esenciales se
encuentra entre la cuarta mas importante de acuerdo a los ingresos y egresos franceses.
Se logro evidenciar que la tendencia hacia lo natural, organico y sano esta creciendo en
grandes cantidades. Los consumidores cada vez exigen mas lo que consumen y en

relacién a los aceites esenciales, se ha logrado determinar que la demanda esta
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incrementando y en base a estudios realizados se prevé que la demanda hasta 2024 tenga
un crecimiento anual del 8% debido a que se requiere como materia prima dentro de

diferentes industrias para la elaboracion de sus productos.

El aceite de naranja se logro determinar de acuerdo al CBI que corroboré con lo
obtenido en el estudio sobre el mercado francés realizado, ya que de acuerdo al estudio
de la demanda se pudo evidenciar que el aceite esencial de naranja es apetecido por las
diferentes industrias, obteniendo una mayor relevancia debido a que se requiere para la
elaboracion de varios productos, terapias, aromas, alimentos y cosméticos, y de la misma
manera se puede denotar que el precio se encuentra entre el mas econémico, en relacion
a los precios de las diferentes clasificaciones de aceites esenciales, teniendo un precio

dentro del mercado de 7 a 8 € por kg.

La proyeccion de ventas del proyecto se determind que para el primer afio se
exportara 36,10 toneladas hacia Francia, con un precio unitario por tonelada de
$9 234,28 y para los siguientes afios se determind que el crecimiento porcentual de las
ventas del proyecto del 1% anualmente hasta el afio 5 que esta representado por el 6,31%,

llegando a obtener un costo unitario de $9 685,57.

Por otro lado, para lograr incursionar en el mercado francés, se requiere ser
competitivos en cuanto a calidad y precio debido a que el canal de distribucién sera
dirigido hacia las industrias investigadores de aceites esenciales que son las encargadas
de distribuir éstos productos hacia las diferentes industrias que requieren de éste producto
como materia prima. Es por esta razon que la comercializacion del producto sera

directamente hacia las industrias fabricantes de saborizantes en Francia.
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CAPITULO 3

3. ESTUDIO TECNICO

Introduccion

El estudio técnico es necesario para determinar el tamafio del proyecto, y la
importancia de este analisis radica en los datos que nos brinde para determinar la
factibilidad, la inversion y lo necesario para cumplir con la meta proyectada. Este estudio
ayuda a determinar los diferentes métodos necesarios para tener una produccion
eficiente al ir detallando los procesos y métodos que se requieren para la realizacion del
mismo, Y saber si éste es rentable técnicamente. Se hara un analisis especifico de la
maquinaria y equipos que vamos a utilizar, la materia prima, la adecuacién de las
instalaciones, mano de obra, los proveedores y los costos; para asi poder determinar en
el siguiente capitulo el capital de trabajo que se necesita para la elaboracion del proyecto.
Existen dos autores que respaldan la importancia de este andlisis dentro de la creacion y
elaboracion de un proyecto. Los autores Gabriel Baca Urbina y Nassar Sapag Chain et
al. En sus respectivos libros hablan de la importancia que es analizar la inversion que se
va a realizar y necesitar para la implementacion de la planta. Aqui se puede evidenciar
la informacion cuantificable de los costos de operacidn pertinentes. Es asi como el autor
Gabriel Baca Urbina cita en su libro evaluacion de proyectos, que el estudio técnico
pretende resolver las siguientes preguntas dentro de la creacion del proyecto: a donde,
cuando, cdmo y con qué producir lo que se desea, para asi determinar el funcionamiento

y la operatividad del proyecto como tal (2013).

Se realizaré esta investigacion utilizando métodos y caracteristicas cualitativas y
cuantitativas. Cualitativas porque vamos a observar como se describen los eventos,
hechos y situaciones a las que tenemos que afrontar al momento de realizar este
proyecto. Cuantitativas para analizar y determinar los costos operativos y la inversion
necesaria. Para que se pueda evidenciar si es factible o no la creacion de la planta de
aceites esenciales teniendo una produccion 6ptima para ofrecer el mejor producto dentro
del mercado cumpliendo con todas las normas y estandares de calidad y que al mismo

tiempo sea competitivo, no solamente en calidad sino también en precio.

El estudio técnico tiene como objetivo analizar y determinar todo lo que conlleva

la elaboracidn técnica de un proyecto, por lo tanto son claros y precisos. Es asi como se
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procede a determinar dénde se debe localizar la planta correctamente, verificar que la
creacion del producto si sea posible, cual es tamafio 6ptimo del proyecto, cuanto es la
disponibilidad y el costo de los suministros e insumos que van a ser necesarios, la
identificacion y descripcion del proceso y por ultimo se analiza la determinacion de la
organizacion humana que se requiere para la elaboracién de la creaciéon de la planta

productora de aceites esenciales.

3.1 Localizacién de la planta productora de aceites esenciales

En este punto se determinard el lugar donde tiene que estar ubicada la planta
productora de aceites esenciales de naranja, teniendo en cuenta todas las variables para
Ilegar a tener un margen de rentabilidad alto en el sector donde se va a producir, y asi
teniendo como resultado un méaximo beneficio del costo del producto. Sin embargo, para
el autor Nissar Sapag Chain et. al. es importante que en este estudio se tomen en cuenta
dos puntos, la macro y la micro localizacion. La macro localizacion consiste en
identificar el mejor lugar para la localizacion de la planta productora; aqui se analiza la
ubicacion de los consumidores o usuarios del producto, y la localizacion de los insumos
para la elaboracion del aceite esencial, estén cerca de la planta productora, las vias de
comunicacion dentro de la ciudad, donde va a estar localizada la planta sea de facil
acceso, al igual que los modos de transporte sean adecuados para el mismo, que existan
servicios publicos, el clima, ambiente y suelos sean los ideales para la creacion y por
ultimo que las normas y regulaciones de la ciudad te permitan ubicar una planta
productora. La micro localizacion es el andlisis de donde se va a realizar la construccion
y cémo va a estar distribuida. Por lo tanto, se analizara la disponibilidad y costos de los
recursos necesarios, la mano de obra, materias primas, ubicacién de la competencia,

consideraciones ecoldgicas y costo de transporte (2011).

No obstante, para realizar este analisis existen varios métodos que nos facilitan
las variables adecuadas para tomar la mejor decision de su localizacién. EI método que
escogimos para analizar la ubicacion de la planta productora de aceites esenciales de
acuerdo al autor Gabriel Baca Urbina es el Método cualitativo por puntos. Este método
consiste en determinar los factores cualitativos para su localizacion, teniendo como

resultado una ponderacidn de estos factores, para asi poder tomar una decision (2013).
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Como primer punto se tiene que elaborar una lista de factores relevantes dentro
de la ubicacién. Para este caso de la planta productora de aceite esencial de naranja
decidimos que los factores relevantes son: la materia prima disponible, la mano de obra
disponible, los costos de los insumos, el costo de vida y el costo de transporte, ya que
de estos factores depende que el precio del producto se eleve o se reduzca. Por otro lado,
existe una asignacion relativa a la importancia que le vamos a dar a cada uno de los
factores, la suma total no puede ser mayor a uno. Subsiguiente, se comparan dos 0 mas
localizaciones en este caso vamos a analizar a la ciudad de Cuenca y Guayaquil; la
ciudad de Cuenca ya que es el lugar donde se realizo la idea de la creacién de la planta
productora de aceites esenciales de naranja, y Guayaquil ya que tiene grandes ventajas
dentro del transporte, materia prima y la mayoria de nuestros proveedores estan ubicados
en esta ciudad, al haber determinado esto vamos a calificar cada factor de acuerdo a una
escala preestablecida del 0 al 10, debido a la importancia que tienen estos factores por
su ubicacion. Por ultimo, se realiza la ponderacion multiplicando la calificacion con el
peso asignado (Baca Urbina, 2013). Este procedimiento lo vamos a visualizar en la

siguiente tabla.

Tabla 7Localizacion de la planta de aceite esencial de naranja.

Cuenca Guayaquil
Factor relevante Peso asignado Calificacion Calificacion Calificacion Calificacion
ponderada ponderada
M ateria prima disponible 0,38 6 2,28 10 3,8
Mano de obra disponible 0,12 4 0,48 6 0,72
Costo de insumos 0,22 9 1,98 10 2,2
Costo de vida 0,1 8 0,8 4 0,4
Costo de transporte 0,18 3 0,54 10 1,8
Suma 1 6,08 8,92

Elaborado por: Emily Gonzélez y Daniela Ron

A través de la elaboracion de esta tabla se puede visualizar que de acuerdo a la
suma de la calificacion ponderada el lugar mas rentable y de donde vamos a tener un
mejor beneficio es en la ciudad de Guayaquil, ya que tenemos como resultado final un
8,92 en comparacion con la ciudad de Cuenca que tenemos como sumatoria de un 6,08.
De esta manera, de acuerdo a los factores mas relevantes para la localizacion de nuestra
planta productora, la materia prima disponible, la mano de obra, costo de insumos, costo
de vida y transporte se ha llegado a la conclusion que tenemos mas facilidad y nuestro

producto se va reducir costos a través de su localizacion.
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3.2 Tamanio de la planta productora de aceite esencial de naranja

La determinacion del tamafio del proyecto depende del analisis de diferentes
variables segun Nassir Sapag et al. Estas variables son la demanda, la disponibilidad de
insumos, la localizacién y la proyeccion comercial del proyecto que serén las que nos
ayuden a tomar la mejor decision del tamafio de la planta productora de aceite esencial de
naranja (2011). Dentro de las variables para determinar el tamafio de la planta, esta la
demanda insatisfecha, que mediante la proyeccion realizada en el capitulo anterior, se
desea abastecer. La proyeccion de ventas hacia Francia para el quinto afio, seré la que
establezca el tamafio que requiere la planta productora de aceite esencial de naranja. El
tamano de la planta sera en funcién de cumplir el objetivo del proyecto, es decir, que sea
valido y eficaz la produccion de aceite esencial de naranja las veces que sea necesario al
menor costo y tratando de mantener una optimizacion en cada uno de sus procesos
productivos, teniendo en cuenta que la optimizacion va de la mano con la tecnologia que
implementemos en la planta. De la misma manera, el tamafio esta en correlacion de la
disponibilidad del financiamiento que se puede direccionar al proyecto. Existen cinco
factores que determinan el tamafio ptimo de la planta los cuales son la demanda, insumos

y suministros, tecnologia, equipos y finalmente la organizacion.

De acuerdo al analisis de la demanda y el crecimiento de mercado se obtuvo
como conclusion que la cantidad de produccion en toneladas del proyecto para el quinto
afio sera de 134,17 toneladas anuales, lo que se interpreta que la capacidad de la planta
en maquinaria y tamafio debe ser prevista para la produccién que se determina para el
quinto afio. El tamafio de la planta productora de aceite esencial de naranja sera
determinado por la estrategia de crecimiento que se ha proyectado en las ventas del
proyecto. El tamafio del proyecto solo puede aceptarse si su demanda proyectada es

superior (Baca Urbina, 2013).

Después del analisis de la localizacion del proyecto se obtuvo que seré planteada
en la ciudad de Guayaquil, debido a la cercania de los insumos, esto es importante en la
determinacion del tamafio de la planta, debido a que mientras mas lejos se encuentre
ubicado de las fuentes de insumos, mayor gastos seran implementados en el transporte

de insumos hasta la planta y esto ocasionara recargos al costo del producto. Debido a
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gue los insumos y suministros son indispensables para la obtencion del producto, se debe
elegir el tamafio en base a los insumos que nos van a abastecer los diferentes proveedores

para lograr la cantidad de aceite esencial de naranja proyectado.

La tecnologia que se decida implementar en la planta productora de aceite
esencial junto con la maquinaria esta correlacionado en la optimizacién de recursos. La
tecnologia y maquinaria que se implemente, esta relacionado con la inversion, el tamafio
y costo de produccion lo cual nos brinda una vision amplia de la capacidad en

maquinaria que se requiere para la produccion objetiva.

La organizacion en el caso de nuestro proyecto, la mano de obra que se requiere
es de un nivel medio en conocimientos técnicos en los obreros. En nuestro se puede
encontrar con facilidad la organizacion que se requiere para la elaboracion del aceite

esencial de naranja.

3.2.1 Cadena de suministros

La cadena de suministros es una de las partes mas importantes dentro de la
elaboracion y creacion de un proyecto. Durante los afos este concepto ha ido
evolucionando ya que el enfoque es mucho méas amplio y tiene un sistema mas eficaz
para determinar los factores que afectan directamente al proyecto, asi teniendo como
resultado un conocimiento preciso para invertir. De acuerdo al autor Gabriel Baca
Urbina se requiere analizar en primera instancia los proveedores de la materia prima e
insumos Yy la maquinaria correspondiente. La razon por la cual es primordial tener un
abastecimiento suficiente de la materia prima, ya que sin esto el proyecto no se puede
desarrollar, es por la razon de que muchas veces las empresas grandes se han visto
frenadas por la falta de los insumos. A parte el crecimiento del insumo, debe tener una

correlacion con el crecimiento de la empresa, para asi demostrar que la empresa va a
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obtener un crecimiento es decir, en este caso la produccién de naranja tiene que ser
mayor a la proyeccion de ventas obtenidas en el capitulo anterior para asi saber que

existe un abastecimiento necesario para la produccion del mismo (2013).

Es por esta razon que en los siguientes parrafos vamos a describir los procesos
productivos que se tienen que dar, para obtener el aceite esencial de naranja. Se estudia
la transformacion de la materia prima hasta que llegue al mercado objetivo, por lo
tanto, se realizara un andlisis a la ingenieria del proyecto, este punto tratado estudia todo
lo que incluye la instalacion y funcionamiento de la planta productora de aceites
esenciales de naranja para asi cumplir con los objetivos generales del mismo. Por ende,
tiene que existir un conocimiento técnico de todos los utensilios necesarios para producir
este producto terminado, claramente teniendo las normas de calidad exigidas al pais que
vamos a exportar y la cantidad que nuestra planta productora de aceite esencial de

naranja va a producir, para asi evitar tiempos muertos dentro de su elaboracion.

Nassir Sapag et al. estipulan que el procedimiento consiste en la transformacion
de la materia prima que es sometida a procesos de industrializacion mediante métodos
tecnoldgicos para la obtencién del producto deseado (2011), en nuestro caso, el aceite
esencial de naranja. Se requiere como primer punto, para la elaboracién del aceite
esencial de naranja la obtencion de la materia prima, en este caso es la cascara de la
naranja. Al no necesitar un estandar establecido de calidad en color, sabor, forma o
tamafio de la naranja se ha determinado establecer relaciones comerciales con los
agricultores de la materia prima en la ciudad de Guayaquil y sus alrededores, ya que de
acuerdo a su posicion geografica existe una gran produccién de la misma, por su clima.
Debido a que no existe un estandar de la apariencia, se puede optar por negociar
productos que no tengan la apariencia apta para la distribucién de los tipos de consumo,
es asi como se pueden obtener costos bajos, y un gran abastecimiento de la misma. Por
otro lado, se ha decidido implementar un sistema beneficioso para la planta, el mismo
en establecer un contrato con la cartera de proveedores formales, como aquellos que
elaboran jugos industrializados de naranja, o aquellas empresas productoras de pulpa de
naranja, con el objetivo de recolectar sus desechos de cascara de naranja, ya que lo que
se requiere para la elaboracion del aceite esencial de naranja es la cascara, mas no la

fruta, sin embargo, es importante recalcar que a pesar de que
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no existe un estandar de la apariencia establecido, se requiere que la cascara no este

descompuesta.

3.2.2 Procesos productivos

Dentro del proceso productivo se realizard una descripcion de cada una de las
actividades que se requiere para la obtencion del aceite esencial de naranja y después
realizaremos un flujograma que permitira evidenciar los procesos con los tiempos que
emplea la realizacion de cada actividad y por ultimo se elaborara una tabla con cada una
de las maquinas que se requiere. El método de extraccion que es cominmente usado por
sus ventajas y que en el proyecto lo adoptaremos sera por arrastre con vapor de agua, el
mismo que consiste en el proceso de separacion debido a que por medio del vapor de agua
se vaporiza los componentes de la materia prima, en este caso el aceite esencial de
naranja. Para la obtencidn del aceite esencial consiste en dejar pasar vapor por la materia
prima, es decir la cascara de naranja, posterior al enfriamiento los vapores se condensan
formando liquido el mismo que se separa por decantacion debido a la diferente densidad
que existe entre el agua y el aceite esencial (Guenther, 1948). EI método de destilacién
en corriente de vapor es el que mas se usa en procesos industriales, por la sencillez del

proceso, cantidad, calidad y pureza del aceite.

A continuacion vamos a analizar el diagrama de bloques ya que es un método que
se utiliza para demostrar el proceso productivo de la creacion del aceite esencial de
naranja. Este método consiste en representar cada una de las operaciones mediante
secuencia con los debidos tiempos implementados que Se necesita para generar ciertas
actividades (Baca Urbina, 2013). Cabe recalcar que las actividades que seran expuestas

son paralelas mediante los ciclos de produccion.
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llustracion 6 Diagrama de Bloques del proceso productivo

1. Recoleccion de la
materia prima.

T:2H

3. Ubicacion de la
materia prima
T: 30mnts

2. Transportar la
materia prima
T:1H

5. Extraccion de la
cascara.

T: 2H

6. Secar las cascaras.
T:1H

4., Lavar las naranjas.
T:2H

7. Preparacion de la
maquinaria.
T: 20mnts

9. Condensacion.
T:1H

8. Hidrodestilador.
T:4H

10. Control de calidad.
T: 30mnts

11. Embalaje.
T: 30mnts

12. Empaquetado.

T: 30mnts

Elaborado por: Emily Gonzélez y Daniela Ron

Como se puede evidenciar en el diagrama de bloques que engloba en el proceso
productivo, se ha determinado que el cuello de botella esté en la fase # 8, debido a que el
tiempo empleado en esta actividad es de 4 horas. Por esta razén, la empresa necesita
buscar métodos que ayuden a la tecnificacion del proceso, para ser mas eficientes y

eficaces en la hidrodestilacion.
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A continuacion se proyectara el proceso de destilacion del aceite esencial que ha

sido seleccionado para la implementacion de la cadena productiva en la planta

productora:

lustracién 7 Proceso de destilacion

Destilacion por
Arrastre con vapor

Generador
do vapor

Aceite de menta A
Agua

Fuente: (Paredo Luna & Lope Malo, 2009).

El proceso de destilacion que ha sido seleccionado es por arrastre de vpapor. A

continuacion se podra demostrar la secuencia del proceso productivo por el cual tiene

que pasar la planta productora de aceite esencial para lograr obtener una gota de aceite

esencial de naranja.

3.2.2.1 Recoleccion de la materia prima

Después de la recolecta de las naranjas y de las cascaras, se lleva la materia prima

a la planta productora donde se colocara en el cuarto frio modelo RUIXUE para mantener

la fruta en su estado Optimo, es decir fresca y evitar dafios y pérdidas de la materia prima.
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llustracién 8 Cuarto frio
Modelo: RUIXUE
Presupuesto: $ 500,00 por unidad.

Fuente: (Alibaba, 2018)

3.2.2.2 Proceso de desafectacion y lavado de la materia prima

Como siguiente punto, se desinfecta y lava la fruta con la ayuda de una maquina
industrial de lavadora de frutas TPP-800 la misma que esté disefiada para limpiar la fruta
con agua y cepillos suaves a su alrededor, lo cual deja en excelente estado para proceder
con su tratamiento. Por otro lado, se debe recalcar que tiene una capacidad de lavar 500
a 800 kg por hora, lo cual nos ayuda a abastecer la necesidad para nuestra planta

productora.

llustracion 9 Lavadora de frutas
Modelo: TPP-800
Presupuesto: $1 000,00 por unidad.

Q

topp.en:alibaba.com

’

Fuente: (Alibaba, 2018)
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3.2.2.3 Pelado de la cascara de naranja

Aparte se requiere pelar la cascara de las naranjas que vamos a comprar a los
agricultores, por lo tanto, vamos a utilizar una maquina industrial de modelo DQ-XP28
lo cual nos ayuda a extraer todo el contorno de la naranja y que su corteza este en 6ptimas

condiciones. Su produccion por hora es de 1 200 a 1 500 unidades.

llustracion 10 Peladora de naranjas

Modelo: DQ-XP28

Presupuesto: $1 000,00 por unidad.

Fuente: (Alibaba, 2018)

3.2.2.4 Deshidratacién de la cascara

Subsiguiente, se requiere que la cascara de naranja este completamente seca para
proceder a la molienda de la misma. A nivel industrial existen diferentes tipos de
secadores los cuales son: secador de dos plantas, secador de bandejas, secador en tinel,
secador de flujo transversal y el secador de cinta transportadora. La funcién que cumplen
los diferentes secadores es que debido a que la cascara del citrico, en este caso la de
naranja, es himedo, se requiere eliminar la humedad para conservar la pureza del aceite
y gque no se va mesclado con otras sustancias que alteren la esencia del aceite. El secador
que se va a utilizar en esta planta productora es el secador de bandejas, ya que la
colocacidn de las cascaras es mucho mas facil en las bandejas, también se puede graduar
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la temperatura del aire mediante unos ventiladores internos de la maquina, su limpieza es
facil y rapida y su costo es accesible (Paredo Luna & Lope Malo, 2009).

lustracion 11 Deshidratador de frutas

Modelo: WADLEY ST-02

Presupuesto: $300,00 por unidad.

wdlstore.en.alibaba.cg

Fuente: (Alibaba, 2018)

3.2.2.5 Hidrodestilacion

En la extraccion de los aceites esenciales pueden ser empleados diferentes
métodos que faciliten la obtencidn del producto deseado, entre los mas comunes estéa la
destilacion por arrastre de vapor, extraccion con disolventes, extraccion con fluidos

supercriticos y la extraccién por microondas (Paredo Luna & Lope Malo, 2009).

El siguiente proceso es el del hidrodestilador, que consiste en generar calor a la
materia prima para producir el vapor y usualmente el flujo del vapor es de manera natural.
La retorta o alambique es donde se coloca la materia que se va a destilar se sugiere que el
material de ésta maquinaria sea de acero inoxidable para que no contamine el producto y
evitar coloraciones en la esencia de naranja. La criba esta ubicada en la parte inferior de
la retorta y es lo que va a soportar el material que se va a destilar. Los tubos de conexion
deben ser amplios debido a que mientras mas grandes se efectia con mayor rapidez el
procedimiento. Por debajo de la criba se encuentra el tubo de entrada de vapor que es
donde se va a producir la condensacion del agua, es importante mencionar que el tubo
debe ser lo suficientemente grande para que se logre producir la condensacion (Paredo
Luna & Lope Malo, 2009).
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La retorta o llamado también alambique debe ser hermético y la carga de la
materia prima se debe tener cuidado que no esté comprimida, se recomienda que se
realicen separaciones para evitar que se comprima la materia prima debido a que la
mision es que el vapor atraviese correctamente las cascaras de naranja y no se aglomere
o deslice. Los cestos que se recomienda son los que no tienen agujeros pero que en el
fondo es perforado, esto facilita la carga y descarga del material en alambiques grandes.
Con ayuda de montacargas se ahorra tiempo en la movilizacion de la materia prima
(Paredo Luna & Lope Malo, 2009).

llustracion 12 Alambique
Modelo: FFAITH
Presupuesto: $20 000,00

www.nonglefarming.com
whatsapp:+86 13783679364

Fuente: (Alibaba, 2018)

3.2.2.6 Condensacién

El condensador esta a continuacion de la retorta o alambique, en este proceso se
vuelve a estado liquido los vapores condensados y productos volatiles. EI condensador
mas usado es aquel que esta compuesto por un serpentin que es ubicado en un tanque. El

agua que se utilice para el enfriamiento debe ser potable para evitar la contaminacion.
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3.2.2.7 Control de calidad

Al tener el aceite esencial se procede a tomar una muestra representativa que
verifique el control de calidad de la produccion de la planta, viendo que cumpla con todas
las normas para que pueda ser exportado. El control de calidad se realizara cada hora en
base a la produccion que ha elaborado hasta el momento. Para esto necesitaremos equipos
especializados como el control de bacterias y la incubadora de microbiologia, de la misma

manera, un quimico especialista en lo requerido.

lustracién 13 Contador bacteriano
Modelo: MSLZJ 017
Presupuesto: $150,00

Fuente: (Alibaba, 2018)
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llustracion 14 Incubadora microbiol6gica
Modelo: 303-1AS
Presupuesto: $220,00

)

ultrpsound-

Fuente: (Alibaba, 2018)

3.2.2.8 Envasado y empaquetado

Después se procede a envasar y empaquetarlo para su exportacion. Los envases
usualmente usados son compuestos de vidrio ya que preserva su estado natural, la calidad
y pureza del producto evitando reacciones quimicas o fisicas. Sin embargo, el aceite
esencial de naranja producido en esta planta productora tiene como fin ser exportado por
lo que se necesita otro tipo de envases. Los envases que se adquiriran seran provenientes
de la ciudad de Guayaquil con una capacidad de 55 galones, estos son de plastico, ideales
para transportar liquidos. Seran adquiridos de la empresa Disensa. De la misma manera,
estos son usados generalmente para productos quimicos, industriales o liquidos que
requieren de maximo cuidado para evitar su contaminacion. Por otro lado, el embalaje es
un punto importante para poder culminar la descripcion de este proceso, ya que ayuda a
la proteccidn en toda la trayectoria desde su partida, en este caso Ecuador, hasta su destino

final Francia. Para preservar de golpes o dafios.
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llustracion 15 Tanque de embalaje
Modelo: Tanque plastigama de 55 galones

Presupuesto: $20,00

Fuente: (Disensa, 2018)

3.2.3 Maquinaria necesaria

La proyeccion de la cantidad que el proyecto va a exportar hacia Francia para el
quinto afio es de 134.16 toneladas anuales, es decir que se requiere producir mensual
11.18 toneladas y diariamente estableciendo que los dias laborales son de lunes a viernes,
es decir que en total son 313 dias habiles, se requiere producir 0.43 toneladas diarias. Es
decir que la capacidad diaria de la planta productora de aceite esencial de naranja debe
ser mayor a 0.43 toneladas. En la siguiente tabla nos indica la capacidad de la maquinaria

que existira en nuestra planta productora.
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Tabla 8 Presupuesto de la maquinaria necesaria

Magquinaria necesaria para la elaboracion y comercializacion de aceite esencial de naranja

. Model | . T fio fisico| Preci itari .
Cantidad| Estado ode .0 de Caracteristicas amano fisico| Precio unitario Capacidad
Equipo en metros en USD.
Hyundai
1 Usado Porter H100 Camioén 512 X 1,97 $9.900 1.200 kg
afio 2006
2 Nuevo RUIXUE Cuarto frio 500 m3 $ 500,00 2.500 unidades
1 Nuevo TPP-800 Lavadora de naranjas 112X 1 $1.000,00 500-800 kg
1 Nuevo | DQ-xppg | Cortadoradecascarade |, o0y oas | g 100000 240-260 kg
naranja
10 Nuevo |Wadley ST-02 Secador de bandeja 0,42 X 0,52 $ 300,00 3,37 kg
Alambique- maquina de
1 Nuevo FFAITH prensensado en frio y 2X1,04 $20.000,00 1 tonelada diaria
caliente para aceite esencial
1 Nuevo MSLZJ 017 Contador bacteriano 0,28 X0,23 $ 150,00 33 muestras por dia
1 Nuevo 303- 1AS Incubadora microbioldgica [ 0,50 X 0,40 $ 220,00 50 muestras diarias

Fuente: (Alibaba, 2018)

Elaborado por: Emily Gonzélez y Daniela Ron

En esta tabla se puede rectificar que las maquinarias que se implementara en la

planta productora de aceite esencial de naranja son aptas para cumplir con el

requerimiento de produccién de aceite diario.

3.3 Modelo de gestién

Para optimizar los recursos de desecho que quedan al finalizar toda la produccién

del aceite esencial de naranja, se ha decidido realizar un modelo de gestion que nos
ayude a tener un ingreso extra y no tener tantos desperdicios. Este modelo de gestion
asegura tener un desarrollo sustentable para la planta productora, obteniendo ventaja
comercial en los desechos teniendo en cuenta a terceros interesados; para impulsar la

responsabilidad social con el entorno.

El modelo de gestion nacié debido a que se obtiene como desecho la fruta, por
la razon de que la cascara es el componente que se necesita para la obtencion del aceite
esencial de naranja. Por esta razén, se ha visto provisto incursionar estrategias
comerciales, estableciendo alianzas estratégicas con aquellas empresas que requieren a

la fruta como materia prima para la elaboracion de sus productos finales, como tenemos
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los productores formales que realizan los siguientes productos: los que realizan jugos
naturales, pulpas, dulces, etc. El costo de venta seria menor al del mercado ya que lo
importante es que no desechos productos valiosos para la humanidad y de los que se

puede obtener ingresos econémicos.

Por otro lado, se pretende implementar un plan estratégico el mismo que servira
como modelo de gestidn para la obtencion de la materia prima que se requiere para la
elaboracion del aceite esencial de naranja. Este modelo de gestion consiste en establecer
lazos comerciales con los expendios de jugos de naranjas en la ciudad de Guayaquil, y
aquellas empresas que desechan la cascara de naranja para la elaboracién de su producto.
Al esto ser un desecho para ellos y una necesidad para nosotros el costo de la materia
prima sera de menor valor lo mismo que tendra ventajas para nuestra planta productora.
Esto seré realizado a traves de una ruta de recoleccidn establecida con el transportista

de un camion de la compaiiia.

3.4 Organizacion del recurso humano y organigrama general de la
empresa

La estructura de la organizacion humana requerida para la elaboracion de la
planta productora de aceite esencial de naranja es un punto importante dentro del estudio
técnico ya que aqui vamos a poder analizar cuanto capital es necesario destinar
mensualmente para los recursos humanos de la empresa. Lo cual afecta directamente al
costo final del producto y en la eficiencia de su elaboracion, ya que cada etapa tiene que
estar coordinada, controlada y programada para que tenga una secuencia y una eficacia
en su elaboracién. Gabriel Baca Urbina recomienda que el personal escogido tiene que
ser cambiante ya que la empresa no puede depender de alguien ajeno es por eso que para
la planta productora se debe establecer los respectivos puestos de acuerdo a las aptitudes
necesarias para que se puedan desempefiar correctamente en el &mbito laboral. Tambieén,
la estructura como tal puede ir cambiando a través de los afios ya que se pueden presentar
nuevas oportunidades e ir descubriendo nuevos puestos de trabajo dentro de la
elaboracion del aceite esencial (2013). Es por esta razon que debe existir una flexibilidad
dentro del campo laboral determinado. Es importante mencionar que los costes de esta
organizacion seran analizados en el siguiente capitulo que corresponden al estudio

econdémico.
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Para reflejar todo lo anteriormente dicho se va a realizar un organigrama donde

se puede evidenciar realmente el puesto en el que cada empleado se va a desempefiar.

lustracion 160rganizacion de recursos humanos

2 Consejo de
administracion

1 Secretaria |—

1 Contantador

1 Auxiliar
Contable
| I 1
1(?;216::;(? ¢ 1 Gerente 1 Gerente de
Exterior administrativo Produccion
L 1 Auxiliar de L . 1 Supervisor de
marketing 2 Vigilantes calidad del 5 Obreros
producto y
laboratorio L
1 Chofer

Elaborado por: Emily Gonzélez, Daniela Ron

3.5 Distribucion de la planta

Luego de haber determinado el tamafio, localizacion y proceso productivo hay
gue enfocarnos en la distribucion de la planta productora de aceites esenciales de
naranja, lo cual es importante para brindar un ambiente de trabajo aceptable, que nos
permita tener un gran desempefio, teniendo todas las seguridades y velando siempre por
el bienestar de las personas que conforman la planta productora. Por esta razén Gabriel
Baca Urbina expresa en su libro de evaluacion de proyectos que existen objetivos
basicos que deben ser cumplidos dentro de la distribucién de una planta, lo cual como
primer punto es la integracion total de todo el proceso de distribucidn para asi tener un
mejor manejo de las adversidades existentes en el area de trabajo. Al igual, expresa que
se tiene que minimizar la distancia de recorrido en planta para seguir una frecuencia
dentro de su proceso de distribucion; y debe existir una seguridad y el cuidado de las

personas que estan dentro de la planta.
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La distribucion de la planta afecta directamente al manejo de los materiales la
manipulacion de las maquinas, inventarios y productividad de los trabajadores. La
distribucion que se elegira para la planta productora de aceite esencial de naranja es la
distribucion por producto, debido a que esta distribucion esta correlacionada con la
secuencia de la produccion que se realiza, es decir, la secuencia de las maquinarias, con
los respectivos trabajadores que seran quienes manipulen. Los ensambles de la cadena
productiva son estratégicos para evitar el desperdicio de tiempo o producto debido a que
el trabajo es continuo y es guiado por procesos estandarizados. Esta distribucion es
comunmente usada para grandes cantidades, personal especializado y maquinarias

costosas.

El balance de la materia prima esta determinado en que en cada proceso de la
cadena productiva existe un producto principal y subproductos que pueden generar valor
comercial. En nuestro caso de la planta productora de aceite esencial de naranja, el sub
producto con valor comercial serd la naranja sin cascara, la misma que sera vendida a
los expendios donde se realizan jugos, postres, pulpas o cualquier tipo de empresas que

requieran las naranjas como materia prima, para la elaboracion de productos finales.
Para verificar esto vamos a utilizar el método del diagrama del recorrido el cual

consiste en determinar la distribucion de las areas que se necesitan para la produccion

del aceite esencial de naranja. Lo cual se puede evidenciar en el siguiente plano:
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llustracion 17 Plano de distribucién de la planta productora de aceite esencial de

naranja
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Elaborado por: Ing. Victor Parra

3.6 Proceso de exportacién del aceite esencial

Para realizar la exportacion del producto, se tiene que cumplir con la normativa
vigente establecida por la entidad publica “Aduana del Ecuador”, lo cual brindan un
servicio a los ciudadanos ecuatorianos para exportar. Por lo tanto, en los siguientes
parrafos se describira el respectivo proceso de exportacién. De igual manera, se podra
observar de manera detallada el proceso que se encuentra en la pagina web de la Aduana
como Anexo # 1.

Segun la Aduana, se entiende como exportacion a un régimen aduanero que
facilita la salida definitiva de mercancias dentro del territorio aduanero ecuatoriano
hacia el extranjero, cumpliendo las disposiciones y normativas establecidas (ADUANA,
2018). Por ende, para iniciar con este proceso se tiene que obtener la firma electronica

dada por el Banco Central del Ecuador con el objetivo de realizar una declaracion
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aduanera de exportacion (DAE) en el sistema utilizado Ilamado ECUAPASS, este
sistema ecuatoriano, ayuda a los especialistas de la rama del comercio exterior realizar
las importaciones y exportaciones. Los datos que estaran mencionados en la DAE son
todos los datos basicos del exportador, la descripcion de la mercancia como esta en la
factura original, datos del consignante, el destino a donde va a ser importada la
mercancia, las cantidades que estan siendo exportadas, el peso de la mercancia y mas.
De igual manera se tiene que adjuntar al ECUAPASS una factura comercial original, las
autorizaciones previas para la carga y el certificado de origen electronico si es que el

producto que va a ser exportado lo tiene (ADUANA, 2018).

Una vez subidos estos papeles y aceptados; la mercancia ingresa a la Zona
Primaria del distrito en donde se va a embarcar, ya que una Zona Primaria son los
muelles, puertos aeropuertos, depdsitos publicos o privados donde se almacenan y
receptan mercancias y la autoridad aduanera tiene control y vigilancia, es aqui donde se
almacena y se revisa que todo esté de acuerdo para su exportacion. Subsiguiente, al
exportador se le avisara si es que se le asignd algun tipo de aforo a la mercancia; existen
tres tipos de aforo, el primero es el automatico el cual consiste en que la mercancia se
valida a través de la declaracion aduanera dada por el ECUAPASS aqui la autorizacion
de salida de la mercancia es rapida y automatica, también hay el aforo documental el
cual sirve para confirmar los datos expuestos en toda la documentacion presentada a la
ADUANA por lo que se asigna alguien a cargo del tramite y se revisan los datos
electrénicos y la documentacion expuesta para asi dar el permiso de salida de la
mercancia si es que no existe alguna novedad en la carga, y por ultimo tenemos el aforo
fisico intrusivo el cual sirve de igual manera para verificar o examinar fisicamente que
la mercancia declarada esta en el mismo estado en el que se encuentra en la mercancia
en el contenedor, que no haya sido remplazada y que cumpla con la descripcion y origen
real de la mercancia declarada (ADUANA, 2018).

Al cumplir con esta secuencia dispuesta por la entidad que regula, la ADUANA
se despacha nuestra mercancia de Ecuador hacia al pais de destino, en este caso Francia,
y para esto tenemos que seguir las regulaciones francesas y asi desaduanizar para que
Ilegue a nuestro consumidor, sin embargo como politicas de la planta productora de
aceite esencial de naranja, la desaduanizacion la tiene que realizar nuestro cliente francés

es por eso que nuestra responsabilidad llega solo hasta que la mercancia fue embarcada.
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Por lo tanto, se va a negociar en términos FOB. Teniendo ciertas obligaciones el
vendedor y el comprador. El vendedor, por un lado, tiene la obligacion de entregar la
mercancia a bordo del buque elegido por el comprador en el puerto mas cercano y de
mayor preferencia, es decir, tiene que realizar el despacho de la exportaciéon de la
mercancia, siguiendo todos los pasos anteriormente mencionados para su despacho. El
comprador también tiene que cumplir con ciertas obligaciones, lo cual es designar y
reservar el buque para que la mercancia pueda ser despachada, correr con los gastos y
riesgos inherentes a la mercancia, esto es por si pasa algo con el producto el responsable
es el comprador, de la misma manera se hace de la desaduanizacion de su mercaderia

(PROCOMER, 2010). Se demostrara el proceso a través del siguiente grafico.

llustracion 18 Incoterm FOB

ﬁ _ FoB

PROCOMER Transferencia de Responsabilidad
igz Precio de mercancia:
- Incluye Fletes, Seguros,
TP Maniobras hasta cruzar la
- FOB borda del buque y Despacho
——— de Export.
A
Aduana Aduana

Export Import.

. T --ﬁﬁ——""mmﬁu
\Vendedor Puerto de | |Pueno de Comprador
Embarque | | Destino

< >
Riesgo del Vendedor Riesgo y responsabilidad del Comprador

Entregar mercancia cruzando la “borda” Contratar Transporte y Seguro hasta destino

del buque y Efectuar despacho de Export. Efectuar el despacho de Importacion

Fuente: (PROCOMER, 2010)

Por otro lado, como politica de la planta productora de aceite esencial de naranja
se tiene responsabilidad comercial hasta después que el producto llegue a su destino, ya
que esta politica esta incluida a traves de la garantia de calidad.

Sin embargo, es necesario tener en cuenta que la mercancia producida de aceite
esencial de naranja para poder ser exportada, tiene que cumplir con normas técnicas que

regulan la calidad del producto. Estas normas elaboradas por la Organizacion Mundial
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de la Salud denominada CODEX ALIMENTARIUS el mismo que habla acerca de las
normas de aceites vegetales especificos, se puede encontrar el documento completo en
el Anexo # 2. Esta normativa regula a nivel internacional la calidad y estandares que

deben ser cumplidos.

No obstante, existen varios procedimientos que se deben cumplir al importar un
producto a Francia, entre los que se indican que si las mercancias tienen un valor inferior
a 1 000 euros y un peso inferior a 1 000 kg se tiene que realizar una declaracion verbal
en aduana y presentar la factura, por el contrario, si los valores son superiores a eso se
tiene que presentar en aduana una declaracion sumaria es decir manifestar si es aéreo o
maritimo, al igual que realizar una declaracién de derecho comun es decir presentar el
documento Unico administrativo y todos los documentos que respaldan a la mercancia,
para que asi se proceda a la autorizacion de la entrada. La autorizacion sera notificada a
través de un portal de PRODOUANE, donde mediante una conexion a internet se puede
obtener un resultado automatico, lo cual facilita y agilita el servicio de aduanas (Unién
Europea, 2018).

Ademas, el primero de enero del 2011 la Organizacion Mundial de Aduanas
conjuntamente con la Unidén Europea implementd un nuevo sistema de control de
importaciones llamado Import Control System (ICS) (European Commision, 2016), con
el objetivo de tener un mayor control en los flujos de mercancias al momento de su
importacion. Uno de los requisitos es que deben presentar antes del ingreso de la
mercancia una declaracién sumaria de ingresos a la oficina de aduana del pais de llegada
(Santander TradePortal , 2018).

Asimismo, uno de los documentos necesarios para el despacho de la aduana dentro
de la Union Europea segun el Trade Helpdesk como primer punto y uno de los més
necesarios es la factura comercial, lo cual es un documento de prueba del pago o
cancelacion entre comerciante y consumidor, contiene la informacién basica sobre la
transaccion e incluye datos especificos de las operaciones realizadas, detallando los
bienes comercializados. No se exige un formato especifico para la elaboracion de la
misma, pero si que se entregue la original y al menos una copia y estas pueden ser
presentadas en cualquier idioma y como otro punto, se tiene la Declaracion del Valor en
Aduana, el cual es un documento que debe presentarse manifestando que el valor de las

mercancias no exceda de 20 000 euros y debe ser entregada en un formato especial;

61



bajandose el modelo de figura en el Anexo 8 del Acto Delegado de Medidas Transitorias
del Codigo Aduanero de la Unidn (CAU) establecido por el Reglamento de la Unidn
Europea, donde consta la aplicacion del Codigo Aduanero Comunitario, junto a esto se

debe presentar el Documento Unico Administrativo.

Igualmente, se debe definir el valor de la transaccion para fijar el valor en aduana,
siendo este valor el de las mercancias, incluidos todos los costes, hasta el primer punto
de entrada en la Union Europea. De acuerdo al despacho de mercancias, para los medios
de transporte que van a ser utilizados, se requiere cumplir con los documentos
establecidos, como son el Conocimiento de embarque maritimo, el conocimiento de
embarque FIATA, carta de porte por carretera (CMR), conocimiento aéreo (AWB), carta
de porte por ferrocarril (CIM), Cuaderno ATA y Cuaderno TIR. De acuerdo al medio de
transporte utilizado en la importacién, se necesita presentar el documento respectivo a las
autoridades aduaneras del Estado miembro de la Union Europea (European Commission
, 2015).

Los diferentes documentos usados de acuerdo al medio de transporte establecido

son los detallados a continuacion:

El conocimiento de embarque (B/L) es un documento que sirve de constancia de
que las mercaderias fueron recibidas por parte del transportista, éste documento es
otorgado por una compafiia naviera, se detallan los datos de la mercancia, el buque y el
puerto de destino y el transportista queda obligado a brindar el documento al destinatario.
Cuando la mercaderia esta dafiada o en mal estado, se entrega el conocimiento de
embarque con reservas, por el contrario, cuando la mercancia se ha recibido en buenas

condiciones, es el conocimiento de embarque limpio (European Commission , 2015).

El conocimiento de embarque FIATA es un documento creado por la Federacion
Internacional de Asociaciones de Transitorios y Asimilados (FIATA) que sirve en los

casos en los que el transporte es multimodal o combinado (European Commission , 2015).

La carta de porte por carretera (CMR) es un documento que permite que el
remitente obtenga las mercancias a su disposicion durante el transporte, este documento
denota los datos del transporte internacional, debe estar firmado por el transportista y la
persona remitente y se entrega cuatro CMR. Los mismos que el primero es para el

remitente, el segundo para el transportista, el tercero incluyen con la mercancia y se
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entrega al destinatario y el cuarto se lo debe devolver al remitente cuando ha sido firmado
y sellado por el destinatario.

El conocimiento de embarque aéreo (o carta de porte aéreo AWB) es un
documento de constancia del contrato entre el remitente y la compafiia aérea. Consta de
tres documentos originales y varias copias, los originales es para cada uno de los
interesados y las copias pueden ser para constancia o para entregar en diferentes lugares

que puedan ser requeridos.

La carta de porte por ferrocarril (CIM) es un documento que se requiere cuando
la mercancia es transportada por este medio. Se entregan cinco documentos debido a que
el original incluye con las mercancias, otro se entrega al remitente y las otras las conserva

el transportista (European Commission , 2015).

Los cuadernos ATA (Admission Temporaire/Temporary Admission) éstos
documentos aduaneros lo brindan las Camaras de Comercio de la mayoria de paises
industrializados que permite la importacion temporal con exencion de derechos de aduana

y gravamenes (United Nations Economic Commission for Europe, 2018).

Los cuadernos TIR son documentos aduaneros, de transito aduanero en donde se
aplica cuando las mercancias sean transportadas en vehiculos para el transporte
internacional o en contenedores seguros con garantia de validez internacional (United

Nations Economic Commission for Europe, 2018).

Por otro lado, se tiene el seguro de transporte de mercancias que es un contrato
que se da entre la entidad aseguradora y el asegurado, en el cual se indemniza la carga si
algo va mal en el trayecto a su destino, ya que se puede dar una mala manipulacion,
transporte o disturbios en el camino. Aqui es importante hacer la aclaratoria de que el
seguro de responsabilidad civil del transportista es muy diferente al seguro de transporte,
ya que éste cubre la responsabilidad del titular de los riesgos, la compensacion o la
indemnizacién de la carga. En cambio, el otro solo cubre la responsabilidad del

transportista y esta regulado de otra manera.

Cabe recalcar, que la indemnizacion se da dependiendo el medio de transporte en
el que venga la carga y el valor de la mercancia. Si la carga viene por transporte por
carretera, se rige por el Convenio relativo al Contrato de Transporte Internacional de
Mercancias por Carretera (Convenio CMR), firmado en Ginebra en 1956. Lo cual
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expresa que el transportista no es responsable de las pérdidas o dafios ocasionados a las
mercancias si es que cumple con los siguientes tres requisitos: fue por vicio propio de la

mercancia, por fuerza mayor y por falta imputable al cargador o al destinatario.

Sin embargo, dentro de la norma de la Union Europea no se habla acerca de la
indemnizacion relacionada con el transporte de mercancias. El transporte por ferrocarril
estd regulado en el Convenio relativo a los Transportes Internacionales por Ferrocarril
(Convenio CIM), firmado en Berna en 1980. Aqui consta que no es responsable la
compaiiia ferroviaria por los dafios de la mercancia si los dafios fueron causados por vicio
propio de la mercancia, fuerza mayor o por una falta imputable al cargador o al
destinatario. El transporte maritimo esté regulado por el Convenio internacional para la
unificacion de ciertas reglas en materia de conocimiento de embarque de 1968. La naviera
no es responsable de pérdidas o dafios ocasionados en las mercancias si se dan por vicios
propios de la mercancia y pérdida de peso durante el transporte, negligencia o falta por
parte de la tripulacion, incendio, no estar el bugque condiciones de navegabilidad, fuerza
mayor, huelgas o cierres patronales, negligencia del cargador, defectos ocultos a bordo,

salvamento o tentativa de salvamento de vidas o bienes en el mar.

Ademas, el transporte aéreo el cual estd normalizado por el Convenio de Varsovia
de 1929 y el Protocolo de Montreal de 1975; no tiene responsabilidad por dafios o
pérdidas de la mercancia siempre y cuando sus causales no sean de fuerza mayor es decir
tomaron todas las medidas necesarias para evitar que algo pase, que el dafo provenga de
un mal pilotaje o navegacion y que la parte lesionada haya sido causante o contribuido
del dafo. No obstante todas sus especificaciones deben constar en la carta de porte aéreo

(European Commision , 2016).

La lista de carga (P/L) o packing list es un documento que se adjunta a la factura
comercial y documentos de transporte. Este documento facilita informacién de la
mercancia debido a que se detallan pesos, dimensiones, marcas y demas caracteristicas
que ayuden a entender la naturaleza de los productos importados, es necesario para el
despacho de aduana y puede ser presentada en cualquier idioma, sin embargo se

recomienda que se traduzca al inglés (European Commision , 2016).

Por ultimo, tenemos la Declaracion de importacion (DAU), la cual indica que
todas las mercancias que entren a la Unién Europeas deben ser declaradas en la aduana

del estado al que se importd. Esta declaracion se realiza a través del documento Unico
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Administrativo de acuerdo al Codigo Aduanero de la Unién Europea. Esta puede ser
presentada a través de un sistema informatizado conectado a las autoridades aduaneras, o
presencialmente en las oficinas de aduanas designadas. Los datos mas relevantes que
deben constar en la declaracion son: quienes son los representantes de la importacion y
exportacion de la mercancia, el destino aduanero, la identificacion de las mercancias,
localizacion y embalaje, toda la informacién de los medios de transporte, el pais de origen,
el pais de destino, informacion comercial y financiera, licencias de importacion,
certificados de inspeccion, documentos de origen, factura original y la declaracién y
modo de pago de los impuestos a la importacidén. Usualmente se utilizan tres ejemplares,
el primero se quedan con las autoridades del Estado miembro en el que comienza el
tramite el segundo es enviado al estado de destino y el tercero en cuanto la autoridad

aduanera selle, es enviado al destinatario (European Commision , 2016).

Conclusiones

Una vez que se ha logrado culminar con el andlisis técnico, logrando evidenciar
que para la seleccion de la localizacion dptima de la planta productora de aceite esencial
de naranja, se realiz6 una tabla asignando valores para el peso asignado y la calificacion
ponderada, obteniendo un valor de 8,92 que corresponde que la ubicacién sera en la
ciudad de Guayaquil por la accesibilidad a la materia prima y se logra abaratar costos
para la planta productora de aceite esencial de naranja. Por otro lado se logré analizar el
tamafio de la planta debido a que se requiere que la produccion sea de 134,16 toneladas
para el afio quinto, analizando la cadena de suministros y produccién se logré determinar
que el proceso de produccion sera la destilacion por arrastre de vapor consiguiendo las
mejores maquinas que logren producir la cantidad requerida con el funcionamiento de

los 5 afios proyectados.

Se realiz6 también el analisis productivo con el debido tiempo que se requiere
para realizar cierta actividad y se llegd a la conclusién de que la actividad que mas
tiempo se emplea es el proceso de hidrodestilado, ésta ocupando 4 horas diarias dentro
del proceso para obtener el aceite esencial. Por esta razon se ha requerido la mejor

maquinaria, para lograr ser productivos en el menor tiempo. Por otro lado, se logro
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determinar que la maquinaria establecida para la planta productora, es apta para cumplir

con el requerimiento diario de produccion.

Siguiendo con este analisis se logré obtener un modelo de gestion para la
obtencion de la materia prima que nos permita tener costos mas bajos, ya que consiste
en obtener la cascara de naranja de expendios formales donde se permita realizar
contratos que determine la calidad y cantidad necesaria, donde sus desechos sean la
cascara y por otro lado durante nuestro proceso productivo obtenemos de desecho la
fruta sin céascara, lo que se logré obtener como politica de la planta productora de aceite
esencial de naranja es vender estos desechos para quienes requieren de esto como

materia prima.

El organigrama de la empresa se llegd a concluir que se requiere de 18 personas
para laborar en la planta productora incluyendo 2 personas en el consejo administrativo,

ya que son las que estan creando esa planta productora de aceite esencial.

En la distribucion de la planta se obtuvo como conclusion que las maquinas
deben ir en secuencia del proceso para la obtencion del producto final, para evitar

desperdicios de insumos y tiempo.

Finalizando, con el proceso de exportacion se llego a la conclusion de que nuestra
responsabilidad sera solo hasta que la mercaderia sea embarcada y el importador sera
quien realice todos los tramites de desaduanizacién, esto dando como resultado que la
negociacion se realizara en términos FOB. Sin embargo, tenemos que destacar que de
acuerdo a politicas internas de la planta, tenemos una responsabilidad comercial de
postventa, es decir, la garantia cubre la calidad y cantidad del aceite esencial que ha sido

comercializado.
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CAPITULO 4

4. ESTUDIO ECONOMICO

Introduccion

El estudio econémico nos ayuda a analizar el proyecto desde una vision del campo
monetario enfocada en la rentabilidad del proyecto. Se analizara el monto de inversiones,
y cantidad de dinero necesaria para realizar la plata productora y llevar a cabo con el
proyecto, por ende también se analizaran los costes pertinentes a la misma. Para la
realizacion de este analisis se utilizardn conocimientos de contabilidad y el manejo de las
tecnologias de informacion y comunicacion denominadas TICS para asi tener como

resultado la rentabilidad del proyecto.

Segun el autor Gabriel Baca Urbina se analizara la determinacién de los costes, lo
cual abarca los costes de produccidn, los costes administrativos, los costes de venta y los
costes financieros, para asi ver el costo total de la operacion de la planta productora de
aceite esencial de naranja. Concluyendo asi con la determinacion de la inversién total del
proyecto es decir la inversion fija y diferida lo cuales son la base para calcular el monto
de las depreciaciones y amortizaciones anuales, es un punto inicial para realizar el punto
de equilibrio. No obstante, paulatinamente se tiene que realizar el cronograma de
inversiones y el capital de trabajo para asi, al recopilar la informacion necesaria, crear la
tasa minima aceptable de rendimiento (TMAR) y la tabla de pago de la deuda, para asi
tener como resultado el flujo neto de efectivo de la planta productora de aceite esencial
de naranja (2013).

Este proceso va estar resumido en el siguiente cuadro segun Gabriel Baca Urbina:
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lustraciéon 19 Proceso del estudio econdmico

Ingresns

Cosros financieros
tabla de pago de la deuda
Estado de resultados

Costos rotales produccion-
administracidn-venras-financieros

Punto de equilibrio
Inversion roal
fija y diferida

Diepreciacion y amortizacian Balance general

Capirtal de trabajo

) . Evaluacion economica
Costo de capiral

Fuente: (Baca Urbina, 2013)

4.1 Determinacion de los costes

El costo o el coste es un consumo realizado de forma virtual o efectiva para
cumplir con un fin determinado para la realizacion de ciertas actividades (Baca Urbina,
2013). El coste es la necesidad de la materia prima, el tiempo empleado y todos aquellos
gastos que definan su particion en el proceso productivo. Por ende, se toma en cuenta a
la hora de planificar y formar un proyecto. Sin embargo, es importante recalcar que para
Gabriel Baca Urbina existen los costes operativos y no operativos (2013). Estos costes
serén analizados a partir del afio O hasta el afio 5 seglin corresponda.

4.1.1 Coste de la materia prima
El coste de la materia prima se relaciona en base a la cantidad en el requerimiento
de acuerdo con la proyeccion de ventas anualmente que se establecid en el estudio de

mercado. A continuacion se proyectara la cantidad y costo requerido anualmente para la

elaboracion del aceite esencial de naranja.

68



Tabla 9 Analisis de la materia prima de naranja anualmente

Analisis de la materia prima de naranja anualmente

Afo 1 Ao 2 ARfo 3 Afo 4 Ao 5
Cascara de
naranjaen 93,89 145,30 204,34 271,88 348,92
toneladas
Cascara de

naranja en Kg

93.887,45 145.304,49 204.341,75 271.883,50 348.918,02

Aceite obtenido
en toneladas 36,1 55,87 78,57 104,54 134,16
para exportar

Aceite obtenido

en KK 36.100,00 55.870,00 78.570,00 104.540,00 134.160,00

Coste por unidad| $ 003 $ 003|$ 003 $ 003|$ 0,03
Cantidad de
naranjas

necesarias para
el procedimiento

1.877.749,05 | 2.906.089,73 | 4.086.834,98 | 5.437.669,96 | 6.978.360,46

Coste total anual [ $ 46.943,72 | $ 87.182,69 | $ 122.605,05 | $ 163.130,10 [ $ 209.350,81

Elaborado por: Emily Gonzalez y Daniela Ron

En la tabla anteriormente expuesta, se puede evidenciar la cantidad en toneladas
de naranja requerida para obtener la cascara que se necesita para proceder a la obtencion
del aceite esencial de naranja. Se realiza un analisis de la cantidad de materia prima en
toneladas con sus respectivos costos para obtener el coste que se va a generar de la materia
prima anualmente para determinar si se encuentra dentro del pardmetro de rentabilidad
del proyecto. Determinando que la cascara de naranja pesa 50gramos, es decir 0,00005

toneladas y una naranja entera pesa 200 gramos, es decir, 0,00200 toneladas.

De acuerdo al estudio realizado por Maria José Velasquez Nufiez de la
Universidad de las Américas en la ciudad de México, determina que de 0,000684
toneladas de cascara, se obtiene 0,00236 toneladas de aceite esencial de naranja. Este
estudio nos ayuda a realizar una correlacion entre la cantidad de toneladas requeridas para

obtener la cantidad de aceite esencial necesario para la exportacion.

De igual manera, se ha realizado la adquisicién de las naranjas a través de los
agricultores ecuatorianos en la zona de las provincias del Guayas y Bolivar, ya que de
acuerdo al reporte estadistico del sector agropecuario realizado por el Instituto Nacional
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de Estadistica y Censo se expresa que es aqui donde existen cultivos permanentes de

mayor produccion.

Realizando convenios con el propdsito de mantener un precio estandar en todas
las épocas de produccion de naranjas, siendo de $0,03 ctvs. por unidad. De igual manera
buscando aplicar el comercio justo para asi poder aportar a nuestra economia ecuatoriana
(2010). Los costes de la materia prima se requieren obtener, lo necesario para la
produccién para lograr la exportacion proyectada anualmente. Cada afio varia el valor

requerido de la materia prima en base a lo necesario de las ventas anuales.

4.1.2 Coste de mano de obra

El coste de sueldos y salarios estan denominados como costes administrativos,
determinando asi los valores salariales necesarios para la creacion de la planta productora
de aceite esencial de naranja. Teniendo en cuenta que esta proyectada a trabajar un solo
turno de trabajo comprendido por 8 horas diarias de lunes a viernes. Esto se puede
observar a continuacién en los roles de pago realizados de cada afio hasta completar al
quinto afio que es el tiempo que se ha proyectado. Los roles de pago estan realizados en
forma anual y de igual manera, los beneficios estan tomados de manera anual, por lo que

incluye todas las provisiones mensuales.
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Tabla 10 Rol de pagos del afio 1

Rol de pago del afio 1

Cargo gzgz?r?(lj Salario por S?)Iearzt;)nr;or Pg?f; I)((j:)“ Pg?; I)((jlov In—lg—;?'(tailos Pé?l?ortnzu IECE/SE A’F;; ggr:gjln Total Costo apo—ll—’(tjgzz) al L qu_i d_o a Total costo
o persona | snualmente | anual anual anual 11,15% | CAP1% | 9,45% Empleado | bs 21 6006| eGP por cargo
Consejo de administracion 2 $ 500,00 ($ 6.000,00 |$ 50000 (% 38600|% 6.88600 (% 669,00|% 6000]|$% 567,00 | $ 7.048,00 [$ 1.296,00 | $ 6.319,00 [ $ 14.096,00
Secretaria 1 $ 39348 (% 472176 | $ 39348 (% 38600 | % 550124 (% 52648 |$ 4722 $ 446,21 | $ 562873 [$ 1.01990|$ 5.05503 | $ 5.628,73
Contabilidad 1 $ 42476 [$ 5.097,12 |$ 42476 | $ 38600 % 590788 (% 56833 |% 5097 (9% 481,68 | $ 6.04550 | $ 1.100,98 | $ 5.426,20 | $ 6.045,50
Auxiliar contable 1 $ 39348 (% 4.721,76 | $ 39348 $ 38600 |$ 550124 (% 52648 |$ 4722 $ 446,21 | $ 562873 |$ 1.01990|$ 5.05503 | $ 5.628,73
Gerente de comercio exterior 1 $ 500,00 | $ 6.000,00 |$ 50000 (% 38600|% 6.88600 (% 66900 ]|% 6000]|$% 567,00 [ $ 7.048,00 | $ 1.296,00| $ 6.319,00 | $ 7.048,00
Auxiliar de marketing 1 $ 39348 (9% 472176 | $ 39348 $ 38600 % 550124 ($ 52648 |$ 4722 $ 446,21 | $ 562873 [$ 1.01990 | $ 5.05503 | $ 5.628,73
Gerente administrativo 1 $ 500,00 | $ 6.000,00 |$ 500,00 (% 38600|% 6.88600 (% 669,00]|% 6000]|$% 567,00 | $ 7.048,00 [$ 1.296,00 | $ 6.319,00 | $ 7.048,00
Vigilantes 2 $ 390,00 |$ 4.680,00 | $ 390,00 % 38600|% 545600 (% 521,82 |% 46,80 | % 44226 [ $ 558236 $ 1.010,88|$ 5.013,74 | $ 11.164,72
Gerente de produccién 1 $ 500,00 | $ 6.000,00 |$ 500,00 (% 38600|% 6.88600 (% 66900]|% 6000]|3% 567,00 [ $ 7.048,00 | $ 1.296,00 | $ 6.319,00 | $ 7.048,00
zﬂ;ﬁ;&z}:e calidad y 1 $ 500,00 $ 6.000,00 | $ 500,00 |$ 38600 (% 6.88600|$% 669,00 (% 60,00|$ 567,00 [ $ 7.048,00 $ 129600 |$ 6.319,00 | $ 7.048,00
Obreros 5 $ 39341 (9% 472092 |$ 39341 (% 38600|% 550033 (% 52638 |% 4721 (% 446,13 | $ 5.627,79 | $ 1.019,72|$ 5.05420 | $ 28.138,97
Chofer 1 $ 39758 (% 477096 |$ 39758 % 38600 |$ 555454 (% 531,96 |$ 47,71 | $ 450,86 | $ 5.683,36 [$ 1.030,53 |$ 5.103,68 | $ 5.683,36
Total 18 $ 5.286,19 | $ 63.434,28 | $ 5.286,19 | $ 4.632,00 | $ 73.352,47 | $ 7.072,92 | $ 634,34 | $ 599454 | $ 75.065,20 | $ 13.701,80 | $ 67.357,93 | $ 110.206,73
Salario basico unificado $ 386,00

Elaborado por: Emily Gonzélez y Daniela Ron

Fuente: (Ministerio del Trabajo, 2018)
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En el rol de pagos realizado para el primer afio de la planta productora de aceite
esencial de naranja, con el nimero de 18 empleados requeridos, se establecio el salario
por persona rigiéndose en lo que menciona el Ministerio de Trabajo ecuatoriano, en el
que proyecta una lista de salarios sectoriales para el 2018 y rigiéndose a la ley que ampara
al empleador en el que ninguno puede recibir un salario por debajo del salario béasico
unificado (SBU) que ha sido establecido para cierto afio. Sabiendo de la misma manera,
que el SBU para el primer afio es de $386,00. El coste administrativo para el primer afio
es de $110 206,73. En el primer afio no se toma en cuenta vacaciones y fondos de reserva,
debido a que estos rubros se toman en cuenta a partir del primer afio que cumple el

empleador. Por otro lado, los empleadores seran decir que del sueldo se resta este valor.
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Tabla 11 Rol de pago del afio 2

Rol de pagos del afio 2

- " Total
Person.?l Salario por Salariopor | Pago XIIl | Pago XIV Total Aporte Aportacion | Fondo de Provisiones| Total Costo | aportadoal | Liquidoa Total costo
Cargo Requerid ersona persona Sueldo Sueldo Ingresos Patronal [ IECE/SE | personal Reserva Vacaciones| Empleado IESS recibir oF Cardo
0 P anualmente anual anual anual 11,15% | CAP 1% 9,45% 8,33% P 21 60% P g
d (1]

Consejo de 2 $ 500,00 | $ 6.000,00 | $ 500,00|% 390,00 (% 6.890,00 [$ 669,00 | $ 60,00 ($ 567,00 % 499,80 |% 250,00 |$ 7.052,00
administracion ' B ! ' D ' ' ' ' ' T $ 1.296,00 | $ 7.072,80 [ $ 15.603,60
Secretaria 1 $ 39348 ($ 4.721,76 | $ 39348 ($ 390,00 ($ 550524 |$ 52648 ($ 4722 ($ 44621 ($ 39332 |$ 196,74 |$ 563273 |$ 1.01990 | $ 5.649,10 | $ 6.222,79
Contabilidad 1 $ 42476 |$ 509712 ($ 42476 [$ 390,00 ($ 591188 |$ 56833 |% 5097 |$ 48168 $ 42459 |$ 21238 $ 6.04950 | $ 1.10098 | $ 6.067,17 | $  6.686,47
Auxiliar
contable 1 $ 39348 ($ 4.721,76 | $ 39348 |$ 390,00 | $ 550524 | $ 52648 ($ 4722 ($ 44621 |$ 39332 |$ 196,74 |$ 5.632,73 $ 101990 | $ 564910 |8 622279
Gerente de
comercio 1 $ 6.000,00 ($ 500,00 |$ 390,00 $ 6.890,00 | $ 669,00 % 60,00 |$ 567,00 $ 499,80 |$ 250,00 ($ 7.052,00
exterior $ 500,00 $ 1.296,00 [$ 7.072,80 | $ 7.801,80
Auxiliar de
marketing 1 $ 30348 $ 472176 |$ 39348 |$ 390,00 |$ 550524 |$ 52648 |$ 4722 |$ 44621 ($ 39332 |$% 196,74 |$ 5.632,73 $ 101000 | $ 564910 |$ 620270
Gerente
- 1 $ 500,00 $ 6.000,00 | $ 500,00 $ 390,00 |$ 6.890,00|$ 669,00|% 6000|% 567,00($ 499,80 |$% 250,00|$ 7.052,00 $ 120600 |$ 707280 |$  7.801.80
Vigilantes 2 $ 390,00 |$ 4.68000|$ 390,00 ($ 390,00 |$ 546000 % 52182 |9% 4680 |$ 44226 |$ 38984 |$ 19500 ($ 558636 [ $ 1.010,88 [ $ 5.60258 | $ 12.34241
Gerente de
produccion 1 $ 500,00 $ 6.000,00 ($ 500,00 |$ 390,00 $ 6.890,00 | $ 669,00 |$ 60,00 |$ 567,00 $ 499,80 |$ 250,00 $ 7.052,00 $ 129600 | $ 7.07280 | $  7.801,80
Supervisor de
calidad y 1 $ 6.000,00 | $ 500,00 $ 390,00 |$ 6.890,00|$ 669,00|$ 60,00|% 567,00($ 499,80 |% 250,00|$ 7.052,00
laboratorista $ 500,00 $ 1.296,00 [$ 7.07280 | $ 7.801,80
Obreros 5 $ 39341 |9% 472092 |3% 39341|% 390,00 ($ 550433 ($ 52638 |$ 4721 ($ 44613 |$ 39325|% 196,71 |$ 563179 |$ 1.019,72 | $ 5.648,16 | $ 31.108,76
Chofer 1 $ 39758 (% 47709 [$ 39758 ($ 390,00 |$ 555854 |$ 531,96 |$ 47,71 |$ 45086 | $ 39742 ($ 198,79 ($ 568736 |$ 1.03053|$ 570390 [ $ 6.283,57
Total 18| $ 5.286,19 | $ 63.434,28 | $ 5.286,19 | $ 4.680,00 | $ 73.400,47 | $ 7.072,92 | $ 634,34 | $ 5.994,54 | $ 5.284,08 | $ 2.643,10 | $ 75.113,20 | $ 13.701,80 | $ 75.333,10 | $ 121.900,38
Salario basico
unificado $ 390,00

Elaborado por: Emily Gonzélez y Daniela Ron

Fuente: (Ministerio del Trabajo, 2018)
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El presente rol de pagos que ha sido elaborado, corresponde al segundo
afio proyectado de la planta. Para la proyeccion del SBU del presente afio se establecio lo
que el actual presidente del Ecuador, Lenin Moreno, quien menciond que el SBU para el
siguiente afio sera de $394,00. En este rol de pagos se requiere realizar las provisiones
para vacaciones y el fondo de reserva que corresponde a un 8, 33% del salario establecido

por cargo. El total de costes administrativos para el segundo afio es de $ 122 157,82.
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Tabla 12 Rol de pagos del afio 3

Rol de pagos del afio 3

. L, Total
Personal |Salario por Salario por | Pago XIIl | Pago XIV Total Aporte Aportacion | Fondo de Provisiones| Total Costo | aportado al | Liquido a Total costo
Cargo Requerido rsona persona Sueldo Sueldo Ingresos Patronal | IECE/SE | personal Reserva vVacaciones| Emoleado IESS recibir or cardo
q pe anualmente anual anual anual 11,15% CAP 1% 9,45% 8,33% P 21 60% P E
Consejo de
administracion 2 $ 500,00 | $ 6.000,00 | $ 500,00 | $ 400,00 $ 6.90000 ($ 669,00 $ 6000 |$ 567,00 $ 499,80 | $ 250,00 ($ 7.062,00 | $ 1.296,00 | $ 7.082,80 [ $ 15.623,60
Secretaria 1 $ 400,00 [ $ 4.800,00 | $ 400,00 | $ 400,00 $ 560000 ($ 53520 $ 4800 |$ 45360 | $ 399,84 | $ 20000 ($ 572960 | $ 1.03680 | $ 5.74624 | $ 6.329,44
Contabilidad 1 $ 42476 | $ 509712 | $ 42476 | $ 400,00 $ 592188 ($ 56833 $ 5097 |$ 48168 | $ 42459 | $ 21238 ($ 6.059,50 [ $ 1.100,98 | $ 6.077,17 [ $ 6.696,47
gl:tq;kl)&:‘; 1 $ 400,00 [ $ 4.800,00 | $ 400,00 | $ 400,00 | $ 560000 ($ 53520 ($ 4800 |$ 45360 | $ 399,84 | $ 200,00 ($ 5.729,60 | $ 1.036,80 | $ 5.746,24 | $ 6.329,44
Gerente de
comercio 1 $ 500,00 ([ $ 6.000,00 | $ 500,00 $ 400,00| $ 6.900,00 ($ 669,00 $ 60,00|$ 567,00 $ 499,80 | $ 250,00 [ $ 7.062,00| $ 1.296,00 | $ 7.08280 | $ 7.811,80
exterior
ﬁ;ﬂzﬁ:{j 1 $ 400,00 [ $ 4.800,00 | $ 400,00 | $ 400,00 | $ 560000 ($ 53520 $ 4800 |$ 45360 | $ 399,84 | $ 200,00 ($ 572960 | $ 1.036,80 | $ 5.746,24 | $ 6.329,44
adm?ﬁ;’:;‘:m 1 $ 50000 [ $ 6.00000|$ 50000 |$ 40000 |$ 690000 |$ 669,00 |$ 6000|$ 567,00 |$ 499,80 | $ 250,00 |$ 7.062,00 | $ 1.29600 | $ 7.082,80 | $  7.811,80
Vigilantes 2 $ 400,00 [ $ 4.800,00 | $ 400,00 | $ 400,00 $ 560000 ($ 53520 $ 4800 |$ 45360 | $ 399,84 | $ 200,00 ($ 572960 | $ 1.036,80 | $ 5.746,24 | $ 12.658,88
frz’ggzilgi 1 $ 50000 [ $ 6.00000|$ 50000 |$ 40000 |$ 690000 |$ 669,00 |$ 6000|$ 567,00 |$ 499,80 | $ 250,00 |$ 7.062,00 | $ 1.29600 | $ 7.082,80 [ $  7.811,80
Supervisor de
calidad y 1 $ 500,00 ([ $ 6.000,00 | $ 500,00 | $ 400,00| $ 6.900,00 [ $ 669,00 $ 6000|$ 567,00 $ 499,80 | $ 250,00 [ $ 7.062,00| $ 1.296,00 | $ 7.08280 | $ 7.811,80
laboratorista
Obreros 5 $ 400,00 [ $ 4.800,00 | $ 400,00 | $ 400,00 $ 560000 $ 53520 $ 4800 |$ 45360 | $ 399,84 | $ 20000 ($ 572960 | $ 1.036,80 | $ 5.746,24 [ $ 31.647,20
Chofer 1 $ 400,00 [ $ 4.800,00 | $ 400,00 | $ 400,00 $ 560000 ($ 53520 $ 4800 |$ 45360 | $ 399,84 | $ 20000 ($ 5.72960| $ 1.036,80 | $ 5.746,24 | $ 6.329,44
Total 18 $5.324,76 | $ 63.897,12 | $ 5.324,76 | $ 4.800,00 | $74.021,88 | $ 7.124,53 | $ 638,97 | $ 6.038,28 | $5.322,63 | $2.662,38 [ $ 75.747,10 | $13.801,78 | $ 75.968,61 | $ 123.191,11
Salario basico
unificado $ 400,00

Elaborado por: Emily Gonzélez y Daniela Ron

Fuente: (Ministerio del Trabajo, 2018)
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La presente tabla corresponde al rol de pagos proyectado para el tercer afio, en
donde se realizd un promedio del aumento del SBU en base a los Gltimos 5 afios para
obtener el aumento aproximado del mismo. Como resultado se obtuvo que para este afio
se pretende un alza al SBU de $10,80 es decir obteniendo un resultado $404,80.
Realizando todo los valores pertinentes a pagar que establece la ley ecuatoriana, nos da

un valor total anual para el tercer afio de $124 060,20.
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Tabla 13 Rol de pago del afio 4

Rol de pagos del afio 4

. L, Total
Personal |Salario por B | LR | TR0 1LeiE] Aporte e Provisiones| Total Costo | aportado al | Liquidoa | Total costo
Cargo Reauerido rsona persona Sueldo Sueldo Ingresos Patronal | IECE/SE | personal Reserva Vacaciones| Emoleado IESS recibir oF CArdo
q pe anualmente anual anual anual 11,15% | CAP 1% 9,45% 8,33% P 21 60% P 9
adi:)i:isgggifjn 2 $ 500,00 [ $ 6.000,00 | $ 500,00 | $ 409,00 | $ 6.909,00 ($ 669,00| $ 60,00 |$ 567,00| $ 49980 $ 250,00 $ 7.071,00 | $ 1.296,00 | $ 7.091,80 [ $ 15.641,60
Secretaria 1 $ 409,00 | $ 4.908,00 | $ 40900 | $ 409,00 $ 5726,00 ($ 547,24 [$ 49,08 |$ 46381 $ 40884 $ 20450 ($ 585852 | $ 1.060,13 | $ 587553 | $ 6.471,85
Contabilidad 1 $ 42476 | $ 509712 | $ 42476 | $ 409,00 [ $ 5.930,88 ($ 56833 $ 5097 | $ 481,68 $ 42459 [ $ 21238 $ 6.06850 [ $ 1.100,98 | $ 6.086,17 | $ 6.705,47
g:tqalkl)é:; 1 $ 409,00 | $ 4.908,00 | $ 40900 | $ 409,00 $ 5726,00 ($ 547,24 [ $ 49,08 |$ 46381 | $ 40884 $ 20450 ( $ 585852 $ 1.060,13 | $ 587553 | $ 6.471,85
Gerente de
comercio 1 $ 500,00 | $ 6.000,00 | $ 500,00 ($ 409,00 $ 6.909,00 | $ 669,00 $ 6000 |$ 567,00 $ 499,80 | $ 250,00 | $ 7.071,00 | $ 1.296,00 | $ 7.091,80 | $ 7.820,80
exterior
ﬁua):lllleiri:; 1 $ 409,00 | $ 4.908,00 | $ 40900 | $ 409,00 $ 5726,00 ($ 54724 $ 49,08 |$ 46381 $ 40884 $ 20450 ($ 585852 | $ 1.060,13 | $ 587553 | $ 6.471,85
admfsir;':zivo 1 $ 500,00 | $ 6.00000|$ 500,00 |$ 409,00 |$ 690900 $ 669,00 |$ 6000|$ 567,00 $ 499,80 | $ 250,00 | $ 7.071,00 | $ 1.296,00 | $ 7.091,80 | $ 7.820,80
Vigilantes 2 $ 409,00 | $ 4.908,00 | $ 40900 | $ 409,00 $ 5.726,00 ($ 547,24 [ $ 49,08 |$ 46381 $ 40884 $ 20450 ( $ 585852 $ 1.060,13 | $ 587553 | $ 12.943,70
;ngszlgi 1 $ 50000 |$ 6.00000|$ 50000|$ 40900 |$ 690900 (% 66900 |$ 6000|$ 567,00 $ 499,80 | $ 250,00 | $ 7.072,00 | $ 1.296,00 | $ 7.091,80 | $ 7.820,80
Supervisor de
calidad y 1 $ 500,00 | $ 6.000,00 | $ 500,00 | $ 409,00 $ 6.909,00 ($ 669,00 [ $ 60,00 |$ 567,00 $ 499,80 [ $ 250,00 [ $ 7.071,00 [ $ 1.296,00 | $ 7.091,80 [ $ 7.820,80
laboratorista
Obreros 5 $ 409,00 | $ 4.908,00 | $ 409,00 ( $ 409,00 $ 572600 | $ 54724 | $ 4908 |$ 46381 (3% 40884 |$ 20450 $ 585852 | $ 1.060,13 | $ 5.87553 | $ 32.359,26
Chofer 1 $ 409,00 | $ 4.908,00 | $ 40900 | $ 409,00 | $ 5726,00 ($ 547,24 [$ 49,08 |$ 46381 $ 40884 $ 20450 ( $ 585852 $ 1.060,13 | $ 587553 | $ 6.471,85
Total 18 $5.378,76 | $64.545,12 | $ 5.378,76 | $ 4.908,00 | $74.831,88 | $ 7.196,78 | $ 645,45 | $ 6.099,51 | $ 5.376,61 | $2.689,38 | $ 76.574,60 | $13.941,75 | $76.798,35 | $ 124.820,65
Salar'l(? basico $ 400,00
unificado

Elaborado por: Emily Gonzélez y Daniela Ron

Fuente: (Ministerio del Trabajo, 2018)
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En el rol de pagos para el cuarto afio, en el promedio para la obtencion del SBU
resulté que el alza es de $10,16 dando como resultado de $414,96. Cabe destacar que el
salario por persona cambid en base al SBU alcanzado para ese afio. El valor requerido

anual para el cuarto afo es de $125 899,76.
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Tabla 14 Rol de pagos del afio 5

Rol de pagos del afio 5

Total
_ lari Pago XIIl | PagoXIV |  Total A ion | F - o
Personal |Salario por Salario por ago ago ota porte Aportacion S Provisiones| Total Costo | aportado al | Liquidoa [ Total costo
Cargo Reauerido rsona persona Sueldo Sueldo Ingresos Patronal | IECE/SE | personal Reserva Vacaciones| Emoleado IESS recibir oF Cargo
q pe anualmente anual anual anual 11,15% CAP 1% 9,45% 8,33% P 21 60% P 9

Consejo de
e 2 $ 500,00 | $ 6.000,00|$ 50000[$ 417,60|$ 691760 | $ 669,00 | $ 60,00 |$ 567,00 |$ 499,80 | $ 250,00 | $ 7.079,60 | $ 1.296,00 | $ 7.100,40 | $ 15.658,80
Secretaria 1 $ 417,60 | $ 501120 | $ 417,60 | $ 417,60 | $ 584640 [ $ 55875 | $ 50,11 [$ 47356 | $ 41743 | $ 208,80 | $ 598170 | $ 108242 | $ 599907 | $ 6.607,94
Contabilidad 1 $ 42476 | $ 500712 | $ 42476 | $ 41760 | $ 593948 |$ 56833 | $ 5097 [ 48168 |$ 42450 | $ 212,38 $ 607710 | $ 110098 | $ 6.00477 | $ 6.714,07
g‘r’]’t‘:t'j; 1 $ 417,60 | $ 501120 | $ 417,60 | $ 41760 | $ 584640 [ $ 55875 | $ 5011 [$ 47356 | $ 41743 | $ 208,80 | $ 5.981,70 | $ 1.08242 | $ 599907 | $ 6.607,94
Gerente de

comercio 1 $ 500,00 | $ 6.000,00|$ 50000|$ 417,60| % 691760 | $ 669,00 | $ 60,00 |$ 567,00 | $ 499,80 | $ 250,00 | $ 7.079,60 | $ 1.296,00 | $ 7.100,40 | $ 7.829,40
exterior

fn”a’;'g:: 1 $ 417,60 | $ 501120 | $ 417,60 | $ 41760 | $ 584640 | $ 55875 | $ 50,11 [$ 47356 | $ 41743 | $ 208,80 | $ 5.981,70 | $ 108242 | $ 599907 | $ 6.607,94
adm(?rfir:t?zivo 1 $ 500,00 | $ 6.000,00|$ 50000[$ 417,60 |$ 691760 | $ 669,00 | $ 60,00 |$ 567,00 | $ 499,80 | $ 250,00 | $ 7.079,60 | $ 1.296,00 | $ 7.100,40 | $  7.829,40
Vigilantes 2 $ 417,60 | $ 501120 | $ 417,60 | $ 417,60 | $ 584640 | $ 55875 | $ 5011 [$ 47356 | $ 41743 $ 20880 | $ 598170 | $ 1.082.42 | $ 599907 | $ 13.215,87
;zrgﬂzlgi 1 $ 500,00 | $ 6.00000|$ 50000([$ 417,60 |$ 691760 | $ 669,00 | $ 60,00 |$ 567,00 | $ 499,80 | $ 250,00 | $ 7.079,60 | $ 1.296,00 | $ 7.100,40 | $ 7.829,40
Supervisor de

calidad y 1 $ 500,00 | $ 6.000,00|$ 50000[$ 417,60|$ 691760 | $ 669,00 | $ 60,00 |$ 567,00 |$ 499,80 | $ 250,00 | $ 7.079,60 | $ 1.296,00 | $ 7.100,40 | $  7.829,40
laboratorista

Obreros 5 $ 417,60 | $ 501120 | $ 417,60 | $ 417,60 | $ 584640 | $ 55875 | $ 50,11 [$ 47356 | $ 417,43 | $ 20880 | $ 598170 | $ 1.082.42 | $ 5.999,07 | $ 33.039,68
Chofer $ 417,60 | $ 501120 | $ 417,60 | $ 41760 | $ 584640 [$ 55875 | $ 5011 |$ 47356 | $ 41743 | $ 20880 | $ 598170 | $ 108242 | $ 599907 | $ 6.607,94

Total 18 $5.430,36 | $65.164,32 | $ 5.430,36 | $ 5.011,20 | $75.605,88 | $ 7.265,82 | $ 651,64 | $ 6.158,03 | $5.428,19 | $2.715,18 | $ 77.365,32 | $14.075,49 | $77.591,22 | $ 126.377,76
Salar_l(? basico $ 417,60

unificado

Elaborado por: Emily Gonzélez y Daniela Ron

Fuente: (Ministerio del Trabajo, 2018)
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Finalizando con la realizacién del rol de pago para el quinto afio, en donde el
calculo del promedio del SBU para éste afio tiene un incremento de $9,79 es decir de
$424,75. Se estima que para costes administrativos del quinto afio se requiera de un valor
de $127 672,34 para cubrir con cada uno de los roles correspondientes a los que emplean

dentro de la planta productora de aceite esencial de naranja.

Tabla 15 Resumen del rol de pagos en el horizonte del proyecto

Proyeccion de roles de pago
Cargo Personal | 1501 Afi0 2 Afio 3 Afio 4 Afi0 5
Requerido

CEEDCE 2 $ 14.09600 | $ 1560360 | $ 1562360 | $ 15.641,60 | $ 15.658,80
administracion

Secretaria 1 $ 562873 |$ 622279 |$ 632044 |$ 647185|$ 6.607,94
Contabilidad 1 $ 604550 | $ 668647 |$ 669647 |$ 670547 | $ 671407
AL 1 $ 562873|$ 622279 |$ 632044 |$ 647185 |$ 6.607,94
contable

Gerente de

comercio 1 $ 7.04800|$ 7.801,80|$ 7.811,80 | $ 7.820,80 | $  7.829.40
exterior

Aubdliar de 1 $ 562873|% 622279|$ 632044 |$ 647185|$  6.607,94
marketing

Gerente 1 $ 7.04800|$ 7.801,80 % 7.811,80 | $ 7.820,80 | $  7.829.40
administrativo

Vigilantes 2 $ 1116472 | $ 1234241 |$ 1265888 | $ 1204370 [ $ 13.215.87
EEEBES 1 $ 704800 |$ 7.801,80|$ 7.811,80 | $ 7.820,80 | $  7.829.40
produccion
Supervisor de

calidad y 1 $ 7.04800|$ 7.801,80|$ 7.811,80 | $ 7.820,80 | $  7.829.40
laboratorista

Obreros 5 $ 2813897 | $ 3110876 | $ 31.647,20 | $ 32.359,26 | $ 33.039,68
Chofer 1 $ 568336|$ 628357 |% 632044 |$ 647185 |$ 6.607,94
Total 18 | $ 11020673 | $ 121.900,38 | $ 12319111 | $ 124.820,65 | $ 126.377,76

Elaborado por: Emily Gonzélez y Daniela Ron

Fuente: (Ministerio del Trabajo, 2018)

En esta tabla se puede visualizar un resumen de los costes administrativos. Los

roles de pagos para los 18 empleados que estardn involucradas dentro de diferentes

actividades y cargos en la planta productora de aceite esencial de naranja, nos indica el

coste anual administrativo que la planta productora requiere para cubrir estos costes de

acuerdo a las ventas. Dentro de este valor esta cada una de las aportaciones salariales que

percibe el empleado y de la misma manera los salarios para cada trabajador de acuerdo a

su cargo, se obtuvo de la lista de salarios sectoriales expuesta por el Ministerio de Trabajo
ecuatoriano 2018.
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4.1.3 Costes indirectos de fabricacion y logistica

Continuando con el analisis se obtiene los costes indirectos de fabricacion y
logistica. Dentro de este grupo se encuentra los articulos de oficina que han sido cotizados
por la empresa mayorista de articulos de oficina ubicada en la ciudad de Guayaquil

denominada Olmedo Alvarez C.A. Los datos se podran visualizar en la siguiente tabla.

Tabla 16 Articulos de oficina anualmente

Articulos de oficina anualmente

Producto Cantelrc:ades C_ostej Cf)ste C?ste Cf)ste Cf)ste C?ste

unidades unitario| afol afio 2 ano 3 ano 4 afio 5
Resmas de
papel 156] $ 3,00 | $ 408,00 | $468,00 | $468,00 | $468,00 [ $468,00
Esféros 1201 $ 0,25 |$ 2500 | $ 30,00 $ 30,00 ($ 30,00 [$ 30,00
Clips 500( $ 0,02 ($ 500 ($ 10,00 | $ 10,00 | $ 10,00 | $ 10,00
Grapas 2000{ $ 0,01 |$ 10,00 | $ 20,00 [ $ 20,00 | $ 20,00 | $ 20,00
Grapadora 3/$ 500|% 10,00 | $ 1500 $ 15,00 ($ 1500 [ $ 15,00
Folders 100/ $ 005|$ 250|$% 500|% 500($% 500($ 5,00
Perforadora $ 100({$ 200|$ 300|$ 300|% 300($ 3,00
Resaltadoreq $ 050($ 100|$ 200|$ 200|$ 200($ 200
Correctores $ 050($ 100|$ 200|$ 200|%$ 200($ 200
Agendas 201 $ 3,00 $ 30,00 % 6000 (% 6000 (|$ 6000 (|$ 60,00

Total $494,50 | $615,00 | $ 615,00 | $615,00 | $ 615,00

Elaborado por: Emily Gonzélez y Daniela Ron
Fuente: (Olmedo Alvarez C.A, 2018)

En el detalle de costes de articulos de oficina que ha sido realizado, se puede
evidenciar un coste anual de $615,00 destinado para estos articulos de oficina para el

correcto funcionamiento en las areas administrativas.

4.1.4 Costes de materiales de produccion

De la misma manera se procede a analizar los costes de materiales de produccion
anualmente. Estos costes son analizados de acuerdo a las necesidades de los empleados
en base a la cantidad existente dentro de la planta productora. La cotizacion de precios se
obtuvo en Mi Comisariato en la ciudad de Guayaquil. A continuacién se presentara la

tabla realizada.
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Tabla 17 Costes de materiales de produccién

Costes de materiales de produccion

Cantidad N - o o
Coste | Coste afio | Coste afo N Coste afio | Coste afio
Producto en . Coste afio 3
. unitario 1 2 4 5
unidades

Guantes

denitrilo | $5500,00 | $ 0,06 |$ 275,00 [$ 330,00 |$ 33000 |$ 330,00 |$ 330,00
Papel
higiénico
industrial| $ 104,00 | $ 260 [$ 22533 | $ 27040 |$ 27040 |$ 27040 |$ 27040
Jabon
para
manos | $ 100,00 [$ 150 |$ 12500 [$ 150,00 |$ 150,00 | $ 150,00 [ $ 150,00
Toalla
parabafio] $ 600]|% 100($ 500 ($ 6,00 | $ 6,00 | $ 6,00($ 6,00
Batas |$ 14,00 |$2000|$ 23333 |$ 280,00 |$ 280,00 | $ 280,00 | $ 280,00

Uniformes| $ 36,00 [ $ 10,00 | $ 300,00 | $ 360,00 | $ 360,00 ($ 360,00 |$ 360,00
Malla
para

cabello de
tela $ 1400|% 125($ 1458 |% 1750($ 1750($ 1750|$ 17,50

Total $1.178,25 | $1.413,90 | $ 1.41390 | $1.413,90 | $1.413,90

Elaborado por: Emily Gonzalez y Daniela Ron
Fuente: (Mi Comisariato , 2018)

La presentacion de la tabla de costes de materiales de produccion nos brinda
informacidn del presupuesto anual que se requiere para éstos productos. Estos productos
seran para el uso de los empleados dentro de la planta de produccién y para desarrollar

correctamente el proceso de la cadena productiva del aceite esencial de naranja.

4.1.5 Costes de mantenimiento

Subsiguiente, se analiza los costes de mantenimiento de la planta productora de
aceite esencial de naranja que fueron cotizados en Mi Comisariato de la respectiva ciudad.
En los articulos para el mantenimiento se establece que se realizara la compra cada 2
meses a excepcion del engrasante para las maquinas que se adquirira mensualmente y del
desinfectante debido a que se requiere una cantidad de 100 unidades anualmente debido
a la manipulacion de alimentos y del aceite, los empleados deberan usar frecuentemente

el desinfectante. A continuacién se encontrara la tabla con los respectivos valores.
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Tabla 18 Costes de mantenimiento

Costes de mantenimiento

Cantidad| Coste Coste Coste Coste Coste Coste
Producto . L ~ o ~ o o
requeridalunitario| afiol afno 2 ano 3 afno 4 ano 5
Escoba 6% 500(|% 2500 (% 30,00 % 30,00 |% 30,00 ($ 30,00
Recogedor 6[$ 200|9$ 10,00 ($ 12,00 | % 12,00 | $ 12,00 ($ 12,00
Trapeador 6|$ 6,00|%$ 30,00(% 36,00 |$ 36,00|$ 3600 |% 36,00
Detergente
25kg 20| $ 15,00 | $ 285,00 | $300,00 | $300,00 [ $ 300,00 | $300,00
Cloro caneca 6] $ 20,00 | $105,00 [ $120,00 | $120,00 | $ 120,00 | $120,00
Engrasante
para las
maquinas 12| $ 15,00 | $ 160,00 [ $180,00 | $ 180,00 | $ 180,00 | $ 180,00
Desinfectante
industrial 100{ $ 1,50 | $ 148,50 | $ 150,00 | $150,00 | $ 150,00 | $ 150,00
Total $ 763,50 | $828,00 | $828,00 | $ 828,00 | $828,00

Elaborado por: Emily Gonzélez y Daniela Ron
Fuente: (Mi Comisariato , 2018)

Como se visualiza en la presente tabla, se requiere la adquisicion de una serie de

productos para el mantenimiento anual de la planta productora, la misma cantidad se

requiere cada afio, obteniendo un resultado de $828 anualmente, que son destinados para

el mantenimiento.

4.1.6 Costes de servicios basicos

De la misma manera se analizan los siguientes costes que son los que engloban

los servicios basicos. Estos costes estan establecidos para maquinaria, personal e

instalaciones dentro de la planta productora de aceite esencial que requiere el uso de estos

servicios, las cotizaciones fueron realizados a las empresas publicas de servicios basicos

en Guayaquil como lo es la Empresa Eléctrica, Interagua y CNT. Se puede visualizar el

analisis en la siguiente tabla.
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Tabla 19 Costes de servicios basicos

Coste de servicios basicos

. . | Coste afio | Coste afio | Coste afio | Coste afio | Coste afio

Servicio
1 2 3 4 5

Agua | $2.386,88 | $2.864,25 | $2.864,25 | $ 2.864,25 | $ 2.864,25
Luz $1.04761 | $1.257,14 | $1.257,14 | $ 1.257,14 | $1.257,14
Teleféno | $ 117,78 | $ 120,001 $ 120,00 | $ 120,00 ($ 120,00
Internet | $ 270,00 [$ 300,00 |$ 300,00 ($ 300,00|%$ 300,00
Total |$3.822,27 | $4.541,39 | $4.541,39 | $ 4.541,39 | $4.541,39

Elaborado por: Emily Gonzélez y Daniela Ron
En la presente tabla se puede denotar el coste anual de servicios basicos, en donde
se especifica la utilizacion de éstos servicios para consumo propio de los empleados y

dentro de los procesos productivos.
4.1.7 Costes de embalaje

A continuacion se detallara la cantidad requerida de los tanques para exportacion
del producto elaborado.

Tabla 20 Coste de embalaje

Coste de embalaje
Afio Cant[i dad C_ostcnj Coste t?tal
en unidades| unitario por afo
Costeafiol [$ 150,00 $ 20,00 |$ 3.000,00
Costeafio2 [$ 269,00($ 20,00 |$ 5.380,00
Costeafio3 [$ 378,00($ 20,00|$ 7.560,00
Costeafio4 [$ 503,00($ 20,00|$ 10.060,00
Costeaio5 [$ 64500($ 20,00 | $ 12.900,00

Elaborado por: Emily Gonzélez y Daniela Ron
Fuente: (Disensa, 2018)

Para la determinacion de los tanques para la exportacion del aceite esencial de
naranja se procedio a analizar la capacidad del tanque vs. la cantidad que se requiere
exportar por afio. Un tanque tiene una capacidad de 55 galones transformados a toneladas
se obtiene 0,208175 por tanque. En el primer afo se requiere exportar 36,10 toneladas es

decir qué anual se requiere la cantidad de 180 tanques.
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4.2 Determinacion de la inversion

Por otro lado, también necesitamos analizar la inversion necesaria para la
implementacion de la planta productora. Esto nos conlleva a determinar que esta
compuesto por todos aquellos egresos de dinero que se requieren realizar una sola vez al

iniciar el proyecto incluido el capital de trabajo (Allen , Myers, & Brealey, 2010).

4.2.1 Inversion del terreno y la obra civil

En la presente tabla seran expuestos la inversion del terreno y la obra civil para la
creacion de la planta productora de aceite esencial de naranja. Por esta razon se evaluaron
diferentes compafiias de bienes y raices de acuerdo a la ubicacion necesaria y establecida
en el Estudio Técnico, donde determinamos la localizacion 6ptima. Se determino que la
mejor oferta se encuentra en Ecuador Vive; y de la misma manera se realizo cotizaciones
con diferentes Ingenieros y Arquitectos donde su costo abarca la mano de obra y los
materiales requeridos para su realizacion, la cual se escogio6 la mejor oferta de todas. En

el siguiente cuadro podemos visualizar los costes establecidos.

Tabla 21 Inversion total del terreno y la obra civil

Inversion total del terrenoy la obra civil

Concepto Cantidad de metros cuadrado | Precio por metro cuadrado Precio total
Terreno 750( $ 110,00 | $ 82.500,00
Obra civil 750] $ 300,00 | $ 225.000,00

Total $  307.500,00

Elaborado por: Emily Gonzélez y Daniela Ron

El terreno necesario fue determinado por reglamentos de construccion
preestablecidos dentro de la Camara de Construccién y de acuerdo a los equipos y
necesidades de la planta productora establecidas en el Estudio Técnico. Debido a que la
empresa de bienes y raices Ecuador Vive, nos brinda la mejor cotizacion la cual se
encontrd el metro cuadrado en un precio de $110,00 ddlares y lo que se requiere es una
medida de 25 X 30 metros cuadrados de la superficie terrestre, el cual nos da un valor
total de $82 500,00 dolares. De la misma manera tenemos la obra civil cotizada por el
Ingeniero Victor Parra, el cual en su proforma detalld el precio incluido material y mano

de obra que corresponde a $300.00 el metro cuadrado, dando un costo total de
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$225 000,00 délares. Concluyendo asi que la inversion en obra civil y terreno es de $307
500,00. Esto se encuentra determinado en la inversion, debido a que es un coste que se

requiere obtener antes de empezar con el funcionamiento de la produccion de la planta.
4.2.2 Inversion de la constitucién de la empresa
A continuacion se realizara el analisis la inversion de constitucion de la empresa

que requiere el proyecto, debido a que no existe la necesidad de volver a realizarlos en
los siguientes afios, ya que engloban la creacién de la empresa.

Tabla 22 Inversion de la constitucion de la empresa

Inversion de la constitucion de la empresa
Concepto Precio total
Abogado $ 650,00
Notaria $ 250,00
Registro de marcas y patentes $ 208,00
Publicidad y disefio $ 1.200,00
Total $ 2.308,00

Elaborado por: Emily Gonzalez y Daniela Ron

Ante la tabla proyectada, se puede verificar que estos egresos se los realiza una
sola vez, es decir, pertenecen a la inversion para iniciar con la funcionalidad de la planta

productora de aceite esencial. El total requerido es de $2 308,00.

4.2.3 Inversion en la importacion de maquinaria

Obteniendo de la misma manera los valores que se requiere para la inversion en
la obtencion de la maquinaria para la produccion del aceite esencial de naranja. Es
importante recalcar que estos egresos seran realizados una sola vez debido a que se
escogid la maquinaria necesaria para la proyeccion al quinto afo, es decir no se necesitara

renovar la maquinaria para lograr producir la cantidad necesaria en los siguientes afios.
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Tabla 23 Inversion en importacion de la maquinaria

Inversion de importacion de maquinaria

Seguro 1%

Precio Valor total
+ 0,
Cantidad | Estado | Modelo del Equipo | unitario en Flete del flete + el | Total valor Ad valorem Gastos 0.05% 12% IVA puesto en
valor de CIF locales FODINFA
USD. P Ecuador
maaguina
1 Usado Hyunda~| Porter H100 $9.900 i i ) i i
ano 2006 $9.900
2 Nuevo RUIXUE $ 500,00 $ 19932 $ 1199 | $ 121131 | $ 60,57 | $ 250,00 | $ 60,57 | $ 159,89 | & 1.742,34
1 Nuevo TPP-800 $1.00000 |$ 132838 $ 1133 | $ 114421 | $ 5721 [ $ 250,00 | $ 5721 | $ 151,04 |$ 1.659,67
1 Nuevo DQ-XP28 $1.000,00 ($ 13288 | $ 1133 | $ 114421 | $ 5721 | $ 250,00 | $ 5721 | $ 151,04 |$ 1.659,67
10 Nuevo Wadley ST-02 $ 300,00 $ 39865 | $ 3399 |$ 343264 |% 17163 |$ 250,00 | $ 171,63 | $ 45311 |$ 4.479,01
1 Nuevo FFAITH $20.000,00 | $ 2.657,64 | $ 22658 | $ 2288422 | $ 228842 | $ 250,00 | $ 1.144,21 | $ 3.158,02 | $ 29.724,87
1 Nuevo MSLZJ 017 $ 150,00 $ 19,93 | $ 1,70 | $ 171,63 | $ 858 | $ 250,00 | $ 858 | $ 22,66 | $ 461,45
1 Nuevo 303- 1AS $ 220,00 $ 2923 | $ 249 [ $ 251,72 | $ 1259 | $ 250,00 | $ 1259 [ $ 3323 |S 560,12
Total $ 357053 | $ 29941 |1$ 3023994 |$ 265621 [ $ 1.750,00 [ $ 1.512,00 | $ 4.128,98 | $ 50.187,12

Elaborado por: Emily Gonzélez y Daniela Ron
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Lo demostrado en la tabla es la cantidad de dinero que se requiere realizar como
inversion para lograr la produccién del aceite esencial de naranja. El auto que se adquirira,
es una camioneta que se su uso sera el de la recoleccion de la materia prima, este auto se
comprara en la ciudad de Quito, la cotizacion la obtuvimos de Mercado Libre de Ecuador.
Por otro lado, estan las maquinarias que se obtendran en base a una importacion desde
China desde la plataforma virtual Alibaba, los datos expuestos son el total de lo que cuesta
cada méaquina incluyendo impuestos y demas costes logisticos aduaneros que fueron
proporcionados por el agente Nardo Gonzalez, estos costes incrementan el valor FOB de

las maquinarias. Es decir que se requiere un valor total en maquinaria de $50 187,12.
4.2.4 Inversion para muebles y equipos de oficina
Por otro, tenemos la inversion establecida para muebles y equipos de oficina,

necesarios para el funcionamiento adecuado de las oficinas en el horizonte establecido de

la planta productora. Se visualizara en la siguiente tabla.

Tabla 24 Inversion de muebles y equipos de oficina

Inversién de muebles y equipos de oficina

Producto |Cantidad uzriet)ac:‘(i)o Precio total
Computadoras 91 $ 300,00 |$ 2.700,00
Sillas de oficina 9]$ 28,00|% 252,00
Escritorios 9/ $ 120,00 | $ 1.080,00
Copiadora 1 $ 350,00 ($ 350,00
Archivador 2| $ 100,00 [ $ 200,00
Sillas 5/$ 10,00 | $ 50,00
Telefonos 3|$ 2000|% 60,00
Total $ 4.692,00

Elaborado por: Emily Gonzélez y Daniela Ron

Se llegd a determinar que la inversion total de muebles y equipos de oficina
corresponde a $4 692,00 el cual incluye todos los equipos necesarios y vitales para que
los empleados puedan cumplir sus funciones y tener un mejor rendimiento dentro del

campo de trabajo.
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4.2 Capital de trabajo

El capital de trabajo se enfoca en el dinero que la empresa necesita para obtener

reservas en materia prima y para cubrir los diferentes egresos que se requieren al iniciar

con la empresa, aln sin obtener ventas (Allen , Myers, & Brealey, 2010).

A continuacion se podra observar la tabla correspondiente al capital de trabajo

que pertenece a la inversion del proyecto.

Tabla 25 Capital de trabajo

Capital de trabajo

Descripcion Coste total
Costes de materia prima $ 9.388,75
Costes de mano de obra $ 17.976,23
Costes de materiales de produccién | $ 235,65
Costes de mantenimiento $ 64,50
Costes de servicios basicos $ 756,90
Costes de embalaje $ 600,00
Total capital de trabajo $ 29.022,03

Elaborado por: Emily Gonzélez y Daniela Ron

Como se puede evidenciar en la tabla elaborada con el valor total de cada uno de

los valores de capital de trabajo para la inversion necesaria es de un total de $29 022,03

teniendo en cuenta de que éste valor es la inversion que se requiere para comenzar el

proyecto antes de obtener los ingresos por ventas y el capital para solventar los costes de

los 2 primeros meses del proyecto.

Terminando con el desglose de los egresos necesarios para el proyecto en los 2

primeros meses, se puede denotar en la siguiente tabla que engloba la inversién total

requerida.
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Tabla 26 Inversion total

Inversion total
Descripcion Coste total
Terreno y obra civil $ 307.500,00
M aquinaria $ 50.187,12
Constitucion de la empresa $ 2.308,00
M uebles y equipos de oficina $ 4.692,00
Capital de Trabajo $ 29.022,03
Total $ 393.709,14

Elaborado por: Emily Gonzélez y Daniela Ron

Un valor total de $393 709,14 es necesario para la creacion de la planta productora
de aceite esencial de naranja. Es importante recalcar que para cumplir con esto, vamos a
obtener el financiamiento de entidades bancarias y de inversionistas del proyecto. Asi

teniendo cada uno su participacién y aporte para lograr cubrir los valores de inversion.

4.3 Financiamiento y depreciacion
4.3.1 Financiamiento

De acuerdo al autor Gabriel Baca Urbina, el financiamiento es aquella cantidad de
dinero que se requiere debido a las necesidades de inversion de la planta para que la
elaboracion del proyecto sea posible. Es asi como la cantidad monetaria que sea aportado
por parte de inversionistas, la diferencia se requiere por medio de una financiacion por
parte de instituciones financieras (2013). De esta manera se ha procedido a decidir que se
requerira de la aportacion de 5 inversionistas con el respectivo porcentaje de inversion
dentro de la planta productora de aceite esencial de naranja. La diferencia se obtendra a
través de un préstamo del 20% del monto total de la inversion requerida, el mismo que
corresponde a $78 741,83 y se podra evidenciar la tabla de amortizacion que ha sido

realizada en la Cooperativa CACPE.
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Tabla 27 Aportaciones de inversionistas y entidades bancarias

Aportaciones inversionistas y entidades bancarias
Inversionistas Inversion Inversion monetaria
porcentual
Inversionista 1 30%| $ 118.112,74
Inversionista 2 30%| $ 118.112,74
Inversionista 3 5%| $ 19.685,46
Inversionista 4 5%| $ 19.685,46
Inversionista 5 10%| $ 39.370,91
Total aportacién de Inversionistas| $ 314.967,31
Saldo restante $ 78.741,83
Préstamo con la coperativa
CACPE $ 78.741,83

Elaborado por: Emily Gonzalez y Daniela Ron
Fuente: (CACPE, 2018)

Se puede visualizar que con las aportaciones de los inversionistas se recauda un
valor total de $314 967,31 correspondiente al 80% de la inversion requerida y el saldo
total es de $78 741,83 que se obtendra a traves del préstamo de la entidad financiera
CACPE vy se visualizara la tabla de amortizacion para 5 afios en el segundo anexo. Se
logra evidenciar que se realizara un crédito comercial para un plazo de 5 afios, el mismo
que tiene un porcentaje de interés del 11,23% y un seguro de desgravamen equivalente al
0,007%. De esto se obtiene como resultado cuotas mensuales de $1 798,39 esto teniendo
como una base imponible, sin embargo, mes a mes a través del interés el valor aumenta
logrando culminar con el objetivo principal que es obtener el capital requerido para el
funcionamiento de la planta productora de aceite esencial de naranja. Al culminar con el

pago total del préstamo se termina cancelando el valor de $105 361,33.

4.3.2 Depreciacion

Es importante determinar la depreciacion de los bienes adquiridos para la planta.
Segun el autor Gabriel Baca Urbina define en su libro Evaluacion de Proyectos que el
término depreciacién es importante para saber la vida Gtil de los bienes tangibles en base
al tiempo. Es por esto que a continuacion se va a visualizar un grafico donde constan los

bienes con su respectiva depreciacion (2013).
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Tabla 28 Depreciacion de activo intangible y tangible

Depreciacion de activo intangible y tangible

Concepto Valor Vz_alor % Afo 1 Afio 2 Afo 3 Afio 4 Afio 5 Valor de
residual Salvamento
Vehiculo $ 9.900,00 | $ 990,00 | 20%| $ 1.782,00 | $ 1.782,00 | $1.782,00 | $1.782,00 | $ 1.782,00 | $ 990,00
Maquinaria | $43.004,66 | $ 4.300,47 | 10%| $ 3.870,42 | $ 3.870,42 | $ 3.870,42 | $ 3.870,42 | $ 3.870,42 | $ 23.652,56
Muebles y
equipo de $ 2.607,00 | $ 260,70 | 10%| $ 234,63 | $ 234,63 | $ 234,63 |$ 23463 |$ 23463 ($ 143385
oficina
Computadoras | $ 2.700,00 [ $ 270,00 | 33%]| $ 801,90 | $ 801,90 | $ 801,90 | $ 801,90 | $ 80190 ($ 294,30
Otros
materiales
requeridos para
laelaboracion | $ 2.261,90 | $ 226,19 | 10%| $ 20357 |$ 20357 |$ 20357 |$ 20357 |$ 20357 [$ 1.244,05
del aceite
esencial de
naranja
Total $ 27.614,76

Elaborado por: Emily Gonzélez y Daniela Ron

En la presente tabla proyectada se pueden observar los bienes adquiridos por la

planta con su respectiva depreciacion anualmente. Se logra evidenciar que las

computadoras tienen una vida Gtil de 3 afios, por lo cual en el tercer afio tenemos el valor

requerido para una nueva adquisicion, a partir del tercer afio se establece el valor residual.

Sin embargo, para los demas productos tenemos saldos pendientes debido a que en 5 afios

no es posible recuperar los valores requeridos para la nueva adquisicion de éstos bienes.

Lo importante de la realizacidn de la depreciacion por producto es que se requiere obtener

un porcentaje anual para que al momento de que culmine la vida util del bien, no se

necesite inyectar nuevamente dinero.
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4.4 Flujo Neto de Efectivo

Los analisis realizados anteriormente son una ayuda para realizar el flujo neto de
efectivo. De acuerdo al autor Lawrence J. Gitman indica en su libro de Principios de
Administracion Financiera que el flujo de caja o flujo de efectivo hace referencia a las
entradas y salidas reales de dinero para mantener la solvencia de la empresa mediante una
planificacion necesaria de la empresa y adquirir la cantidad de dinero necesaria para
cumplir con las obligaciones de la planta producto de aceite de naranja. Es decir sin
importar sus utilidades o perdidas una empresa siempre debe cumplir con un flujo de
efectivo suficiente para cumplir con sus obligaciones respectivas (2007). A continuacion

se podra verificar en la tabla realizada.
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Tabla 29 Flujo Neto de Efectivo

Flujo Neto de Efectivo

Afio 0 Afio 1 Afio 2 Afio 3 Afio 4 Afio 5
Ventas Saldopor |  Ventas Saldo por Ventas Saldo por Ventas Saldo por Ventas Saldo por Ventas Saldo por
cobrar para
| cobrar para cobrar para cobrar para cobrar para cobrar para
Clientesa | . ? . Clientes a [el siguiente Clientesa |[el siguiente Clientesa |[el siguiente Clientes a |[el siguiente Clientesa | el siguiente
Contado 60% | $ 33.338,27 | crédito Sl_gu(;enl € $ 166.691,35 | Crédito 40% [ afiode los | § 313.266,96 | Crédito40% | afiodelos | ¢ 44582882 | crédito 40% | afiode los | §600.329,46 | crédito 40% | afiode los [ ¢ 779.702,20 | crédito 40% | afio de los
a,no_ € 10 Gltimos 2 Gltimos 2 Gltimos 2 altimos 2 Gltimos 2
altimos 2
meses meses meses meses meses
meses
Adi 0,
Crejlstct)j;OSA)a $ 22.22551 | $16.669,14 | $5.556,38 | $ 111.127,57 | $ 92.606,31 | $18.521,26 | $ 208.844,64 [ $ 174.037,20 | $ 34.807,44 | $ 297.219,21 | $247.682,68 | $49.536,54 | $400.219,64 | $ 333.516,37 | $66.703,27 | $ 519.801,47 | $ 433.167,89 | $ 86.633,58
Ingresos $ 443.716,55 $ 658.563,17 $ 505.825,42 $ 728.318,93 $983.382,36 $ 1.279.573,37
Egresos $ 397.426,42 $ 181.830,15 $ 243.380,17 $ 282.724,11 $327.431,26 $ 378.088,48
Bajfi Icizlgslo $ 46.290,12 $ 476.733,03 $ 262.44525 $ 445594,83 $655.951,10 $  901.484,89
15%
participacion - $ 71.509,95 $ 39.366,79 $ 66.839,22 $ 98.392,67 $ 135.222,73
trabajadores
Bajf”ciag:slo - $ 405.223,07 $ 223.07846 $ 378.755,60 $557.558,44 $ 766.262,15
10% reserva - 40522,30745 $ 22.307,85 $ 37.875,56 $ 55.755,84 $ 76.626,22
Bajf”ci"’(‘j':;”o - $ 364.700,77 $ 200.770,61 $ 340.880,04 $501.802,59 $ 689.63594
22% pago
impuesto a la = $ 80.234,17 $ 44.169,54 $ 74.993,61 $110.396,57 $ 151.719,91
renta
Bajfnciad':sm - $ 284.466,60 $ 156.601,08 $ 265.886,43 $391.406,02 $ 537.916,03
Utilidad total | $ 46.290,12 $ 284.466,60 $ 156.601,08 $ 265.886,43 $ 391.406,02 $ 537.916,03

Elaborado por: Emily Gonzélez y Daniela Ron
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Dentro de la planta productora de aceite esencial de naranja, se establecié que
las ventas mensuales seran canceladas el 60% en efectivo y el 40% del total de la venta a
crédito de 45 dias. El proposito es ver la ganancia o pérdida que tendra el proyecto. Es
por esta razon que se restd los ingresos que para el afio 0 consta de las ventas realizadas
en los 2 primeros meses mas el financiamiento y aportacién de los inversionistas, de igual
manera el crédito que se brinda se calcula para cada afio, obteniendo un saldo pendiente
para el siguiente afio de los Ultimos dos meses. Para el afio cero el saldo de utilidad es de
$ 46 290,12 que sera tomado como liquidez para la planta. Para el siguiente afio existe un
saldo de utilidad de $ 284 466,60. Para el afio 2 la suma total de la utilidad es de $ 156
601,08. De la misma manera para el afio 3 se obtiene una liquidez de la planta de $ 265
886,43. Continuando con el afio 4 la utilidad es de $391 406,02 y finalmente para el afio
5 la suma total de utilidades de la planta es de $ 537 916,03. Obteniendo estas cantidades
de los ingresos que se va a obtener de las ventas y los egresos que a lo largo del afio la
planta tendrd, se puede observar que son positivos los resultados, no tiene pérdidas y sus
ingresos aumentan afio tras afio. Lo cual nos cataloga como un proyecto rentable dentro
régimen de compafias ya que se obtendra el suficiente capital para seguir mejorando e

innovando el producto final, llegando a cumplir con las exigencias de los consumidores.

4.5 Punto de Equilibrio

El punto de equilibrio sirve para tener un analisis mas preciso entre tres variables
las cuales son: los costos fijos totales de la creacion de la planta, los costos variables y
por ultimo tenemos las ventas netas proyectadas del aceite esencial de naranja con el
objetivo de tener un punto medio donde la empresa sabe que si obtiene esa cantidad de
dinero ni gana, ni pierde, es decir tiene la suficiente cantidad de dinero para cubrir costos
para la produccion y elaboracion del aceite esencial de naranja pero no tiene una ganancia
de la misma. Por lo tanto, el objetivo de una empresa es siempre ubicarse por encima del
punto de equilibrio para asi poder una ganancia representativa de la produccion del aceite
esencial (Baca Urbina, 2013).

Por lo tanto, se tienen que dividir los costes, en fijos y variables. Los costes fijos
son todos aquellos que tienen que ser cubiertos sin importar la variacion de la produccion.
Dentro de estos estan los sueldos de los empleados, los servicios basicos, los costes de
oficina y el pago de obligaciones financieras en este caso es el préstamo realizado para el

financiamiento de la inversion ya que tiene una proyeccion de aqui a 5 afios. Por otro
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lado, tenemos los costes variables, los cuales son la compra de materia prima, los insumos
y la logistica internacional en términos FOB, es decir el coste que vamos a tener a la hora
de transportar el producto hasta el puerto ya que son los términos de negociacién
preestablecidos (Baca Urbina, 2013). Esto lo podemos visualizar en los siguientes

gréficos.

Tabla 30 Costes fijos

Costes fijos por tonelada
Sueldos $ 3.091,36
Servicios Basicos $ 51,51
Costes de Oficina $ 14,17
Pago de obligaciones financieras $ 509,33
Total $ 3.666,37

Elaborado por: Emily Gonzalez y Daniela Ron

Tabla 31 Costes variables

Costes variables por tonelada
M ateria Prima $ 1.345,48
Insumos $ 1.264,23
Logistica internacional $ 159,93
Total $ 2.769,64

Elaborado por: Emily Gonzélez y Daniela Ron

Es asi como se llegd a concluir que para los costos fijos tenemos un total de

$3 666,37 por tonelada ya que se llegd a este resultando dividendo el total de costes

anuales por la cantidad de toneladas anuales que van a producirse en el afio 1. De la misma

manera se determinaron los costos variables y se llegd a tener un total de
$2 769,64 por tonelada.

Al tener esta informacion base, se puede realizar el punto de equilibrio ya que se
necesita desarrollar la siguiente férmula para obtener el resultado esperado en cantidades,
la formula es P.E = CF/P-CV; la cual fue establecida por el autor Lawrence J. Gitman
en su libro principios de administracion financiera (2007). Es decir el punto de equilibrio
es igual a la division del costo fijo para el precio menos el costo variable. Esto se puede

visualizar en la siguiente tabla resumen aplicando la formula. El punto de equilibrio puede

96




ser determinado en precio o cantidades, en este caso sera determinado en precio y cantidad
en toneladas.

Tabla 32 Punto de equilibrio

Punto de equilibrio
Ventas netas $ 9.234,28
Costes variables totales $ 2.769,64
Costes fijos totales $ 3.666,37
Punto de equilibrio en unidades en toneladas 0,57
Punto de equilibrio en dblares $ 5.237,15

Elaborado por: Emily Gonzélez y Daniela Ron

Al realizar la férmula del punto de equilibrio se pudo evidenciar que la planta
productora de aceite esencial de naranja lo minimo que debe producir para cubrir sus
costes son 0,57 toneladas, lo cual esta dentro del estandar de produccion proyectada ya
gue mensualmente se van a producir 2,90 toneladas es decir en una semana producimos
0,72 toneladas ya cubrimos el punto de equilibrio establecido. Es decir en 4 dias se logra
producir 0,58 toneladas por lo tanto se produce lo requerido del punto de equilibrio.

Teniendo como resultado una utilidad de lo producido mensualmente.

No obstante, también se realizd la grafica para demostrar el punto de equilibrio
determinado. Para esto hicimos una columna de unidades vendidas, otra con el costo total
y otra con el ingreso de venta para asi determinar la grafica con el punto de equilibrio

representando los resultados anteriormente expuestos.
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lustracion 20 Punto de equilibrio

Punto de equilibrio
$ 8.000,00
$ 7.000,00
$ 6.000,00
$ 5.000,00
$ 4.000,00
$3.000,00
$2.000,00
$ 1.000,00

$ -
0 0.1 0.2 0.3 0.4 0.5 0.6 0.7 0.8 0.9

Coste total Ingresos ventas

Elaborado por: Emily Gonzélez y Daniela Ron

Conclusiones

Para finalizar se puede determinar que el estudio econdmico nos ayudo a
determinar la informacion adecuada de ingresos y egresos que tendra el proyecto en el
horizonte establecido tomando en cuenta las variables dentro del &mbito financiero y
poder entrelazarlas para asi llegar a ver si es 0 no factible la creacion de la planta
productora. En la determinacién de los costes se realiz6 la cantidad de dinero que sera
destina a la materia prima anual, para el afio 1 se necesita $ 46 943,73 incrementando
cada afio en base al crecimiento de las ventas. Subsiguiente, se analiz6 los roles de pagos
para los 18 empleados que pertenecen a la planta productora de aceite esencial de naranja,
se obtuvo que para el afio 1 se requiere $110 206,73 destinado a la materia prima,
incrementando cada afio en base al promedio realizado del aumento del SBU. De la misma
manera se determino los costes necesarios para los articulos de oficina con un valor
requerido anualmente de $615,00 y los costes solicitados para materiales de produccion
con un total anual de $1 413,90. Los costes de mantenimiento necesarios para las
maquinarias y diferentes areas de la planta productora son de $828,00 anualmente. Se
calculd también los servicios basicos con un valor de $4 541,39 y los costes de embalaje
varian anualmente debido al crecimiento de ventas, para el afio 1 se necesita un valor de
$3 000,00.
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Avanzando con el analisis de la inversidén necesaria de la planta productora de
aceite esencial de naranja, aqui se determind al terreno y obra civil, a la maquinaria, la
constitucion de la empresa y los muebles y equipos de oficina, incluyendo el capital de
trabajo. Con un valor total de $393 709,14.

Se determiné el capital de trabajo que requiere la planta productora de aceite
esencial para empezar su funcionamiento antes de obtener rotacion de dinero por ventas,
el capital de trabajo se establecio que se requiere para los 2 primeros meses y el valor que
se necesita es de $29 022,03.

Se analiz6 el financiamiento que se obtendrd el 20% de la entidad bancaria
CACPE correspondiente a $78 741,83 y el 80% de 5 accionistas que corresponde a $314
967,31.

El flujo neto de efectivo realizado en base a los movimientos de ingresos y egresos
nos brindd un resultado positivo para cada afio, obteniendo valores altos de liquidez para
la empresa. Esta herramienta es importante para determinar la factibilidad del proyecto
en base a si se va a obtener ganancias o pérdidas y concluyendo con el flujo neto de
efectivo con un valor de utilidad correspondiente a $284 466,60,para el primer afio, nos
brinda que sera factible la realizacion del proyecto obteniendo utilidades crecientes para
cada afio.

Como ultimo punto dentro de la conclusién se puede visualizar el punto de
equilibrio determinado por los costos fijos, variables y ventas netas dentro del proyecto
esto dandonos un resultado positivo ya que estamos sobre el punto de equilibrio es decir
tenemos un margen de utilidad alta, teniendo en cuenta que al cuarto dia de produccién
del aceite esencial de naranja ya cumplimos con la produccién minima que es de 0,57

toneladas correspondiendo en ddlares a $5 237,15
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CAPITULO 5

5. ESTUDIO FINANCIERO

Introduccion

En el ultimo capitulo de este estudio se realizaran diferentes andlisis que ayuden
a determinar la rentabilidad de la creacion de la planta productora de aceite esencial de
naranja. Con el objetivo de que con la ayuda de indicadores contables demostrar que la
implementacion del proyecto es rentable o no, y brindaran una vision a los inversionistas
para que puedan tomar la mejor decision para ser parte de este proyecto. Esta vision que
les brindara seré sobre la situacidn actual del proyecto y lo que se espera en el horizonte

proyectado.

Los métodos que se van a evaluar sirven para medir el valor del dinero a través
del tiempo. Debido a que si hasta este punto no se ha analizado ninguna anormalidad en
la creacion del mismo en los diferentes estudio anteriormente realizados se puede
establecer que si existe un mercado potencial para cumplir con los objetivos planteados,
ya que se determino el lugar y el tamafio 6ptimo, se establecioé un proceso productivo; es
decir como va a ser elaborado el producto y se calcul6 la cantidad de dinero necesaria
para llevar a cabo el proyecto. Sin embargo, todo esto no es suficiente ya que el proyecto
va a estar compuestos por inversionistas, lo que nos lleva a fijar si es que la inversion

propuesta es 0 no econdmicamente rentable a futuro (Baca Urbina, 2013)

Los méetodos que se van analizar a continuacion seran: la Tasa Minima Aceptable
de Rendimiento (TMAR), Valor Actual Neto (VAN) y la Tasa Interna de Rendimiento
(TIR).

5.1 Tasa Minima Aceptable de Rendimiento
La tasa Minima Aceptable de Rendimiento (TMAR) es el porcentaje que se toma

a consideracion a la hora de invertir en el proyecto, debido a que muestra el riesgo que el

inversionista va a asumir al ser parte del mismo.

Para esto se tiene en consideracion dos variables importantes, la tasa de riesgo y
la inflacion. Gabriel Baca Urbina en su libro establece que la tasa de riego se cataloga a

través de si existe un bajo riego el rango serad del 1%- 10% este se considera de esta
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manera ya que la demanda del producto o servicio se mantiene y no existe una gran
competencia en &mbito donde se va a desempefar. Subsiguiente, es considerado como
riesgo medio al rango del 11%- 20% ya que seran aquellos que engloben una demanda
variable dentro del mercado y su competencia es estable. Por ultimo, el riesgo alto hace
referencia a que sea mayor del 20%, esto se establece por la inestabilidad del precio

debido a la oferta y la demanda cambiante constantemente (2013)
La formula para la obtencion de la TMAR es la siguiente:

Ecuacién 1 Formula TMAR
TMAR = i + f+ if;

Fuente: (Baca Urbina, 2013)

De acuerdo a la formula expuesta anteriormente, se determina que la i es igual a
la inflacion anual del pais en el que reside el proyecto, en este caso la inflacion del
Ecuador de acuerdo al Banco Central del Ecuador corresponde al 3,33% anual (2019). F
es igual al premio al riesgo que se ha establecido que para la planta productora es del
15%, debido a que existe una competencia considerable dentro del mercado internacional.

Por lo tanto, se visualizara la formula con los datos correspondientes.

TMAR=  3,33% + 15% + (3,33%*15%)

TMAR=  18,80%

Teniendo como resultado que el TMAR es de 18,80% el cual es aceptable debido
a que se pretende que el TMAR sea mayor a la inflacién del proyecto ya que esto
demuestra que los inversionistas muestren interés en la misma. Ya que este es el punto
eje para analizar el VAN y el TIR; puesto que el resultado debera ser menor que el TIR

para que sea aceptable.

5.2 Valor Actual Neto

Como segundo punto, se estudiara el Valor Actual Neto (VAN). El cual para el
autor Gabriel Baca Urbina establece que es la cantidad monetaria en la que se resta los

flujos de la inversion inicial (2013). Con el objetivo de obtener las ganancias contra los
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desembolsos que se requieren para producir los aceites esenciales de naranja, en la planta
productora.

La aceptacion de un proyecto se da cuando las ganancias son mayores que los
egresos, es decir que el resultado del VAN sea mayor que cero. Por lo tanto, se realiza a
través de una linea de tiempo donde se pretende llevar el valor operacional del horizonte

del proyecto al valor inicial de la inversion. Lo cual se podra reflejar a continuacion.

lHustracion 21 Linea de tiempo del VAN

FNE FNE, FNE, FNE, FNE. +1V3

0 1‘ .1‘ 5‘ 4

el

Fuente: (Baca Urbina, 2013)

De acuerdo a la imagen de la linea de tiempo extraida de Gabriel Baca Urbina, P
se define como el valor inicial de la inversion que se requiere para la realizacion de la
planta productora de aceite esencial de naranja. FNE es el Flujo de Caja Neto que engloba
los ingresos menos los egresos de cada afio previstos en el horizonte. Hasta llegar al afio
quinto, se adiciona el Valor de Salvamento lo cual es el valor residual que queda después
de las depreciaciones de los activos fijos de la planta productora. Al tener esta
informacion se procede a la implementacion de la formula dictada por Gabriel Baca
Urbina, que se expondré a continuacion.

Ecuacion 2 VAN

FNE, ENE, ENE, ENE,  ENE + VS
) -+ .' i 3 -+ - -+ T
(1 + i) (1 + i)* (1 + i)° (1 + )" (1+ i)

VEN = —P +

Fuente: (Baca Urbina, 2013)

El VAN se calcula a través de un conjunto de férmulas. Como primer punto vamos
a cambiar el signo de la inversion inicial ya que para la aplicacion de esta formula se
requiere que sea negativo. Por otro lado, i hace referencia a la tasa de interés que nos

proporciona la entidad financiera para el préstamo. Aplicando el valor exponencial al afio
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correspondiente. A continuacion se observard la formula con los respectivos datos de la

planta productora de aceite esencial de naranja.

303.135.40 167.519,48 171.047,33 458.824,49 657548,25 + 26.010,96
VAN=  -393.709,14 + — + + + +
(1+11,23%)"1 (1+11,23%)"2 (1+11,23%)"3 (1+11,23%)"4 (1+11,23%)"5
Valor Actual Neto (VAN)= $ 839.748,18

Al realizar la ecuacion, nos brindé un valor total de $ 839 748,18 en el que la
inversion corresponde a $ 393 709,14. Es asi como se puede evidenciar que las ganancias
son mayores que los desembolsos, y pueden cubrir el valor de la inversion. Este resultado
obtenido por el célculo del Van es considerado como una Rentabilidad Absoluta Neta ya
que si es positivo y mayor a cero el inversionista tiene la confianza de tener una utilidad
del proyecto a futuro. Si esta es igual a cero es indiferente, ya que el proyecto solo
trabajara para pagar la inversion y los gastos. Por Gltimo, si es menor a cero, no es rentable
para el inversionista aplicar al proyecto debido a que faltan ingresos para recuperar la
inversion y cubrir los gastos, es decir no tendra utilidad y existird un déficit dentro del

proyecto.

5.3 Tasa Interna de Rendimiento

La Tasa Interna de Rendimiento (TIR) nos ayuda a calcular la viabilidad
financiera del proyecto. Por lo tanto nos brinda un porcentaje de rentabilidad en base a lo
calculado en el VAN, es decir se puede visualizar el rendimiento esperado en base a la

inversion inicial de la planta productora de aceite esencial de naranja.
Para analizar este punto tenemos que realizar la siguiente ecuacion:

Ecuacion 3 Formula TIR

;"-'.-"'-";"."l FNE, FIVE, ;"-'."'lr"f:'I FNE, + Vb
P= — - — — + — + - + o
(1 + ) (1 + i) (1 + (1 + ) (1 + &)

Fuente: (Baca Urbina, 2013)

TIR= (-393.709,14; 303.135,40; 167.519,48; 171.047,33; 458.824,49; 657.548,25)

Tasa Interna de retorno (TIR)= 66%
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Lo cual nos indica el porcentaje de rentabilidad obtenido por la inversion es
superior al TMAR. Los rangos de aceptacion del TIR se miden de acuerdo a comparacion
del resultado del TIR con TMAR. Ya que si el TIR es superior al TMAR es rentable
realizar la inversion, si el TIR es igual al TMAR es indiferente la realizacion de la
inversion ya que no existe un rendimiento en base a la inversion y por ultimo si el TIR es
inferior a la TMAR no se recomienda invertir ya que no es rentable. Es decir al obtener
un 66% como resultado de la ecuacion, se encuentra dentro del rango establecido como
aceptacion del TIR es decir queda demostrada la rentabilidad para realizar la inversion.

Otro método para establecer la decision sobre el proyecto en base a la rentabilidad
es igual los ingresos del proyecto con el valor presente de los egresos es decir este célculo
determina que el VAN sea igual a cero. A continuacion se podra visualizar la tabla de
porcentajes del TIR y el resultado del VAN ante los distintos porcentajes y el grafico

demostrando lo mismao.

Tabla 33 TIRy VAN

TIR VAN
5% $1.087.375,77
10% $ 870.493,77
11,23% $824.470,87
15% $698.274,13
18,08% $609.515,31
20% $ 559.745,81
25% $ 446.987,80
30% $354.194,91
35% $ 277.053,46
40% $212.316,94
45% $157.512,91
50% $110.737,63
55% $70.510,11
60% $35.667,13
65% $5.286,82
66% $0,00
70% ($ 21.367,63)
75% ($ 44.889,80)

Elaborado por: Emily Gonzélez y Daniela Ron

llustracion 22 TIRy VAN
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TIR Y VAN
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Elaborado por: Emily Gonzélez y Daniela Ron

Como resultado de esta tabla, se puede evidenciar que al obtener un TIR de 66%
el VAN nos da como resultado que es igual a cero. Lo cual nos demuestra que con este

porcentaje no agrega, ni destruye valor al proyecto.

Conclusiones

En el estudio financiero como primer punto se procedio a realizar la TMAR en
donde se obtuvo un resultado de 18,08% el mismo que nos brinda un valor positivo debido
a que es superior al porcentaje de inflacion y es inferior que el porcentaje del TIR. Es

decir el riesgo del proyecto es aceptable ante los inversionistas.

Después de haber realizado los indicadores para medir el rentabilidad del
proyecto, se obtiene la conclusion de que el VAN es positivo y este resultado nos brinda
las pautas para determinar que al inversionista si le conviene aportar al proyecto, debido
a que la utilidad sera mayor a la inversion requerida, por lo tanto se evidencio que la

ganancia son mayores a los gastos generados por el proyecto.

De igual manera, la Tasa Interna de rendimiento nos ayudé a determinar una vez
mas que la planta productora de aceite esencial de naranja si es rentable ante los
inversionistas ya que el porcentaje obtenido es de 66%, lo cual demuestra la viabilidad en
el horizonte pronosticado del proyecto, evaluado las diferentes alternativas dentro del
medio para que el inversionista tenga la certeza de tomar la mejor decision, y al utilizar

este 66% en el VAN el resultado se iguala a cero.
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CONCLUSIONES Y RECOMENDACIONES

Conclusiones:

El anélisis de la planificacion nos brindd una vision global del entorno francés en
el que se pudo evidenciar que existe una estabilidad politica al igual que en las
importaciones garantiza seguridad y persistencia entre los comerciantes evitando
procedimientos desleales, para encontrar un punto de equilibrio dentro de la competencia
interna y externa. Por otro lado, Ecuador mantiene un Tratado Comercial Multipartes con
la Union Europea, el cual es una ayuda ya que los productos que ingresaran a Francia
pagan el 0% de ad valorem. En el &mbito econdmico Francia obtiene resultados positivos
en sus relaciones comerciales, ya que se ha desarrollado en varias industrias, lo que ayuda
a que su crecimiento sea positivo y efectivo, evitando estancamientos en posibles fallos
industriales. De la misma manera, el pais ha abierto las puertas a la inversion extranjera.
En el ambito social y cultural el pais es tradicionalista en las relaciones comerciales, las
barreras que existen son las linglisticas al realizar las negociaciones. Por ultimo, el
andlisis tecnoldgico es primordial para el desarrollo del pais destacandose a nivel
internacional. Al obtener estos resultados positivos del pais francés, se vuelve atractivo

para el inversionista.

El estudio de mercado proporcion6 informacion acerca de la situacion actual del
entorno, en el que nos brindd resultados positivos sobre la tendencia hacia lo natural y
organico de los consumidores, exigiendo que las industrias implementen el uso del aceite
esencial en diferentes procedimientos corroborando que Francia es el destino ideal para
la exportacién de nuestra empresa. Subsiguiente, como resultado se obtuvo que el aceite
esencial que sera comercializado por las exigencias de la demanda, costes, ventajas y
beneficios sera el de naranja debido a la disponibilidad de la materia prima y que esta
entre los mas economicos en la clasificacion de aceites esenciales con un valor
perteneciente a 7 a 8 euros por kilogramo. En base a estudios realizados donde establecen
que la demanda de aceites esenciales hasta el afio 2024 tendra un crecimiento anual del
8%. Es por esta razon, los diferentes analisis ante la proyeccion de ventas en cinco afios,
se establecio que para el primer afo la cantidad exportada en toneladas sera de 36,10,
debido a la porcentaje de ventas del proyecto del 2,31% que se obtuvo del promedio de
los 10 paises en un rango de participacion de mediana y pequefia que exportan aceite

esencial de naranja a Francia, el crecimiento de las ventas del proyecto sera del 1% anual
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que se determind en base a una decision conservadora. El precio total de tonelada en el
afio 1 es de $9 234,28 obteniendo ingresos totales de $333 382,70. Se establecio una

politica de ventas en donde el 60% se pagara al contado y el 40% a crédito de 45 dias.

Luego de efectuarse el estudio técnico, se determind que la planta productora de
aceite esencial de naranja seré establecida en la ciudad de Guayaquil por las diferentes
ventajas y beneficios que proporciona situarse en ésta localidad obteniendo un valor
correspondiente a 8,92 de la tabla de valoracion entre la ciudad de Cuenca y Guayaquil.
Se determind que el proceso de destilacion serd por arrastre de vapor debido a las ventajas
en tiempo y evitando contaminacion en el tiempo. En el analisis productivo se determind
que existe un cuello de botella en el proceso de la hidrodestilacién, es por esta razon que
se cotizo6 la mejor maquinaria en capacidad, tiempo y calidad para éste proceso, la
maquinaria a utilizarse es el alambique con un presupuesto de $20 000,00. De la misma
manera, se logro establecer un modelo de gestion que permita la compra de la cascara de
naranja a diferentes proveedores formales con quienes se pueda establecer un contrato,
como lo son aquellos que realizan jugos embotellados o pulpas de naranja y por otro lado
vender la naranja que no es utilizada por la planta productora de aceite esencial a aquellos
que lo requieran como materia prima. Subsiguiente, en el organigrama de la empresa se
determind que el personal que labore en la plata productora de aceite esencial de naranja
sera en total de 18 personas y la distribucion de la maquinaria se realizara en base a la
secuencia de los procesos productivos para evitar desperdicios de tiempo y materia prima.
Por Gltimo se logr6 determinar el término FOB de la negociacion que serd implementado
y la politica de responsabilidad comercial en base a la garantia en calidad y cantidad hasta

que el producto llegue al destino final.

En cuanto al estudio econdémico, se ha logrado determinar los ingresos y egresos del
proyecto, para el afio 1 incluido el capital de trabajo y la inversion, se obtuvo que los
ingresos seran de $1 102 279,72 y los egresos corresponden a la cantidad de
$579 256,57 obteniendo una utilidad de $330 756,72. La cantidad de inversion que se
requiere para la implementacion de la planta productora de aceite esencial de naranja, sera
obtenida por el financiamiento del 20% de la entidad financiera CACPE perteneciendo a
la cantidad de $78 741,83 y el 80% de la aportacion entre los 5 accionistas obteniendo
una cantidad de $314 967,31. Por ultimo, en el estudio econémico se realizé el punto de
equilibrio en cantidades y valores, determinando que en toneladas se requiere vender 0,57

y en valores $5 237,15, para a partir de esas cantidades de ventas en adelante, se pueda
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obtener ganancias. Es decir se concluyé determinando la factibilidad que obtiene la planta

productora de aceite esencial de naranja.

Para finalizar, con el estudio financiero se logré evaluar los distintos indicadores para
determinar la factibilidad y rentabilidad que tendra el proyecto, obteniendo valores
positivos que permitan a los inversionistas participar en el proyecto. Se obtuvo como
primer analisis la TMAR con un valor positivo de 18,08%, se determind la aceptabilidad
del valor debido a que es superior al valor de 3,33% que corresponde a la inflacion y es
inferior al valor de 66% que corresponde al TIR. Es decir, los indicadores nos
demostraron que existe una rentabilidad de la planta productora de aceite esencial de

naranja.

Recomendaciones:

Se recomienda que el pais genere mayor informacion sobre las diferentes
industrias en las que se desarrolla, como por ejemplo informacion del mercado,
informacidn de factores productivos que faciliten al inversionista o investigador poseer

datos reales, confiables y actualizados.

Como recomendacién se establece que las paginas oficiales brinden informacion
acerca de la participacion existente en las relaciones comerciales de las diferentes
empresas que son participes dentro de ésta industria para realizar estudios que se acerquen
alarealidad y las empresas que realicen investigaciones para incursionarse en el mercado
puedan obtener andlisis situacionales reales, para conocer su competencia con mayor

certeza.

Se recomienda que Ecuador brinde incentivos para proyectos que desean empezar
con una nueva industria, aportando al cambio de la matriz productiva. Es decir, que la
maquinaria necesaria para la implementacion de una nueva industria que se requiera
importar, el estado brinde bajos porcentajes en los aranceles. Para asi facilitar la creacién

de la planta productora.

De igual manera, se recomienda que el Ecuador brinde préstamos con un bajo interés
para incentivar a los emprendimientos y proyectos establecidos por los ecuatorianos que
aporten economicamente al pais, y que no tengan el capital suficiente para la realizacion

del mismao.
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Se recomienda brindar capacitaciones de tecnificacién en los procesos productivos
para alcanzar a cumplir las exigencias de la calidad requerida en el medio internacional y

asi poder competir con las diferentes industrias establecidas en el medio.

Es recomendable iniciar el proyecto lo antes posible, para lograr aprovechar que la
demanda potencial aun no es sobreexplotada para asi alcanzar grandes beneficios y llegar

a tener un crecimiento.

Se recomienda que exista una modalidad que ayuden a facilitar el desarrollo del
emprendimiento, para que los que se proyecten como emprendedores encuentren plazas

gue no han sido aprovechadas aun en el pais.

Se recomienda apoyo y ayuda para proyectos que tengan como finalidad la
aportacion al cambio de la matriz productiva o busquen incrementar en los productos
ecuatorianos un valor agregado, ya que esto va a ayudar a que el Ecuador sea reconocido,
no solamente por sus productos tradicionales o primarios, sino también que se empiece a

ver como un pais industrializado.

Se recomienda que el Ecuador realice mas convenios y tratados internacionales no
solo con la Unidn Europea sino con el resto del mundo, para ayudar y beneficiar a que los
emprendedores tengan la facilidad de realizar rondas de negocios y puedan llegar con su

producto a varios lugares y asi tener un mayor respaldo.

Se recomienda que existan empresas navieras y de logistica que realice convenios
para guiar a los emprendedores que no tengan experiencia y conocimiento en tramites de

comercio exterior.
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ANEXOS

Anexo 1: Proceso de exportacion determinado por la
ADUANA

- ¢Como se obtiene el Registro de Exportador?

Una vez gestionado el RUC en el Servicio de Rentas Internas, se debera:

Paso 1

Adquirir el Certificado Digital para |z firma electrénica y autenticacion otorgado por las siguientes entidades:
Banco Central del Ecuador: http://www.eci.bce.ec/web/guest/

Security Data: http://www.securitydata.net.ec/

Paso 2

Registrarse en el portal de ECUAPASS:(http://www.ecuapass.aduana.gob.ec)

* Aguise podra:
1. Actualizar base de datos
2. Crear usuario y contrasefia
3. Aceptar |as politicas de uso
4, Registrar firma electronica
Revisar el beletin 32-2012, en el cual se encuentra un video demostrativo sobre el registro al portal ECUAPASS.

El Consejo Nacional de Comercio Exterior e Inversicnes (COMEX) establecid que los exportadores adicionalmente se registren con el Ministerio de
Industrias y Competitividad cuando se refieran a:

Exportaciones de chatarra y desperdicios metales ferrosos y no ferrosos. Resclucion 400 del 13 de septiembre de 2007 y publicada en el Registro
Oficial Suplemento 233 del 17 de diciembre de 2007.

Exportaciones de cueros y pigles. Resolucion 402 del 13 de septiembre de 2007 y publicada en el Registro Oficial 222 del 29 de noviembre de 2007,
+ Proceso de Exportacion

Fecha de actualizacién: Abril 2017

Fuente: (ADUANA, 2018)
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- Proceso de Exportacion

Se inicia con la transmisién electrénica de una Declaracion Aduanera de Exportacion (DAE) en el nueve sistema ECUAPASS, |2 misma gue podra ser
acompafiado ante una factura o proforma y documentacién con la que se cuente previo al embarque, dicha declaracion no es una simple intencién
de embarque sino una declaracién que crea un vincule legal y obligaciones a cumplir con el Servicio Nacional de Aduana del Ecuador por parte del

exportador o declarante.

* Los datos que se consignaran en la DAE son:

o Del exportador o declarants

o Descripcion de mercancia por item de factura
o Datos del consignants

o Destino de |z carga

o Cantidades

© Peso; y demas datos relativos a la mercancia.

Los documentos digitales gue acompanian a la DAE a través del ECUAPASS son:

o Factura comercial original.
o Autorizaciones previas (cuando el caso lo amerite).
o Certificado de Origen electrdnico (cuando el caso lo amerite)

Una vez aceptada la DAE, |z mercancia ingresa a Zona Primaria del distritc en donde se embarca, producto de lo cuzl el depdsito temporal la
registra y almacena previc a su exportacion.

Al exportar se |le notificara el canal de aforo asignado, los mismos que pueden ser:

o Aforo Automatico
o Aforo Documental
o Aforo Fisico Intrusivo

Cuando la DAE tenga canal de Aforo Automatico, |z autorizacion de salida, entiéndase con ello |3 autorizacién para que se embargue |3
mercancia, sera automatica al momento del ingreso de la carga a los depdsitos temporales ¢ zonas primarias.

Cuando |z DAE tenga canal de Aforo Documental se designard al funcionario a cargo del tramite, al momente del ingreso de |a cargs al depdsito
temporal o zona primaria, luego de lo cual proceders a la revision de los datos electrénicos v documentacion digitalizada; y procederd al cierre
si ne existieren novedades. Es preciso indicar gue en caso de existir una cbservacion al trémite, serd registrada mediante el esquema de
notificacién electrénico. Una vez cerrada la DAE cambiara su estado a salida autorizada y |a carga podra ser embarcada

Fuente: (ADUANA, 2018)
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Anexo 2: Norma tecnica para aceites vegetales

CODEX ALIMENTARIUS

NORMAS INTERNACIONALES DE LOS ALIMENTOS
CP) s () orwanizacon
N y la Agricultura W Mundial de la Salud
E-mail: codex@fao.org - www.codexalimentarius.org

NORMA PARA ACEITES VEGETALES ESPECIFICADOS CODEX STAN 210-

1999
Adoptada en 1999. Revisada en 2001, 2003, 2009 y 2017. Enmendada en 2005,
2011, 2013, 2015y 2017.
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AMBITO DE APLICACION

La presente Norma se aplica a los aceites vegetales comestibles que se indican en la
Seccion 2.1, presentados en forma idénea para el consumo humano.

DESCRIPCION
Definicion del producto

(Nota: los sindnimos se indican entre paréntesis, inmediatamente después del nombre
del aceite). El aceite de mani (aceite de cacahuete) se obtiene del mani (semillas de A
rachis hypogaea L.).

El aceite de babasu se obtiene de la nuez del fruto de diversas variedades de la palma
(Orbignya spp).

El aceite de coco se obtiene de la nuez del coco (Cocos nucifera L.).

El aceite de semilla de algoddn se obtiene de las semillas de diversas especies cultivadas
de Gossypium spp.

El aceite de pepitas de uva se obtiene de las pepitas de uva (Vitis vinifera L.). El aceite
de maiz se obtiene del germen de maiz (embriones de Zea mays L.).

El aceite de semilla de mostaza se obtiene de las semillas de mostaza blanca (Sinapis
alba L. o Brassica hirta Moench), de mostaza parda y amarilla (Brassica juncea
(L.)Czernajew y Cossen) y de mostaza negra (Brassica nigra (L.) Koch).

El aceite de almendra de palma se obtiene de la almendra del fruto de la palma de aceite
(Elaeis guineensis).

La oleina de almendra de palma es la fraccion liquida derivada de la fraccionacion del
aceite de almendra de palma (descrita anteriormente).

La estearina de almendra de palma es la fraccidn sélida derivada de la fraccionacién del
aceite de almendra de palma (descrita anteriormente).

El aceite de palma se obtiene del mesocarpio carnoso del fruto de la palma de aceite
(Elaeis guineensis).

La oleina de palma es la fraccién liquida obtenida del fraccionamiento del aceite de
palma (descrito anteriormente).

La estearina de palma es la fraccién con punto de fusidn elevado obtenida del
fraccionamiento del aceite de palma (descrito anteriormente).

La super-oleina de palma es la fraccion liquida obtenida del fraccionamiento del aceite
de palma (descrito anteriormente) producido por un proceso de cristalizacion controlado
especificamente para obtener un indice de yodo de 60 0 mas.
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El aceite de colza (aceite de semilla de colza, aceite de semilla de nabina o navilla) se
obtiene de las semillas de las especies Brassica napus L., Brassica campestris L.,
Brassica juncea L. y Brassica tournefortii Gouan.

El aceite de colza de bajo contenido de acido erdcico (aceite de nabina o de navilla'y
aceite de semillas de colza de bajo contenido de acido erucico; aceite canola se obtiene
de variedades de semillas oleaginosas de bajo contenido de acido erucico de las especies
Brassica napus L., Brassica campestris L., y Brassica juncea L.

El aceite de salvado de arroz (aceite de arroz) es derivado del salvado de arroz (Oryza
sativa L).

El aceite de cartamo (aceite de alazor, aceite de semillas de cartamo,) se obtiene de las
semillas de cartamo (semillas de Carthamus tinctorius L.)

El aceite de cartamo de alto contenido de acido oleico (aceite de alazor, aceite de
semillas de cartamo) se obtiene de las semillas de variedades de cartamo con un alto
contenido de &cido oleico (semillas de Carthamus tinctorius L.).

El aceite de sésamo (aceite de semillas de sésamo, aceite de ajonjoli) se obtiene de las
semillas de sésamo (semillas de Sesamum indicum L.).

El aceite de soja (aceite de semilla de soja) se obtiene de las semillas de soja (semillas
de Glycine max

(L.) Merr.)

El aceite de girasol (aceite de semillas de girasol) se obtiene de las semillas de girasol
(semillas de

Helianthus annuus L.).

El aceite de girasol de alto contenido de &cido oleico (aceite de semillas de girasol) se
obtiene de las semillas de variedades de girasol con un alto contenido de acido oleico
(semillas de Helianthus annuus L.).

El aceite de girasol de contenido medio de &cido oleico (aceite de semillas de girasol) se
obtiene de las semillas de girasol con un contenido medio de acido oleico ( semillas de
Helianthus annus L.).

Otras definiciones

Los aceites vegetales comestibles son productos alimenticios constituidos
principalmente por glicéridos de &cidos grasos obtenidos inicamente de fuentes
vegetales. Podran contener pequefias cantidades de otros lipidos, tales como fosfatidos,
de constituyentes insaponificables y de acidos grasos libres naturalmente presentes en la
grasa o el aceite.

Los aceites virgenes se obtienen, sin modificar el aceite, por procedimientos mecéanicos
y por aplicacion Unicamente de calor. Podran haber sido purificados por lavado,
sedimentacion, filtracion y centrifugacion Gnicamente.
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Los aceites prensados en frio se obtienen por procedimientos mecanicos Unicamente,
sin la aplicacién de calor. Podran haber sido purificados por lavado, sedimentacion,
filtracion y centrifugacion Gnicamente.
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COMPOSICION ESENCIAL Y FACTORES DE CALIDAD

Gamas de composicion de acidos grasos determinadas mediante cromatografia de gas
liquido (CGL) (expresados como porcentajes)

Las muestras que quedan fuera de las gamas especificadas en el Cuadro 1 no se ajustan
a esta Norma. Podran utilizarse criterios complementarios, por ejemplo, variaciones
geogréficas nacionales y/o variaciones climaticas, si se consideran necesarios para
confirmar que una muestra se ajusta a la Norma.

El aceite de colza de bajo contenido de acido erticico no debera contener mas del 2% de
acido erucico (como porcentaje del contenido total de acidos grasos).

El aceite de cartamo de alto contenido de acido oleico deberd contener no menos de
70% de acido oleico (como porcentaje del contenido total de &cidos grasos).

El aceite de girasol de alto contenido de acido oleico debera contener no menos de 75%
de &cido oleico (como porcentaje del contenido total de acidos grasos).

Punto de deslizamiento

Oleina de almendra de palma de21a26°C
Estearina de almendra de palma

Oleina de palma de 31 a 34 °C no méas

de 24 °C
Estearina de palma Superoleina de

no menos de 44 °C no
palma

mas de 19,5 °C

ADITIVOS ALIMENTARIOS

No se permiten aditivos alimentarios en los aceites virgenes o en los aceites prensados
en frio.

Aromatizantes

Los aromatizantes utilizados en productos regulados por esta Norma cumpliran las
disposiciones de las Directrices para el uso de aromatizantes (CAC/GL 66-2008).

Antioxidantes

INS N. O (Aditivo Dosis maxima
304 Palmitato de ascorbilo
305 Estearato de ascorbilo 500 mg/kg (solos o mezclados)
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307a Tocoferol, d-alfa-

307b Concentrado de tocoferoles mezclados 300 mg/kg (solos o mezclados)
307c Tocoferol, dl-alfa

310 Galato de propil 100 mg/kg

319 Terbutilhidroguinona (TBHQ) 120 mg/kg

320 Butilhidroxianisol (BHA) 175 mg/kg

321 Butilhidroxitolueno (BHT) 75 mg/kg

Cualquier combinacion de galato, BHA, BHT y/o BHQT, sin exceder de 200 mg/kg, respetando los
limites individuales

389 Tiodipropionato de dilaurilo 200 mg/kg

Sinérgicos de antioxidantes

INS N. O |Aditivo Dosis méxima

330 Acido citrico BPF

331(i) Citratos de sodio BPF

331(iii)  [Citrato trisddico BPF

384 Isopropil-citratos 100 mg/kg (solos 0 mezclados)
472C Citrato monoglicérico

Antiespumantes (para aceites y grasas para freir a altas temperaturas)

INSN.©

Aditivo

Dosis maxima

900a

Polidimetilsiloxano

10 mg/kg

CONTAMINANTES

Los productos a los que se aplican las disposiciones de la presente Norma deberan
cumplir con los niveles maximos de la Norma general para los contaminantes y las
toxinas presentes en los alimentos y piensos (CODEX STAN 193-1995).

Los productos a los que se aplican las disposiciones de la presente Norma deberan
ajustarse a los niveles maximos de residuos establecidos por la Comision del Codex
Alimentarius para dichos productos.
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HIGIENE

Se recomienda que los productos regulados por las disposiciones de la presente Norma
se preparen y manipulen de conformidad con las secciones pertinentes de los Principios
generales de higiene de los alimentos (CAC/RCP 1-1969) y otros textos del Codex,
tales como cddigos de practicas y codigos de practicas de higiene.

Los productos deberan ajustarse a los criterios microbiologicos establecidos de
conformidad con los Principios y directrices para el establecimiento y la aplicacién de
criterios microbioldgicos relativos a los alimentos (CAC/GL 21-1997).

ETIQUETADO
Nombre del alimento

El producto se etiquetara con arreglo a la Norma general para el etiquetado de los
alimentos preenvasados (CODEX STAN 1-1985). El nombre del aceite debera ajustarse
a las descripciones que figuran en la Seccion 2 de la presente Norma.

Cuando un producto aparece con mas de un nombre en la Seccion 2.1, la etiqueta de ese
producto debe incluir uno de esos nombres que sea aceptable en el pais de uso.

Etiquetado de envases no destinados a la venta al por menor

La informacion relativa a los citados requisitos de etiquetado debera figurar en el envase
0 en los documentos que lo acomparian, pero el nombre del alimento, la identificacion
del lote y el nombre y la direccion del fabricante o envasador deberén aparecer en el
envase.

No obstante, la identificacion del lote y el nombre y la direccidn del fabricante o
envasador podran sustituirse por una sefial de identificacién, siempre y cuando dicha
sefial sea claramente identificable en los documentos que acompafian al envase.

METODOS DE ANALISIS Y MUESTREO
Determinacion de las gamas de composicion de acidos grasos mediante CGL

De conformidad con el Método de ISO 5508: 1990 y 5509: 2000; o AOCS Ce 2-66 (97)
y Cele-91 (01) o

Ce 1f-96 (02).
Determinacion del punto de deslizamiento

De conformidad con 1SO 6321: 2002 para todos los aceites; AOCS Cc 3b-92 (02) para
todos los aceites salvo los aceites de palma; AOCS Cc 3-25 (97) Gnicamente para
aceites de palma.
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Cuadro 1: Gamas de composicion de &cidos grasos de aceites vegetales determinados mediante CGL de muestras auténticasl (expresadas
en porcentaje del contenido total de &cidos grasos) (véase la Seccién 3.1 de la Norma)

Acidos Aceitede Aceitede Aceitede Aceitede Aceitede Aceitede Aceitede Aceitede Aceitede Oleinade Oleinade Estearina

grasos  mani babasu Coco semillade pepitas de maiz semillade palma almendra palma2 almendra de
algodon  uva mostaza de palma de palma2 almendra
de palma2
C6:0 ND ND ND-0,7 ND ND ND ND ND ND-0,8 ND ND-0,7 ND-0,2
C8:0 ND 2,6-7,3  4,6-10,0 ND ND ND ND ND 2,4-6,2 ND 2,9-6,3 1,3-3,0
C10:0 ND 1,2-7,6 5,0-8,0 ND ND ND ND ND 2,6-5,0 ND 2,7-4,5 2,4-3,3
C12:0 ND-01 40,0-55,0 45,1-53,2 ND-0,2 ND ND-0,3 ND ND-0,5 45,0-55,0 0,1-0,5 39,7-47,0 52,0-59,7

C14:0 ND-0,1 11,0-27,0 16,8-21,0 0,6-1,0 ND-0,3 ND-0,3 ND-1,0 0,5-2,0 14,0-18,0 0,5-1,5 11,5-15,5 20,0-25,0
C16:0 5,0-140 5,2-11,0 7,5-102 21,4-26,4 55-110 8,6-16,5 0,545 39,3-47,5 6,5-10,0 38,0-43,5 6,2-10,6 6,7-10,0

Cl6:1 ND-0,2 ND ND ND-1,2 ND-1,2 ND-0,5 ND-0,5 ND-0,6 ND-0,2 ND-0,6 ND-0,1 ND
C17:0 ND-0,1 ND ND ND-0,1 ND-0,2 ND-0,1 ND ND-0,2 ND ND-0,2 ND ND
Ci7:1  ND-0,1 ND ND ND-0,1 ND-0,1 ND-0,1 ND ND ND ND-0,1 ND ND

C18:0 1,045 1,8-7,4 2,0-4,0 2,1-3,3 3,0-6,5 ND-3,3 0,5-2,0 3,5-6,0 1,0-3,0 3,5-50 1,7-3,0 1,0-3,0
C18:1  35,0-80 9,0-20,0 5,0-10,0 14,7-21,7 12,0-28,0 20,0-42,2 8,0-23,0 36,0-44,0 12,0-19,0 39,8-46,0 14,4-24,6 4,1-8,0
C18:2 4,0-430 1,4-6,6 1,0-2,5 46,7-58,2 58,0-78,0 34,0-65,6 10,0-24,0 9,0-120 1,0-35 10,0-13,5 2,4-43 0,5-1,5
C18:3 ND-0,5 ND ND-0,2  ND-0,4 ND-1,0 ND-20 6,0-180 ND-05 ND-0,2 ND-0,6 ND-0,3 ND-0,1
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C20:0
C20:1
C20:2
C22:0
C22:1
C22:2
C24:0
C24:1

0,7-2,0
0,7-3,2
ND

1,5-4,5
ND-0,6
ND

0,5-2,5
ND-0,3

ND
ND
ND
ND
ND
ND
ND
ND

ND-0,2
ND-0,2
ND
ND
ND
ND
ND
ND

0,2-0,5
ND-0,1
ND-0,1
ND-0,6
ND-0,3
ND-0,1
ND-0,1
ND

ND-1,0
ND-0,3
ND
ND-0,5
ND-0,3
ND
ND-0,4
ND

0,3-1,0
0,2-0,6
ND-0,1
ND-0,5
ND-0,3
ND

ND-0,5
ND

ND-1,5
5,0-13,0
ND-1,0
0,2-2,5
22,0-50,0
ND-1,0
ND-0,5
0,5-2,5

ND-1,0
ND-0,4
ND
ND-0,2
ND
ND
ND
ND

ND-0,2
ND-0,2
ND
ND-0,2
ND
ND
ND
ND

ND-0,6
ND-0,4
ND
ND-0,2
ND
ND
ND
ND

ND-0,5
ND-0,2

ND
ND
ND
ND
ND
ND

ND-0,5
ND-0,1
ND
ND
ND
ND
ND
ND
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Cuadro 1: Gamas de composicion de &cidos grasos de aceites vegetales determinados mediante CGL de muestras auténticas 1 (expresadas
en porcentaje del contenido total de &cidos grasos) (véase la Seccion 3.1 de la Norma) (Cont.)

Acidos Esteari-na Super-  Aceitede Aceitede Aceite de Aceitede Aceitede Aceitede Aceitede Aceitede Fatty acid Aceitede Aceitede
grasos  depalma2 O©leinade colza colza( bajo salvado decartamo cartamo  sésamo  soya girasol girasol girasolde
palma2 contenido  arroz (acido (acido contenido
dedcido  (aceite de oleicoalto) oleicoalto) mediode
erlcico)  arroz) acidooleico
C6:0 ND ND ND ND ND ND ND ND ND ND C6:0 ND ND
C8:0 ND ND ND ND ND ND ND ND ND ND C8:0 ND ND
C10:0 ND ND ND ND ND ND ND ND ND ND C10:0 ND ND
C12:0 0,1-05 0,1-0,5 ND ND ND-0,2 ND ND-0,2 ND ND-0,1 ND-0,1 C12:0 ND ND
C14:0 1,0-2,0 0,5-1.5 ND-0,2 ND-0,2 ND-1,0 ND-0,2 ND-0,2 ND-0,1 ND-0,2 ND-0,2 C14:0 ND-0,1 ND-1
C16:0 48,0-74,0 30,0-39,0 1,5-6,0 25-7,0 14-23 53-80 36-60 79-120 8,0-135 50-76 C16:0 2,6-50 4,0-55
C16:1 ND-0,2 ND-0,5 ND-3,0 ND-0,6 ND-05 ND-0,2 ND-0,2 ND-0,2 ND-0,2 ND-0,3 Cl6:1 ND-0,1 ND-0,05
C17:0 ND-0,2 ND-0,1 ND-0,1 ND-0,3 ND ND-0,1 ND-0,1 ND-0,2 ND-0,1 ND-0,2 C17:0 ND-0,1 ND-0,05
Cl7:1 ND-01 ND ND-0,1 ND-0,3 ND ND-0,1 ND-0,1 ND-0,1 ND-0,1 ND-0,1 C17:1 ND-0,1 ND-0,06
C18:0 3,9-6,0 28-45 0531 0830 0940 19-29 1524 456,7 2054 27-65 C18:0 2,9-62 2,1-50
C18:1 15,5-36,0 43,0-49,5 8,0-60,0 51,0-70,0 38-48 8,4-21,3 70,0-83,7 34,4-455 17-30 14,0-39,4 C18:1 75-90,7 43,1-71,8
C18:2 3,0-10,0 10,5-15,0 11,0-23,0 15,0-30,0 21-42 67,8-83,2 9,0-19,9 36,9-47,9 48,0 -59,0 48,3-74,0 C18:2 2,1-17  18,7-45,3
C18:3 ND-05 0,2-1,0 5,0-130 5,0-140 0,1-29 ND-0,1 ND-1,2 0,2-1,0 45-11,0 ND-0,3 C18:3 ND-0,3 ND-0,5

124



C20:0 ND-1,0
C20:1 ND-04
C20:2 ND
C22:0 ND-0,2
C22:21 ND
C22:2 ND
C24:0 ND
C24:1 ND

ND-0,4
ND-0,2
ND
ND-0,2
ND
ND
ND
ND

ND-3,0 0,2-1,2
3,0-15,0 0,1-4,3
ND-1,0 ND-0,1
ND-2,0 ND-0,6
> 2,0-60,0 ND-2,0
ND-2,0 ND-0,1
ND-2,0 ND-0,3
ND-3,0 ND-0,4

ND-0,9
ND-0,8
ND
ND-1,0
ND
ND
ND-0,6
ND

0.2-0,4
0,1-0,3
ND

ND-1,0
ND-1,8
ND

ND-0,2
ND-0,2

0,3-0,6
0,1-0,5
ND

ND-0,4
ND-0,3
ND

ND-0,3
ND-0,3

0,3-0,7
ND-0,3
ND
NN-1,1
ND
ND
ND-0,3
ND

0,1-0,6
ND-0,5
ND-0,1
ND-0,7
ND-0,3
ND

ND-0,5
ND

0,1-0,5
ND-0,3
ND

0,3-1,5
ND-0,3
ND-0,3
ND-0,5
ND

C20:0
C20:1
C20:2
C22:0
C22:1
C22:2
C24:0
C24:1

0,2-0,5
0,1-0,5
ND
0,5-1,6
ND-0,3
ND
ND-0,5
ND

0,2-0,4
0,2-0,3
ND
0,6-1,1
ND
ND-0,09
0,3-0,4
ND

ND - no detectable, definido como [J 0,05%

2

Datos de las especies incluidas en la Seccion 2.

Productos obtenidos por el fraccionamiento del aceite de palma
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APENDICE

OTROS FACTORES DE CALIDAD Y COMPOSICION

Estos factores de calidad y composicion constituyen la informacién suplementaria a los
factores esenciales de composicion y calidad de la Norma. Los productos que cumplan
los factores esenciales de composicion y calidad pero no cumplan estos factores
complementarios se consideraran conformes a la Norma.

CARACTERISTICAS DE CALIDAD

El color, olor y sabor de cada producto deberan ser caracteristicos del producto
designado, que debera estar exento de olores y sabores extrafios o rancios.

Dosis maxima

Materia volatil a 105°C 0,2% m/m

Impurezas insolubles 0,05% m/m

Contenido de jabon 0,005% m/m

Hierro (Fe):

Aceites refinados Aceites virgenes 1,5 mg/kg

Oleina de almendra de palma cruda 5,0 mg/kg

Estearina de almendra de palma cruda 5.0 mg/kg
7,0 mg/kg

Cobre (Cu):

Aceites refinados Aceites virgenes 0,1 mg/kg
0,4 mg/kg

indice de acido:

Aceites refinados 0,6 mg de KOH/g de aceite 4,0 mg de KOH/g de aceite

. . . 10,0 mg de KOH/g de aceite
Aceites prensados en frio y virgenes
Aceites de palma virgenes

indice de perdxido:
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Aceites refinados hasta 10 miliequivalente de oxigenoactivo/kg de aceite

. . . hasta 15 miliequivalentes de oxigenoactivo/kg de aceite
Aceites prensados en frio y virgenes

CARACTERISTICAS DE COMPOSICION

El contenido de &cido araquidico y &cidos grasos de cadena mas larga del aceite de mani
no debera ser superior a 48 g/kg.

Los indices de Reichert para los aceites de coco, almendra de palma y babasu deberan
mantenerse en las gamas de 6-8,5, 4-7 y 4,5-6,5, respectivamente.

Los indices de Polenske para los aceites de coco, almendra de palmay babasu deberan
mantenerse en las gamas de 13-18, 8-12 y 8-10, respectivamente.

La reaccion de Halphen para el aceite de semilla de algodon debera ser positiva.

El contenido de eritrodiol del aceite de pepitas de uva debera ser superior al 2 % del
total de esteroles.

El contenido total de carotenoides (como beta-caroteno) para el aceite de palma no
blanqueado, la oleina de palma no blanqueada y la estearina de palma no blanqueada
debera mantenerse en las gamas de 500- 2000, 5502500 y 300-1500 mg/kg,
respectivamente.

El indice de Crismer para el aceite de colza de bajo contenido de acido erucico debera
mantenerse en la gama de 67-70.

La concentracién de brassicaesterol en el aceite de colza de bajo contenido de 4cido
erucico debera superar en un 5% el contenido total de esteroles.

La prueba de Baudouin para el aceite de sésamo deberé ser positiva.

Los gamma orizanoles del aceite crudo de salvado de arroz seran del orden del 0,9-
2,1%.

Respecto al rango de acidos grasos en el aceite crudo de salvado de arroz no destinado
al consumo humano directo se aplicaran los rangos indicados para el aceite de salvado
de arroz en el Cuadro 1.

CARACTERISTICAS QUIMICAS Y FISICAS

Las caracteristicas quimicas y fisicas figuran en el Cuadro 2.

CARACTERISTICAS DE IDENTIDAD

Los niveles de desmetilesteroles en los aceites vegetales como porcentaje del contenido
total de esteroles figuran en el Cuadro 3.
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Los niveles de tocoferoles y tocotrienoles en los aceites vegetales figuran en el Cuadro
4.

METODOS DE ANALISIS Y MUESTREO Determinacion de la materia volatil a
105°C. De conformidad con ISO 662:1998. Determinacion de las impurezas insolubles.

De conformidad con 1SO 663:2000.

Determinacion del contenido de jabon.

De conformidad con BS 684 Seccion 2.5; o AOCS Cc 17-95 (97).
Determinacion del contenido de cobre y de hierro

De conformidad con 1SO 8294: 1994, o AOAC 990.05; o AOCS Ca 18b-91 (03).
Determinacion de la densidad relativa

De conformidad con: UIQPA 2.101, con el factor de conversion apropiado.
Determinacion de la densidad aparente

De conformidad con ISO 6883: 2000, con el factor de conversion adecuado o AOCS Cc
10c-95 (02).

Determinacion del indice de refraccion

De conformidad con ISO 6320:2000 0 AOCS Cc 7-25 (02).
Determinacion del indice de saponificacion (IS).

De conformidad con ISO 3657: 2002; o AOCS Cd 3-25 (02).
Determinacion del indice de yodo (1Y)

Wijs de conformidad con 1SO 3961:1996; 0 AOAC 993.20; o AOCS Cd 1d-1992 (97);
o NMKL 39(2003). En la norma se establece el método que debe aplicarse para aceites
vegetales especificados.

Determinacion de la materia insaponificable

De conformidad con ISO 3596:2000; o 1ISO 18609: 2000; o AOCS Ca 6b-53 ( 01).
Determinacion del indice de peroxido (1P)

De conformidad con AOCS Cd 8b-90 (03); o 1ISO 3960: 2001.

Determinacion del contenido total de carotenoides

De conformidad con BS 684 Seccion 2.20.

Determinacion de la acidez

De conformidad con 1SO 660:1996 enmendada en 2003; o AOCS Cd 3d-63 (03).
Determinacion del contenido de esteroles

De conformidad con ISO 12228: 1999; o AOCS Ch 6-91 (97).
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Determinacion del contenido de tocoferoles

De conformidad con ISO 9936: 1997; o AOCS Ce 8-89 (97).
Ensayo de Halphen

De conformidad con AOCS Cb 1-25 (97).

indice de Crismer

De conformidad con AOCS Cb 4-35 (97) y AOCS Ca 5a-40 (97).

Ensayo de Baudouin (Ensayo de Villavecchia modificado o ensayo del aceite de
sésamo).

De conformidad con AOCS Cb 2-40 (97). indice de Reichert e indice de Polenske De
conformidad con AOCS Cd 5-40 (97).

Método de andlisis para gamma orizanoles
Definicion
Este método se utiliza para determinar el contenido de gamma orizanoles (%) en aceites

por medicion de la absorcion por espectrofotometria con una méxima absorcion de 315
nm longitud de onda

Ambito de aplicacién

Aplicable al aceite de salvado de arroz. Aparato

Espectrofotometro — a fines de determinar la extincion en el ultravioleta entre 310 y 320
nm.

Cubetas de quartz rectangulares Rectangular - con un camino 6ptico de luz de de 1 cm.
Matraz conico — 25 mL.

Filtro de carta - Whatman n.° 2, o equivalente.

Reactivos

n-Heptano — puro (determinado por espectrofotometria)

Procedimiento

Antes de su utilizacion, se debe ajustar el espectrofotometro a una lectura de 0 llenando
la cubeta del muestreo y la cubeta de referencia con n-heptano

Filtrar el aceite en la filtro de carta a temperatura ambiente.

Pesar precisamente aproximadamente 0,02 g de la muestra asi preparada en un matraz
volumétrico de 25 mL, llenar hasta la marca con n-heptano.

Llenar una cubeta con la solucion obtenida y medir la extincion a la longitud de onda de
absorcion maxima cerca de 315 nm, utilizando el mismo solvente como referencia.

Los valores de extincion registradas deben situarse dentro de la gama 0,3 — 0,6. En caso
contrario, se deben repetir las mediciones utilizando soluciones mas concentradas 0 méas
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diluidas segln proceda.

Calculo

Calcular el contenido de gamma orizanoles como se describe a continuacion: Contenido
de gamma orizanol, % =25% (1 /W) xAx (1/E)

donde W = peso de la muestra, g

A = extincioén (absorbancia) de la solucién E = extincion especifica
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Cuadro 2:Caracteristicas quimicas y fisicas de aceites vegetales crudos (vease el apéndice de la Norma)

Aceite de Aceite de Aceite de Aceitede Aceitede Aceite de Aceitede  Aceite de Aceitede Oleinade Estearina

mani babasu coco semillade pepitasde maiz semillade  palma almendradealmendra de
algodon  uva mostaza palma de palmal’ almendra
de palma2

Densidad relativa (x°0,009- 0,914~ 0,008- _ 0,018- _ 0920- _ 0917- 0910- _ 0891- _ 0899- _ 0906- 0,902
Claaguaa20’C)  g,9 917 0921 0926 0926 0925 0921 0899 0914 0909 0,908
x=20°C x=25°C x=40°C x=20°C x=20°C x=20°C x=20°C  Xx=50°C x=40°C x=40°C  x=40°C

Densidad aparente 0,889- 0,904- 0,904-

(g/mi)) 0,895 0,907 0,906
(50 °C)

indice de refraccion 1,460-  1,448-  1448-  1458-  1467-  1465-  1,461- 1,454- 1448  1451-  1,449-

(ND 40°C) 1,465 1451 1,450 1,466 1477 1,468 1,469 1456 1452 1453 1,451
a 50 °C

indice de 187-196 245-256  248-265 189-198  188-194 187-195 168-184  190-209 230-254 231-244  244-255

saponificacion

(mg KOH/g de

aceite)

indice de yodo 77-107  10-18 6,3-10,6 100-123  128-150 103-135 92-125 50,0-55,0 14,1-21,0 20-28 4-8,5
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Materia 010 12 ] 15 015 020 [] 28 015 112 110 <15 <15

insaponificable
(9/kg)
Relacion deisétopo -13,71
de carbono estable*
hasta
-16,36

* Veanse las siguientespublicaciones:

-Woodbury SP, Evershed RP y Rossell JB (1998). Purity assessments of major vegetable oils based on gamma 13C values of individual fatty acids.
JAOCS, 75 (3), 371- 379.

-Woodbury SP, Evershed RP y Rossell JB (1998). Gamma 13C analysis of vegetable oil, fatty acid components, determined by gas
chromatographycombustion-isotope ratio mass spectrometry, after saponification or regiospecific hydrolysis. Journal of Chromatography A, 805, 249-
257.

-Woodbury SP, Evershed RP, Rossell JB, Griffith R y Farnell P (1995). Detection of vegetable oil adulteration using gas chromatography combustion /
isotope ratio mass spectrometry. Analytical Chemistry 67 (15), 2685-2690.

Ministerio de Agricultura, Pesca y Alimentacion (1996). Authenticity of single seed vegetable oils. Working Party on Food Authenticity,
MAFF, Reino Unido
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Cuadro 2: Caracteristicas quimicas Yy fisicas de aceites vegetales crudo (véase el Apéndice de la Norma) (continuacion)

Oleina Estearina Super- Aceite de Aceite de Aceite de Aceite de Aceite de  Aceite de Aceite Aceite Aceitede  Aceite de
de de palmal’ oleina de colza colzade salvado cartamo cartamo sésamo de soja de girasol girasol de
palma2 palma2 bajo de arroz (aceite girasol (aceite :
conteni oleico alto) oleico alto) contfenldo
medio de
do de L .
.y acido oleico
acido
erdcico
Densidad relativa 0,899- 0,881- 0,900- 0,910- 0,914- 0,910~ 0,922- 0,913-0,9190,915- 0,919- 0,918- 0,909-0,915 0,914-0,916
(x Clagua 0920 0891 0925 0920 00920 0929 0,927 )(;:921%00(:9;)16 , 0925 0923 y=p50C  X=20°C
a20°C) =40 =60°C  x=40°C x=20°C x=20°C x=200C  x=200c 20 y=ppec
°C x=250C oC
Densidad 0,896- 0,881- 0,897- 0,912-0,914
aparente 0,898 0,885 0,920 at20 °C
(g/ml) a40°C a60°C
indice de 1,458- 1,447- 1,463- 1,465- 1,465- 1,460- 1,467- 1,460-1,464 1,465- 1,466- 1,461- 1,467-14711,461-1,471
refraccion (ND 1,460 1,452 1,465 1469 1,467 1473 1470 a400c: 1469 1470 1468 go50c  at25°C
40°
a60°C 1,466-1,470
a250C
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indice de 194-  193-205 180-205 168-181 182-193 180- 186-198 186-194  186-195 189-  188-194 182-194 190-191
saponificacion

(mg KOH/g de 202 199 195

aceite)

indicedeyodo 156 [148 160 94-120 105-126 90-115 136-148 80-100 104-120 124- 118-141 78-90 94-122
139

Materia 013 09 13 20 ] 20 <65 115 ] 10 ] 20 15 15 15 <15

insaponificable

(9/kg)

1 Productos obtenidos por el fraccionamiento del aceite de palma.
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Cuadro 3: Niveles de desmetilesteroles en los aceites vegetales crudos derivados de ejemplos auténticos"' como porcentaje del contenido total de
esteroles (véase el Apéndice de la Norma)

Aceite de  Aceite de Aceite de Aceitede Aceitede Aceitede Aceitede Aceite de Aceitede Oleinade Estearina de

mani babasu coco semillade pepitasde maiz semillade palma almendra de almendra  almendra de
algodon uva mostaza palma de palmaZ palma2
Colesterol ND-3,8 1,2-1,7 ND-3,0 0,7-2,3 ND-0,5 0,2-0,6 2,6-6,7 2,6-7,0 0,6-3., 1,5-1,9 14-1,7
Brassicasterol ND-0,2 ND-0,3 ND-0,3 0,1-0,3 ND-0,2 ND-0,2 ND ND ND-0,8 ND-0,2 ND-2,2
Campesterol 12,0-19,8 17,7-18,7 6,0-11,2 6,4-145 7,5-140 16,0-24,1 18,7-27,5 12,5-39,0 8,4-12,7 7,9-9,1 8,2-9,7
Estigmasterol 54-13,2 8,7-9,2 11,4-15,6 2,1-6,8 7,5-12,0 4,3-8,0 8,5-13,9 7,0-189 12,0-16,6 13,4-14,7 14,1-15,0

Beta-sitosterol 47,4-69,0 48,2-53,9 32,6-50,7 76,0-87,1 64,0-70,0 54,8-66,6 50,2-62,1 45,0-711,0 62,6-73,1 67,1-69,2 67,0-70,0
Delta-5-avenasterol 5,0-18,8 16,9-20,4 20,0-40,7 1,8-7,3 1,0-3,5 1,5-8,2 ND-2,8 ND-3,0 1,4-9,0 3,3-4,6 3,3-4,1

Delta-7- ND-5.1 ND ND-3,0 ND-1,4 0,5-3,5 0,2-4,2 0,2-24 ND-3,0 ND-2,1 ND-0,6 ND-0,3
estigmastenol

Delta-7-avenasterol ND-5,5  0,4-1,0 ND-3,0  0,8-3,3 0,5-1,5 0,3-2,7 ND-5,1 ND-60 ND-14 ND-0,5 ND-0,3
Otros ND-1,4 ND ND-3,6 ND-1,5 ND-5,1 ND-2,4 ND ND-10,4 ND-2,7 2,9-3,7 1,0-3,0

Total esteroles 900-2900 500-800  400-1200 2700-6400 2000-7000 7000-22100 300-700 270-800 700-1400 816-1339 775-1086
(mg/kg)

135



Estearina Super- Aceite de  Aceite de Aceite de Aceitede Aceite de Aceitede Aceitede Aceite de Aceite de

de palmaloleinade colzade  salvado de cartamo cartamo  sésamo soya girasol girasol (aceitegirasol
palma2  bajo _ arroz (ac_elte oleico alto) de contenido
contenido oleico alto) .
. medio de
de acido .. :
acido oleico
erdcico
Colesterol 25-50 2,0-35 ND-1,.3 ND-0,5 ND-0,7 ND-0,5 0,1-0,5 0,2-1,4 ND-0,7 ND-0,5 0,1-0,2
Brassicasterol ~ ND ND 50-13,0 ND-0,3 ND-04 ND-2.2 0,1-0,2 ND-0,3 ND-0,2 ND-0,3 ND-0,1

Campesterol 15,0-26,0 22,0-26,0 24,7-38,6 11,0-35,0 9,2-13,3 8,9-19,9 10,1-20,0 15,8-24,2 6,5-13,0 5,0-13,0 9,1-9,6
Estigmasterol ~ 9,0-15,0 18,2-20,0 0,2-1,0 6,0-40,0 4596 29-89 3,4-12,0 14,9-19,1 6,0-13,0 4,5-13,0 9,0-9,3
Beta-sitosterol  50,0-60,0 55,0-70,0 45,1-57,.9 25,0-67,0 40,2-50,6 40,1-66,9 57,7-61,9 47,0-60 50-70 42,0-70 56-58

Delta-5- ND-3,0 0-1,0 2,5-6,6 ND-99 0,8-48 0,2-8,9 6,2-7,8 1,5-3,7 ND-6,9 1,5-6,9 4,8-5,3
avenasterol

Delta-7- ND-3,0 0-0,3 ND-1,3 ND-14,1 13,7-24,6 3,4-16,4 0,5-7,6 1,4-52 6,5-24,0 6,5-24,0 7,7-71,9
estigmastenol

Delta-7- ND-3,0 0-0,3 ND-0,8 ND-4,4 2,2-6,3 ND-8,3 1,2-5,6 1,0-46 3,0-7,5 ND-9,0 4,3-4,4
avenasterol

Otros ND-5,0 0-2,0 ND-4,2 75-128 05-64 4,4-119 0,7-9,2 ND-1,8 ND-53 3,5-95 5,4-58
Totalesteroles 250-500 100 4500-11300 10500- 2100- 2000-4100 4500-190001800-4500 2400-5000 1700-5200

(mgkg) 31000 4600

ND — no detectable, definido como [J 0,05%

136



") Datos de las especies incluidas en la Seccién 2.

) Productos obtenidos por el fraccionamiento del aceite de palma.

137



CODEX STAN 210-1999

14

Cuadro 4: Niveles de tocoferoles y tocotrienoles en los aceites vegetales crudos como porcentaje del contenido total de esteroles (véase el
Apéndice de la Norma)™ (mg/kg)

Aceite de Aceite de Aceite de Aceite de

Aceite de Aceite de

Aceite de Aceite de

Aceite de

Oleinade Estearina

mani babasu coCo semilla pepitas de maiz semilla palma almendra de almendra dede
de algodon "' de mostaza palma palma- ZmeZr:s:Zz

Alfa-tocoferol 49-373 ND ND-17 136-674  16-38 23-573 4-193 30-280 ND-44 ND-11 ND-10
Beta-tocoferol ND-41 ND ND-11 ND-29 ND-89 ND-356 ND-234 ND-250 ND-248 ND-6 ND-2
Gamma-tocoferol 88-389 ND ND-14 138-746  ND-73 268-2468 ND-526 ND-100 ND-257 ND-3 ND-1
Delta-tocoferol ND-22 ND ND ND-21 ND-4 23-75 ND-123 ND-100 ND ND-4 ND
Alfa-tocotrienol ~ ND 25-46 ND-44 ND 18-107 ND-239  4-336 50-500 ND ND-70 ND-73
Gamma-tocotrienol ND 32-80 ND-1 ND 115-205 ND-450  14-710 20-700 ND-60 1-10 ND-8
Delta-tocotrienol ND 9-10 ND ND ND-3.2 ND-20 ND-377  40-120 ND ND-2 ND-1
Total (mg/kg) 170-1300 60-130 ND-50 380-1200 240-410 330-3720 150-1500 300-1800 ND-260 ND-90 ND-89
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Oleina Estearina Super-  Aceitede Aceitede Aceitede Aceitede Aceitede Aceitede Aceitede  Aceite de
de de palma2 oleina de colza colzade  cartamo cartamo  salvado de sésamo  girasol girasol de
palma2 palma2 bajo (aceite arroz (aceite )
contenido  oleico alto) oleico alto) contgnldo
, . medio de
de 4cido . .
.. acido
erlicico
oleico
Alfa-tocoferol ND-100 130-240 100-386 49-583 234-660 234-660 ND-3.3  9-352 403-935 400-1090 488-668
Beta-tocoferol ND-50 ND-40 ND-140 ND-47 ND-17 ND-13 ND ND-36 ND-45 10-35 19-52
Gamma-tocoferol ND-50 ND-40  189-753 ND-212 ND-12 ND-44 521-983 89-2307 ND-34 3-30 2.3-19,0
Delta-tocoferol ND-50 ND-30 ND-22 ND-31 ND ND-6 4-21 154-932 ND-7,0 ND-17 ND-1,6
Alfa-tocotrienol 20-150 170-300 ND ND-627 ND ND ND ND-69 ND ND ND
Gamma- 10-500 230-420 ND 142—-790 ND-12 ND-10 ND-20 ND-103 ND ND ND
tocotrienol
Delta-tocotrienol 5-150 60-120 ND ND-59 ND ND ND ND ND ND ND
Total (mg/kg) 100- 400-1400 430-2680 191-2349 240-670 250-700 330-1010 600-3370 440-1520 450-1120 509-741

00
ND - no detectable.

Nota: Aceite de maiz contiene también ND-52 mg/kg beta tocotrienol.
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1 Datos de las especies incluidas en la Seccién 2.

J Productos obtenidos por el fraccionamiento del aceite de palma.
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Anexo 3: Tabla de amortizacién

CACPE Biblian Cooperativa

Capital: $78.741,83

Interés 11.23%

Plazo a 5 afos: 60 Meses

Tipo de Amortizacion: Francés

Seguro de Desgravamen: 0.000670 %.

Tabla de Amortizacion
Abono

Cuota| Fecha |#Dias| Capital Interes S.Dsg. Cuota |Sld. Capital
1 |05/02/2019| 31 984.18 761.45 52.76 1798.39 77756.82
2 |05/03/2019| 28 993.39 679.16 52.10 1724.65 76763.43
3 05/04/2019 | 31 1002.69 742.32 51.43 1796.44 75760.74
4 |105/05/2019| 30 1012.07 708.99 50.76 1771.83 74748.67
5 |05/06/2019| 31 1021.54 722.84 50.08 1794.46 73727.12
6 |05/07/2019| 30 1031.10 689.96 49.40 1770.46 72696.02
7 105/08/2019| 31 1040.75 702.99 48.71 1792.45 71655.27
8 |05/09/2019| 31 1050.49 692.93 48.01 1791.43 70604.78
9 |05/10/2019| 30 1060.32 660.74 47.31 1768.37 69544.46
10 |05/11/2019| 31 1070.25 672.51 46.59 1789.35 68474.21
11 ]05/12/2019| 30 1080.26 640.80 45.88 1766.94 67393.95
12 105/01/2020| 31 1090.37 651.72 45.15 1787.24 66303.58
13 |05/02/2020| 31 1100.57 641.17 44,42 1786.17 65203.00
14 105/03/2020| 29 1110.87 589.85 43.69 1744.41 64092.13
15 |05/04/2020| 31 1121.27 619.79 42.94 1784.00 62970.86
16 | 05/05/2020| 30 1131.76 589.30 42.19 1763.26 61839.09
17 05/06/2020| 31 1142.35 598.00 41.43 1781.79 60696.74
18 |05/07/2020| 30 1153.05 568.02 40.67 1761.73 59543.69
19 [05/08/2020| 31 1163.84 575.80 39.89 1779.53 58379.86
20 |05/09/2020| 31 1174.73 564.55 39.11 1778.39 57205.13
21 |05/10/2020| 30 1185.72 535.34 38.33 1759.39 56019.41
22 |05/11/2020| 31 1196.82 541.72 37.53 1776.07 54822.59
23 |05/12/2020| 30 1208.02 513.05 36.73 1757.80 53614.57
24 05/01/2021| 31 1219.32 518.47 35.92 1773.71 52395.25
25 |05/02/2021| 31 1230.73 506.68 35.10 1772.52 51164.52
26 | 05/03/2021| 28 1242.25 446.89 34.28 1723.43 49922.27
27 |05/04/2021| 31 1253.88 482.76 33.45 1770.09 48668.39
28 |05/05/2021| 30 1265.61 455.46 32.61 1753.67 47402.78
29 |05/06/2021| 31 1277.45 458.40 31.76 1767.61 46125.32
30 |05/07/2021| 30 1289.41 431.66 30.90 1751.97 44835.91
31 |05/08/2021| 31 1301.48 433.58 30.04 1765.09 43534.44
32 |05/09/2021| 31 1313.66 420.99 29.17 1763.81 42220.78
33 |05/10/2021| 30 1325.95 395.12 28.29 1749.35 40894.83
34 |05/11/2021| 31 1338.36 395.46 27.40 1761.22 39556.47
35 |05/12/2021| 30 1350.88 370.18 26.50 1747.57 38205.59
36 |05/01/2022| 31 1363.53 369.46 25.60 1758.58 36842.07
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37 105/02/2022| 31 1376.29 356.27 24.68 1757.24 35465.78
38 |05/03/2022| 28 1389.17 309.77 23.76 1722.70 34076.62
39 |05/04/2022| 31 1402.17 329.53 22.83 1754.53 32674.45
40 |05/05/2022| 30 1415.29 305.78 21.89 1742.96 31259.16
41 |05/06/2022| 31 1428.53 302.28 20.94 1751.76 29830.63
42 105/07/2022| 30 1441.90 279.16 19.99 1741.05 28388.73
43 |05/08/2022| 31 1455.39 274.53 19.02 1748.94 26933.33
44 105/09/2022| 31 1469.01 260.45 18.05 1747.51 25464.32
45 105/10/2022| 30 1482.76 238.30 17.06 1738.13 23981.56
46 |05/11/2022| 31 1496.64 231.91 16.07 1744.61 22484.92
47 105/12/2022| 30 1510.64 210.42 15.06 1736.13 20974.27
48 |05/01/2023| 31 1524.78 202.83 14.05 1741.66 19449.49
49 105/02/2023| 31 1539.05 188.08 13.03 1740.16 17910.44
50 |05/03/2023| 28 1553.45 156.44 12.00 1721.89 16356.99
51 |05/04/2023| 31 1567.99 158.18 10.96 1737.13 14789.00
52 |05/05/2023| 30 1582.67 138.40 9.91 1730.97 13206.33
53 |05/06/2023| 31 1597.48 127.71 8.85 1734.03 11608.85
54 |05/07/2023| 30 1612.43 108.64 7.78 1728.84 9996.43
55 |05/08/2023| 31 1627.52 96.67 6.70 1730.88 8368.91
56 |05/09/2023| 31 1642.75 80.93 5.61 1729.28 6726.17
57 |05/10/2023| 30 1658.12 62.95 451 1725.57 5068.05
58 [05/11/2023| 31 1673.64 49.01 3.40 1726.04 3394.41
59 [05/12/2023| 30 1689.30 31.77 2.27 1723.34 1705.11
60 |05/01/2024| 31 1705.11 16.49 1.14 1722.74 0.00
Totales: $78741.00 |$24864.63 | $1755.69| $105361.33
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