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RESUMEN (version en espafiol)

La presente investigacion surge de la limitacion que sufren las PYMES en el Ecuador
respecto al tratamiento del deterioro de cartera, razon por la cual existe un interés por
la creacion de una guia de deterioro bajo la NIIF 9, a través de un enfoque cuantitativo,
al utilizar datos numericos de una pequefia industria ecuatoriana. Se desarrollé a través
de un contexto normativo y teorico; también se definio a los instrumentos financieros
permitiéndonos aplicar dos modelos respecto al deterioro de valor a través de la pérdida
esperada. Al implementar los modelos las PYMES podran seleccionar entre las dos
opciones que se desarrollaron en este trabajo investigativo, para el tratamiento del
deterioro que deben aplicar conforme a la NIIF.

Palabras claves: Deterioro de cartera, PYMES, cuentas por cobrar, NIIF 9.
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ABSTRACT (version en inglés)

The present research arises from the limitation suffered by SMEs in Ecuador regarding
the treatment of portfolio impairment, therefore, there is an interest in creating an
impairment portfolio guide under NIIF 9, through a quantitative approach, using
numerical data from a small Ecuadorian industry, which was developed through a
normative and theoretical context. Additionally, financial instruments were defined,
allowing to apply specifically two models regarding impairment about expected loss.
When implementing the models, SMEs will be able to select between the two options
that were developed in this investigative work, for the treatment of impairment that
they must apply in accordance with the IFRS.

Keywords: Impaired Portfolio, SME, Accounts Receivable, IFRS 9.
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INTRODUCCION

Las pequefias y medianas entidades representan gran parte de las empresas
ecuatorianas, apoyando al desarrollo econémico, productivo y laboral. Por su naturaleza,
simplicidad tributaria y financiera este grupo empresarial aplica una normativa especifica la
Norma Internacional de Informacion Financiera para PYMES, limitando la aplicacion de la
normativa completa. Por esta razon se creara una guia de aplicacion de deterioro de cartera en
base a los lineamientos propuestos por la Norma Internacional de Informacién Financiera 9,
con el objetivo de que sirva de apoyo para las pequefias y medianas empresas a través de la

aplicacion a nivel empresarial en la pequefa entidad Ferrecorpe.

Como parte inicial de esta investigacion, en el capitulo uno se analizé desde un
contexto normativo y tedrico a las micro, pequefias y medianas empresas a través de su
importancia en la regién Latinoamericana y en el Ecuador; se estudio al Consejo de Normas
Internacionales de Contabilidad con el objetivo de resaltar la importancia de los cuerpos
normativos para lograr reflejar la esencia econdmica y financiera de las empresas a nivel
mundial. Ademas, se analizo las Normas Internacionales de Informacion Financiera, la
Norma Internacional de Informacién Financiera 9 y la Norma Internacional de Informacion

Financiera para PYMES.

En el capitulo dos se analizé a profundidad los Instrumentos Financieros a través de
conceptos, clasificacion, tipos y ejemplos expuestos por distintos autores; se analizé
brevemente a las Normativas que tratan a los Instrumentos Financieros, ademas de los
cambios relevantes entre la Norma Internacional de Informacion Financiera 9 y la Norma
Internacional de Contabilidad 39 con el objetivo de destacar las tres areas relevantes de este
nuevo cuerpo normativo. También se interpretd la Norma Internacional de Informacion

Financiera 9.



En el capitulo tres, se desarrolla el deterioro de valor a través de la pérdida esperada
partiendo de la conceptualizacion de pérdidas esperadas, riesgo crediticio; ademas se plantean
varios métodos de célculo de deterioro de valor, y en base a la Norma Internacional de
Informacion Financiera 9 se considera al enfoque simplificado de deterioro como base para la
aplicacion de dos modelos de deterioro. Los modelos aplicados en la empresa Ferrecorpe se
denominan “Modelo de Pérdidas Incurridas al Modelo de Pérdidas Esperadas para Entidades
no Financieras” de los autores Rodriguez y Pineda; y del Grupo Deloitte, “Una mirada

cercana IFRS 9”.

En el capitulo cuatro se presentan las conclusiones y recomendaciones de este estudio

investigativo.



CAPITULO |

1. CONTEXTO NORMATIVO Y TEORICO
1.1. Pequeiias y medianas empresas (PYMES)

La geografia, la region, la economia y los desiguales niveles de desarrollo de los
paises obligan a considerar distintos parametros para definir y conceptualizar a las micro,
pequefias y medianas empresas; lo que representa la ausencia de un significado general

preestablecido para las MIPYMES (Cleri, 2017).

Sin embargo; muchas jurisdicciones en todas partes del mundo han desarrollado sus
propias definiciones de las micro, pequefias y medianas empresas para un amplio rango de
propdsitos, incluyendo el establecimiento de obligaciones de informacién financiera. A
menudo esas definiciones nacionales o regionales incluyen criterios cuantificados basados en
los ingresos de actividades ordinarias, los activos, los empleados u otros factores (NIIF

PARA PYMES, 2015)

Para la Norma Internacional de Informacion Financiera para PYMES estas empresas
de tamafio pequefio y mediano son aquellas entidades que no tienen obligacion publica de
rendir cuentas, y publicar estados financieros con propdsito de informacion general para

usuarios externos. (NIIF PARA PYMES,2015)

El Sistema Andino de Estadistica define que las pequefias y medianas empresas son
aquellas empresas formales, constituidas y/o registradas legalmente ante autoridades
competentes, que lleven registros contables y/o aportan a la seguridad social, comprendidas
dentro de rangos que dependen de su personal ocupado y de su valor bruto en las ventas

anuales (Sistema Andino de Estadistica de la PYME, Lima, 2008).



También, las PYMES son conocidas segun el Servicio de Rentas Internas (SRI) como
aquel conjunto de pequefias y medianas empresas que, de acuerdo a su volumen de ventas,
capital social, cantidad de trabajadores, y su nivel de produccion o activos presentan

caracteristicas propias de este tipo de entidades econémicas.

El Cadigo Organico de la Produccion, Comercio e Inversiones, COPCI, publicado en
el registro oficial 351 del 29-dic.-2010; en el articulo 53 define a las micro, pequefias y
medianas empresas a “toda persona natural o juridica que, como una unidad productiva,
ejerce una actividad de produccion, comercio y/o servicios, que cumple con el numero de

trabajadores y valor bruto de las ventas anuales” (p. 23).

El Reglamento del Cddigo Organico de la Produccion, Comercio e Inversiones,
publicado en el Registro Oficial Suplemento 450 del 17-may.-2011, Articulo 106, clasifica a

la micro, pequefias y medianas empresas de la siguiente manera:

Microempresa: Unidad productiva, conformada entre 1 a 9 trabajadores, con un valor
de ventas/ingresos brutos anuales de cien mil dolares 0 menos. Pequefia empresa:
Unidad productiva que tiene entre 10 a 49 trabajadores, ventas o ingresos brutos
anuales entre un valor de cien mil uno y un millén de ddlares. Mediana empresa:
Unidad de produccién conformada por 50 a 199 trabajadores, ventas o ingresos brutos

netos anuales entre millon uno y cinco millones de dolares. (p. 2)

Para el desarrollo de la investigacion, definiremos a las micro, pequefias y medianas
empresas basandonos en el concepto establecido por el Cédigo Orgéanico de la Produccion,
Comercio e Inversiones, Registro Oficial 351 del 29-dic.-2010. Que nos permite definir a las
MIPYMES como aquellas personas naturales o juridicas, que desarrollan actividades de
produccidn, comercio o servicios, delimitan su tamafio en base a indicadores como su nimero

de trabajadores y su valor bruto en ventas anuales.



Es pertinente mencionar que para lograr identificar su clasificacion nos guiaremos en
el articulo 106 del Reglamento del Cddigo Organico de la Produccién, Comercio e
Inversiones, Registro Oficial Suplemento 450 del 17-may.-2011. Ademaés de considerar que,
en caso de inconformidad de las variables aplicadas, el valor bruto de las ventas anuales
prevalecerd sobre el nimero de trabajadores, para efectos de determinar la categoria de una

empresa, como lo establece el Articulo 53 del COPCI.

1.1.1. Micro, pequefias y medianas empresas en Latinoamérica

En la region las PYMES son consideradas como elementos cruciales para el desarrollo
econdmico, productivo y laboral. Al contar con una gran presencia en el comercio, la

industria, la prestacion de servicios y otros modelos productivos.

Desde el punto de vista de Comision Econdmica para Ameérica Latina y el Caribe
(CEPAL) (2020), las pequefias y medianas empresas juegan un papel importante en el
crecimiento potencial de la region, son un actor clave por sus caracteristicas de gran
heterogeneidad en acceso a mercados, tecnologias y capital humano; ademas de la excelente
vinculacion con otras empresas, factores que motivan a la productividad, capacidad de

exportacion y potencial crecimiento.

El Banco Interamericano de Desarrollo respalda la importancia de este grupo
econdmico a través de un estudio donde se presentan datos reales al afio 2020. En este
analisis se identifica que las micro, pequefias y medianas empresas apoyan de forma
significativa y relevante a la economia, el producto interno bruto, el empleo en la region
latinoamericana. A continuacion, se presentan datos del impacto de las micro, pequefias y

medianas empresas. Ver Figura 1.



Figura 1.
Porcentaje de las Micro, pequefias y medianas empresas en América Latina y el Caribe
(ALC) a través del personal empleado, PIB, nimero de empresas

Pequefias, medianas empresas Grandes empresas
Personal Empleado
PIB
Numero de empresas
0,00% 20,00% 40,00% 60,00% 80,00% 100,00% 120,00%

Nota. Elaboracién propia basado en (Banco Interamericano de Desarrollo, 2020)

Como se puede demostrar en la Figura 1, las micro, pequefias y medianas empresas
(MIPYME) representan el 99.5% de las empresas activas, el 60% de la poblacion empleada y
aproximadamente el 25% del producto interno bruto (PIB) en América Latina y el Caribe

(ALC).

América Latina y el Caribe se caracterizan por la enérgica presencia de empresas
pequefias, confirmando que en el afio 2013 alrededor de once millones de unidades
economicas empleaban al menos a un trabajador en la Region. Las micro y pequefias
empresas representan a diez millones; las medianas y grandes industrias representan un

millon (Organizacion Internacional de Trabajo, 2015).

Resaltando la importancia de las micro, pequefias y medianas empresas, se puede

concluir que las mismas forman parte clave del desarrollo economico, social, y productivo de



la region al caracterizarse por una imponente presencia en el nimero de entidades activas, lo

que genera mas fuentes de empleo y un mayor crecimiento econémico.

1.1.2. Micro, pequefias y medianas empresas en Ecuador

Las micro, pequefias y medianas empresas al igual que en Latinoamérica tiene gran
impacto en el Ecuador, segin datos presentados por la Superintendencia de Compafiias
Valores y Seguros en el ranking empresarial 2020 las MiPymes representan el 96% de las

compafiias activas en el pais. EI grupo econdémico esté clasificado de la siguiente manera. Ver

Tabla 1.

Tabla 1.

Clasificacion de las MiPymes
Tamano Porcentaje
Microempresas 59.7%
Pequefias Empresas 27%
Medianas Empresas 9.3%

Nota. Elaboracién propia en base a (Superintendencia de Compafiias Valores y Seguros,
2020)

Es importante destacar que para la correcta identificacion del volumen de las
empresas la Superintendencia de Compafiias Valores y Seguros ordena en base al tamafio
segun lo establece el Codigo Organico de la Produccion, Comercio e Inversiones articulo

106, Registro Oficial Suplemento 450 del 17-may.-2011.



Figura 2.
Distribucidn porcentual de empresas ecuatorianas segun su tamafio

= Microempresa = Pequefia empresa = Mediana empresa Grande empresa

Meatara:empresa
63

63%

\\\\\\%

Nota. Elaboracion propia basada en (DIEE, 2019)

Clasificar a las empresas segin su tamafo, permite identificar que en el afio 2019 la
microempresa representa al segmento que tiene mayor participacién en la economia, sin
embargo, la grande empresa a pesar de representar solamente al 0.49%, concentra la mayor

proporcidn de ventas y plazas de empleo.

Se continla respaldando la importancia de las MiPymes en el pais, se consideran
datos presentados por el Boletin Técnico del Directorio de Empresas y Establecimientos
(DIEE) 2019, que expone que las micro, pequefias y medianas empresas (MIPYMES)
representan un segmento potencial en el Ecuador representando el 99.51% de las entidades
activas, es decir el 878440.44 de 882766 empresas activas aportando de forma eficiente a la

economia del pais. Ver Figura 2.



Figura 3.
Micro, pequefias, medianas y grandes empresas en el Ecuador

= Micro, pequefias, medianas empresas = Grandes empresas

o

Nota. Elaboracion propia basada en (DIEE, 2019)

El desarrollo de la investigacion se respaldara a través de la creacion de un promedio
entre los datos presentados por la Superintendencia de Compafiias Valores y Seguros; y El
Boletin Técnico del Directorio de Empresas y Establecimientos. Con esta informacién se
podra concluir que las micro, pequefias y medianas empresas representan un promedio de
97.75% conseguido de los estudios realizados por las entidades expuestas anteriormente. Lo

que demuestra el gran impacto de las MiPymes en la economia ecuatoriana. Ver Figura 4.



Figura 4.

Promedio de las micro, pequefias y medianas empresas en el Ecuador segun el Boletin
Técnico del Directorio de Empresas y Establecimientos (DIEE) 2019 y la Superintendencia
de Compaiiias, Valores y Seguros

= Micro, pequefias, medianas empresas = Grandes empresas

Nota. Elaboracién propia basada en (DIEE, 2019)

Impacto de las micro, pequefas y mediana empresas en los sectores productivos

ecuatorianos.

Para el desarrollo de esta investigacién se considera importante analizar el nimero de
empresas segun los sectores econémicos en el Ecuador, para esto se estudio los datos
presentados por el DIEE (2019), que expone el impacto de las MiPymes en los distintos

sectores de la economia. Ver Figura 5.
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Figura 5.
Distribucion del nimero de empresas segln sectores econémicos

a SErvicios Comercio
Agricultura, ganaderia, siivicuturay pesca » Industriss Manufactureras
Construccion m Explotacion deMnas y Canteras
3,36
841
958

339

Nota. Elaboracion propia basada en (DIEE, 2019)

En Ecuador los sectores econdmicos que tienen mayor impacto son los servicios y
comercio representando al 78.45% de las empresas del pais. Por lo general, estos sectores de
la economia estdn conformados por micro, pequefias y medianas empresas, destacando la

importancia de las mismas en el pais.

Ademas, el sector de la construccion representa al 3.36% de las empresas activas en el
pais, conformando al 8.17% del PIB real y genera fuentes de trabajo en un 6.10% del total de

empleos (Encuesta Nacional de Empleo, Desempleo y Subempleo. ENEMDU, 2019).

Por lo tanto, utilizar como modelo de estudio a la empresa Ferrecorpe nos permite
tener un campo de estudio amplio para futuras aplicaciones de la Norma Internacional de

Informacién Financiera 9 en las micro, pequefias y medianas empresas.
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1.1.3. Empresa FERRECORPE

Ferrecorpe es una empresa ecuatoriana dedicada a la comercializacion de articulos de
ferreteria, y la venta del servicio de reparacion de cafios y tuberias. La empresa cuenta con un
total de 15 empleados de obra, 3 personas encargadas de la contabilidad y finanzas. Sus
ventas brutas al cierre del ejercicio fiscal al 31 de diciembre del 2020 reflejan un valor de

299076.24 dolares americanos.

Con esta informacidn procederemos a clasificarla dentro del grupo empresarial de
“pequefia empresa” dando cumplimiento a lo establecido en el Articulo 4 del Codigo
Organico de la Produccion, Comercio e Inversiones, Registro Oficial Suplemento 450 del 17-
may.-2011, articulo 106: “Pequefia empresa: Unidad productiva que tiene entre 10 a 49
trabajadores, ventas o ingresos brutos anuales entre un valor de cien mil uno y un millon de

dolares” (p. 14).

Descripcion

La empresa FERRECORPE se establecio en el afio 2008, en la ciudad de Quito, su
actividad principal es la venta al por menor de articulos de ferreteria; especialmente la venta
de tuberia de polipropileno, ademas de la venta del servicio de reparacion y mantenimiento

de cafos y tuberias.

Su representante legal es la Ing. Pilar del Carmen Pérez Andrade, con RUC
0102393808001, la ubicacion geografica del establecimiento es Cuero y Caicedo OE6-85

entre Arias de Ugarte.
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Logotipo v Eslogan

Figura 6.
Logotipo y eslogan

FI‘I:

k SO1UCHOHES CONSTRUCTIVAS

Nota. Tomado de informacion de la empresa

Mision

Venta de productos de ferreteria de alta gama, venta de servicios de instalacion de

tuberias a traves de una manera rapida y eficiente.

Vision

Posicionamiento en el mercado, siendo la opcion favorita de nuestros clientes,
ubicandonos por encima de sus expectativas de servicio, calidad y eficiencia; y de nuestros
empleados, prometiendo un lugar de trabajo apto ademas de ser una empresa que los inspira a

dar lo mejor de cada uno entre todos.

Valores

e Respeto
e Cumplimiento
e Eficiencia

e Honradez
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Organigrama funcional

La empresa Ferrecorpe tiene el siguiente orden jerarquico; encabezando el
organigrama se encuentra el Gerente General, por debajo y al mismo nivel se encuentran el
jefe administrativo y el jefe de proyectos; y a su mando se encuentran los siguientes cargos,

el contador, el auxiliar contable, maestro mayor y disefio y planificacion respectivamente.

Ver Figura 7.
Figura 7.
Organigrama Funcional
]
Gerente
General
|
[ |
] ]
Jefe Jefe
Administrativo de
Financiero Proyectos
| |
[ | [ |
] ] ] ]
. Disefio
ol aeso i
Planificacién

Nota. Elaboracion propia en base a informacion de la empresa

1.2. Antecedentes: Consejo de Normas Internacionales de Contabilidad (1ASB)
1.2.1. Historia del IASB

En el pais estadounidense se cred el Accounting Principles Board, suplantando al
anterior Consejo de Principios de Contabilidad, quien presento las primeras normas que
expresaron la forma de presentacion de la informacion financiera. EI Consejo se desplazo por

razones éticas ya que estaba conformado por profesionales que trabajaban en entidades
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financieras, empresas estatales, privadas e industriales, motivando a que su aporte en la
creacion y elaboracion de instrucciones normativas generen beneficios netamente a favor de

las empresas de las que formaran parte.

El International Accounting Standards Board (IASB), en espafiol el Consejo de
Normas Internacionales de Contabilidad, se crea el 29 de junio de 1973, en Londres, por
medio un convenio profesional entre organismos de los siguientes paises: Canada, Estados
Unidos, Australia, México, Japdn, Paises Bajos, Irlanda e Inglaterra y Londres; dando como
resultado la redaccion de las primeras Normas Internacionales de Contabilidad. (Burgos,

2007).

Luego de percatarse del impacto de la economia globalizada la International
Organization of Securities Commission (I0SCO) faculta al International Accounting
Standards Board (IASB) el deber de la creacion de un cuerpo normativo contable que cumpla
con los estandares internacionales para lograr una aceptacion global, y que sirva de guia para
las empresas cotizantes de valores en bolsa. Todo esto con el objetivo de facilitar la
comprension y presentacion de informacion financiera y contable a nivel global (Monge,

2005).

Entre los afios 1983 y 2001, el IASB estaba conformado por miembros de los
institutos que forman parte de la profesion contable a nivel mundial y de la Federacion
Internacional de Contadores (IFAC) sin embargo a partir del 2001 luego de una minuciosa
reforma organizativa, se ha convertido en una organizacion independiente, tutelado por una

Fundacién (IFRS) (Monge, 2005).
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1.2.2. Fundacién IFRS

La Fundacién IFRS es un organismo publico sin fines de lucro, establecida para
desarrollar un conjunto Unico de normas contables de alta calidad, comprensibles, exigibles y
aceptadas globalmente, las Normas IFRS, y para promover Yy facilitar la adopcion de las

normas (IFRS, 2021).

La mision proclamada por la Fundacién IFRS es desarrollar Normas de Informacion
Financiera (NIIF) que aporten transparencia, responsabilidad y eficiencia a los mercados
financieros de todo el mundo. El trabajo aplicado por la IFRS sirve al interés publico
fomentando la confianza, el crecimiento y la estabilidad financiera a largo plazo en la

economia global (IFRS, 2021).

Distintas organizaciones como el Comité de Basilea de Supervision de las Entidades
Bancarias, el Conejo de Estabilidad Financiera (FBS), el G20, el Fondo Monetario
Internacional (FMI), la Organizacién Internacional de Comisiones de Valores (I0SCO), el
Banco Mundial, forman parte del marco regulador internacional y apoyan la vision de contar

con un conjunto global de normas de contabilidad.

La Fundacién IFRS cuenta con una estructura basada en tres aspectos primordiales
que permitan mantener la independencia del proceso de emision de normas, ademas de
garantizar la rendicion de cuentas a partes interesadas a nivel mundial, la estructura es la

siguiente. Ver Figura 8.
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Figura 8.
Aspectos primordiales para mantener la independencia del proceso de emision de normas

~N
« La organizacidn es supervisada por un Consejo de Seguimiento, que esta formado por autoridades plblicas, tales
Obligacion como reguladores del mercado financiero.
publica de rendir
cuentas J
~N
« Los Fideicomisarios son responsables del gobierno y supervision del consejo de seguimiento, promueven las
Normas NIIF y garantizan la financiacion de la organizacién.
Gobierno
J
)
« El Consejo de Normas Internacionales de Contabilidad es el organismo emisor de las normas, integrado por
expertos con diferente formacién profesional y procedentes de distintas regiones geograficas
Proceso de
emision de J
normas

{pdependiente

Nota. Tomado de (International Financial Reporting Standards, 2017)

1.3. Normativa
1.3.1. Normas Internacionales de Contabilidad (NIC)

El International Accounting Standards Board (IASB) emite las NIC que buscan
establecer las bases para la presentacion de los estados financieros de prop6sito general, para
asegurar que los mismos sean comparables, tanto con los estados financieros de la misma
entidad correspondientes a periodos anteriores, como con los de otras entidades (NIC 1,

2001).

Las Normas Internacionales de Contabilidad son un cuerpo normativo creado con el
objetivo de reflejar la esencia econdmica de las operaciones realizadas por distintas empresas
a nivel mundial, y que las mismas presenten estados financieros comparables entre si mismos

y con otras entidades.
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Sin embargo, en el afio 2000 existe un replanteo por parte del IFRS en la nueva
constitucion del International Accounting Standards Board (IASB) o Junta de Normas
Internacionales de Informacion Financiera dando como resultado el cambio de denominacién
de las Normas Internacionales de Contabilidad por las Normas Internacionales de
Informacion Financiera denominacion en castellano del International Accounting Standards

Board.

El IFRS enuncia que las Normas Internacionales de Informacién Financiera nacen
como resultado de factores relevantes como la globalizacion, la economia mundial y el
comercio internacional. Burgos Alarcon plantea que el cambio principal de las NIC a las
NIIF es el esquema de preparacion y presentacion de la informacion financiera es decir que
los estados financieros mantienen su capital y reconocimiento de ingresos, sin embargo, se
presenta un nuevo esquema de medicion y presentacion de reportes sobre el desempefio
financiero centrado en la utilidad o en los ingresos provenientes de varios tipos de

transacciones (Burgos, 2007).

1.3.2. Normas Internacionales de Informacion Financiera (NIFF)

Las Normas Internacionales de Informacion Financiera (NIIF) permiten que la
informacidn financiera de las entidades a nivel global se base en un cuerpo legal que le
permita a través de reglamentos la medicion, reconocimiento, presentacion e informacién a

revelar con respecto a hechos econémicos que son significativos en los estados financieros.
El IFRS (2021) afirma que:

Las Normas NIIF aportan transparencia al mejorar la comparabilidad internacional y
la calidad de la informacion financiera, lo que permite a los inversores y otros

participantes del mercado tomar decisiones econoémicas informadas.
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Las Normas NIIF fortalecen la rendicion de cuentas al reducir la brecha de
informacion entre proveedores de capital y las personas a quienes han confiado su
dinero. Nuestros Estandares brindan la informacion necesaria para que la
administracion rinda cuentas. Como fuente de informacion globalmente comparable,
las Normas NIIF también son de vital importancia para los reguladores de todo el

mundo.

Las Normas NIIF contribuyen a la eficiencia econdémica al ayudar a los inversores a
identificar oportunidades y riesgos en todo el mundo, mejorando asi la asignacion de
capital. El uso de un lenguaje contable Unico y confiable reduce el costo de capital y

reduce los costos de informes internacionales para las empresas (p. 34)

Norma Internacional de Informacién Financiera 9 — Instrumentos Financieros.

La NIIF 9 tiene como objetivo principal establecer los principios para la informacion
financiera sobre activos financieros y pasivos financieros, de forma que se presente
informacion util y relevante para los usuarios de los estados financieros para la evaluacion de
los importes, calendario e incertidumbre de los flujos de efectivo futuros de la entidad (NIIF

9, 2014)

Norma Internacional de Informacion Financiera para PYMES

Este cuerpo normativo nace de las NIIF completas, su creacidn se plantea para que las
pequefias y medianas empresas reflejen sus estados financieros ademas de considerar el
costo-beneficio. La NIIF para Pymes se compone por treinta y cinco secciones y dos

apéndices Ay B (NIIF PARA PYMES, 2015).

La seccion 1- Pequefias y medianas entidades presenta el alcance de la norma y varias

descripciones de lo que es una pequefia y mediana empresa.
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El alcance de esta seccion es que sea utilizada por todas las pequefias y medianas

empresas.
¢Qué son pequefias y medianas empresas segun la NIIF para PYMES?

Para este cuerpo normativo las pequefias y medianas entidades son aquellas que no
tiene obligacion alguna de rendir cuentas, ademas que sus estados financieros son de

informacidn general para usuarios externos.

Las subsidiarias o grupo consolidado podran utilizar esta normativa siempre y cuando

su controladora utilice NIIF COMPLETAS, y no tenga que rendir cuentas por si sola.
Sin embargo, no podran ocupar esta normativa si la entidad:

- Negocia su patrimonio en mercados publicos (bolsas de valores locales o
extranjeras)

- Su principal actividad es mantener activos en calidad fiduciaria para terceros
(Bancos, cooperativas, fondos de inversién, bancos de inversién)

- Tiene obligacién publica de rendir cuentas, aunque la legislacion o regulacion de

la jurisdiccién permita o requiera.
Seccion 2- Conceptos y Principios Generales

En la seccidn dos de la Norma Internacional para PYMES se establece el objetivo de
los Estados Financieros y los atributos que hacen que la informacidn presentada sea de

utilidad.

En la seccidn 2.2 y 2.3 se establecen los objetivos de los Estados Financieros de las

pequefias y medianas entidades se plantean a través de lo siguiente:
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Los estados financieros de las PYMES buscan informar sobre la situacion financiera,
rendimiento y flujos de efectivo de la entidad para la toma decisiones econémicas de usuarios

que por su condicién no pueden exigir informes seguin sus necesidades.

Esta informacion financiera presentada en los estados financieros demuestra la
responsabilidad empleada en la gestion de recursos por parte de la gerencia al proyectar

resultados de la administracion.

A continuacion, se presentan caracteristicas que deben presentar los estados

financieros segun la NIIF para PYMES en su seccion 2.4:

Comprensibilidad: La informacién proporcionada en los estados financieros debe
presentarse de modo que sea comprensible para los usuarios que tienen un
conocimiento razonable de las actividades econdmicas y empresariales y de la
contabilidad, asi como voluntad para estudiar la informacién con diligencia razonable.
Sin embargo, la necesidad de comprensibilidad no permite omitir informacion
relevante por el mero hecho de que ésta pueda ser demasiado dificil de comprender

para determinados usuarios.

Relevancia: La informacion proporcionada en los estados financieros debe ser
relevante para las necesidades de toma de decisiones de los usuarios. La informacion
tiene la cualidad de relevancia cuando puede ejercer influencia sobre las decisiones
economicas de quienes la utilizan, ayudandoles a evaluar sucesos pasados, presentes o

futuros, o bien a confirmar o corregir evaluaciones realizadas con anterioridad.

Materialidad o importancia relativa: La informacion es material—Y por ello es
relevante—, si su omision o su presentacion erronea pueden influir en las decisiones
econdmicas que los usuarios tomen a partir de los estados financieros. La materialidad

(importancia relativa) depende de la cuantia de la partida o del error juzgados en las

21



circunstancias particulares de la omision o de la presentacion errénea. Sin embargo,
no es adecuado cometer, o dejar sin corregir, desviaciones no significativas de la NIIF
para las PYMES, con el fin de conseguir una presentacion particular de la situacion

financiera, del rendimiento financiero o de los flujos de efectivo de una entidad.

Fiabilidad: La informacion proporcionada en los estados financieros debe ser fiable.
La informacién es fiable cuando esté libre de error significativo y sesgo, y representa
fielmente lo que pretende representar o puede esperarse razonablemente que
represente. Los estados financieros no estéan libres de sesgo (es decir, no son
neutrales) si, debido a la seleccién o presentacién de la informacion, pretenden influir
en la toma de una decision o en la formacion de un juicio, para conseguir un resultado

o0 desenlace predeterminado.

La esencia sobre la forma: Las transacciones y demas sucesos y condiciones deben
contabilizarse y presentarse de acuerdo con su esencia y no solamente en

consideracion a su forma legal. Esto mejora la fiabilidad de los estados financieros.

Prudencia: Las incertidumbres que inevitablemente rodean muchos sucesos y
circunstancias se reconocen mediante la revelacion de informacion acerca de su
naturaleza y extension, asi como por el ejercicio de prudencia en la preparacion de los
estados financieros. Prudencia es la inclusion de un cierto grado de precaucion al
realizar los juicios necesarios para efectuar las estimaciones requeridas bajo
condiciones de incertidumbre, de forma que los activos o los ingresos no se expresen
en exceso Yy que los pasivos o los gastos no se expresen en defecto. Sin embargo, el
gjercicio de la prudencia no permite la infravaloracion deliberada de activos o
ingresos, o la sobrevaloracidn deliberada de pasivos o gastos. En sintesis, la prudencia

no permite el sesgo.
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Integridad: Para ser fiable, la informacion en los estados financieros debe ser
completa dentro de los limites de la importancia relativa y el costo. Una omision
puede causar que la informacion sea falsa o equivoca, y por tanto no fiable y

deficiente en términos de relevancia.

Comparabilidad: Los usuarios deben ser capaces de comparar los estados financieros
de una entidad a lo largo del tiempo, para identificar las tendencias de su situacion
financiera y su rendimiento financiero. Los usuarios también deben ser capaces de
comparar los estados financieros de entidades diferentes, para evaluar su situacion
financiera, rendimiento y flujos de efectivo relativos. Por tanto, la medida y
presentacion de los efectos financieros de transacciones similares y otros sucesos y
condiciones deben ser llevadas a cabo de una forma uniforme por toda la entidad, a
través del tiempo para esa entidad y también de una forma uniforme entre entidades.
Ademas, los usuarios deben estar informados de las politicas contables empleadas en
la preparacion de los estados financieros, de cualquier cambio habido en dichas

politicas y de los efectos de estos cambios.

Oportunidad: Para ser relevante, la informacién financiera debe ser capaz de influir en
las decisiones econdmicas de los usuarios. La oportunidad implica proporcionar
informacidn dentro del periodo de tiempo para la decision. Si hay un retraso indebido
en la presentacién de la informacion, ésta puede perder su relevancia. La gerencia
puede necesitar sopesar los méritos relativos de la presentacion a tiempo frente al
suministro de informacion fiable. Al conseguir un equilibrio entre relevancia y
fiabilidad, la consideracién decisiva es como se satisfacen mejor las necesidades de

los usuarios cuando toman sus decisiones econémicas.
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Equilibrio entre costo y beneficio: Los beneficios derivados de la informacion deben
exceder a los costos de suministrar. La evaluacion de beneficios y costos es,
sustancialmente, un proceso de juicio. Ademas, los costos no son soportados
necesariamente por quienes disfrutan de los beneficios y con frecuencia disfrutan de
los beneficios de la informacion una amplia gama de usuarios externos. La
informacion financiera ayuda a los suministradores de capital a tomar mejores
decisiones, lo que deriva en un funcionamiento mas eficiente de los mercados de
capitales y un costo inferior del capital para la economia en su conjunto. Las
entidades individuales también disfrutan de beneficios, entre los que se incluyen un
mejor acceso a los mercados de capitales, un efecto favorable sobre las relaciones
publicas y posiblemente un costo inferior del capital. Entre los beneficios también
pueden incluirse mejores decisiones de la gerencia porque la informacion financiera
que se usa de forma interna a menudo se basa, por lo menos en parte, en la
informacion financiera preparada con propésito de informacion general. (NIIF PARA

PYMES, 2015, p. 12)

La situacion financiera de las pequefias y medianas empresas se desarrollara en base a
la seccion 2.15 de la NIIF para Pymes, donde se plantea que el estado financiero denominado
situacion financiera representara la relacion financiera de una empresa y estd compuesto por

los activos, pasivos y patrimonio.

Razoén por la cual la norma internacional de informacion financiera para PYMES

define a estos componentes como: (NIIF PARA PYMES, 2015)

(a) Un activo es un recurso controlado por la entidad como resultado de sucesos

pasados, del que la entidad espera obtener, en el futuro, beneficios econémicos.
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(b) Un pasivo es una obligacion presente de la entidad, surgida a raiz de sucesos
pasados, al vencimiento de la cual, espera desprenderse de recursos que incorporan

beneficios econdmicos.

(c) Patrimonio es la parte residual de los activos de la entidad, una vez deducidos

todos sus pasivos.

El rendimiento se define como el vinculo entre los ingresos y gastos durante un
periodo determinado de una entidad. La NIIF para PYMES en la seccion 2.23 autoriza a las
empresas presentar el rendimiento en un estado de resultado integral o en dos estados

financieros que son el estado de resultados y el estado del resultado integral.

La diferencia entre estos 3 estados financieros es que el estado de resultado integral
total y el resultado parcial se usan para medir el rendimiento o como base de medidas de

retorno de inversion o ganancias por accion.

La definicidén que presenta esta norma para ingresos y gastos es la siguiente:

(@) Ingresos: son los incrementos en los beneficios econémicos, producidos a lo largo
del periodo sobre el que se informa, en forma de entradas o incrementos de valor de
los activos, o bien como decrementos de las obligaciones, que dan como resultado
aumentos del patrimonio, distintas de las relacionadas con las aportaciones de
inversores de patrimonio. (b) Gastos: son los decrementos en los beneficios
econémicos, producidos a lo largo del periodo sobre el que se informa, en forma de
salidas o disminuciones del valor de los activos, o bien por la generacion o aumento
de los pasivos, que dan como resultado decrementos en el patrimonio, distintos de los
relacionados con las distribuciones realizadas a los inversores de patrimonio. El
reconocimiento de los ingresos y los gastos se deriva directamente del reconocimiento

y la medicién de activos y pasivos. (NIIF PARA PYMES, 2015, p. 34)
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La medicion de activos, pasivos, ingresos y gastos, esta expuesta en la seccion 2.33
donde se logra conceptualizar a la medicion como la determinacion de importes monetarios
en los que se mide los activos, pasivos, ingresos y gastos en los estados financieros a través
de una base de medicion. Este cuerpo normativo especifica las bases de medicion aceptadas

que son: el costo histérico y el valor razonable (NIIF PARA PYMES, 2015).

La normativa aplicada a las pequefias y medianas empresas plantea principios
generales de reconocimiento y medicion, que se desarrollan en la seccion 2.35 y establece
que las entidades aplicaran los principios basandose en el Marco Conceptual para la
Preparacion y Presentacion de los Estados Financieros del IASB y NIIF completas para
determinar el reconocimiento de activos, pasivos, ingresos y gastos de las pequefias y

medianas empresas.

En la seccidn 2.36 se establece la base contable de acumulacion conocida también
como devengado o devengo lo que significa que las partidas se reconoceran cuando

satisfagan las definiciones y criterios de activos, pasivos, patrimonio, ingresos y gastos.

La compensacién de activos, pasivos, ingresos y gastos no se realizard a menos que la

entidad lo requiera o este cuerpo normativo lo permita (Seccion 2.52, NIIF para Pymes)

(a) La medicion por el neto en el caso de los activos sujetos a correcciones
valorativas—por ejemplo, correcciones de valor por obsolescencia en inventarios y

correcciones por cuentas por cobrar incobrables—no constituyen compensaciones.

(b) Si las actividades de operacion normales de una entidad no incluyen la compra y
venta de activos no corrientes—incluyendo inversiones y activos de operacion—, la
entidad presentara ganancias y pérdidas por la disposicion de tales activos,
deduciendo del importe recibido por la disposicién el importe en libros del activo y

los gastos de venta correspondientes. (NIIF PARA PYMES, 2015, p. 14)
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Es importante destacar que tanto la Norma Internacional de Informacion Financiera
para Pymes como la Norma Internacional de Informacion Financiera 9 Instrumentos
Financieros son primordiales para el desarrollo de esta investigacion, sin embargo, la Norma
Internacional de Informacion Financiera 9 Instrumentos Financieros se considerard como
cuerpo normativo base para la creacion de la guia de aplicacion para determinar el deterioro
de cartera de las pequefias y medianas empresas. Razén por la cual solo se analizan las dos

primeras secciones de la Norma Internacional de Informacion Financiera para Pymes.
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CAPITULO 2

2. INSTRUMENTOS FINANCIEROS
2.1. Conceptualizacion de Instrumentos Financieros

Los instrumentos financieros se pueden definir como un acuerdo o contrato entre dos
0 més partes dando nacimiento a una serie de consecuencias econdémicas que se vuelven

inevitables.

Las Normas Internacionales de Informacion Financiera, NIIF, conceptualizan a un
instrumento financiero como un contrato que simultdneamente da un derecho a un activo

financiero, y una obligacion como pasivo financiero o instrumento de patrimonio.

Es decir que un instrumento financiero puede representarse como un contrato que
simultdneamente genera un derecho a recibir un activo financiero y crea la obligacion a través

de un pasivo financiero o un instrumento de patrimonio.

Desde un punto de vista econémico los instrumentos financieros nacen de la relacion
entre el ahorro y la inversién. En el mercado existen agentes con excedentes de liquidez que
buscan optimizar recursos, analizando las condiciones de plazo, riesgo y negociabilidad, etc.

Teniendo como objetivo aumentar la rentabilidad de los recursos liquidos (Arias, 2011).

2.2. Clasificacion de Instrumentos Financieros

La Norma Internacional de Informacion Financiera desde su perspectiva nos permite
clasificar a los instrumentos financieros a través de activos financieros, pasivos financieros, e

instrumentos de patrimonio. Ver Tabla 2.
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Tabla 2.
Instrumentos Financieros

ACTIVOS FINANCIEEOS

PASIVOS FINANCIER.OS

INSTRUMENTOS DE PATEIMONIO

Nota. Tomado de (Norma Internacional de Informacion Financiera 9 Instrumentos
Financieros)

Partiendo de la clasificacion de instrumentos financieros se exponen conceptos de
acuerdo al punto de vista de Torres (2020), que define a los activos, pasivos financieros e

instrumentos de patrimonio de la siguiente manera:

e Activo Financiero: Derecho a recibir efectivo o efectivo equivalente de la contraparte.
e Pasivo Financiero: Obligacion a pagar efectivo o efectivo equivalente a la contraparte.
e Instrumento de Patrimonio: Cualquier contrato que evidencia una participacion

residual en los activos de una entidad, después de deducir todos sus pasivos.

Es decir que los instrumentos financieros estdn compuestos por activos, pasivos e
instrumentos de patrimonio, lo que nos permite definir como derechos a recibir efectivo o
equivalentes del efectivo; obligaciones a liquidar que pueden ser canceladas en efectivo o
equivalentes al efectivo; y como contratos que respalden la participacion de los activos y

pasivos financieros.
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2.3. Tipos de Instrumentos Financieros

Existen dos tipos de instrumentos financieros, estos son los primarios y los derivados,
desde el punto de vista de Valencia, Narvaez y Vargas (2014) estos instrumentos financieros

se definen como:

e Primarios: Aquellos que se dan producto de una transaccion de una transaccion de
compra o venta de activos o pasivos financieros, sin que exista la dependencia de
otros activos financieros para su valoracion y ejecucion.

e Derivados: Dependen de los instrumentos primarios, implicando la transferencia de

riesgos financieros provenientes de ellos.

Para Choez (2019); los instrumentos segin su normativa y directrices permiten
distribuir los tipos de instrumentos financieros que se pueden usar en distintos campos, estos

se identifican como:

e Primario que incluye instrumentos de deuda, considerando los depositos de efectivo,
los bonos, préstamos otorgados y recibidos para financiamiento directo y las cuentas
por cobrar y pagar.

e Derivados o de Cobertura, estos se conocen de negociacion externa como los
Forwards, las opciones financieras, swaps y otros del mismo tipo; Hibridos se incluye

los de deuda convertible a acciones.
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2.4. Ejemplos de Instrumentos Financieros

Es esencial identificar a los instrumentos financieros desde la ejemplificacion, para
esto consideraremos el punto de vista de Florez (2014) que presenta la accion que da
nacimiento a los instrumentos financieros. Ademas, presenta una lista concreta donde

establece distintos ejemplos de instrumentos financieros. Ver Tabla 3.

Al adquirir un préstamo bancario da nacimiento a un activo y un pasivo.

« Adquisicion de mercaderia, suministros a crédito de creacion de activos y pasivos

financieros. (Cuentas por pagar comerciales, Proveedores)

« Compra de acciones a otra entidad (Instrumentos de Patrimonio)

« Venta de mercaderia, suministros a crédito.

» Cuentas por cobrar comerciales.

Tabla 3.
Ejemplos de Instrumentos Financieros

- Pagarés.
Obligaciones Financieras

- Sobregiros.

- Nacionales.
Proveedores

- Extranjeros.

Bonos Emitidos
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- Cuenta Comerciales por
Cobrar.

Deudores
- Partes Relacionadas.

- Ingresos pendientes de facturar.

- Efectivo.
Disponible - Cuentas Corrientes.

- Cuentas de Ahorro.

- Titulos.
Inversiones

- Acciones.

- Honorarios.
- Socios.
Cuentas por Pagar - Dividendos.

- Servicios

Instrumentos de Patrimonio

Nota. Tomado de (Flores, 2014)
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2.5. Normativa de Instrumentos Financieros

La Normativa que rige para los instrumentos financieros ha tenido que evolucionar a

través de varios afios ademas de diferentes cuerpos normativos, todo esto con el objetivo de la

creacion de los mejores pardmetros para la medicion, reconocimiento y tratamiento de los

Mmismos.

Es decir, que los blogues normativos que forman parte de los instrumentos financieros

son; las Normas Internacionales de Contabilidad (NIC) 32, 39 y la Normas Internacionales de

Informacion Financiera (NIIF) 7,9. En la figura se presenta un cuadro comparativo respecto a

todas las normas que comprenden el tratamiento de los instrumentos financieros. Ver Tabla 4.

Tabla 4.

Normas de los Instrumentos Financieros

NORMATIVA

OBJETIVO

ALCANCE

NIC 32

Establecer principios para

presentar los instrumentos

financieros como pasivos o
patrimonio y para compensar
activos y pasivos financieros.

Aplicada a todas empresas y
todos los instrumentos
financieros.

NIIF 7

Requerir a las entidades que, en sus
estados financieros revelen
informacion que permita a los
usuarios evaluar la relevancia de
los instrumentos financieros en la
situacién financiera 'y en el
rendimiento de la entidad. Y la
naturaleza y alcance de los riesgos
procedentes de los instrumentos
financieros.

Aplicada a todas empresas y
todos los instrumentos
financieros.
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NIIF 9

Establecer los principios para la
informacion financiera sobre
activos financieros y pasivos

financieros de manera que presente
informacion util y relevante para
los usuarios de los estados
financieros para evaluar importes,
calendario de flujos de efectivo
futuros de la entidad.

Aplicada a todas empresas y
todos los instrumentos
financieros.

NIC 39

Esta norma se aplicaré por las
entidades a todos los instrumentos
financieros dentro del alcance de

la NIIF 9y en la medida que la

NIIF 9 permite que se apliquen

los requerimientos de la
contabilidad de coberturas de esta
Norma. El instrumento financiero
es parte de una relacion de

coberturas de acuerdo a la Norma.

Nota. Elaboracion propia a partir de informacion de la NIC 32, NIIF 7, NIIF 9 y NIC 39

2.5.1. CambiosdelaNIC39alaNIIF9

Es trascendental exponer que luego de varias normativas el Consejo IASB autorizo

que la norma para el tratamiento de instrumentos financieros serd la Norma Internacional de

Informacién Financiera 9- Instrumentos Financieros.

Distintos componentes como la globalizacion, las limitaciones en el desarrollo

mercantil, nuevas tecnologias, entre otros motivaron al International Accounting Standards

Board (IASB) la sustitucién de la Norma Internacional de Contabilidad 39 a través de la

emisién de la Norma Internacional de Informacion Financiera 9 con la finalidad de mejorar

los procesos contables.
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Para poder lograr el objetivo de sustitucion el IASB emitié un calendario que se divide en tres

fases. Ver Figura 9.

Figura 9.
Fases del proceso de sustitucion

Fase 1: Fase 3:
Clasificacion y Medicion Coberturas
Fase 2:
Deterioro

Nota. Tomado de (Deloitte, 2015)

Este cuerpo normativo se compone por tres areas importantes, como lo establece

Amoretti y Valdiviezo:

1. Clasificacién y medicion de activos financieros, es decir, clasificarlos en tres

categorias, dependiendo de si el activo es un instrumento de deuda o patrimonio.

2. Contabilidad de cobertura, que incluye nuevos criterios que facilitan el uso de la
contabilidad de cobertura y mejoran la alineacion de la contabilidad con la gestion

de riesgo.

3. Deterioro, el cambio més significativo de la norma.
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2.6. Norma Internacional de Informacién Financiera 9 — Instrumentos Financieros
2.6.1. Objetivo

Esta normativa crea una oportunidad de mejorar la informacion financiera
empresarial, respecto a los componentes activos y pasivos financieros, a través, de varios
principios que permitan a los usuarios de la informacion financiera evaluar de forma eficaz

los flujos de efectivo de las entidades.

2.6.2. Alcance

El alcance planteado por la Norma Internacional de Informacién Financiera 9 es
analogo al propuesto por su antecesora (NIC 39), razon la cual el alcance de la Norma
Internacional de Contabilidad 39, se encuentra presente de forma significativa en este cuerpo

normativo, sin embargo, se adicionan los siguientes puntos:

e Incluye la posibilidad de designar determinados contratos de compra o venta
de partidas no financieras para “uso propio” como a Valor razonable con
cambios en pérdidas y ganancias.

e Elalcance de los requisitos de deterioro de la NIIF 9 es mas amplio que el de
su predecesor ya gque incluye ciertos contratos de garantia financiera y
compromisos de préstamo, asi como los activos contractuales de la NIIF 15.

(Deloitte, 2015)

A continuacion, se realizard el analisis netamente de los activos financieros, su
concepto, reconocimiento, clasificacion, y medicion. Con el fin de conocer a profundidad el
tratamiento de este instrumento financiero razon por la cual es de gran interés para la
investigacion en curso. Para lograr este anélisis se mantendrd la estructura general establecida

por la Norma Internacional del Informacion Financiera 9. Ver Tabla 5.
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Tabla 5.
Estructura de Normas de los Instrumentos Financieros

1. Objetivo.

2. Alcance.

3. Reconocimiento y Baja en cuentas.
4.Clasificacion.

5. Medicion.

6. Contabilidad de Coberturas.

7. Fecha de vigencia y Transicion.

Nota. Tomado de (Deloitte, 2015)

2.6.3. Activos Financieros

La Superintendencia de Bancos en su glosario de términos determina que un activo

financiero:

“se presenta a través de diferentes operaciones de inversion en titulos-valores y los
derechos sobre inmuebles de realizacion inmediata 0 documentos expresivos de
crédito, que generan tales titulos. Estas inversiones pueden variar entre participaciones
en el capital social de otras sociedades, préstamos al personal de la propia empresa,

créditos sobre otras entidades, derechos de suscripcion preferente u opciones.”

En el parrafo 11 de la NIC 39, (IFRS,2013) define a un activo financiero como:
“cualquier activo que puede ser efectivo, un instrumento de patrimonio de otra entidad, un
derecho contractual y contrato que sera o podra ser liquidado utilizando instrumentos de

patrimonio propio de la entidad” (p. 3).

Choez (2019) define que los activos financieros otorgan beneficios a los compradores,
lo que permite recibir ingresos futuros por la emision y adquisicién de estos instrumentos, y
el objetivo principal es poder financiar una entidad que posea deudas. Este instrumento se

crea por medio de titulos fisicos 0 manejo de cuentas contables, su negociacién se hace en
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mercados financieros para garantizar los procesos de venta y evitar riesgos de fraudes, luego
que se negocie y tenga las ganancias esperadas debe desaparecer, para dar por terminado la

negociacion y la generacion de beneficios para las dos partes.

Para Sevilla (2018), un activo financiero se conoce como el instrumento que genera a
su adquirente un derecho de recibir ingresos futuros generados a partir de las ventas del

enajenante.

Se puede definir a un activo financiero como el creador de una accion econémica, a
través de distintas operaciones como los instrumentos de patrimonio, el efectivo, los derechos
contractuales entre otros. Todas estas actividades otorgan el derecho a beneficios econdémicos

futuros que beneficiaran al adquirente.

Desde el punto de vista de Garcia (2020) los activos financieros pueden expresarse a

través de los siguientes tipos:

e Efectivo y otros activos liquidos equivalentes.

e Créditos por operaciones comerciales. (a clientes y deudores)

e Créditos y préstamos concedidos a terceros, incluidos los otorgados por la
transmision de activos no corrientes.

e Inversiones en valores representativos de deudas de otras empresas.
(obligaciones, bonos, pagarés, etc.)

e Inversiones en instrumentos de patrimonio de otras empresas (acciones,
participaciones en instituciones de inversién colectiva y otros instrumentos de
patrimonio.

e Derivados con valoracién favorable para la empresa. (futuros, opciones,

permutas financieras y compraventa de divisas a plazo, etc.)
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e Otros activos financieros: dep6sitos a plazo, anticipos y créditos al personal,
fianzas y depdsitos constituidos, dividendos a cobrar y desembolsos exigidos

sobre instrumentos de patrimonio propio.

2.6.4. Reconocimiento de los activos financieros

La Norma Internacional de Informacidn Financiera 9, en su capitulo tres, plantea el

reconocimiento de un activo financiero de la siguiente manera:

Una entidad reconocera un activo financiero en su estado de situacion financiera, sélo
cuando se convierta en parte de las clausulas contractuales del instrumento. Se reconocera por
primera vez a un activo financiero segin su costo amortizado, a valor razonable con cambios
en otro resultado integral o a valor razonable con cambios en resultados. Y luego se
continuardn midiendo los activos a través de: costo amortizado, valor razonable con cambios

en otro resultado integral, valor razonable con cambios en resultados.

La nueva norma se basa en el concepto de que todos los activos financieros deberian
clasificarse y reconocerse a su valor justo, con cambios reconocidos en el estado de
resultados, a menos que ciertos criterios se cumplan y que permitan clasificar y medir estos
activos ya sea al costo amortizado o a su valor justo con cambios reconocidos en el estado de

otros resultados integrales.

2.6.5. Baja en cuentas de activos financieros

Se define a la baja en cuentas como: La eliminacion de un activo financiero o un
pasivo financiero previamente reconocido en el estado de situacion financiera de una entidad.
Se podra reducir directamente el importe en libros bruto de un activo financiero cuando la

entidad no tenga expectativas de recuperar el activo financiero de forma total o parcial.
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Para lograr dar de baja en cuentas de activos financieros la Norma de Informacién Financiera

9 en el parrafo 3.2 establece que una entidad determinara si esos parrafos se deben aplicar a

una parte de un activo financiero (o una parte de un grupo de activos financieros similares), o

a un activo financiero (0 un grupo de activos financieros similares) en su totalidad de la

siguiente forma:

a. Se aplicaran a una parte de un activo financiero (o de un grupo de activos financieros

2.6.6.

similares) si, y sélo si, la parte del activo que se considera para la baja en cuentas

cumple tres condiciones.

En cualquier otro caso, se aplicaran al activo financiero en su totalidad (o al grupo de
activos financieros similares en su totalidad). Por ejemplo, cuando una entidad

transfiera:

-El derecho al primer o al altimo 90 por ciento de los cobros de un activo financiero

(o de un grupo de activos financieros)

-El derecho al 90 por ciento de los flujos de efectivo de un grupo de cuentas por
cobrar, pero otorgue una garantia para compensar al comprador por las pérdidas
crediticias hasta el 8 por ciento del principal de las cuentas por cobrar, se aplicaran en

su integridad al activo financiero (o al grupo de activos financieros similares).

Clasificacion de los activos financieros

La Norma Internacional de Informacion Financiera 9 en el capitulo cuatro establece

que entidad clasificara los activos financieros dependiendo las tres categorias de valoracion

es decir a costo amortizado, valor razonable con cambios en otro resultado integral o a valor

razonable con cambios en resultados en base a lo siguiente:

e Modelo de negocio de la entidad para gestionar los activos financieros.
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e Caracteristicas de los flujos de efectivo contractuales del activo financiero.

Los activos financieros se clasifican a costo amortizado cuando cumpla con las siguientes

condiciones:

o El activo financiero se conserva dentro de un modelo de negocio cuyo
objetivo es mantener los activos financieros para obtener los flujos de
efectivo contractuales.

o Las condiciones contractuales del activo financiero dan lugar, en fechas

especificadas, a flujos de efectivo que son Gnicamente pagos del principal

e intereses sobre el importe del principal pendiente.

Un activo financiero se clasifica en base a el valor razonable con cambios en otro resultado

integral cuando cumpla con las siguientes dos condiciones:

e El activo financiero se mantiene dentro de un modelo de negocio cuyo
objetivo se logra obteniendo flujos de efectivo contractuales y vendiendo
activos financieros.

e Las condiciones contractuales del activo financiero dan lugar, en fechas
especificadas, a flujos de efectivo que son Gnicamente pagos del principal e

intereses sobre el importe del principal pendiente.

A continuacion, se presenta la Figura 10 donde se expone la clasificacion y valoracion

de los activos financieros desde el punto de vista: Enciso y Benites (2018):
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Figura 10.
Clasificacion y valoracién de los activos financieros
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Nota. Tomado de (Enciso y Benites, 2018)

En el parrafo 4.3 de la Norma Internacional de Informacion Financiera 9 se expone
los derivados implicitos; se dice que es un componente de un contrato hibrido, y un contrato
anfitrion que no es un derivado. Un derivado implicito provoca que todos o algunos flujos de
efectivo que serian requeridos por el contrato se modifiquen en base a distintos factores
como: una tasa de interés especificada, precio de un instrumento financiero precio de una
materia prima cotizada, tasa de cambio de moneda extranjera, indice de precios o tasas de
interés, calificacion de caracter crediticio y otras variables, que en caso de no ser financiera
no sea especifica para las partes del contrato. Los contratos hibridos con duefios de activos

financieros aplicaran las normas de clasificacion para los activos financieros.

En el parrafo 4.4 de la Norma Internacional de Informacion Financiera se establece
que: Puede existir una reclasificacion por parte de una entidad solamente cuando se cambie

el modelo de negocio para gestion de los activos financieros; reclasificando todos los activos

42



financieros que sufrieron cambios significativos. Sin embargo, se establece que esta

circunstancia se produzca muy raramente (Deloitte, 2017).

2.6.7. Medicién de un activo financiero

El capitulo 5 de la NIIF 9 habla sobre la medicion; la misma se define como “proceso
en que se utilizan diferentes herramientas para detectar proporciones que pueden ser
expresadas numéricamente” Galileo Galilei. A continuacion, se exponen los distintos tipos de

medicién establecidos por esta norma.

Medicion Inicial

Todas las cuentas de activo financiero a excepcion de las cuentas por cobrar
comerciales tendran un reconocimiento inicial por su valor razonable. En caso de existir
costos de transaccion que sean directamente atribuibles a la adquisicién del activo, se
contabilizaran en el resultado del periodo cuando el activo se mida a su valor razonable.
Cuando el activo se mida a su costo amortizado los costos formaran parte del activo
(Guevara, 2018). Contabilidad de instrumentos financieros: renta variable y consolidacion de
estados financieros segun las NIIF. Instituto Mexicano de Contadores Publicos. Es
importante destacar que las cuentas por cobrar comerciales se mediran a su precio de

transaccion.

Medicion Posterior

Luego de la entidad realizar el reconocimiento inicial, medira a un activo financiero

de acuerdo a:

- Costo amortizado.
- Valor razonable en otro resultado integral.

- Valor razonable con cambios en resultados.
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Medicion Costo Amortizado

Para la medicién de costo amortizado de los activos financieros se utilizara el método
del interés efectivo que se calcula aplicando la tasa de interés efectiva sobre el importe en

libros bruto de un activo financiero.

La tasa de interés efectiva es una expresion equivalente a una tasa periodica en donde
el periodo se iguala a un afio y la causacion siempre se da al vencimiento. La tasa efectiva

expresa la forma de interés efectivo (Buenaventura, 2003).

La entidad no podra ocupar este método en los siguientes casos:

e Activos financieros comprados u originados con deterioro de valor
crediticio.

e Activos financieros que no son activos financieros con deterioro de
valor crediticio comprados u originados pero que posteriormente se
han convertido en activos financieros con deterioro de valor

crediticio.

Al calcular el ingreso por interés a través del interés efectivo a costo amortizado en el
periodo de presentacion, calculara en periodos posteriores de presentacion, el ingreso por

interés a través de la tasa de interés efectiva considerando al importe en libros bruto.

Deterioro

La Norma Internacional de Informacion Financi3era 9, dentro de su capitulo 5 en el
parrafo 5.5 se refiere al deterioro como una pérdida de valor de los activos, consecuencia de
evidencias objetivas que conllevan la desmejora de los beneficios econémicos esperados

(Arias, 2011).

44



Los planteamientos de la NIIF 9 respecto al deterioro plantean al reconocimiento de
pérdida de valor de activos financieros consecuencia de que las condiciones del activo
financiero desmejoraron por varios eventos suscitados luego de su reconocimiento inicial,

generando impactos desfavorables en los flujos de efectivo futuros estimados.

Esta normativa presenta un modelo de deterioro que se fundamenta en la pérdida

esperada, es decir que los deterioros se registran de forma anticipada, la entidad contabilizara

siempre las pérdidas esperadas, al igual que los cambios en lo expuesto. Los importes de las

pérdidas crediticias esperadas se actualizaran en cada fecha de presentacién reflejando el

cambio en el riesgo crediticio.

La pérdida esperada por la vida del instrumento se define como: “La pérdida esperada

que resulta de todos los posibles eventos de incumplimiento (default) durante la vida

estimada del instrumento financiero” (Paredes, 2015; p. 3)

Enciso y Benites definen que el enfoque general de las pérdidas crediticias es el

siguiente:

Al momento del reconocimiento inicial, las pérdidas crediticias se reconocen por 12

meses. Después de esto, asumen un enfoque en tres etapas. Ver Tabla 6.

Tabla 6.
Etapas de reconocimiento

Etapa 1 Si el riesgo de crédito no ha crecido sustancialmente desde el

por 12 meses.

reconocimiento inicial, la entidad reconocera las pérdidas crediticias

45



intereses sobre el activo bruto.

Etapa 2 Si el riesgo de crédito (riesgo de incumplimiento) ha aumentado
sustancialmente desde su reconocimiento inicial, reconocera las
pérdidas crediticias durante toda la vida dtil y la entidad calculara

la vida util y calculara intereses sobre el activo neto de deterioro.

Etapa 3 Si existen pruebas de deterioro a la fecha de presentacion de la
informacidn, reconocera las pérdidas crediticias previstas durante toda

Nota. Tomado de (Enciso y Benites, 2018)

La Normativa de Instrumentos Financieros 9 presenta la opcion de un enfoque
simplificado para un conjunto de activos financieros entre ellos: cuentas por cobrar
comerciales, arrendamiento, activos contractuales. En esta opcidn se registra el deterioro en

referencia a las pérdidas esperadas durante toda la vida del activo.

En las cuentas por cobrar comerciales los activos del contrato deben proceder de
transacciones. Para considerar a una transaccion como cuentas por cobrar la misma debe

proceder de las siguientes transacciones. Ver Figura 11.
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Figura 11.
Transacciones para considerar a una transaccién como cuentas por cobrar

Si contenga un

No contenga un

- . componenete
Contratos efectuados componente financiero fi po
con clientes. sianificativo inanciero %-_;
9 : significativo. S

il

Nota. Elaboracion propia a partir de la NIIF 9

En el caso de que la entidad elija su politica contable como la correccién del valor por
pérdidas a un importe igual a pérdidas crediticias esperadas aplicara a todas las cuentas por

cobrar comerciales o activos del contrato.

Para el deterioro de las cuentas por cobrar por arrendamiento la entidad puede elegir
como politica contable medir la correccion de valor por pérdida a un importe igual a las
pérdidas crediticias esperadas durante la vida del activo y aplicara la misma a todas las

cuentas por cobrar por arrendamiento

La entidad podréa elegir su politica contable de forma independiente es decir una
politica para cuentas por cobrar comerciales, cuentas por cobrar arrendamiento, una para

activos de los contratos.
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2.6.8. Reclasificacion de activos financieros

En el parrafo 5.6 de la Norma Internacional de Informacién Financiera se
detalla que aspectos permiten a una empresa reclasificar sus activos financieros

considerando importante el siguiente analisis.

Si una entidad reclasifica un activo financiero desde la categoria de medicion del
costo amortizado a la del valor razonable con cambios en resultados, su valor razonable se
medira en la fecha de reclasificacion. Cualquier ganancia o pérdida que surja, por diferencias
entre el costo amortizado previo del activo financiero y el valor razonable, se reconoceré en
el resultado del periodo. Y en otro caso cualquier ganancia o pérdida que surja, por
diferencias entre el costo amortizado previo del activo financiero y el valor razonable, se
reconocera en otro resultado integral. La tasa de interés efectiva y la medicién de las pérdidas

crediticias esperadas no se ajustaran como resultado de la reclasificacion.

Ganancias vy pérdidas

La Norma Internacional de Informacién Financiera 9 en el parrafo 5.7.1 redacta que las
ganancias o pérdidas de un activo financiero medido a valor razonable se reconocera en los
resultados del periodo siempre y cuando cumpla con los siguientes parametros. Ver Figura

12.
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Figura 12.

Parametros para reconocimiento de ganancias o pérdidas

Parte de una relacién de coberturas.

Inversién en un instrumento de patrimonio,
que se haya elegido la presentacién de las
ganancias y pérdidas en otro resultado
integral.

Sea un activo financiero medido a valor
razonable con cambio en otro resultado
integral y que la entidad reconozca cambios en
el valor razonable en otro resultado integral.

Ganancia o Pérdida de un activo financiero
medido a costo amortizado que se reconocera
en resultados del periodo cuando el activo se

de baja en cuentas o se reclasifique a traves

del proceso de amortizacion, siempre y cuando
no forme parte de relacion de coberturas.

Si la entidad reclasificara a traves del costo

amortizado y desde la categoria de medicién

de costo amortizado a la de valor razonable
con cambios en otro resultado integral

Sobre los activos financieron que forman parte
de las partidas cubiertas en relacién de
cobertura, para la contabilizacion de la

cobertura dentro de la cartera del riesgo de
tasa de interés.

No se reconocera cambios en el valor
razonable de un activo financieero si se
reconoce a los mismo en la fecha de
liquidacion.

Los activos medidos a valor razonable se
reconocera en el resultado del periodo o en
otro resultado integral

Nota. Elaboracion propia a partir de la NIFF 9

Activos medidos al valor razonable con cambios en otro resultado integral

La Norma Internacional de Informacién Financiera en el parrafo 5.7.10 expone que

esta categoria debe aplicarse a menos que la entidad aplique los siguientes métodos de

medicion: al costo amortizado o a su valor razonable con cambios en otro resultado integral.

La medicion al valor razonable con cambios en resultados es aquel que como lo

expone Guevara (2018) cumple con las siguientes condiciones:

o Se conserva dentro de un modelo de negocio cuyo objetivo es

mantener los activos financieros para obtener los flujos de
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efectivo contractuales y ademas obtener flujos adicionales por su
venta anticipada.

o Las condiciones contractuales del activo financiero dan lugar, en
fechas especificadas, a flujos de efectivo que no son Unicamente
pagos del principal e intereses sobre el importe del principal
pendiente, por ejemplo, intereses que se definen en funcion de un
subyacente como seria el caso de un indice accionario, de ahi que
los instrumentos financieros derivados se miden por su valor de
mercado con cambios en resultados.

. Se designen con esta categoria para evitar asimetrias contables.

o No se mida a su costo amortizado a su valor de mercado con

cambios en otro Resultado Integral.

La NIIF 9 establece en su parrafo 5.7.10 que una pérdida o ganancia en un activo
financiero que su método de medicion es a valor razonable con cambios en otro resultado
integral debera reconocerse en otro resultado integral. No podran registrarse de esta forma las
ganancias o pérdidas por deterioro de valor y por diferencias de cambio, hasta que el activo
financiero se dé de baja o se reclasifique. Al darse de baja en cuentas a un activo financiero,
la ganancia o pérdida acumulada reconocida en otro resultado integral se reclasifican desde el
patrimonio a un resultado del periodo definido como un ajuste de reclasificacion. Al
reclasificar el activo financiero de forma medicion de valor razonable con cambios en otro
resultado integral, la entidad contabilizara la ganancia o pérdida acumulada reconocida se
eliminaran del patrimonio y se ajustaran contra el valor razonable del activo financiero, y este
se medira en la fecha de reclasificacion. Desde otro punto la entidad podra reclasificar las
ganancias y pérdidas desde el patrimonio al resultado del periodo. El interés calculado

utilizando el método del interés efectivo se reconocera en el resultado del periodo.
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La Norma Internacional de Informacion Financiera 9 en su parrafo 5.7.11 establece
que, si un activo financiero se mide a valor razonable con cambios en otro resultado integral,
los importes que se reconocen en el resultado del periodo son los mismos que los importes
que se habrian reconocido en el resultado del periodo si el activo financiero se hubiera

medido al costo amortizado.

2.6.9. Cobertura

La contabilidad de coberturas se refiere a una serie de normas contables que tiene
como objetivo eliminar las asimetrias contables que nacen de un instrumento financiero o un
derivado. Este tipo de contabilidad compensa los cambios en el valor o en los flujos de

efectivo de instrumentos cubiertos.

La contabilidad de coberturas busca representar en los estados financieros, el impacto
de las actividades de gestion de riesgos de entidades que utilizan instrumentos financieros.
Las exposiciones que nacen de los riesgos concretos de utilizar instrumentos financieros que

podrian afectar el resultado del periodo o el otro resultado integral.

Para una cobertura del valor razonable de la exposicion a la tasa de interés de una
cartera de activos financieros o pasivos financieros (y solo para esta cobertura), segun la NIIF
9 en su parrafo 5.2.3 una entidad puede aplicar los requerimientos de la contabilidad de
coberturas de la NIC 39 en lugar de los de esta Norma. En ese caso, la entidad debe tambiéen
aplicar los requerimientos especificos de la contabilidad de coberturas del valor razonable a
la cobertura de una cartera por el riesgo de tasa de interés y designar como partida cubierta a

una parte que sea una cantidad monetaria.
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CAPITULO 3

3. DETERIORO DE VALOR A TRAVES DE LA PERDIDA ESPERADA
3.1. Definicion de pérdida esperada

El Banco de México define a la pérdida esperada como la media de la distribucién de
pérdidas y ganancias, es decir, indica cuanto se puede perder en promedio y normalmente
esta asociada a la politica de reservas preventivas que la institucion debe tener contra riesgos
crediticios. Se estima como el producto de la probabilidad de incumplimiento, la exposicion y

la pérdida dado incumplimiento (LGD) de deudores (Banco de México, 2005).

La definicion establecida en el diccionario financiero presentado por la empresa
Funding Circle la pérdida esperada es el valor esperado de pérdida por riesgo crediticio en un
horizonte de tiempo determinado, resultante de la probabilidad de incumplimiento, el nivel de
exposicion en el momento del incumplimiento y la severidad de la pérdida.

Santamaria (2020), define a la medicion de pérdida esperada como una herramienta
que permite identificar el deterioro que tiene la cartera a lo que se estima como pérdidas
esperadas respecto al riesgo que se esta asumiendo al nivel de la entidad.

Esta medicidn depende de tres factores:

1. La probabilidad de impago o incumplimiento.
2. Pérdida dado el default.
3. Exposicion al momento de default.

Desde el punto de vista estadistico y matematico financiero; la pérdida esperada se
representara a través de “Value ar Risk” o el “Valor en Riesgo (VaR)” definiéndose como el
valor méximo probable de pérdida de cartera, a través de la medicion de cuantificacion del

riesgo. El VaR es una medida utilizada en el mercado de cartera de inversion de activos

52



financieros a través de una distribucion independiente y es una medida de las pérdidas como
resultado de movimientos tipicos del mercado (Gonzales, 2016).

Con los aportes establecidos anteriormente podemos definir a las pérdidas esperadas
como el méximo valor esperado de pérdida de cartera por factores como el riesgo crediticio,
la probabilidad de incumplimiento, la exposicién al momento del incumplimiento y la

severidad de la pérdida, todo esto en un tiempo determinado.

3.2. Definiciones de riesgo crediticio

Para Juarez y Diaz, el riesgo de crédito es la posibilidad de pérdida econémica
derivada del incumplimiento de las obligaciones contractuales del acreditado (Juarez, Diaz
2018).

El riesgo crediticio también conocido como riesgo de incumplimiento, abarca los
casos en que una segunda parte no puede pagar los términos previamente acordados
(Sheppard, 2009). Es decir, que es el riesgo de que una parte no logre saldar los valores de
deuda acordados previamente.

La Corporacion del Seguro de Depésitos, Fondo de Liquidez y Fondo de Seguros
Privados definen al riesgo crediticio como la probabilidad de que una entidad financiera
incurra en pérdidas debido a la falta de pago de un deudor, sea de un préstamo y otra linea de
financiamiento. Este evento se produce cuando el deudor sea incapaz de cumplir con su
obligacion legal de acuerdo con el contrato de financiamiento.

Es importante destacar que el riesgo crediticio se conforma por dos componentes,
como lo exponen Rojas et al. (2020), estos son:

1. Riesgo de incumplimiento: Es la posibilidad de que un prestatario no pague el valor
en su totalidad y de forma oportuna segun los términos del contrato.
2. Severidad de la pérdida en caso de incumplimiento: Se define como la parte del valor

que pierde la empresa.
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Se puede definir al riesgo crediticio como la posibilidad de que una empresa, entidad
financiera, o persona natural sufra de una pérdida econdémica por el incumplimiento de las
obligaciones econdémicas por parte de un deudor, ya sea porque el mismo sea incapaz de
cumplir con estas obligaciones o simplemente por la razon de que no se logre saldar los
valores adeudados.

3.3. Métodos para calcular la Pérdida Esperada (EL)

Rodriguez y Pineda (2020) establecen que el Comité de Basilea emite cuatro
componentes que forman parte del célculo de la pérdida esperada, estos son:

e Probabilidad de Incumplimiento (PD): Se entiende por probabilidad de
incumplimiento a la medida de qué tan probable es que un acreditado deje de cumplir
con sus obligaciones contractuales.

e Severidad de la Pérdida (LGD): Representa la pérdida que se dara en caso de
incumplimiento por parte del deudor, se mide como proporcidon de la exposicion. Se
compone de la “Tasa de recuperacion del crédito”

e Exposicion al incumplimiento (EaD): Se define como el monto que debe el deudor
cuando cae en el incumplimiento.

e Vencimiento Efectivo (M): Forma parte de los parametros de riesgo a considerar para
el célculo de los requerimientos de capital, es decir el tiempo promedio que le tomaria
a la institucion recuperar el valor adeudado por el cliente.

La formula establecida para el calculo de la pérdida esperada es:
PD*EaD*LGD*M
Desde el punto de vista de Valencia y Zambrano (2012) la pérdida esperada depende

del deterioro de cartera a la fecha de analisis. El resultado es consecuencia de tres variables:
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1. Laexposicion: Es el importe que se tiene comprometido ante un evento
crediticio.

2. Laprobabilidad de incumplimiento: Esta se vincula al nivel de solvencia o
al rating del emisor.

3. Laseveridad: Es la pérdida real soportada luego del evento de crédito,
luego de finalizar el proceso de recobro.

Desde estas variables se define a la pérdida esperada a través de la siguiente formula:

Pérdida Esperada (EL) = Exposicion * Probabilidad de incumplimiento * Severidad

Torrico (2014), propone un término denominado Macro Credit Scoring a través de un
planteamiento que modelaba el riesgo de crédito con la construccion de una variable binaria y
con la exogeneidad entre las variables riesgo de crédito e ingreso. Este planteamiento
propone calcular la probabilidad de incumplimiento de la cartera de créditos bancaria a través
de una adaptacion innovativa expresada de la siguiente forma:

EL=PD * LGD * EAD

Donde:

La pérdida esperada esta definida por las siglas (EL), la probabilidad de
incumplimiento (PD), la pérdida dado el cumplimiento (LGD) y las siglas EAD representan
la exposicidon al incumplimiento. Luego el autor plantea reordenar la formula expuesta
anteriormente para expresar la pérdida esperada como porcentaje de exposicion en forma de:

PD =EL/LGD * EAD.

3.4. Método de deterioro segun la Norma Internacional de Informacion Financiera 9

La Norma Internacional de Informacion Financiera 9 presenta un modelo de deterioro
desde una mirada distinta ya que plantea eventos futuros; este método se fundamenta en la
pérdida esperada, es decir, que el valor sera registrado de forma anticipada a los valores

actuales. Cabe recalcar que este método de deterioro representa uno de los cambios méas
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importantes en la NIIF 9, ya que la normativa antecesora determinaba el valor de deterioro a

través de eventos pasados y presentes definidos como pérdida incurrida.

Desde el enfoque presentado por la Norma Internacional de Informacion Financiera 9
la entidad contabilizara siempre las pérdidas crediticias esperadas y los cambios en dichas
pérdidas crediticias esperadas. El importe se actualiza en cada fecha de presentacién para
reflejar cambios en el riesgo crediticio desde su reconocimiento inicial y de esta manera

proporcionar informacion méas oportuna respecto a las pérdidas crediticias esperadas.

Para lograr cumplir con el enfoque planteado de la pérdida crediticia esperada la
Norma Internacional de Informacion Financiera 9 presenta dos alternativas de medicion estas

son:

1. Enfoque General de Deterioro.

2. Enfoque Simplificado de Deterioro.

3.4.1. Enfoque general de directorio

Desde el punto de vista del “enfoque general de deterioro” la entidad realizar el
registro de las pérdidas crediticias y los cambios en dichas pérdidas crediticias siempre, sin
importar si se presenta la ocurrencia de sucesos relacionados al crédito. Se actualizara en
cada fecha de presentacion el importe de las pérdidas crediticias con el fin de reflejar cambios
en el riesgo crediticio luego de su reconocimiento inicial, y de esta manera la informacion

serd mas oportuna respecto a las pérdidas crediticias esperadas (NIIF 9, 2017).

Una empresa utilizara los requerimientos de deterioro de valor para reconocer y medir
una correccion de valor por pérdidas a activos financieros que se midan a valor razonable con
cambios en otro resultado integral sin disminuir su importe en libros en el estado de situacion

financiera (NIIF 9, parrafo 5.5.2).
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El modelo de enfoque general definido por la NIIF para el analisis de la calidad
crediticia del deudor se realiza a través de dos bases de medicion de pérdidas de crédito

esperadas estas son:

1. Pérdidas de crédito esperadas a 12 meses.

2. Pérdidas de credito esperadas durante toda la vida.

Las bases deberan ser aplicadas cuando exista un aumento significativo del riesgo de
crédito a partir del reconocimiento inicial. Para esto es necesario evaluar los incrementos del
riesgo, considerando informacién segura y sustentable que pueden ser obtenidos de uno o

mas instrumentos financieros. (NIIF 9, parrafo 5.4)

Una empresa reconocera en el resultado del ejercicio, como una ganancia o pérdida
por deterioro de valor de activos, el importe de las pérdidas crediticias esperadas (0
reversiones) en que se requiere que sea ajustada la correccion de valor por pérdidas en la
fecha de presentacion para reflejar el importe que se exige reconocer de acuerdo con esta

Norma (NIIF 9, parrafo 5.5.8).

Deloitte (2018) transforma la teoria en préactica a través de la siguiente formula que

permite determinar cuanto es el valor de las pérdidas de crédito esperadas:

PD * LGD * EAD

En donde; PD se denomina a la probabilidad de incumplimiento, LGD define la
cantidad de pérdida en el evento de un incumplimiento, EAD es el saldo pendiente esperado

de la cuenta por cobrar en el punto de incumplimiento.

3.4.2. Enfoque Simplificado de Deterioro

El sector real no financiero enfoca grandes esfuerzos para incorporar modelos de

pérdida esperada, especialmente por razones como la inexistencia de areas que le permitan
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administrar el riesgo de crédito, la falta de personal contable especificado en temas
estadisticos, probabilisticos, y la méas importante la ambigiiedad de la norma en cuanto a los
disefios de los modelos de perdida esperada generando distintos retos que impiden al sector

real no financiero converger con facilidad los requerimientos de la IFRS 9 (Rojas, 2019).

La complejidad de la orientacion sobre deterioro en la Norma Internacional de
Informacion Financiera 9 motiva a la creacion de un enfoque simple respecto al tratamiento
de cuentas por cobrar comerciales, activos de contrato y cuentas por cobrar por
arrendamiento. (Deloitte, 2018) sin embargo es importante destacar que la entidad tendra la

decision de adoptar o no este enfoque.

Cabe recalcar que en el parrafo 5.5.15 de la NIIF 9 se detalla que las empresas podran

aplicar este enfoque simplificado siempre y cuando:

“la entidad no contiene un componente financiero significativo, y en caso de contener
un componente financiero significativo la entidad elegiré su politica contable para
medir la correccion del valor por pérdidas a un importe igual a las pérdidas crediticias

durante el tiempo de vida del activo.” (p. 4)

Esta politica contable se aplicara a todas las cuentas por cobrar comerciales o activos
de los contratos, puede aplicarse por separado a las cuentas por cobrar comerciales y activos
de los contratos de forma independiente. (NIIF 9, 2017, parrafo 5.5.16). Presentando una
serie de las politicas contables disponibles para la eleccién del tratamiento de cuentas por

cobrar comerciales, activos de contrato y cuentas por cobrar. Ver Figura 13.
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Figura 13.

Politicas contables disponibles para la eleccion del tratamiento de cuentas por cobrar

comerciales, activos de contrato y cuentas por cobrar

A

Elecciones de politica de
contabilidad disponibles

A

A

Cuentas por cobrar
comerciales y activos de
contrato que no contienen
un componente de
financiacion importante
segun la NIIF 15

N\

N
Cuentas por cobrar
comerciales y activos de
contrato que contienen un
componente de
financiacion importante
segun la NIIF 15

Cuentas por cobrar por
arrendamiento

A

A

A

Existe la unica opcion de
aplicar “enfoque
simplificado"

~N

~N

Existen las opciones de
aplicar "enfoque general” o
"enfoque simplificado"

N\

Existen las opciones de
aplicar "enfoque general” o
"enfoque simplificado"

Nota. Tomado de (Deloitte, 2018)

Cuentas por cobrar

Las cuentas por cobrar son derechos exigibles de cobro de dinero, que tiene la
empresa con terceros resultantes de transacciones propias, es decir, de operaciones de venta

que realiza la empresa (Herz, 2018).

Las cuentas por cobrar constituyen tal vez uno de los activos mas importantes de una
empresa, debido a la propia naturaleza de representar las decisiones de concesion de crédito,
la gran importancia que para la administracion tiene su buen manejo y control en las
decisiones financieras, como instrumento que contribuye a elevar el volumen de Ventas y a la
generacion de fondos para el financiamiento de las operaciones corrientes de la empresa

(Figueroa, 2013).
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Alcarria define a las cuentas por cobrar como créditos (derechos de cobro) contra
terceros por operaciones comerciales. Clasificando a las cuentas por cobrar en las siguientes

categorias: (Alcarria, 2016)

e Clientes: Créditos con compradores de existencias, asi como usuarios de los servicios
prestados por la empresa cuando estas sean actividades principales.

e Deudores: Créditos con compradores de servicios que no tengan la condicion estricta
de clientes.

e Hacienda Publica deudora: Por devolucion de impuestos.

Segun Carrera (2017), estas cuentas nacen por los créditos otorgados a los clientes al
momento de generarse la venta de un bien o servicio; las cuentas por cobrar forman parte de

los activos corrientes, considerando que seran recuperadas en un tiempo no superior a un afio.

Avraiza a través del boletin técnico conceptualiza a las cuentas por cobrar desde la
perspectiva contable; definiendo, que las cuentas por cobrar son un activo circulante que en
un plazo corto se convertira en efectivo o inversion. Desde el punto de vista legal representan
los derechos exigibles originados por las ventas, servicios prestados, financiamiento otorgado

o cualquier concepto analogo (Araiza, 2005).

Las cuentas por cobrar son recursos econémicos que al igual que cualquier activo
forman parte de una entidad, ademas de que les generara un beneficio econémico en un
futuro. Guajardo y Andrade (2008) exponen que las principales cuentas incluidas en este

grupo figuran las siguientes. Ver Figura 14.
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Figura 14.
Principales cuentas por cobrar

T
O Clientes: Cuentas pendientes de pago derivadas de la
actividad normal de la empresa.
1
< R .
— Documentos por cobrar: Esta partida se integra por los
—_—= documentos pendientes de pago que surgen de una venta de
< mercancias o prestacion de servicios a crédito.
=&
— 1
I
O % Funcionarios y empleados: Son la cuentas o documentos que
[7 se originan por prestamos otorgados a los empleados de la
empresa.
(|
P N
= Deudores diversos: Son los documentos o cuentas que se
= originan por transacciones distintas de las que representen la
— actividad normal de la empresa.

Nota. Elaboracion propia a partir de (Guajardo y Andrade, 2008)

Cuentas incobrables

Las cuentas incobrables surgen en el curso normal de las operaciones del negocio
considerando que su procedencia se genera por la venta de bienes o prestacidn de servicios a
crédito. En el caso de que el cliente no pague los importes correspondientes surge lo
denominado cuentas incobrables. Al cierre fiscal se debe determinar el importe de la
provision de las cuentas incobrables sobre las pérdidas que se reconoceran como gastos en el

resultado (Carvajal y Mora, 2020).

Desde la perspectiva de Guajardo & Andrade es normal que un negocio dedicado a la
venta de mercaderias y servicios a crédito tenga algunos clientes que no paguen sus cuentas.
Estas son conocidas como incobrables y su clasificacion es en el rubro de gasto por cuentas
incobrables, seccion gastos generales o gastos de ventas en el estado de resultados (Guajardo

y Andrade, 2008)
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Es importante destacar que en el ambito fiscal las cuentas incobrables o como lo
denomina la Ley de Régimen Tributario Interno provisiones para créditos incobrables podran
ser deducidos segun el Art. 10 de la Ley de Régimen Tributario Interno numeral 11 que
permite a las empresas lo siguiente: “Las provisiones para créditos incobrables originados en
operaciones del giro ordinario del negocio, efectuadas en cada ejercicio impositivo a razon
del 1% anual sobre los créditos comerciales concedidos en dicho ejercicio y que se
encuentren pendientes de recaudacion al cierre del mismo, sin que la provisién acumulada

pueda exceder del 10% de la cartera total.” (p. 25)

Es decir que dentro del régimen tributario la provision debe ser el 1% anual por los
créditos incobrables concebidos dentro de la actividad econdmica del negocio y que la

provision acumulada no exceda el 10% del total de la cartera.

3.5. Aplicacién de deterioro de cartera en la empresa ecuatoriana FERRECORPE

La empresa Ferrecorpe por su naturaleza familiar carece de politicas de deterioro en
base a la Norma Internacional de Informacion Financiera 9, por esta razon a continuacion se
crearan herramientas estratégicas que permitan estimar la tasa de pérdidas esperadas. Se
calculara el valor de deterioro de la empresa FERRECORPE al cierre del 31 de diciembre del

2020.

Para lograr estas propuestas se extrajeron datos numeéricos respecto a los montos de
ventas, politicas de cuentas por cobrar, fechas maximas de vencimiento de pagos de clientes,
Kardex de clientes del afio 2020, con el objetivo de definir un método simple que permita

calcular las pérdidas esperadas de la empresa Ferrecorpe.
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3.5.1. Modelo de Pérdidas esperadas para entidades no financieras

El modelo desarrollado a continuacion se fundamenta en el estudio de los autores
Rodriguez y Pineda titulado como “Modelo de Pérdidas Incurridas al Modelo de Pérdidas
Esperadas para Entidades no Financieras” que toma como guia los lineamientos del Comité
de supervision bancaria de Basilea a través de la formula ECL (Expected Credit Loss);
ademas de considerar las fases de deterioro expresadas en la Norma Internacional de

Informacién Financiera 9.

Este modelo sera aplicado en la empresa Ferrecorpe tal y como se presenta por los
autores, los unicos cambios al modelo son las tasas y la calificacion del cliente ya que seran

consideradas conforme lo dicta el Banco Central del Ecuador en el documento “Metodologia
para calificacion de cartera recibida por el Banco Central del Ecuador”, ademas, de lo

criterios expuesto por la duefia de la empresa respecto a sus clientes.

El “Modelo de Pérdidas Incurridas al Modelo de Pérdidas Esperadas para Entidades
no Financieras” se desarrolla a través de varios puntos, razon por la cual a continuacién se
describen y desarrollan los pasos propuestos, reemplazando la informacion del modelo con

informacion de la empresa Ferrecorpe.

1. Solicitar el detalle de las cuentas por cobrar en dolares por cada cliente que tenga deudas
con la empresa Ferrecorpe en el afio 2020, los mismos deben coincidir con los valores
expuestos en el Estado de Resultados presentando con corte al 31 de diciembre del 2020. Ver

Tablas 7, 8, 9, 10, 11y 12.
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Tabla 7.

Detalle de las cuentas por cobrar-Cliente Jurado Vladimir

CLIENTE FECHA DE FECHA DE VALOR V'SIIEIC_)R
FACTURACION | VENCIMIENTO | CANCELADO CREDITO
16/9/2020 16/11/2020 0 1.506,52
16/9/2020 16/11/2020 0 55,65
JURADO VLADIMIR 21/9/2020 21/11/2020 0 47,32
25/9/2020 25/11/2020 0 63,28
14/12/2020 14/2/2021 0 76,17
Nota. Tomado de informacion de la empresa
Tabla 8.
Detalle de las cuentas por cobrar-Cliente Pinos Gustavo
CLIENTE FECHA DE FECHA DE VALOR V'SIEER
FACTURACION [ VENCIMIENTO | CANCELADO CREDITO
PINOS GUSTAVO 2/3/2020 2/5/2020 0 1.522,75
Nota. Tomado de informacion de la empresa
Tabla 9.
Detalle de las cuentas por cobrar-Cliente Villana Juan
CLIENTE FECHA DE FECHA DE VALOR VALOR DEL
FACTURACION VENCIMIENTO CANCELADO CREDITO
1/1/2020 1/3/2020 0 274,02
VILANA JUAN 4/8/2020 4/10/2020 0 24,26
17/12/2020 17/2/2021 0 1.196,22

Nota. Tomado de informacion de la empresa
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Tabla 10.

Detalle de las cuentas por cobrar-Cliente Inmoquadratum

CLIENTE FECHA DE FECHA DE VALOR V'SIECL)R
FACTURACION | VENCIMIENTO | CANCELADO CREDITO
2/3/2020 0,00 91,77
INMOQUADRATUM 21572020
2/3/2020 2/5/2020 0,00 320,81
Nota. Tomado de informacion de la empresa
Tabla 11.
Detalle de las cuentas por cobrar-Cliente Cendiparts
cLiEnTE | FECHADE FECHA DE VALOR | VALDR
FACTURACION | VENCIMIENTO | CANCELADO CREDITO
29/10/2020 29/12/2020 0 564,30
26/11/2020 26/1/2021 0 511,94
26/11/2020 26/1/2021 0 84,74
26/11/2020 26/1/2021 0 10,95
CENDIPARTS 26/11/2020 26/1/2021 0 51,14
17/12/2020 17/2/2021 0 583,63
17/12/2020 17/2/2021 0 598,20
17/12/2020 17/2/2021 0 453,90
Nota. Tomado de informacion de la empresa
Tabla 12.
Detalle de las cuentas por cobrar-Cliente Chanataxi Miguel
CLIENTE FECHA DE FECHA DE VALOR VALOR DEL
FACTURACION VENCIMIENTO CANCELADO CREDITO
27/2/2020 27/4/2020 0 175,77
17/8/2020 17/10/2020 0 1.042,29
CHANATAXI 17/8/2020 17/10/2020 0 673,80
MIGUEL 17/8/2020 17/10/2020 0 10,37
21/8/2020 21/10/2020 0 1.500,00
15/9/2020 15/11/2020 0 27,15

Nota. Tomado de informacion de la empresa
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2. Clasificacion de facturas registradas en el sistema contable que hayan sido canceladas en el

afio en los siguientes rangos de tiempo. Ver Tabla 13.

Tabla 13.
Facturas canceladas en el afio 2019

0 a 30 dias

7.075,68

31 a 60 dias

14.525,66

61 a 120 dias

12.545,40

121 a 150 dias

151 a 180 dias

181 a 210 dias

211 a 240 dias

241 a 270 dias

271 a 300 dias

301 a 330 dias

331 a 360 dias

361 en adelante

Cuentas por Cobrar

Nota. Elaboracion propia a partir de informacion de la empresa

Para lograr una correcta clasificacion de los clientes, nos guiaremos en los parametros

establecidos por el Banco Central del Ecuador a través de su “Metodologia para calificacion

de cartera recibida por el Banco Central del Ecuador” en el parrafo 2.5 donde se plantea que

los criterios de calificacion son flexibles respecto a el sentido de todos los parametros; un

sistema flexible tiene la ventaja de que la calificacion se puede adaptar a las necesidades,

restricciones y nuevas politicas definidas por las autoridades monetarias, razén por la cual se

clasificara a los clientes en tres categorias como se establece en la tabla 14; ademas de
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considerar las tres fases expuestas en la Norma Internacional de Informacion Financiera. Ver

Tabla 14.
Tabla 14.
Criterios de clasificacion de clientes

Categoria “A” Capacidad de Pago y | Calidad crediticia no
Cliente de varios afios | deteriorada.

Categoria “B” Capacidad de pago y Empeoramiento en
Confianza por parte de | calidad crediticia pero
la empresa aun no deteriorada.

Categoria “C” Incapacidad de Pago. Evidencia de deterioro.

Nota. Elaboracion propia a partir de informacion de la empresa

La Tabla 15 expuesta a continuacion, permite identificar la clasificacion de los
clientes de la empresa, que, de acuerdo a su Kardex de cuentas por cobrar, reflejan el tiempo
de demora del valor de la cancelacién de los saldos pendientes, permitiéndonos clasificarlos

conforme la revision y aplicacion conforme a los vencimientos o plazos determinados en la

empresa.

Tabla 15.

Clasificacion de clientes

CLIENTE CALIFICACION

JURADO VLADIMIR "B"
PINOS GUSTAVO "C"
VILLANA JUAN "C"
INMOQUADRATUM "A"
CENDIPARTS "A"
CHANATAXI MIGUEL "A"

Nota. Elaboracion propia a partir de informacion de la empresa

3. Para lograr calcular el porcentaje de incumplimiento de la deuda mensual se realizara a traves
de la siguiente formula; en donde se considera el saldo de cuentas por cobrar de cada cliente,
sobre el total facturado al mes por cliente. Ver Tabla 16.
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Saldo de la cuenta por cobrar por cliente/ Total facturado al mes por cliente.

Tabla 16.
Porcentaje de Incumplimiento
VALOR DE CUENTAS
POR COBRAR FACTURADO PORCENTAJE
JURADO VLADIMIR
1.748,94 | 8.382,02 | 21%
PINOS GUSTAVO
152275 | 1.522,75 | 100%
VILLANA JUAN
1.494,50 | 1.494,50 | 100%
INMOQUADRATUM
412,58 | 412,58 | 100%
CENDIPARTS
2.858,80 | 29.578,76 | 10%
CHANATAXI MIGUEL
3.429,38 | 4.429,38 | 77%

Nota. Elaboracion propia a partir de informacion de la empresa

4. Para lograr determinar el porcentaje de incumplimiento por cliente, a través de su categoria

(A, B, C) atraves de las siguientes formulas:
Suma del porcentaje de incumplimiento de 0 a 30 dias / Numero de clientes categoria A
Suma del porcentaje de incumplimiento de 31 a 360 dias / Numero de clientes categoria B

Suma del porcentaje de incumplimiento de 361 dias en adelante / Namero de clientes

categoria C
5. Se calcula la probabilidad de default (PD) por medio de las siguientes férmulas:

PD= % de incumplimiento de 361 dias en adelante / % de incumplimiento de 0 a 30 dias

(Cliente categoria “A”)

PD= % de incumplimiento de 361 dias en adelante / % de incumplimiento de 31 a 360 dias

(Cliente categoria “B”)
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PD= % de incumplimiento de 361 dias en adelante / % de incumplimiento de 361 en adelante

(Cliente categoria “C”)

PD de cuentas por cobrar mayores a 361 dias = 100%

6. Establecer el porcentaje de Pérdida Estimada al momento del default (LGD). La empresa

FERRECORPE establece como saldo no recuperable estimado el 100%.

7. Establecer la exposicion al momento de default (EAD), la empresa define al saldo
estimado al momento del incumplimiento el saldo de las cuentas por cobrar por cliente del

afio 2019 por cliente.

8. El factor de descuento a utilizar en el analisis sera el establecido por el Banco Central del

Ecuador para el segmento “Productivo PYMES” que es del 11.83 para el afio 2020.

Transformaremos la tasa anual a tasa mensual a través de la siguiente formula

(Tasa efectiva; nim. periodos afio) / num. periodos afio

(11.83;12) / 12

9. Se realiza la estimacion de deterioro esperado bajo la NIIF 9, donde expone que si la

probabilidad de default es menos que el 100% se aplicara la siguiente formula:

PD x LGD x EAD / (1+i) n
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CALCULO DEL DETERIORO ESPERADO POR FASES (ANO 2020 -
IMPLEMENTACION NIIF 9) (Ver Tabla 17- Tabla 22)

Los clientes que se encuentran en esta categoria y fase son aquellos que cumplen con

los criterios establecidos en la tabla 14 y 15 que permiten clasificar a los clientes en las

distintas categorias (A, B y C), ademas de las tres fases establecidas por la Norma

Internacional de Informacion Financiera 9. Lo que permite la creacion de las tablas 17,19 y

21; ademas, del registro contable que debera aplicar la empresa segun el valor del deterioro

esperado. (Ver tabla 18,20,22).

Fase 1 (Clientes categoria A)

Tabla 17.
Deterioro Esperado 2020 — Fase 1
) | vaLor | 361-
PERIODO | NOMBRE DEL CLIENTE | CLASIFICACION 0-30 31-60 61-90 - 181-| 211- | 241-| 271-| 301- | 331- | & CXC
FACTURADO 120 1;0 150 20| 240 | 270 | 300 | 330 | 360 | M
31/12/2020 | CENDIPARTS A $ 29.57876] § 326197| § 1452566 | § 893233 $ 285880
31:'12.".?020 CHANATAXI MIGUEL A $ 442938 | § 1.000,00 § 342938
PERIODO CLIENTE CLASIFICACION 0-30 31-60) 61-90]901-120| 121-150] 151-180| 181-210| 211-240| 241-270| 271-300| 301-330| 331-360 | 361-MAS| CXC
31/12/2020 | CENDIPARTS A 10% 0% | 0% 0% 0% 0% 0% 0% 0% 0% 0% 0% 0% 10%
31/12/2020 | CHANATAXI MIGUEL A 7% 0% | 0% 0% 0% 0% 0% 0% 0% 0% 0% 0% 0% 1%
ESTIMACION
PERIODO CLIENTE CLASIFICACION Dias 31.12.2020 lNCL’l\I:'/;u]l)l\'ilE_VIO PD LGD EAD 5%%1%1;25 DETE[])}}J:ORO—
NIIF 9
31/12/2020 CENDIPARTS A 0-30 $ 2.858.80 44% 2,55% [ 100% $ 285880 0,598% $ 55,26
CHANATAXI
31/12/2020 MIGUEL A 0-30 $ 342938 44% 2.59% | 100% $§ 342938 0.98% $ 66.29
Nota. Elaboracion propia a partir de informacion de la empresa
Tabla 18.
Registro contable del Deterioro Esperado 2020 — Fase 1
FECHA DESCRIPCION DEBE HABER
1
31/12/2020 | Gasto por deterioro esperado 55,26
31/12/2020 Estimacion de cobranza dudosa 55,26
P/R deterioro esperado
"CENDIPARTS"
2
31/12/2020 | Gasto por deterioro esperado 66,29
31/12/2020 Estimacion de cobranza dudosa 66,29
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P/R deterioro esperado clientes
categoria "CHANATAXI

MIGUEL"

Nota. Elaboracion propia a partir de informacion de la empresa

Fase 2 (Clientes categoria B)

Tabla 19.
Deterioro Esperado 2020 — Fase 2
PERIODO | CLIENTE | CLASIFICACION | VALOR FACTURADO 0-30 31- 61- 91-120 121-| 151- | 181-| 211- | 241-| 271 301-330 | 331- 361 CXC
60 0 150 | 180 | 210 | 240 | 270 | 300 360 Mas
31/12/2020 | JURADO B 8.382,02 $2.813,71 $3.536,90 $ 28247 (8% -| 3 -| $1.74894
VLADIMIR.
PERIODO | CLIENTE | CLASIFICACION 0-30 | 31-60 | 61-90| 91-120 | 121-150 | 151-180 | 181-210 [ 211-240 | 241270 | 271-300 | 301-330 | 331-360 | 361-MAS | CXC
JURADO
31/12/2020 | VLADIMIR B 21% 0% 0% 0% 0% 0% 0% 0% 0% 0% 0% 0% 21%
ESTIMACION
- . . . % DE FACTORDE DE
PERIODO CLIENTE CLASIFICACION DIAS 31.12.2020 INCUMPLIMIENTO PD | LGD EAD DESCUENTO | DETERIORO-
NIIF9
31/12/2020 | JURADO VLADIMIR 31-60 51.748.94 21% 46%)| 100% | $1.748,94 0,98% $ 600,44
Nota. Elaboracion propia a partir de informacion de la empresa
Tabla 20.
Registro contable del Deterioro Esperado 2020 — Fase 2
FECHA DESCRIPCION DEBE HABER
1
31/12/2020 | Gasto por deterioro esperado 600,44
31/12/2020 Estimacion de cobranza dudosa
600,44
P/R Reconocimiento del deterioro
esperado "JURADO VLADIMIR"

Nota. Elaboracion propia a partir de informacion de la empresa
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Fase 3 (Clientes categoria C)

Tabla 21.
Deterioro Esperado 2020 — Fase 3

PERIODO CLIENTE CLASIFICACION | VALOR FACTURADO 30‘; 31- | 61- 1921(; 121- | 151-| 181- | 211-| 241-| 271-| 301- | 331-| “c CXC
60 | 90 150 | 180 | 210 | 240 | 270 | 300 | 330 | 360
31/12/2020 | PINOS GUSTAVO [o $ 1.522.75 $ 152275
31/12/2020 | VILLANA JUAN o s 1.494,50 $ 149450
31/12/2020 | INMOQUADRATUM [ 3 412,58 $ 412,58
PERIODO | CLIENTE CLASIFICACION | 0-30| 31-60| 61-90| 91-120| 121-150 | 151-180| 181-210| 211-240| 241-270| 271-300 | 301-330 | 331-360| 361-MAS | CXC | TOTAL
31/12/2020 | PINOS GUSTAVO c 0% |0% | 0% |o0% 0% 0% 0% 0% 0% 0% 0% 0% 0% 100%|  100%
31/12/2020 | VILLANA JUAN c 0% |0% | 0% |o0% 0% 0% 0% 0% 0% 0% 0% 0% 0% 100%|  100%
s
31/12/2020 | INMOQUADRATUM c 0% | 0% | 0% | 0% 0% 0% 0% 0% 0% 0% 0% 0% 0% 100%|  100%
ESTIMACION
. . % DE FACTOR DE
PERIODO CLIENTE CLASIFICACION | Dias 31122020 | poeoo mrnENTo | PP | LGD EAD DESCUENTO | DETERIORO-
NIIF 9
31/12/2020 PINOS GUSTAVO c 361-mas | $ 1.52275 100% 100% | 100% | $ 1.522.75 0,98% $ 1.136,50
31/12/2020 VILLANA JUAN C 361-mis | § 149450 100% 100% | 100% | § 1.484,50 0,98% S 111541
31/12/2020 INMOQUADRATUM c 36l-mas | § 41258 100% 100% | 100% | § 41258 0.98% S 30793

Nota. Elaboracion propia a partir de informacion de la empresa

Tabla 22.
Registro contable del Deterioro Esperado 2020 — Fase 3

FECHA

DESCRIPCION

DEBE

HABER

1

31/12/2020

Gasto por deterioro
esperado

1.136,50

31/12/2020

Estimacion de
cobranza dudosa

1.136,50

P/R deterioro esperado
"PINOS GUSTAVO"

2

31/12/2020

Gasto por deterioro
esperado

1.115,41

31/12/2020

Estimacion de
cobranza dudosa

1.115,41

P/R deterioro esperado
clientes categoria
"VILLANA JUAN"

3

31/12/2020

Gasto por deterioro
esperado

307,93

31/12/2020

Estimacion de
cobranza dudosa

307,93

P/R deterioro esperado
clientes categoria
"INMOQUADRATUM"
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Nota. Elaboracion propia a partir de informacion de la empresa

3.5.2. Aplicacion del modelo de pérdida de crédito esperada a cuentas por cobrar

comerciales usando una matriz de provision

El Grupo Deloitte en su estudio “Una mirada cercana IFRS 9” del afo 2018 plantea
un modelo simplificado de deterioro a través de una matriz de provision que se aplica en una
entidad de telefonia privada, que tiene cuentas por cobrar comerciales de corto plazo,
deudores con términos de 30 dias; razén la cual el modelo presentado por el Grupo Deloitte
nos servira para estimar el deterioro de las cuentas por cobrar de la empresa Ferrecorpe.
Dado que este modelo se acopla de mejor manera a la realidad de la empresa, se desarrolla en

los siguientes pasos:

Pasos

Paso 1. Determine las agrupaciones apropiadas de las cuentas por cobrar en categorias

de categorias compartidas de riesgo de crédito.

Para lograr agrupar de forma correcta las cuentas por cobrar de la empresa Ferrecorpe
nos guiaremos en que los clientes de la empresa cumplan con los siguientes criterios; region
geografica, tipo de producto, calificacion del crédito del cliente, colateral o seguro de crédito
comercial y tipo de cliente (mayorista 0 minorista). Lo que permiti6 establecer la siguiente

agrupacion. Ver Tabla 23.

Paso 2. Determine el periodo durante el cual las tasas historicas de pérdida son

obtenidas para desarrollar estimados de las tasas esperadas de pérdidas futuras.

Luego de establecer los grupos de clientes, se procedié a recolectar los datos respecto

a las cuentas por cobrar de la empresa. Si bien la NIIF 9 no establece una orientacion
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especifica respecto a que cantidad de datos histdricos se deben recolectar para este analisis

consideraremos solamente los datos historicos del afio 2019. Ver Tabla 24 y 25.

Paso 3. Determine las tasas historicas de pérdida.

Al definir los grupos de clientes y el periodo de analisis 2019, se determinaran las
tasas de pérdidas esperadas a través de las categorias de vencimiento. (una tasa de pérdida
para saldos que estén 0 dias vencidos, una tasa para 1-30 dias vencidos, una tasa para 31-60
dias vencidos, una tasa para 61-90, una tasa para méas de 90 dias, una tasa para nunca pagadas

0 castigadas). Ver Tabla 26 y 27.

Paso 4. Considere los factores macroecondmicos prospectivos y ajuste las tasas

historicas de pérdida para reflejar las condiciones econdmicas futuras relevantes.

Para el analisis de la empresa Ferrecorpe no se considerara este paso.

Paso 5. Calcule las pérdidas de crédito esperadas.

El célculo que nos permitira establecer las pérdidas de crédito esperadas se realizara a
través de la multiplicacién del saldo actual bruto de la cuenta por cobrar por la tasa de

pérdida. Ver Tabla 28.

llustracion del modelo de pérdida de crédito esperada a cuentas por cobrar comerciales

usando una matriz de provision. Ver Tablas 23, 24, 25, 26, 27 y 28.

Paso 1. Determine las agrupaciones apropiadas de las cuentas por cobrar en categorias

de categorias compartidas de riesgo de crédito. Ver Tabla 23.
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Luego que mantener una conversacion con la Ingeniera Pilar Pérez se procedio a

clasificar a los clientes en dos categorias:

e Clientes mayoristas.

e Clientes minoristas.

Tabla 23.
Clasificacion de clientes
Cliente Mayorista Cliente Minorista
CXC MATERIAL CXC MATERIAL
CHANATAXI
MIGUEL VILLANA JUAN
CENDIPARTS PINOS GUSTAVO
JURADO VLADIMIR INMOQUADRATUM

Nota. Elaboracion propia a partir de informacion de la empresa

Paso 2. Determine el periodo durante el cual las tasas historicas de pérdida son

obtenidas para desarrollar estimados de las tasas esperadas de pérdidas futuras.

Luego de revisar el documento de control de clientes de la empresa denominado como
Kardex de clientes, se pudo precisar los dias de vencimiento del valor de cuentas por cobrar
permitiéndonos la creacion de la Tabla 24 donde se establecen los dias de vencimiento a

través de los rangos presentados por el modelo.

Tabla 24.
Datos historicos clientes mayoristas (en délares)
DIAS DE VENCIMIENTO VALOR
0 dias vencidos 7.251,46
Entre 1 a 30 dias vencidos 0
Entre 31 a 60 dias vencidos 14.525,66
Entre 61 y 90 dias vencidos 8.932,33
Mas de 90 dias vencidos 3.895,54
Nunca pagadas (castigadas) 8.037,12

Nota. Elaboracion propia a partir de informacion de la empresa
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Tabla 25.
Datos historicos clientes minoristas

DIAS DE VENCIMIENTO

VALOR

0 dias vencidos

Entre 1 a 30 dias vencidos

Entre 31 a 60 dias vencidos

Entre 61 y 90 dias vencidos

Mas de 90 dias vencidos

oO|Oo|Oo|Oo |Oo

Nunca pagadas (castigadas)

3.429,83

Nota. Elaboracion propia a partir de informacion de la empresa

Paso 3. Determine las tasas historicas de pérdida.

Para lograr determinar las tasas historicas de pérdida el paso 3 se subdividira en dos

subpasos donde se logran determinar cuanto efectivo recibié la empresa en el afio 2020.

Paso 3.1 Determine el total de ventas a créedito y el total de la pérdida de crédito durante

el periodo histérico seleccionado.

Total de ventas a crédito: $46.071,94

Total de pérdida de crédito: $11.466,95
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Paso 3.2 Determine cuanto fue el efectivo recibido. Ver Tabla 26.

Tabla 26.
Cuanto efectivo recibié la empresa (USD)
¢Cuando fue II\gSQ:gZ qalﬁ Cantidad recibida durante | Ventas que llegaron a la
recibido el ion d la agrupacion de siguiente agrupacion de
efectivo? agrupacion de envejecimiento envejecimiento
envejecimiento
0 dias
vencidos 7.251,46 7.251,46 -
Entre1a 30
dias
vencidos - - -
Entre 31 a
60 dias
vencidos 14.525,66 14.525,66 -
Entre 61y
90 dias
vencidos 8.932,33 8.932,33 -
Mas de 90
dias
vencidos 3.895,54 3.895,54 -
Nunca
pagadas
(castigadas) 11.466,95 - 1.466,95

Nota. Elaboracion propia a partir de informacion de la empresa

Paso 3.3 Determinacion de la tasa histdrica de la pérdida.

En el Balance General presentado por la empresa en el afio 2020 el valor de cuentas

por cobrar o como la empresa define la cuenta clientes era de 11.466,95, razén por la cual se

consideran valores con mas de 90 dias de vencidos representando una tasa historica de

pérdida del cien por ciento. Ver Tabla 27.
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Tabla 27.
Tasa historica de la pérdida

Tasa historica |0 dias 1-30 dias | 31-60 dias |61-90 dias |Mas de 90 dias
de pérdida | vencidos|vencidos |vencidos |vencidos |vencidos

Saldos

pendientes - - - - 11.466,95

Total, pérdida

de crédito - |- - - 11.466,95

Tasa historica

de pérdida 0% 0% 0% 0% 100%

Nota. Elaboracion propia a partir de informacion de la empresa

Paso 5. Calcule las pérdidas de crédito esperadas.

A continuacion, se calcula el valor de pérdidas de crédito esperada a través de la

multiplicacion del saldo pendiente a la fecha de presentacion del reporte y la tasa de pérdida

de crédito esperado, dando un valor de 11.466,95. (Ver Tabla 28)

Tabla 28.
Pérdida de crédito esperada

Pérdidas de crédito esperadas

0 dias
vencido
S

1-30 dias
vencidos

31-60 dias
vencidos

61-90 dias
vencidos

Mas de 90
dias vencidos

Saldos pendientes a la fecha

crédito esperada

de presentacion de reporte 11.466,95
Tasa de pérdida de crédito
esperada 100%
Provision por pérdida de

11.466,95

Nota. Elaboracidn propia a partir de informacion de la empresa

Paso 6. Registro Contable del valor de las pérdidas esperadas de la empresa Ferrecorpe

Se destaca que el modelo presentado por el Grupo Deloitte no consta con un registro

contable al respecto de los saldos de pérdida esperada, sin embargo, para el caso de estudio se

procedera a la creacion de los registros contables respecto a estas cuentas. (Ver Tabla 29)
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Tabla 29.

Registro Contable del valor de las pérdidas esperadas de la empresa Ferrecorpe.

FECHA DESCRIPCION DEBE HABER
1
31/12/2020 | Gasto por deterioro 11.466.95
esperado
31/12/2020 Pérdida de crédito 11.466.95
esperada

P/R Pérdida de crédito
esperada para el cierre
fiscal.

Nota. Elaboracion propia a partir de informacion de la empresa

3.6 Comparacion y justificacion entre el Modelo de Pérdidas Incurridas al Modelo de

Pérdidas Esperadas para Entidades no Financieras y el Modelo de Pérdida de Crédito
Esperada a Cuentas por Cobrar comerciales usando una matriz de provision.

Luego de la aplicacion de los modelos con datos reales de la empresa, se procedera a comparar los
mismos con el objetivo de justificar cual de los dos es el adecuado y que se acopla de mejor manera

a la empresa Ferrecorpe. Esto se realizara a través de una tabla comparativa. Ver Tabla 30.
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Tabla 30.

Tabla comparativa entre el Modelo de Pérdidas Incurridas al Modelo de Pérdidas Esperadas
para Entidades no Financieras y el Modelo de Pérdida de Crédito Esperada a Cuentas por
Cobrar comerciales usando una matriz de provision.

Nombre Autor | Norma Aplicada| Enfoque |Registros Contables | Fases del Deterioro Tiempo
Modelo de
Pérdidas -

. Pérdida esperada
Incurridas NIIF 9 Este modelo cumple durante en 12 meses
al Modelo con las tres fases del

de Pérdidas | Rodriguez El modelo presenta | deterioro, ya que al
. General . s
Esperadas | y Pineda registros contables clasificar a los
para clientes lo hace en Pérdida esperada
Entidades BASILEA base a las mismas. | durante toda la vida
no del activo
Financieras
Modelo de
Pérdida de NIIF 9
Crédito Este modelo cumple
Esperada a El modelo no con Ia_s tres fases del Pérdida esperada
Cuentas . T . deterioro, ya que al .
Deloitte Simplificado| presenta registros - durante toda la vida
por Cobrar clasificar a los .
. contables . del activo
comerciales clientes lo hace en
usando una BASILEA base a las mismas.
matriz de
provisién

Nota. Elaboracién propia.

La tabla 30, expuesta anteriormente se cre0 a travées de diferencias entre los modelos
aplicados dando como resultado significativas comparaciones que permitieron justificar la
importancia y esencia de cada modelo.

Los modelos aplicados ademas de permitir a las empresas manejar las pérdidas,
presentan informacion financiera real y oportuna del ente empresarial, permitiendo una

identificacion clara de los clientes, que posteriormente servira para considerar dichos factores
que les permitiran a los empresarios determinar el valor, tipo y tiempo de credito que se
puede ofrecer a su clientela.

El Modelo de Pérdidas Incurridas al Modelo de Pérdidas Esperadas para Entidades
no Financieras, se realiza a través del enfoque general de la Norma Internacional de
Informacion Financiera 9, lo que permite a la empresa tener valores respecto al manejo de las
pérdidas de forma anticipada, la guia se estructura en base a las tres fases de reconocimiento
del cuerpo normativo considerando el grado de riesgo y las circunstancias que han producido
el aumento significativo. Ademas, se desarrolla en base a la formula expuesta por el comité
de Basilea ECL (Expected Credit Loss o Pérdida Crediticia Esperada) para las entidades
financieras, que permite estimar provisiones de insolvencia.
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El Modelo de Pérdidas Incurridas al Modelo de Pérdidas Esperadas para Entidades
no Financieras, se desarrolla en base al enfoque simplificado presentado por la Norma
Internacional de Informacion Financiera 9, que si bien no es obligatoria es sumamente
importante para las empresas comerciales ya que considera la opcion de reconocer
directamente las pérdidas de crédito esperadas durante toda la vida en los activos, a traves de
una matriz de provision, sin necesidad de identificar incrementos importantes en el riesgo
crediticio considerando que este incremento no siempre se presenta en todos los periodos.

A pesar de que los dos modelos tienen excelentes maneras de definir la pérdida
esperada, el mas completo es el Modelo de Pérdidas Incurridas al Modelo de Pérdidas
Esperadas para Entidades no Financieras, ya que es un método completo de calculo al
considerar el enfoque general de la Norma Internacional de Informacion Financiera 9; ya que
considera las dos opciones de deterioro permitidas por norma; ademas si bien el enfoque
simplificado es permitido bajo normativa es importante considerar que solo puede ser cuentas
por cobrar comerciales, activos de contrato y cuentas por cobrar por arriendo, y depende de
una eleccion de politica contable. Sin embargo, la opcion de un método simple de calculo
permitira a las pequefias industrias optimizar sus procesos de calculo. Por consiguiente, la
entidad decidird qué modelo aplicar a su empresa en caso que se dé esta oportunidad; es
decir, que analizando los dos procedimientos se puede justificar la importancia de ambos
modelos en la entidad Ferrecorpe.
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CAPITULO 4

4. CONCLUSIONES Y RECOMENDACIONES
4.1. Conclusiones

Las PYMES pequefias y medianas empresas se consideran motores econémicos
indispensables para el desarrollo financiero, social y productivo de una region. En el Ecuador,
este grupo empresarial representa el 97.75% segun el promedio de los datos presentados por
la Superintendencia de Compafiias y el Die, representando la importancia e incidencia del

sector frente a la economia del pais ecuatoriano.

La empresa Ferrecorpe, forma parte del 78,4% de los sectores econémicos de
servicios y comercio, destacando la importancia individual de la empresa para el estudio del
Desarrollo de Cartera a través de la Norma Internacional de Informacién Financiera 9. Es
importante destacar que la empresa no elabora ni presenta sus estados financieros bajo
ninguna Norma Internacional de Informacion Financiera'y como consecuencia el control

respecto a sus instrumentos financieros es ineficiente.

Las Normas Internacionales de Informacion Financiera son reglamentos bases que
permiten representar de manera clara y segura la informacién de los estados financieros de
una determinada empresa durante la posible comercializacion a nivel global. Es importante
que las micro, pequefias y medianas empresas implementen las Normas Internacionales de
Informacion Financiera, ademas de ya contar con una normativa especifica para su sector. Sin
embargo, consideramos importante que, a pesar de la existencia de una normativa para este
sector economico, la Norma Internacional de Informacion Financiera 9 — Instrumentos
Financieros permitird a las micro, pequefias y medianas empresas el correcto y eficaz

reconocimiento del deterioro de sus activos financieros.
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Razon por la cual se implementaron dos modelos econdmicos que nos permitieron
calcular el valor de deterioro de las cuentas por cobrar de la empresa Ferrecorpe,
considerando que la misma por su naturaleza no contaba con un calculo respecto a cuanto

perderia por sus ventas a crédito que nunca o casi nunca fueron recuperadas.

Para lograr identificar los modelos econdmicos correctos se analiz6 y consideré como
opcion adecuada para esta empresa el “modelo general” expuesto por la Norma Internacional
de Informacién Financiera 9, que calcula el deterioro basandose en las dos opciones, es decir,
para doce meses o para toda la vida; sin embargo, el “modelo simplificado ™ busca calcular el
deterioro de una manera mas sencilla puesto que las pequefias empresas comerciales tienen
las denominadas “cuentas por cobrar comerciales”, que como expone la norma son una de las
aquellas cuentas que podran ser tratadas a través del “modelo simplificado”. Sin embargo,
ambos modelos permiten tener un conocimiento claro y realista respecto al tratamiento de las
pérdidas crediticias esperadas, razon por la cual la entidad decidira a futuro que modelo

aplicar.

La aplicacion de los modelos de pérdidas crediticias esperadas bajo la Norma
Internacional de Informacion Financiera 9 nos permitio controlar de mejor manera a las
cuentas por cobrar, una correcta clasificacion a clientes, un apoyo en el ambito fiscal, ademas

de una determinacion del impacto financiero que recae sobre las cuentas por cobrar.

Si bien las Normas Internacionales de Informacion Financiera nos presentan la
manera correcta de la presentacion, tratamiento, de los hechos econdémicos de los estados
financieros, es importante aclarar que en el Ecuador para el ambito fiscal las cuentas
incobrables o provisiones para crédito incobrables podran ser deducidos solamente a razon el
1% anual sobre los créditos comerciales, sin que la provisién acumulada exceda el 10% de la

cartera total.
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4.2. Recomendaciones

Las recomendaciones emitidas respecto al tratamiento de cartera bajo la Norma
Internacional de Informacion Financiera 9, recae sobre las micro, pequefias, y medianas
empresas, en especial a la pequefia empresa Ferrecorpe, con el fin de que la entidad logre
reflejar en sus estados financieros informacion confiable y util para los usuarios internos y

externos.

1. Recomiendo que los encargados de la contabilidad de la empresa, elaboren'y
presenten a la entidad competente estados financieros fiables bajo los criterios
establecidos por las Normas Internacionales de Informacion Financiera, con el

objetivo de que los mismos sean confiables y Utiles.

2. Recomiendo establecer politicas eficientes respecto al tratamiento correcto de la
estimacioén de cuentas incobrables, que le permitan controlar de una manera eficaz y
eficiente estas cuentas que dentro un negocio es relativamente importante, sobre todo

en la empresa que es comercial.

3. Se recomienda la aplicacion de cual quiera de los dos modelos planteados en esta

investigacion, para un control correcto respecto al deterioro de valor de los activos.

4. Recomiendo que luego de la aplicacion de los modelos el encargado contable
deberéa evaluar la efectividad de los modelos en la deteccion de posibles cambios en el

riesgo crediticio, permitiendo controlar y mitigar este riesgo.
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ANEXOS

Anexo 1.

Estado de resultados

PILAR DEL CARMEN PEREZ ANDRADE
ESTADO DE RESULTADOS DEL 1 ENERO A 31 DE DICIEMBRE DEL 2020

( Expresado en délares )
ESTADO DE RESULTADOS I ENERO - DICIEMBRE
INGRESOS OPERACIONALES
VENTAS BRUTAS 299,076.24
Ventas Tar. 12% 299,076.24
Ventas Tar. 0% -
COSTO DE VENTAS (160,897.82)
Inventanio Inicial Mercaderias -
+ Compras Locales 160,897.82
+ Importaciones -
( =) Inventario Final Mercaderias -
UTILIDAD BRUTA VENTAS 138,178.42
GASTOS OPERACIONALES (121,186.11)
[Gastos Administrativos y de Ventas (121,186.11)]
Sueldos 74,913.34
Beneficios Sociales 25,561.07
Honorarios .
Mantenimiento y Reparaciones 664.11
Arriendos y Condominio 3,600.00 ‘
Movilizacién y Transporte 1,249.55
Depreciaciones y amortizaciones 5,128.57
Materiales y Suministros 468573
Promocion y Publicidad -
Gastos de Gestion 1,008.62
Cobustibles 1,288.82
Telefonos e Interet 1,345.17
Agua y Luz 27.30
Seguros 24279
Otros Gastos Administracion y Ventas 1,471.05
INGRESOS Y EGRESOS NO OPERACIONALES
Gastos Financieros (427.46)
Comisiones Bancarias 427 .46
[Resultado Ejercicio Afio 2020 16,564.85 |
Pilar Perez emando Trujillo
GERENTE CONTADOR
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Anexo 2.
Balance general

PIAR DEL CARMEN PEREZ ANDRADE
BALANCE GENERAL AL 31 DE DICIEMBRE DEL 2020

( Expresado en délares )
| ACTIVOS |
Al CORRIENTE 30,647.56
Efectivo y Equivalentes 3,625.00
Clientes 11,456.00
Provision cuentas incobrables
Otras Cuentas por cobrar
Impuestos Anticipados 15,566.56
Inventarios 0.00
CTIVO FUO 18,804.76
Activos Fijos No Depreciables -
Activos Fijos Depreciables 25,642.86
(-) Depreciacion Acumulada Activos Fijos (6,838.10)
OTROS ACTIVOS E
Gastos de Organizacion y Constitucion -
(-) Amortizacion Acumulada =
TOTAL DE ACTIVOS 49,452.32
[ PASIVOS |
PASIVOS CORRIENTES 43,744.63
Obligaciones Financieras 10,900.00
Proveedores 18,548.69
Obligaciones Acumuladas por pagar -
IESS por Pagar 927.78
Impuestos por Pagar 13,368.16
IVOS NO CORRIE S
Obligaciones Financieras -
TOTAL PASIVOS 43,744.63
| PATRIMONIO |
Superavit acumulado (10,857,15)
Resultado Ejercicio del ejercicio 16,664.86
TOTAL PATRIMONIO 5,707.70
TOTAL PASIVO Y PATRIMONIO 49,452.32
Pilar Perez " Femando Trujillo
GERENTE CONTADOR
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Anexo 3.
Kardex

FERRE CORPE

RUC

KARDEX CLIENTE FACTURAS
[DETALLADO]

CLIENTE
DESDE
FECHA

28/01/2020
14/12/2020
03/01/2020
14/12/2020
06/01/2020
14/12/2020
21/08/2020
14/12/2020
21/08/2020
14/12/2020
16/09/2020
16/09/2020
25/09/2020

21/10/2020

FERRE CORPE

RUC

KARDEX CLIENTE FACTURAS
[DETALLADO]

CLIENTE
DESDE
FECHA

02/03/2020

0102393808001

FECHA

1714151188001
01/01/2020
NOMBRE

WLADIMIR
JURADO
WLADIMIR
JURADO
WLADIMIR
JURADO
WLADIMIR
JURADO
WLADIMIR
JURADO
WLADIMIR
JURADO
WLADIMIR
JURADO
WLADIMIR
JURADO
WLADIMIR
JURADO
WLADIMIR
JURADO
WLADIMIR
JURADO
WLADIMIR
JURADO
WLADIMIR
JURADO
WLADIMIR
JURADO

0102393808001
FECHA

0300056306
01/01/2020
NOMBRE

PINOS PINOS
GUSTAVO

18/06/2021

Pag.
NOMBRE
HASTA
#COMPR.

001-001-
0003715
001-001-
0003796
001-001-
0003802
001-001-
0003802
001-001-
0003803
001-001-
0003803
001-001-
0003836
001-001-
0003836
001-001-
0003837
001-001-
0003837
001-001-
0003856
001-001-
0003857
001-001-
0003867
001-001-
0003881

18/06/2021

Pag.
NOMBRE
HASTA
#COMPR.

001-001-
0003814

HORA 12:47:3
1 de 1
31/12/2020
DESCRIPCIO DEBE PAGA
gl- 2151 0.00 1033.0
Cl- 2189 0.00 1780.2
CREDITO 121.22 0.03
Cl- 2189 0.00 121.22
CREDITO 161.25 0.00
Cl- 2189 0.00 161.25
CREDITO 1344.1 0.00
Cl- 2189 0.03 1267.9
CREDITO 2268.9 0.0g
Cl- 2189 O.OZ)1 2268.9
CREDITO 1506.5 0.0g
CREDITO 55.6; 0.00
CREDITO 63.28 0.00
CREDITO 47.32 0.00
HORA 13:05:
46
1 de 1
31/12/2020
DESCRIPCI
ON A
CREDITO 1522.7 0.00

SALD
(¢]

0.00
0.00
121.22
0.00
161.25
0.00
1344.1
3
76.17
2268.9
4
0.00
1506.5
2
55.65
63.28

47.32

N.CRE

D

0.00

0.00

0.00

0.00

0.00

0.00

0.00

0.00

DEBE PAG SALD N.CR
ED

5

O
1522.

75

0.00
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FERRE

CORPE
RUC 0102393808001
FECHA 18/06/2021 HORA 13:02:
12
KARDEX CLIENTE FACTURAS
[DETALLADOQ]
Pag. de 1
CLIENTE 1709772501001 NOMBRE
DESDE 01/01/2020 HASTA 31/12/2020
FECHA NOMBRE #COMPR. DESCRIPC DEBE PAG SALD N.CR
ION A (0] ED
01/01/2020 VILANA CHUQUIMARCA JUAN 001-001- CREDITO 274.0 0.00 274.0 0.00
B 0003808 2 2
21/08/2020 VILANA CHUQUIMARCA JUAN 001-001- CREDITO 2426 0.00 24.26 0.00
0003834
17/12/2020 VILANA CHUQUIMARCA JUAN 001-001- CREDITO 1196. 0.00 1196. 0.00
0003931 22 22
FERRE CORPE
RUC 0102393808001
FECHA 18/06/2021 HORA 13:15
:50
KARDEX CLIENTE
FACTURAS [DETALLADO]
Pag. 1 de 1
CLIENTE 1792335388001 NOMBRE
DESDE 01/01/2020 HASTA 31/12/202
0
FECHA NOMBRE #COMPR. DESCRIP DEB PA SAL N.CR
CION E GA DO ED
02/03/2020 INMOBILIARIA 001-001- CREDITO 91.77 0.0 91.7 0.00
INMOQUADRATUM 0003815 0 7
02/03/2020 INMOBILIARIA 001-001- CREDITO 320.8 0.0 320. 0.00
INMOQUADRATUM 0003816 1 0 81
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FERRE CORPE

RUC

CLIENT
E
DESDE

FECHA

26/10/20
20
26/10/20
20
26/10/20
20
26/10/20
20
21/08/20
20
26/10/20
20
16/09/20
20
26/10/20
20
16/09/20
20
26/10/20
20
16/09/20
20
26/10/20
20
26/10/20
20
25/09/20
20
26/10/20
20
12/10/20
20
01/12/20
20
12/10/20
20
01/12/20
20

0102393808001
FECHA

KARDEX CLIENTE FACTURAS

[DETALLADO]

1792345731001

21/08/2020
NOMBRE

CENDIPARTS CIA LTDA
CENDIPARTS CIA LTDA
CENDIPARTS CIA LTDA
CENDIPARTS CIA LTDA
CENDIPARTS CIA LTDA
CENDIPARTS CIA LTDA
CENDIPARTS CIA LTDA
CENDIPARTS CIA LTDA
CENDIPARTS CIA LTDA
CENDIPARTS CIA LTDA
CENDIPARTS CIA LTDA
CENDIPARTS CIA LTDA
CENDIPARTS CIA LTDA
CENDIPARTS CIA LTDA
CENDIPARTS CIA LTDA
CENDIPARTS CIA LTDA
CENDIPARTS CIA LTDA
CENDIPARTS CIA LTDA

CENDIPARTS CIA LTDA

18/06/2021

NOMBRE

HASTA
#COMPR.

001-001-
0003825
001-001-
0003826
001-001-
0003830
001-001-
0003831
001-001-
0003846
001-001-
0003846
001-001-
0003851
001-001-
0003851
001-001-
0003859
001-001-
0003859
001-001-
0003860
001-001-
0003860
001-001-
0003860
001-001-
0003871
001-001-
0003871
001-001-
0003875
001-001-
0003875
001-001-
0003876
001-001-
0003876

HORA

Pag.

31/12/2020
DESCRIPC

ION

Cl- 2166
Cl- 2166
Cl- 2167
Cl- 2167
CREDITO
Cl- 2168
CREDITO
Cl- 2170
CREDITO
Cl- 2171
CREDITO
Cl- 2173
Cl- 2174
CREDITO
Cl- 2174
CREDITO
Cl- 2185
CREDITO

Cl- 2186

13:19:
55

de 2

DEBE PAG SALD
A o

0.00 2522. 0.00
08

0.00 260.8 0.00
0

0.00 465.1 0.00
1

0.00 13.98 0.00

2395. 0.00 2395.

46 46

0.00 2395. 0.00
46

3516. 0.00 3516.

68 68

0.00 3516. 0.00
68

2045,  0.00 2945.

33 33

0.00 2945. 0.00
33

3265. 0.00 3265.

95 95

0.00 2622. 6429

97 8

0.00 6429 0.00
8

5241 0.00 524.1

3 3

0.00 524.1 0.00
3

1909. 0.00 1909.

40 40

0.00 1909. 0.00
40

2364. 0.00 2364.

17 17

0.00 2364. 0.00
17

N.CR
ED

0.00

0.00

0.00

189.5

0.00

10.15

0.00
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21/10/20 CENDIPARTS CIA LTDA 001-001- CREDITO 223.8 0.00 223.8 0.00
20 0003880 7 7
30/12/20 CENDIPARTS CIA LTDA 001-001- Cl- 2192 0.00 223.8 0.00
20 0003880 7
21/10/20 CENDIPARTS CIA LTDA 001-001- CREDITO 168.9 0.00 168.9 0.00
20 0003882 9 9
30/12/20 CENDIPARTS CIA LTDA 001-001- Cl- 2192 0.00 168.9 0.00
20 0003882 9
21/10/20 CENDIPARTS CIA LTDA 001-001- CREDITO 3525 0.00 3525 0.00
20 0003884 0 0
30/12/20 CENDIPARTS CIA LTDA 001-001- Cl- 2192 0.00 3525 0.00
20 0003884 0
22/10/20 CENDIPARTS CIA LTDA 001-001- CREDITO 5292. 0.00 5292. 0.00
20 0003889 47 47
30/12/20 CENDIPARTS CIA LTDA 001-001- Cl- 2191 0.00 5292. 0.00
20 0003889 47
29/10/20 CENDIPARTS CIA LTDA 001-001- CREDITO 499.0 0.00 499.0 0.00
20 0003893 4 4
30/12/20 CENDIPARTS CIA LTDA 001-001- Cl- 2192 0.00 499.0 0.00
20 0003893 4
29/10/20 CENDIPARTS CIA LTDA 001-001- CREDITO 564.3 0.00 564.3 0.00
20 0003894 0 0
26/11/20 CENDIPARTS CIA LTDA 001-001- CREDITO 5119 0.00 5119 0.00
20 0003901 4 4
26/11/20 CENDIPARTS CIA LTDA 001-001- CREDITO 84.74 0.00 84.74 0.00
20 0003904
26/11/20 CENDIPARTS CIA LTDA 001-001- CREDITO 1095 0.00 10.95 0.00
20 0003910
26/11/20 CENDIPARTS CIA LTDA 001-001- CREDITO 51.14 0.00 51.14 0.00
20 0003911
17/12/20 CENDIPARTS CIA LTDA 001-001- CREDITO 583.6 0.00 583.6 0.00
20 0003922 3 3
17/12/20 CENDIPARTS CIA LTDA 001-001- CREDITO 598.2 0.00 598.2 0.00
20 0003927 0 0
17/12/20 CENDIPARTS CIA LTDA 001-001- CREDITO 4539 0.00 453.9 0.00
20 0003929 0 0
FERRE CORPE
RUC 0102393808001
FECHA 18/06/2021 HORA 11:23
:33
KARDEX CLIENTE FACTURAS
[DETALLADO]
Pag. 1 de 1
CLIENTE 1705940961001 NOMBRE
DESDE 01/01/2020 HASTA 31/12/202
0
FECHA NOMBRE #COMPR. DESCRIP DEB PA SAL N.CR
CION E GA DO ED
27/02/2020 CHANATAXI 001-001- Cl- 2152 0.00 631. 0.00
SUNTAXI MIGUEL 0003319 42
27/02/2020 CHANATAXI 001-001- Cl- 2152 0.00 25.6 0.00
SUNTAXI MIGUEL 0003703 6
27/02/2020 CHANATAXI 001-001- CREDITO 518.7 342. 175.
SUNTAXI MIGUEL 0003762 0 92 77
17/08/2020 CHANATAXI 001-001- CREDITO 1042. 0.00 1042 0.00
SUNTAXI MIGUEL 0003822 29 .29
17/08/2020 CHANATAXI 001-001- CREDITO 673.8 0.00 673. 0.00
SUNTAXI MIGUEL 0003823 0 80
17/08/2020 CHANATAXI 001-001- CREDITO 10.37 0.00 10.3 0.00
SUNTAXI MIGUEL 0003828 7
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21/08/2020

15/09/2020

CHANATAXI
SUNTAXI MIGUEL
CHANATAXI
SUNTAXI MIGUEL

001-001-
0003833
001-001-
0003848

CREDITO 1500. 0.00 1500

00 .00
CREDITO 27.15 0.00 27.1
5

0.00

0.00
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